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Wstep

Niniejsza praca ma na celu przeanalizowanie, rekonstrukcje i poddanie namystowi
stylow zycia poznanskiej klasy $redniej wyzszej. Pierwszy z rozdzialéw rozpoczyna si¢
przegladem koncepcji teoretycznych zwigzanych ze stylem zycia. Najwiecej uwagi
poswiecone zostato relatywistycznej koncepcji stylow zycia 1 stylowi zycia w
perspektywie homo eligens wedlug Andrzeja Sicinskiego, a takze przestrzeni stylow
zycia wedtug Pierre’a Bourdieu 1 ich zwigzkow z pojeciem habitusu oraz koncepcji
stylow zycia wedtug Andrzeja Tyszki. Refleksji poddano rowniez zwigzek stylow zycia

z takimi dziedzinami jak kultura czy moda.

Rozdzial drugi polega na omoéwieniu najpopularniejszych definicji zwigzanych z
uwarstwieniem spotecznym. Przytoczone zostaly rdzne ujecia klas, warstw spotecznych
oraz stratyfikacji spolecznej. Wreszcie, podjeto probe rekonstrukcji klasy sredniej
wyzszej na podstawie dostepnej literatury. Warto zaznaczy¢, ze nie bylo to tatwym
zadaniem, gdyz klasie tej, zwlaszcza na polskim gruncie, nie poswigecono jak dotad
wiele uwagi. Na koniec pierwszego i drugiego rozdziatu, dokonano wyboru koncepcji
stylow Zycia oraz uwarstwienia spolecznego obowigzujacych w tej pracy i
decydujacych o przyjetej orientacji badawczej. Maja one nieco ztozony charakter w tym
sensie, ze sg raczej proba laczenia kilku podejs¢ teoretycznych, niz prostym wyborem

jednego z nich.

Rozdziat trzeci zawiera opis metodologii badan. W celu zrealizowania przyjetej
problematyki badawczej postuzono si¢ formuta wywiadu wspomaganego fotografig
oraz specjalnie przygotowanymi dzienniczkami. Samo badanie sktadato si¢ z trzech
zasadniczych etapéw. W pierwszym z nich, respondenci zobowigzani byli do
wypetniania dzienniczkoéw oraz wykonania kilkunastu fotografii wedtug wreczonych im
wcezesniej dyspozycji. Drugi etap polegat na odbiorze zgromadzonych materialow i ich
wstepne] analizie. Catosci dopelit wywiad wspomagany fotografiag, ktory stanowit

trzeci, ostatni fragment badania.

Rozdzial czwarty stanowi obszerng analize¢ zebranego materialu badawczego.
Informacje zawarte w tej cze$ci podzielone zostaty na 17 podrozdziatow skupiajacych

si¢ na poszczegbdlnych aspektach stylow zycia klasy $redniej wyzszej. Poruszane
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zagadnienia obejmujg zaréwno przeszio§¢ badanych (histori¢ stawania si¢ cztonkiem
klasy $redniej wyzszej), terazniejszos¢ (ocene obecnej sytuacji) oraz przyszto$¢ (pytanie
o0 aspiracje, cele). Ponadto, szczegotowej analizie poddane zostaly takie sfery jak praca,
czas wolny, podréozowanie, czy moda. Podjeto takze probe odtworzenia relacji
taczacych przedstawicieli klasy $redniej wyzszej z najblizszym otoczeniem, a takze
opisano ich ogolne nastawienie do rzeczywisto$ci spotecznej. Wreszcie, analizie
poddano podstawowe wartosci 1 zasady, ktorymi kierujg si¢ w zyciu badani. Prace
wzbogacaja roOwniez rozwazania na temat znaczenia dobr materialnych oraz pienigdzy
posrdd jednej z najbogatszych warstw spotecznych. Dzigki postuzeniu si¢
dzienniczkami oraz wywiadem wspomaganym fotografig, udato si¢ uzyska¢ dane, o
ktore trudno byloby w inny sposob i1 stanowigce bogaty materiat do wielowymiarowe;j
analizy. Wszelkie zawarte w tej pracy wnioski opieraja si¢ czesto na kilku zrodtach
jednoczesnie, a wigc na tym co napisali, powiedzieli 1 sfotografowali badani. Czgs$¢ te
uatrakcyjniajg odwotania i poréwnania do innych warstw spotecznych w Polsce, ktore
uchwyci¢ pozwalaja wystepujace tutaj ogromne roznice, ale takze zaskakujace

podobienstwa.

Podjeta problematyka zastuguje na to, by ja zglebi¢ z co najmniej dwoch podstawowych
wzgledow. Pierwszym z nich jest to, o czym juz wspomniano, a wiec wlasciwie brak
rozwazan nad opisywang kategorig spoteczng. O ile duzo uwagi po$wiecono catej klasie
$redniej 1 przemianom, ktorym wciaz podlega, o tyle relatywnie niewiele napisano o jej
najwyzszej warstwie. Zaprezentowane w rozdziale czwartym wyniki badan sg tym
bardziej wyjatkowe, jesli wezmiemy pod uwage metody badawcze wykorzystane by je
uzyska¢ - wydaje sie, ze sa one pionierskie jesli chodzi i badania nad klasg $rednig

WYZSZ3.

Po drugie, co wigze si¢ z potencjalnymi zyskami poznawczymi wynikajacymi z
niniejszej pracy, sama tematyka badan wydaje si¢ by¢ niezwykle cickawa, gdyz skupia
si¢ na stylu zyciu warstwy spotecznej, ktora na co dzien raczej niechetnie si¢ ujawnia.
Jak czytelnik bedzie miat si¢ okazj¢ przekona¢, cztonkowie klasy $redniej wyzszej zyja
w nieco hermetycznej rzeczywistosci, troche ,,na uboczu” spoteczenstwa 1 starajg si¢
chroni¢ swojej prywatnosci. Mimo wszystko, zgodzili si¢ na udziat w badaniu, a tym
samym podzielenie si¢ swoja ,,codziennoscig” (bo na tym przede wszystkim polega styl
zycia) z szerszg publicznos$cig. Zaprezentowane wyniki badan sg zatem cenne rowniez
ze wzgledu na mocno ograniczony dost¢p do populacji badawcze;.
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1. Styl zycia

Zdaje sig¢, ze przede wszystkim za sprawa jezyka reklamy, styl Zycia jest dzi§ pojeciem
powszechnie uzywanym. Termin ten pojawia si¢ w psychologii spolecznej, marketingu,
reklamie, dziedzinie zdrowia publicznego, czy socjologii. I cho¢ pojecie to jest bardzo
popularne, to jego omowienie w literaturze socjologicznej jest raczej skromne.
Zagladajac na samym poczatku do Encyklopedii Socjologii znajdziemy tam nastepujaca
definicj¢ autorstwa Andrzeja Sicinskiego: styl zycia jako zespot codziennych zachowan
Jednostek lub zbiorowosci, zachowan specyficznych ze wzgledu na tres¢ i konfiguracje.
Na catos¢ jakq stanowi styl Zycia, sktadajq si¢ zachowania ludzi i motywacje tych
zachowan, a takze pewne funkcje rzeczy bedgcych czy to rezultatami, czy celami, czy
instrumentami owych zachowan. Najpierw omowi¢ podstawowe zagadnienia zwigzane
z stylem zycia, ktére podane zostaly w Encyklopedii, potem przejde do bardziej
szczegotowej analizy kilku koncepcji teoretycznych stylow zycia oraz kwestii z nich

wynikajacych.

Zatem podstawowym celem badan nad stylem zycia jest uchwycenie pewnej specyfiki
zachowan, czy tez dziatan danych podmiotéw (jednostek, zbiorowosci). Chodzi tutaj
przede wszystkim o odkrycie pewnej ,,zasady”, ktéra odpowiada za organizacj¢ ich

zycia codziennego.

Badacz moze w zaleznosci od swoich zainteresowan skupi¢ si¢ na w miar¢ mozliwosci
pelnym opisie stylu zycia danej jednostki — a wigc na catoksztalcie dnia codziennego
(podejscie holistyczne), lub tez skierowaé swoja uwage na wybrane aspekty, takie jak

sfera pracy, konsumpcji, wypoczynku (podejscie selektywne).

W literaturze wyréznia si¢ w zasadzie dwa rodzaje klasyfikacji styléw zycia:
klasyfikacje wtasciwe oraz klasyfikacje w uwiktaniu. Te pierwsze to typologie stricte
teoretyczne lub takie, ktore poprzedzone zostaly badaniami empirycznymi, jak te
przeprowadzone przez Andrzeja Tyszke, ktorego koncepcje omowi¢ nieco pdzniej. Na
razie wspomng tylko, ze dla potrzeb swojego studium okres§lonej zbiorowosci lokalnej
przyjal on, iz styl zycia to symtetyczny jakosciowy wyroznik indywidualnego
usytuowania (Tyszka, 1971). Drugi typ klasyfikacji to takie ujecia, ktore zréznicowanie

stylow zycia laczg z innymi zrdéZznicowaniami wystepujacymi w spoleczenstwie. Jako



przyktad podaje Sicinski koncepcj¢ Pierre’a Bourdieu (Bourdieu, 1979), ktorg rowniez
poddam nieco pozniej glebszej analizie. Bourdieu rozpatruje styl zycia w

nierozerwalnym zwigzku ze spoteczno - psychologiczng strukturg spoteczenstwa.

Na odmiennos$¢ poszczeg6lnych definicji 1 klasyfikacji stylow zycia wplyw majg przede
wszystkim ich kryteria, ktérych moze by¢ bardzo wiele. Najciekawsze wydajg mi si¢

nastgpujace:

o Uwarunkowania stylow Zycia — najczesciej chodzi tu o czynniki wptywajace na
style zycia 1 je ksztaltujace, takie, jak kwestie ekonomiczne, polityczne, spoteczne,

kulturowe;

o Style zycia jako korelaty pewnych kategorii spotecznych, takich jak np. zawdd,

pokolenie, status materialny;

o Tres¢ zachowan — bezposrednie odniesienie do zréznicowan zachowan ludzkich i

motywow tych zachowan;

o Wybory dokonywane w codziennych sytuacjach — przyjmuje si¢ tutaj, ze styl zycia
jest wlasnie przejawem wyboréw sposrod repertuaru zachowan akceptowanych w danej
kulturze. To wlasnie systematyczne ciggi tych wyboroéw skladajace si¢ na konkretne
style zycia staja si¢ podstawowym kryterium klasyfikacyjnym. Jest bezposrednie
nawigzanie do koncepcji homo eligens Sicinskiego, ktora nie pozostanie bez znaczenia

dla tej pracy.

1.1. Styl zycia w perspektywie homo eligens Andrzeja Sicinskiego

Zgodnie z ta koncepcja styl zycia jest okresleniem, ktéore mozna odnosi¢ zar6wno do
jednostek jak i szerszych zbiorowo$ci spolecznych. Takze tutaj — I w zasadzie w
znakomite] wigkszosci koncepcji dotyczacych stylu zycia — oznacza on zespot
codziennych zachowan, takich jak sposoby postgpowania, czy wszelkie inne formy
aktywnosci zyciowej, ktore, ze wzgledu na swoja tre$¢ i konfiguracje, sa specyficzne
dla danego podmiotu. Po tym charakterystycznym sposobie bycia mozemy w sposob
naoczny odrozni¢ dang jednostke, badz grupge od innych. Pozwala to na dokonywanie
przez badacza pewnej systematyzacji i klasyfikacji aktywnosci i praktyk, ktore sktadaja

si¢ na dany styl zycia. Zachowania codzienne nalezy rozumie¢ jako takie, ktore maja
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rutynowy charakter, sg powtarzalne — nie musi to oznacza¢ natomiast codziennos$ci
dostownie. Warto wspomnie¢ w tym momencie o pewnej cykliczno$ci zachowan
wchodzacych w sktad stylu zycia, na co zwraca uwage M. Czerwinski (Czerwinski,
1976). Oto6z wszelkie zachowania w obrebie stylu zycia z uwagi na swa powtarzalno$¢,
regularnos$¢, mieszczg si¢ w pewnych cyklach. Szczegélnie wazny jest tutaj cykl
dobowy, cho¢ nalezy mie¢ §wiadomos¢, ze przeciez nie wszystkie praktyki musza si¢ w
nim odbywac¢. Niektore wydarzenia, czasem o szczegdlnym znaczeniu dla jednostek czy
grup, takie jak np. uroczysto$ci czy wakacje odbywaé si¢ moga w dluzszych
interwatach. Coroczne wakacje na Lazurowym Wybrzezu moga by¢ tak samo dobrym
wyroznikiem stylu zycia jak codzienne positki, czy cotygodniowe spotkania z
przyjaciéimi. Na owg temporalno$¢ spojrze¢ mozna jeszcze szerzej — biorgc pod lupe
cale zycie jednostek i1 analizujac pewna powtarzalno$¢ i nastgpowalno$¢ po sobie

wydarzen w calej ich biografii.

Jak powiedziane juz zostalo w Encyklopedii, na calo$¢ stanowiaca styl zycia sktadaja
si¢ oprocz zroznicowanych zachowan (czy ciggdéw tych zachowan nakierowanych na
okreslone cele) wszelkie motywacje owych dziatan (a wiec przypisywane im znaczenia
1 wartosci), a takze, jak to ujal Sicinski, pewne funkcje rzeczy bedgcych bqdz
rezultatami, bqdz celami, bqdz instrumentami owych zachowan (ktorym w zwiqzku z tq
rolg, rowniez przypisuje sie pewne wartosci) (Sicinski, 2002, str. 22-23). Tutaj wiasnie
lezy najwazniejsze zalozenie koncepcji homo eligens, a mianowicie, ze styl zycia jest
przejawem pewnej zasady (zasad) wyboru wzorcow codziennego postgpowania sposrod
repertuaru zachowan mozliwych w danej kulturze (Ibidem, str. 79). Mozna zatem
powiedzie¢, ze stanowi on pewng strategi¢ zyciowa, ktora jednostka, czy grupa
przyjmuje i postepuje wedlug niej. Dla badaczy stylow zycia, repertuar 6w jest
oczywiscie czym$ danym. To, co ich interesuje, to przede wszystkim dociekanie
przyczyn zrdéznicowania tych wyborow oraz wszelkich zalezno$ci czy struktur
ujawniajacych si¢ w ten sposob — a wiec pewien okreslony styl charakterystyczny dla

codziennego funkcjonowania danej jednostki czy zbiorowosci.

Omawiajac swojg koncepcje homo eligens, Sicinski zauwaza, ze styl zycia jest
konstruktem  teoretycznym, natomiast sposob  Zycia jego  behawioralnym
odpowiednikiem. Oznaczatoby to, ze styl zycia jest czyms tworzonym przez badacza
rozpoznajacego podobienstwa i réznice w sposobach zycia 1 porzadkujacego je w

postaci ,,stylow”. Sposoby zycia to ciag wyborow sktadajacych si¢ na pewna catosc,
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ktora ze wzgledu na swoj unikalny charakter, moze by¢ zaklasyfikowana z zewnatrz
jako odrebny styl. Jedng z jego fundamentalnych cech jest to, ze zawsze odnosi si¢ do
sytuacji, gdzie wystepuje jakakolwiek, cho¢by bardzo mata mozliwos$¢ wyboru. Chodzi
tu o istnienie pewnej alternatywy — bez niej nie ma sensu mowié o ,,stylu” w ogole,
takze o stylu zycia. Dlatego zachowania niechciane (a wigc w jaki§ sposob

wymuszone), nie mieszczg si¢ w zadnym wypadku w kategorii ,,styl zycia”.

Zgadzam si¢ z autorem, podazajac za perspektywa homo eligens, ze to wlasnie wybory
dokonywane przez ludzi w ich zyciu codziennym z repertuaru wszystkich mozliwych
zachowan s3 szczegélnie interesujaca perspektywa badan nad stylami zycia.
Rozumiejac perspektywe homo eligens jako pewne ujecie metodologiczne (a nie jako
og6lng tezg egzystencjalng, ktoérej podstawa jest przekonanie, ze funkcjonowania
cztowieka nie da si¢ po prostu sprowadzi¢ do sumy reakcji na rézne uwarunkowania
czy bodzce i ze to wlasnie w jego naturze lezy che¢ 1 mozliwo$¢ dokonywania
wyboréw), mozna ja sprowadzi¢ do twierdzenia, ze aby zrozumie¢ zjawiska spoteczne,
kulturowe czy psychologiczne, konieczne jest spojrzenie na nie z punktu widzenia
wyborow dokonywanych przez ludzi. Dotyczy to zarowno wyborow w sytuacjach
codziennych, jak 1 tych bardziej wyjatkowych, wyboréw bardziej lub mniej
swiadomych, na r6zne sposoby uwarunkowanych, a takze wykonywanych z takiego lub
innego repertuaru mozliwosci. Ta wilasnie perspektywa pozwala znacznie lepiej

zrozumie¢ owg naczelng zasade, na ktorej opiera si¢ okreslony styl zycia.

Autor zwraca tutaj uwage na dwie podstawowe kwestie, o ktoérych nalezy pamietac przy
rozpatrywaniu ludzkich (niewazne czy indywidualnych, czy tez grupowych) wyborow.
Po pierwsze, niezwykle wazny jest kontekst dokonywanych wyboréw (zwlaszcza
kontekst sytuacyjny), po drugie za§ to, w jakim stopniu sg te wybory $wiadome, a w

jakim wynikajg z okreslonych nawykow, czy przyzwyczajen.

We wspotczesnych badaniach socjologicznych, a takze tych w psychologii spotecznej
czy marketingu, dominuje analiza ludzkich zachowan ze wzgledu na rdézne
uwarunkowania. Moga by¢ tu uwarunkowania zwigzane z otoczeniem, okoliczno$ciami,
czynnikami, czy jak to nazywaja behawiory$ci — bodzcami. W ramach tej
uprzedmiotowiajgcej cztowieka koncepcji miesci sie zresztq wiele bardzo roznych
podejs¢: od traktowania jednostki ludzkiej jako biernego obiektu owych oddziatywan,

przez widzenie w niej swego rodzaju skomplikowanego mechanizmu, do uznawania za
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samoorganizujgcy sie system. (Sicinski, 2002, str. 79) W podejsciach tych, nawet tym
ostatnim, najbardziej uznajacym autonomiczno$¢ jednostek, czgsto zapomina si¢ jednak
0 specyficznosci funkcjonowania podmiotéw, ktéra polega przede wszystkim na
mozliwo$ci dokonywania wyboroéw, a takze spontanicznej zmiany celéw. Wigze si¢ to
naturalnie z pojeciem wolnej woli, ktore cho¢ kiedy$ bardzo interesowalo filozofow,

dzi$ prawie na dobre znikneto z jezyka nauki.

Koncepcja homo eligens wcale nie kwestionuje tego, ze wybory ludzkie sa wielorako
uwarunkowane. Sicinski twierdzi, ze studia nad wszelkim uwarunkowaniami — czy to
zewnetrznymi czy to wewnetrznymi wobec jednostek, grup i spoleczenstw, a takze
analiza ich wzajemnych wspodtzaleznosci - powinny stanowi¢ jeden z glownych
probleméw badawczych. Homo eligens jest jednak perspektywg ,,rozumiejgca” — nie
nalezy zatem zapomina¢ o tym, iz uwarunkowania te maja czgsto specyficzny, a wiec
ludzki charakter. Sa one po czgs$ci czyms danym, zastanym przez cztowieka, a po czgsci
na biezaco przez niego wytwarzanym. Warto w tym miejscu podkresli¢, iz wybory
ludzkie tak naprawde nigdy nie sg wolne, ale stanowig raczej wypadkowa potrzeb i
mozliwosci, o czym pisze Bourdieu mowigc np. o smaku. Z okreslonego repertuaru
pragnief, czy potrzeb nie mozemy bowiem wybra¢ wszystkiego, na co mieliby§my
ochote. Repertuar pragnien ograniczany jest przez nasz repertuar mozliwosci. Pomijajac
sytuacje wyjatkowe, na ogot musimy chcie¢, a przynajmniej potrzebowac tego, na co
mozemy sobie pozwoli¢. Po drugie wydaje si¢, ze réwnie istotne jest to, co ludzie
wybieraja, jak i to co odrzucaja, do czego czuja niech¢l. Zazwyczaj, zwlaszcza nagle
zapytani, duzo lepiej wiemy, czego nie lubimy, nie chcemy, niz co si¢ nam podoba,
czego pragniemy. Jest to watek bardzo ciekawy i1 wykorzystany bedzie przeze mnie w
badaniu. Okreslenie respondentow nie tylko przez ich wybory pozytywne, ale takze te
negatywne, odrzucajace, pozwoli uzyska¢ znacznie pelniejsza charakterystyke ich

stylow zycia.

Przyjmujac perspektywe wyboréw dokonywanych przez ludzi w ich zyciu codziennym
wyrodznia Sicinski 6 typow stylow zycia. Sg to niejako typy idealne, co rozumie¢ nalezy
w ten sposob, ze w ich obrgbie wystepuje czesto duze zrdznicowanie cech, ktore wynika
z cech osobowosci danego cztowieka, warunkéw zycia, czy etosu danej grupy, klasy.
Roézne warianty stylow zycia, cho¢ czasem rdznigce si¢ do siebie, daje si¢ jednak

uszeregowa¢ w nastepujace typy (Sicinski, 2002):
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L. Styl Zycia w sytuacji ograniczonych mozliwosci dokonywania wyboru: ograniczenia te
moga by¢ zwigzane z czynnikami ekologicznymi, ekonomicznymi, system spotecznym,
itp.

1I. Styl Zycia polegajgcy na unikaniu dokonywania wyboru: wszelkie warianty wiazace
sie

z wycofaniem jako pewnym stylem adaptacji — w imig¢ twierdzenia, ze niepodjecie
zadnej decyzji, jest rowniez pewna decyzja;

1II. Styl zZycia bedgcy poszukiwaniem drogi Zyciowej, naczelnych wartosci itp.: czlowiek
wiodacy 6w styl zycia zadaje sobie pytania co do sensu, podstawowych wartos$ci zycia,
a zr6znicowanie w obrebie tego typu wynika wtasnie z charakteru owych pytan;

1V. Styl zycia nastawiony na dziatanie jako sam cel w sobie: gdy dla dzialajacego
podmiotu najwazniejsze jest wlasnie owe dzialanie, akt procesu zZyciowego, mniej
wazne natomiast,

na czym on polega;

V. Styl zycia nastawiony na zachowawczy skutek dzialan: wszelkie zachowania maja tu
charakter zachowawczy — podazajac za Mertonem miescilby si¢ tu konformizm oraz
rytualizm;

VI. Styl Zycia nastawiony na dziatania prowadzgce do zmiany: orientacja na zmiang,

osiggnigcia — pasujace tu formy adaptacji to innowacja i rebelia.

Idea homo eligens nie ma eliminowac, czy tez by¢ konkurencyjna dla innych punktow
widzenia oraz koncepcji metodologicznych. Wprowadza si¢ ja raczej by wzbogacic
badania o dodatkowe aspekty. [...] tego rodzaju zjawiska jak styl Zycia (czy to jednostki
czy zbiorowosci spotecznej), ktore trudno poddajg si¢ analizie ilosciowej [...],
najtrafniej dadzq sie scharakteryzowacé wiasnie przez naktadanie siatek rozmaitych
klasyfikacji i typologii. Lokalizacja konkretnego stylu Zycia w ramach owych
klasyfikacji i typologii wyznacza¢c go moze wzglednie jednoznacznie, mimo

,,jakosciowej” natury catego fenomenu. (Ibidem, str. 86)

Oprécz wspomnianej problematyki wolnej woli oraz tego, w jakim stopniu nasze
dziatania sg zdeterminowane przez ,,czynniki zewnetrze”, a w jakim stopniu wyptywaja
z nas samych, naszego ,,wnetrza”, przy badaniu stylow Zycia na uwage zastuguje takze
pojecie sensu zycia. Jesli co§ ma dla nas sens, to jest po pierwsze dla nas zrozumiate, po
drugie — posiada cel. Gdy moéwimy, ze zycie nasze zycie ma sens, oznacza to mniej

wiecej tyle, ze rozumiemy otaczajacy nasz §wiat, zjawiska, wydarzenia, otaczajacych
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nas ludzi, relacje, w ktore jestesmy uwiktani. Wszystko to uktada si¢ w pewng mniej lub
bardziej uporzadkowang catos¢. Okreslony styl zycia petni funkcje integrujaca zarowno
dla naszych reakcji na bodzce zewnetrzne, ktoére zwigzane sg z rozmaitymi rolami czy
sytuacjami w zyciu spolecznym, jak i naszej ekspresji, wynikajacej z pragnien,

upodoban, celdw, emocji, czy nastrojow.

1.2. Relatywistyczna koncepcja stylu zycia Andrzeja Sicinskiego

Oprocz swojej znanej koncepcji homo eligens, Sicinski jest tez autorem tzw.
relatywistycznej koncepcji stylu zycia, ktora teraz pokrotce przedstawig. Jest to
koncepcja z jego wczesniejszego okresu badawczego, ktorg przyjmowat badajac
spoteczenstwo polskie w latach 70. Wasko rozumiana definicja samego stylu zycia jest
natomiast bardzo zblizona we wszystkich koncepcjach autora, natomiast tutaj nieco
wigkszy nacisk kladzie on na manifestujacy (a tym samym odrozniajacy od innych)

charakter zachowan sktadajacych si¢ na styl zycia, a mniej skupia si¢ na wyborach.

Sicinski okresla tutaj styl zycia jako zakres i formy codziennych zachowan jednostek lub
grup, specyficzne dla ich usytuowania spotecznego, tzn. manifestujgce poloZenie
spoleczne oraz postrzegane jako charakterystyczne dla tego polozZenia, a dzieki temu
umozliwiajgce szeroko rozumiang spoteczng lokalizacje innych ludzi (Sicinski, 1976,
str. 15). Styl zycia bytby zatem charakterystyczny dla réznych grup spotecznych o
odmiennym miejscu w hierarchii spotecznej i wlasnie poprzez niego manifestowatyby
one swoje nizsze badz wyzsze potozenie. Dzigki temu, rdéznice te stajg si¢ zauwazalne i
umozliwiajg umiejscowienie danego podmiotu na drabinie spotecznej. Uscislajac swa
definicje, autor mowi takze, ze w prezentowanym ujeciu styl Zycia jest wyraZnie
grupowa cechg — wazne sa te zachowania charakterystyczne dla danej grupy i te ktére
pozwalaja grupe t¢ behawioralnie odr6ézni¢ od innych grup. Te mniej lub bardziej
manifestujagce zachowania (i przez to wskazujace na lokalizacje spoteczng jednostki czy
grupy), wcale nie muszg by¢ u§wiadomione. Wystarczy aby jednostka odczuwata je po
prostu jako konieczne, czy tez pozadane w danej sytuacji. Z drugiej strony, dziatania
sktadajace si¢ na styl zycia pewnie czesto sg §wiadome — czasem dany styl zycia moze
by¢ przejawem okreslonych dazen, np. do zmiany siebie samego lub swojego otoczenia.

Spojrzenie to jest bliskie pojeciu habitus Bourdieu, ktorym zajme si¢ za chwile.
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W koncepcji relatywistycznej za podstawowa motywacje ludzkich dziatan uznaje sig¢ to,
iz cztowiek stara si¢ dziata¢ tak, aby realizowac¢ wlasne wyobrazenia dotyczace siebie
samego oraz i swojej grupy. Istotne sg tutaj zatem takie rodzaje zachowan, po ktorych
mozna ,,poznac” kogos, to znaczy zdefiniowac go, zlokalizowac¢ spotecznie [ ...]. Inaczej
mowigc sq to zachowania ,,znaczqgce” (Ibidem, str. 17). W trakcie badan zwraca si¢
uwage przede wszystkim na behawioralny aspekt stylu zycia — chodzi o empirycznie
uchwytne cechy, zachowania, ktore pozwalajag nam niejako zaklasyfikowac¢, umiescic¢
dang jednostke czy grupe spoteczng w okreslonej kategorii, charakteryzujacej si¢
wlasnie owym stylem zycia. Nalezy przy tym pamigtaé, iz czasem klasyfikowanie takie
moze by¢ nie do konca trafne. Dzieje si¢ tak w przypadku podmiotow ,,aspirujacych”
lub odwrotnie, niejako ukrywajacych swoja rzeczywista, wysoka pozycje. Kto§ moze
by¢ dobrze ubranym mie¢ i jada¢ w eleganckich restauracjach, a wigc sprawiaé
wrazenie cztowieka zamoznego, gdy w rzeczywisto$ci wynajmuje maty pokoj, nie ma
zadnych oszczednosci lub zyje na kredyt. Po doktadnym zapoznaniu si¢ z przedmiotem
badania stworzy¢ mozna jednak zawsze odrgbng, we¢zsza kategorie dla takich
przypadkéw. Sicinski uzupetnia dalej, ze styl zycia jest empiryczng kategorig

socjologicznej analizy zréznicowania sposobow zachowania ludzkiego (Ibidem, str.17).

Pojecie stylu zycia odrozni¢ nalezy od trybu zycia, ktéry charakteryzuje ogdlnie ludzka
egzystencje, oraz poziomu zycia, co oznacza raczej mozliwosci ekonomiczne jednostki
lub grupy spotecznej. Pomi¢dzy poziomem, a stylem zycia zachodza oczywiscie bardzo
istotne powigzania. Autor twierdzi, ze styl Zycia jest tylko w pewnym stopniu okreslony
przez mozliwosci zaspokajania potrzeb. Wigksze znaczenie ma wedlug niego rodzaj
owych potrzeb. Mozliwo$¢ wyboru sposobu zaspokajania potrzeb jest $cisle zwigzana z
poziomem zycia. Ponizej pewnego poziomu wybor praktycznie znika, gdyz Srodki
finansowe przeznaczane muszg by¢ niemal wylacznie podstawowe potrzeby jednostki.
Wida¢ tutaj wyrazne nawigzanie do koncepcji hierarchii potrzeb wg Abrahama
Maslowa. Zakladajac, ze poziom zycia moich respondentow okresli¢ mozna jako
,Wysoki”, repertuar sposobow zaspokajania zard6wno potrzeb podstawowych, jak 1 tych
,dodatkowych”, powinien by¢ szeroki. Warto zwrdci¢ tutaj uwage, iz ,,minimum” jesli
chodzi o okreslone potrzeby begdzie na pewno zréznicowane w zaleznos$ci od statusu
spotecznego - inaczej bedzie przedstawialo si¢ jesli chodzi np. o wyposazenie
mieszkania u robotnika, a inaczej u wysokiego szczebla menedzera w wielkiej

korporacji. Dopiero powyzej, jak to okresla Sicinski, ,,minimum statusowego” mozna
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mowic o ,,wolnych wyborach” majacych charakter kulturowym. Wybory te jest o wiele
trudniej opisa¢ tak przejrzysScie jak poziom zycia, ktory posiada takie mierzalne

parametry jak chociazby miesigczne zarobki.

Wg Sicinskiego, wszelkie analizy dotyczace stylow zycia powinno zaczynaé si¢ od
rozwazan dotyczacych wzoréw spotecznych funkcjonujacych w danej zbiorowosci.
Jako wzory spoleczne okresla si¢ tu wzglednie trwate regularnosci zachowan,
cechujgce okreslone zbiorowosci ludzkie. (Sicinski, 1976, str. 22). Nalezy przy tym
odrozni¢ wzory uznawane za wlasciwe od wzorow praktykowanych. Pierwsze z nich to
idealy, zachowania pozadane przez dang zbiorowo$¢, drugie natomiast to te w
rzeczywisto$ci realizowane. W zyciu spolecznym dochodzi czasem w tej kwestii do
znacznych rozbieznosci. Chcialbym zatem zbada¢, czy deklaracje respondentow
dotyczace wyznawanych przez nich wartosci, zwyczajow czy postaw, rzeczywiscie
zazgbiajg si¢ z tym, co naprawdeg robig (behawior, wzory konsumpcji, czas wolny,
urzadzanie domu). Niektore z praktykowanych wzoré6w obwarowane sg normami
spotecznymi — wtedy sg to wzory kulturowe, inne za$ nie maja swych jednoznacznych
odpowiednikow normatywnych — wowczas nazywa je autor standardami zachowan.
Analiza stylow zycia w obrebie tego rozumienia obejmuje catoksztatt problematyki
wzordw spolecznych. Styl zycia stanowi przejaw codziennych wyboréw dokonywanych

ze wszystkich wzoréw 1 wzorcow, ktore wchodzg w sktad danej kultury.

Na koniec warto nieco ,asekuracyjnie” wspomnie¢ o trudno$ci w jasnym i
jednoznacznym wyodrgbnieniu zachowan, ktore moglyby zosta¢ uznane za istotne dla
stylu zycia danej warstwy. Sicinski radzi, aby problem ten rozstrzyga¢ na biezaco, w
sposob empiryczny: nie da si¢ wigc arbitralnie przesqdzic¢, ktore dziedziny zachowan,
ktore typy lub formy zachowan konstytuujq dany styl zZycia: jest to problem, ktory musi
by¢ rozstrzygany w sposob empiryczny (Ibidem, str. 20). Stad wiasnie koncepcja ta
nazwana zostala relatywistyczng — relatywizm bowiem jest cechg immanentng pojgcia
jakim jest ,,styl zycia”. W moim badaniu skupi¢ na odtworzeniu norm czy zasad, ktére
determinujg funkcjonowanie interesujacej mnie kategorii spotecznej. Ponadto warto
pamigtac, ze refleksja dotyczaca stylow zycia, w odroznieniu od analizy wielu innych
zjawisk spotecznych, jest proba caloSciowego ujecia pewnej sfery zycia, jaka sa
codzienne zachowania ludzi. Podejs$cie takie integruje wiele nauk i najblizsze jest
antropologii spotecznej. Z uwagi na calo$ciowy charakter badan, nie wolno zapominaé

o kilku rzeczach. Podstawowg kwestig jest wybor wiasciwego obiektu analizy. Chodzi
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tutaj o zdefiniowanie zakresu zachowan, ktére okresli¢ mozna jako codzienne, a
jednoczesnie dystynktywne dla danej jednostki lub grupy. Jak wspomniano nie jest to
oczywiscie zadanie tatwe i bedzie ono ewoluowalo w trakcie badania. Po drugie,
zidentyfikowa¢ nalezy mikrodeterminanty ksztaltowania si¢ stylow zycia — sktadaja si¢
na nie czynniki o charakterze psychologicznym, takie jak potrzeby, motywacje, dazenia,
wartosci. Pozwala to w szczego6lnosci wyjasni¢ mechanizmy powstawania 1 trwania
poczucia identycznosci jednostek 1 grup oraz rolg stylu zycia w tym zakresie. Moze by¢
to rola bierna, stuzaca identyfikacji i rozréznianiu grupy swojej od innych oraz rola
czynna, polegajaca na ekspresji poprzez dany styl zycia wlasnie. Trzecia grupa
probleméw to determinanty w skali makro — badacz stawia sobie tutaj pytanie o
pozaspoteczne czynniki majace wptyw na dang wersj¢ stylu zycia — zastanawia si¢ jakie
czynniki powoduja ich zmienno$¢, a jakie petryfikacje. Czwarte zagadnienie dotyczy
funkcjonalnos$ci stylow zycia — czy wptywa on integrujaca czy dezintegrujaco na dane
grupy spoleczne, czy przyczynia si¢ do trwania, czy wrecz przeciwnie, w jakim stopniu
jest kategorig réznicujaca, czy tez hierarchizujagcg — jako element uwarstwienia

spolecznego.

1.3. Koncepcja habitusu i przestrzeni stylow zycia Pierre’a Bourdieu

Omawiajac pojecie jakim jest styl zycia nie sposdb pomina¢ koncepcji Pierre’a
Bourdieu, ktéra z pewnoscia rdzni si¢ do tych omowionych powyzej. Autor ten, cho¢
style zycia réwniez traktuje jako najrézniejsze wybory dotyczace codziennego
funkcjonowania jednostek, zwraca uwage na relacyjnos$¢ 1 homologiczno$¢ obecng we
wszystkich aktywno$ciach aktorow spotecznych. Wedlug Bourdieu, podstawg $wiata
spotecznego nie s3 interakcje, czy intersubiektywne wigzi, ale relacje zachodzace
miedzy poszczegdlnymi pozycjami. Relacja zachodzi pomiedzy pozycjami
spotecznymi, dyspozycjami (lub habitusami, ktore za chwile omowi¢), a wyborami
jednostek dotyczacymi ich codziennego funkcjonowania, a wigc tego co one jedza, jaki
sport uprawiaja, itd. W kazdym spoteczenstwie w okreslonym czasie jego
funkcjonowania istnieje zbidr pozycji spotecznych bedacy w relacji homologii ze
zbiorem okreslonych aktywnosci (np. gra w tenisa) lub dobr (np. posiadanie sportowego
samochodu). Relacje te sa zmienne, co oznacza, pozostajac przy sporcie, ze dana

dyscyplina moze by¢ w danym momencie postrzegana jako elitarna i dostgpna tylko dla
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nielicznych, a kilkanascie lat pozniej juz jako powszechna i1 popularna forma rozrywki.
Przestrzen spoteczna natomiast, zbudowana jest wokdét dwoch osi rdéznicowania —
kapitalu ekonomicznego (lub jego braku) oraz kapitatu kulturowego (lub jego braku).To
wlasnie odpowiednia proporcja posiadania powyzszych kapitalow decyduje o pozycji
jednostki czy grupy w spoleczenstwie, a co za tym idzie — posrednio — o jej stylu zycia.
Ludzie s3 do siebie tym bardziej podobni, im blizej znajduja si¢ w tych dwoch
wymiarach 1 odwrotnie. Kombinacja obu rodzajow kapitatu sktada si¢ na kapitat
catkowity. Doskonata ilustracja tej zalezno$ci oraz przykladowych praktyk
wchodzacych w styl zycia wynikajacych z okre$lonej pozycji przedstawia ponizszy

wykres:
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zrodto: Bourdieu P., Rozum praktyczny. O teorii dziatania., Wydawnictwo Uniwersytetu Jagiellonskiego, Krakow
2009, str. 17

18



Dobrze wyposazeni pod wzglgdem kapitatu catkowitego wtasciciele firm, profesorowie
czy przedstawiciele wolnych zawodow stoja w wyraznej opozycji wobec 0s6b
posiadajacych najmniej kapitatu kulturowego 1 ekonomicznego jak robotnicy, czy
rolnicy. Z drugiej strony, je$li chodzi o, na przyktad, sam kapitat kulturowy, to
profesorowie uniwersyteccy przeciwstawiajg si¢ silnie przedsigbiorcom. Sicinski
okresla te klasyfikacje stylu zycia jako klasyfikacje w uwiklaniu, cho¢ Bourdieu
pokazuje raczej, jak rozmaite zainteresowania, upodobania, wzory konsumpcji,
roznicujg si¢ w zaleznosci od tych dwoch wymiardéw, a nie dokonuje ich wihasciwej
typologii czy klasyfikacji. Zréznicowanie stylow zycia jest wiec niejako funkcja pozycji

spoteczno-ekonomicznej i kulturowej.

Bourdieu zwraca tez uwagg, ze wolno nam poréwnywac tylko system z systemem, a nie
pojedyncze cechy wyjete z relacji, (np. poszczegdlne elementow sktadowe stylu zycia
takie jak chodzenie do restauracji), gdyz prowadzi¢ to moze do niestusznych wnioskéw.
Tak samo dystynkcja — czyli pewien typ zachowania najczesciej uwazany za wrodzony i
charakterystyczny dla jednostki czy grupy — jest W rzeczywistosci tylko réznicq w
znaczeniu odchylenia, cechy dystynktywnej, krotko — wlasciwoscig relacyjng, ktora
istnieje tylko w relacji i poprzez relacje z innymi cechami (Bourdieu, 2009, str. 16).
Owe odchylenia wynikaja wlasnie z przestrzeni, jako ukladu odrgbnych i
wspotistniejacych pozycji, ktore sg niejako zewnetrzne wobec siebie, definiowanych
przez relacj¢ bliskosci lub oddalenia, czy hierarchicznosci (wyzej — nizej). Jako
przyktad podaje autor niektore cechy drobnomieszczanstwa, ktorego specyfika wynika
wlasnie z tego, ze znajduje si¢ pomigdzy dwiema pozycjami skrajnymi, przez co nie
moze by¢ ono utozsamiane obiektywnie, ani tez nie identyfikuje si¢ subiektywnie, z

zadng z nich.

Koncepcji stylu zycia Bourdieu nie sposob opisa¢ bez stynnego pojecia habitusu:
stanowi on pewng zasad¢ tworzaca praktyki. Praktyki to wszystko to co robig agenci
spoteczni —to jak i co jedza, jaki sport uprawiaja, jakie maja hobby, co robig w czasie
wolnym, itd. Habitus generuje zaré6wno same praktyki, mozliwe do poddania
obiektywnej klasyfikacji, jak i system klasyfikowania tych praktyk. To wtasnie w tej
relacji migdzy tymi dwiema zdolnosciami, okreslajgcymi habitus — zdolnoscig do
produkowania praktyk oraz dziet dajgcych sie klasyfikowac a zdolnoscig rozrozniania
oraz oceniania owych praktyk i wytworow (gust) — ustanawia sie spoleczny swiat

przedstawiony, to znaczy przestrzen stylow zycia (Bourdieu, 2005, str. 216).
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Odmienne habitusy wytwarzane s3 przez rdézne warunki zyciowe w jakich Zyje
jednostka 1 bywaja one tak samo zrdznicowane jak pozycje, ktorych sa wytworem.
Same jednak tez posiadaja moc réznicowania: poprzez z jednej strony tworzenie si¢
systemOow schematow okreslonych praktyk zyciowych, a z drugiej strony dzigki
posiadaniu juz pewnych gotowych schematéw utatwiajacych ocenianie, wytwarzaja sig,
jak to mowi Bourdieu, praktyki mozliwe do sklasyfikowania, a wigc odregbne 1
dystynktywne. Sg one niczym innym jak pewnymi powtarzajagcymi si¢, posiadajgcymi
pewnga regute zachowaniami jednostek, ktére mozna nazwac stylami zycia wtasnie. Owa
systematyczno$s¢ widoczna jest najlepiej w catoksztalcie wlasno$ci posiadanej przez
jednostki 1 grupy, a wigc w ich domach, meblach, obrazach, ksigzkach, samochodach,
alkoholach, perfumach, ubraniach oraz we wszystkich tych zachowania, czy raczej
praktykach, w ktorych jednostki lub grupy spoteczne akcentuja, manifestuja swoja
odrgbnos$¢, a wigc sposdb spedzania czasu wolnego, rodzaj positkéw itd. Schemat
wytwarzania si¢ odrebnych habituséw, a co za tym idzie stylow zycia obrazuje ponizszy

wykres:
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Wykres 8. Warunki zycia, habitus i styl zycia

Zrodlo: Bourdieu P., Dystynkcja. Spoleczna krytyka wiadzy i sadzenia., Wydawnictwo Naukowe SCHOLAR,
Warszawa 2005
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Z okreslonego habitusu wyptywa tez gust, ktory Bourdieu definiuje jako sktonnosc i
zdolnos¢ przyswajania sobie (materialnego i/lub symbolicznego) okreslonej klasy
obiektow lub sklasyfikowanych i klasyfikujgcych praktyk — jest formulq generatywng
lezqcq u podstaw stylu Zycia, zunifikowanego zbioru roznicujgcych preferencji
(Bourdieu, 2005, str. 220). Wynika z tego potwierdzenie powszechnego twierdzenia, ze
gust ksztattowany jest poprzez warunki w jakich si¢ wychowujemy, czy ludzi wsrod
ktorych si¢ obracamy. Dlatego to wtasnie habitusy decyduja o postrzeganiu przez nas
danej rzeczy jako dobrej czy zlej, tadnej czy brzydkiej. Dodatkowo, dana rzecz naszym
zdaniem pickna i ekskluzywna, przez kogo$ innego widziana moze by¢ jako
pretensjonalna, natomiast jeszcze innego jako pospolita, a nawet tandetna. Wszystko to
wynika z odmiennych warunkow zyciowe, ktore uksztattowaty dany habitus i gust.
Habitus cho¢ jest ustrukturyzowany, sam moze peni¢ tez funkcje strukturyzujaca:
podajac najprostszy przyktad, marka Lexus postrzegana jest powszechnie jako
luksusowa. Zamozny cztowiek (ktory jest taki ze wzgledu na swoje warunki zyciowe, a
wiec habitus) kupi samochdd tej marki (ktéra bedzie uwazal za interesujacg 1 godng
zaufania réwniez ze wzgledu na swdj habitus). Jednocze$nie dokonujac tego zakupu,
oddzialuje on na struktur¢ spoteczng, utwierdzajac pozostatych w tym, iz marka

samochody marki Lexus rzeczywiscie nie sg dla kazdego.

Gust jako system schematoéw klasyfikowania przejawia si¢ w upodobaniach. Mimo, iz
nie zawsze sg one u§wiadamiane, wg Bourdieu, w miar¢ wzrostu jednostki w hierarchii
spolecznej, jej styl Zzycia staje si¢ coraz czgSciej obiektem pewnej stylizacji — dzi$
powiedzieliby$Smy ,,lansu”. Swoim zachowaniem — mniej lub bardziej §wiadomym —
probuje ona kreowa¢ swoj wizerunek. Te nieporadne zwykle dazenia, che¢ podkreslenia
okreslonych cech przy jednoczesnym ukryciu innych, bywa dla zewnetrznych
obserwatorow zabawna 1 karykaturalna. Jest to widoczne przede wszystkim u
wszystkich tych ludzi, ktorych okresli¢c mozna jako ,,aspirujacych”. Stad wynika

wlasnie ostentacyjny styl zycia ludzi okreslanych jako ,,nowobogaccy”.

Zajmowanie okreslonego miejsca w przestrzeni spotecznej oznacza zatem odrdznianie
si¢ od innych. Natomiast rdznica ta staje¢ si¢ dystynkcja, cechg dystynktywna dopiero
wowczas, gdy ktos zdolny ja dostrzec uczyni to. Aktorzy spoteczni nie sa bowiem
obojetni, lecz wyposazeni w okreslone narzedzia, kategorie postrzegania, schematy
klasyfikacyjne, gust, ktore pozwalaja wlasnie na zauwazanie owych odmiennos$ci.

Zatem ekskluzywne ubranie zostanie uznane za takie i stanie si¢ elementem dystynkcji
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tylko woéwczas, gdy inni dostrzegg 1 zaklasyfikuja je jako takie. Badacz stylu zycia
podejmuje si¢ wigc groznie brzmigcego zadania klasyfikowania klasyfikujacych i
klasyfikowanych. W pewnym sensie, szukajac réznic i zauwazajac je, sam rowniez

dokonuje przeksztalcenia ich w dystynkcje.

W tekscie pojawia si¢ dalej niezwykle ciekawa uwaga méwiaca o tym, ze tak naprawde
to nie niskie, badz tez wysokie dochody decyduja o naszych zachowaniach
konsumenckich, lecz smak. Bourdieu méwi, ze smak jest tym czynnikiem, ktory
powoduje, Ze ma sie to co sie lubi, dlatego Ze sie lubi, to co sie ma. (Bourdieu, 2005, str.
222). Wprowadzony zostaje podziat na smak zrodzony z luksusu (charakterystyczny dla
przedstawicieli najwyzszych klas) oraz smak zrodzony z koniecznosci (dominujacy w

klasach niskich).

Wszelkie opozycje takie jak w dziedzinie konsumpcji kulturalnej - kultura
dystyngowana vs. dostepna i powszechna, albo w dziedzinie jedzenia - wykwintne,
delikatne potrawy vs. ,,wielkie zarcie”, czy w modzie - garnitury, plaszcze, eleganckie
kostiumy vs. drelichy, dresy, trampki, sa3 w relacji homologii wzgledem siebie. Jak
wspomniano, pewne jednostki, czy grupy mozna tatwo umiesci¢ na pewnym kontinuum
pomiedzy tymi cechami ,,niskimi” a ,wysokimi” - w bardzo wielu dziedzinach
bedacych elementem sktadowym stylow zycia. Bourdieu niezwykle doktadnie analizuje
te zaleznosci wlasnie na przykladzie jakos$ci, przygotowania i spozywania positkow,
mody, dbania o siebie 1 swoj wizerunek, sportu. Pomiedzy klasami wyzszymi, Srednimi
oraz niskim zachodzg tutaj w wielu miejscach istotne roznice. Przyczyng takiego stanu
rzeczy jest m.in. wspomniany wczesniej smak. Smak zrodzony z koniecznosci
warto$ciowany jest raczej negatywnie, jest niczym pietno 1 Opisywany jest przez
stosunek niedoboru, zwlaszcza w porownaniu z innymi stylami zycia. Przeciwnie styl
zycia uksztattowany przez luksus, dostatek jest jakby sam przez siebie dystyngowany,
wyszukany, ale tez zarezerwowany dla stosunkowo nielicznych. Rzadzi si¢ swoimi
sprawami i bywa niezrozumialy dla ludzi ,,z zewnatrz”. Bourdieu, aby lepiej
scharakteryzowac¢ te rdznice, wyrdznia w obrebie klasy dominujacej trzy struktury
konsumpcji: wydatki na zywno$¢, wydatki na kulture oraz wydatki zwigzane z
autoprezentacja i reprezentacja (odziez, uroda, stluzba). Dzigki danym uzyskanym w
rozleglym badaniu, autor analizuje jak ksztaltuja si¢ owe wydatki w obrebie klasy
dominujacej (a wigc posrdd profesorow, inzynieréw, wolnych zawodéw, wyzszych kadr

kierowniczych), ale takze porownuje je z innymi klasami.
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Trzeba jednak pamieta¢, iz Bourdieu prowadzil swoje badania w (latach 70-tych).
Trudno nie oprze¢ si¢ wrazeniu, ze dzisiaj bedzie trudno przeprowadzi¢ takie proste
rozrdznienia pomiedzy gustem wysokim i niskim. Mniejsza jest tez dzi§ zapewne
spojnos¢  stylow zycia poszczegdlnych kategorii — dzi§ dominuje raczej
wszystkozerno$¢ i kulturowa zarlocznos¢ (Peterson). Co cieckawe, na problem
wymieszania si¢ poszczegdlnych stylow zycia oraz stopniowego zaniku jasnosci
kategorii zwrécit juz pod koniec lat ’80 Andrzej Tyszka (Tyszka, 1976). Mozna sadzi¢,
iz proces ten obecnie znacznie si¢ nasilil. Na znaczacej nieaktualnosci
zaproponowanego przez Bourdieu rozumienia kategorii stylu zycia, zawazyla tez z
pewnoscig szeroka dostgpnos$¢ réznorodnych informacji czy porad, méwigcych nam jak
by¢ okreslonym typem osoby (a zatem jaki styl zycia praktykowac). Kolorowe
czasopisma, Internet, programy life stylowe podsuwaja nam tysigce propozycji i
gotowych wzorow jak zmieni¢ swoje zycie lub sta¢ si¢ czlowiekiem z klasa, zdrowa
sportswoman, czy swiadomym swoich wyborow kulinarnych zwolennikiem slow food.
W tym momencie wida¢ dobrze jak bardzo pojecie stylu zycia bliskie jest modzie —
modzie rozumianej nie tylko jako ubior, ale jako bycie trendy w kazdej innej dziedzinie
zycia, jak wtasnie zywienie, sport, czy czas wolny w ogodle. Do zagadnienia tego wroce

po omoéwieniu koncepcji stylow zycia Andrzeja Tyszki.

1.4. Styl zycia wg Andrzeja Tyszki

Zaczynajac omawia¢ koncepcje Tyszki od wspomnianego wyzej spadku spojnosci
stylow zycia poszczegodlnych kategorii, trzeba zwroci¢ uwage na dwie podstawowe
kwestie. Po pierwsze, styl Zycia nalezy rozumie¢ jako zintegrowang sumg¢ norm,
zwyczajow, zachowan, konwenansow, itp. Wszelkie uchybienia, jakby to powiedziat
Bourdieu, ,,praktyki” niepasujace do reszty, miaty charakter deklasujacy. Styl zycia
spajat ponadto objeta nim grupe spoteczng, nadawat jej poczucie wspolnoty, a zarazem
odrebnosci od innych grup. Wedlug Tyszki oba te rodzaje integracji ulegly/ulegaja
stopniowej dekompozycji. Obecnie tradycyjne style zycia znikajg, a ich poszczegdlne
elementy zdaja si¢ wedrowa¢ pomiedzy réznymi stylami i ulegaja przemieszaniu:
Procesy mobilnosci i intensywne przemieszczanie sie wzorow kulturowych odbierajg
stylom zycia ich dawng funkcje czynnika ekskluzywnosci, niedostgpnosci, izolacji lub

separacji spotecznej (Tyszka, 1976, str. 102). Dlatego wnikliwe analizy uwarstwienia
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spotecznego, takie jakie przeprowadzil Bourdieu, nie mowigc juz o Weberze, czy
Veblenie, sg dzi$ po prostu niemozliwe lub niezwykle trudne do przeprowadzenia. Styl
zycia nie wyznacza dzi§ juz tak ostrych granic spotecznych i nieprzekraczalnych
progdéw struktury spotecznej, nie shuzy tez $wiadomemu utrwalaniu i usztywnianiu
podziatdow spotecznych. Znacznemu ostabieniu uleglta ponadto wigz bezposrednio
taczaca ludzi przynalezacych do danej warstwy (a zarazem o podobnym stylu zycia).
Nie przywiazuje si¢ dzi$ tak duzej wagi do owej wiezi, ktéra nadawata poszczegdlnym
warstwom spdjnos¢ i wewnetrzng identyfikacje. Spoleczenstwo jest dzi§ znacznie
bardziej ,otwarte”. Styl zycia nadal posiada niewatpliwie hierarchizujacy czy
wyrozniajacy charakter, jednak granice, ktore powstaja sa obecnie o wiele latwiej

przekraczalne — bez wigkszych probleméw w okresie dwoch pokolen.

Mowige o stylach zycia mys$li autor o Kkulturowo uwarunkowanych sposobach
bytowania: wzorach zycia, motywach postgpowania, hierarchiach wartosci,
dyrektywach i Srodkach ich realizacji, stowem — elementach sSwiadomosci wraz z
thkwigcymi w codziennym procesie zZyciowym przestankami egzystencji (Ibidem, str. 104).
Jak wida¢ kolejny autor podkresla codzienno$¢ wszelkich zachowan mieszczacych sig¢
w definicji stylu zycia. Jest on zatem splotem obiektywnych i subiektywnych
czynnikow. Czynniki obiektywne, a wigc przede wszystkim determinanty o charakterze
ekonomicznym splatajg si¢ tutaj z subiektywnymi dazeniami, celami odpowiednimi dla
okreslonych grup i1 $rodowisk spotecznych: Styl Zycia wyraza rownowage miedzy
aspiracjami, swiadomoscig potrzeb, upodobaniami a mozliwoscig ich zaspokojenia;
pomiedzy uznang i pozgdang a mozliwg do ziszczenia sumqg wartosci. W skrocie: Styl
zycia to kulturowo uwarunkowany stopien i sposob zaspokajania potrzeb i realizowania
aspiracji za pomocqg mozliwosci i prerogatyw wynikajgcych z zajmowanej POzZycji

ekonomicznej i spolecznej (Ibidem, str. 105).

Okreslony styl zycia mozna opisa¢ zatem jako kompleksy cech bytowania, ktore przy
porownaniu z tymi cechami innych ludzi, grup, czy warstw nabierajg charakteru roznic
znaczgcych. Dzieje si¢ tak dlatego, ze kompleksy te oprocz rdéznic wymiardw
obiektywnych zawierajg w sobie szereg przydatnych tresci symbolicznych, w ktorych
ulokowane sg informacje o zalezno$ciach i1 dystansach. Petryfikuje to z pewnoscia
hierarchi¢ spoleczng, ale zarazem pozwala jasno zidentyfikowac¢ i zaklasyfikowa¢ dang

jednostke czy grupe wzgledem siebie samego, czy swojej kategorii spoteczne;.
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Zaleznos$¢ okreslonego stylu zycia od czynnikow ekonomicznych jest naturalnie duza,
gdyz realizacja okreslonych potrzeb (materialnych jak i kulturalnych) oraz rodzaj tych
potrzeb majg niewatpliwie swoj ekonomiczny aspekt. Determinanty o charakterze
ekonomicznym nie sg jednak z pewnoscig jedynymi — osoby o podobnych dochodach
moga przeciez prowadzi¢ zupelnie odmienny styl zycia. Znaczenie ma tutaj takze
przyswojony przez jednostke uklad wartosci 1 celow, a takze sposob realizacji tych
celow. Na ten ostatni ogromny wplyw ma wyposazenie kulturowe. Styl zycia w ujeciu

Tyszki jest niewatpliwie kategoriag pomocng w opisywaniu usytuowania spotecznego.

1.5. Styl zycia a moda

Moda jest niezwykle cieckawym zjawiskiem, gdyz cho¢ wymyslona przez specjalistow i
konformistycznie przez nas przyjmowana, daje nam jednocze$nie poczucie
oryginalno$ci czy nowatorstwa. Wydaje sie bardzo prawdopodobne, ze to
zdumiewajqce, jakze czeste odmienianie regul ubierania sie, podawania jedzenia,
spedzania urlopow, zaZywania rozrywki i tym podobnych zachowan, poprzez
zastgpowanie oryginalnosci wlasnej udziatem w nowosci, odswieza w ludziach utude
osobistego stylizowania swego Zycia. (Czerwinski, 1976, s. 54). Cytat ten odzwierciedla
naszg pozorng tylko wolno$¢ — wolno$¢ wyboru sposrdd rzeczy juz nam wczesniej
narzuconych. Zawsze mozemy jednak za moda nie podazaé, stajac si¢ $wietle
przytoczonej wypowiedzi bardziej ,,wolni”. Nie jest to z pewno$cia odpowiedni
moment by rozpatrywa¢ w jakim stopniu jesteSmy rzeczywiscie wolni w naszych
codziennych wyborach — na potrzeby tej pracy przyjmiemy natomiast, ze podazanie za
moda, $ledzenie jej najnowszych trendow lub rezygnacja z tego, sa wyborem na tyle
wolnym i pelnym alternatyw, samodzielnym i nieprzymuszonym, ze mozna takie

zachowanie zaklasyfikowac jako element stylu zycia.

Jak wida¢, moda jest rozumiana przez Czerwinskiego szeroko i dotyczy¢ moze kazdej
dziedziny zycia podmiotow spolecznych. Jej cechg immanentng jest zmiennos$¢.
Pojawiaja si¢ trendy zupelnie nowe, by za chwile sta¢ sie¢ passé, tylko po to, by moc
powrdci¢ do kanonow lansowanych przed kilkoma, czy kilkudziesigcioma laty. Nalezy
mie¢ zatem $wiadomo$¢, ze te zachowania, czy deklaracje respondentdow, ktoére
przypisa¢ mozna dzialaniu mody, ulec moga (i pewnie ulegng) po jakim$ czasie

zmianie, czy nawet dezaktualizacji. Pojawia si¢ tu problem, jak wyodrgbni¢ praktyki
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zwigzane z modg od tych zwigzanych z nig tylko cze$ciowo, od tych nie zwigzanych z
nig weale. I czy, uznajac potege mody, istnieje wiele aktywnosci od mody zupehie

niezaleznych?

Klasyk socjologii Georg Simmel w jednym ze swoich esejow rowniez zajal si¢
zjawiskiem spolecznym jakim jest moda (Simmel, 2006). Autor zwraca uwage nha

nastepujace kwestie.

Moda opierajac si¢ na nasladownictwie zaspokaja nasza potrzebg spolecznego oparcia.
Wygladajac podobnie do innych, dazac do pewnej unifikacji czy to w ubiorze,
zachowaniu, czy tez wyslawianiu si¢, otrzymujemy jednoczes$nie potwierdzenie, ze
droga, styl ktory wybraliSmy, sg wlasciwe. Wiemy, ze czynimy dobrze, gdyz inni
czynig lub chcg czyni¢ podobnie. Co jednak bardzo ciekawe, moda daje réwnocze$nie
poczucie odrebnosci, pozwala na pewna indywidualizacje. Dzieje si¢ tak dlatego, ze jest
ona zjawiskiem bardzo ulotnym i zmiennym — moda wczorajsza rdzni si¢ od dzisiejszej,
a dzisiejsza od jutrzejszej. Postugujac sie jezykiem reklamy, stale mozemy poszukiwaé
,howego sposobu wyrazenia siebie”. Z wachlarza dostgpnym wzorcOw mozemy
przeciez zawsze wybra¢ ten, ktory najbardziej pasuje do nas. Moda jest wigc niejako
kompromisem pomiedzy tendencja do spolecznego zréwnania si¢, a dazeniem do

odrgbnosci.

Ponadto, moda jako wytwor podziatu klasowego, z jednej strony sygnalizuje akces do
danej grupy, z drugiej strony wyraznie zarysowuje jej granice wobec innych grup. Moda
podkresla réwnos$¢ cztonkéw jednego stanu, uwydatniajgc tym samym roznice w
stosunku do nizej postawionych. Simmel twierdzi, ze cho¢ pojecie mody popularne jest
we wszystkich klasach spotecznych, to nowa moda, a wigc ta, ktora dopiero stanie sig,
czy zrodzi pochodzi zawsze od stanow wyzszych. Gdy tylko aspirujace i ,,spogladajace
w gore” nizsze klasy przyswoja sobie dang dany sposéb ubierania, jedzenia, rozrywki
itp., wowczas klasa wyzsza poszukuje juz nowych sposobow, by dalej moc rézni¢ sie od
szerokich mas. Istota mody polega bowiem na tym, ze $cisle stosuje si¢ do niej tylko
waska grupa, reszta natomiast do niej aspiruje. O modzie trudno zatem powiedzie¢, ze
jest — ona si¢ staje, nieustannie si¢ zmienia. W momencie gdy jest juz popularna,
stosowang przez ogot praktyka nie mozna jej juz nazywa¢ modg. Moda jakby z same;j

zasady nie moze by¢ powszechna, dostepna dla wszystkich, totez ludzie jej hotdujacy
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doswiadczaja uczucia wyjatkowosci, lekkiej zazdrosci ze strony innych, ale takze

akceptacji.

Nie wiem natomiast, czy zgodzitbym si¢ z Simmelem, ze moda zawsze pochodzi¢ musi
od wyzszych sfer 1 dopiero pdzniej przejmowana jest przez klasy nizsze. Wydaje sig, ze
w klasie nizszej rbwniez pojawiaja si¢ np. wyrazenia, sposoby zachowania, ktore trwaja
krotko 1 po jakim$ czasie zastgpowane sa przez kolejne. Gdy si¢ tylko si¢ pojawia,
szybko rozprzestrzeniajg si¢. Kontynuujac na danym przyktad, stwierdzi¢ mozna wtedy,
ze w danej grupie istnieje moda, zeby mowic tak i tak. Moda wg Simmela jest jednak
pewna wartoscia, wzorem, do ktorego daza inni, a ktory realizuje tylko waska grupa. W
tym sensie pochodzi¢ moze ona zawsze ,,z gory”. Ponadto, wg autora, moda moze
istnie¢ tylko wtedy, gdy przeplataja si¢ wzajemnie potrzeba i mozliwo$¢ wyrdzniania
si¢ oraz ch¢¢ upodabniania. Jesli tylko zabraknie ktéregos z tych czynnikow, wowczas
nie mozna méwi¢ o modzie. Wlasnie dlatego stany nizsze bardzo rzadko tworza modg,
ktéra moglaby odpowiadaé¢ ich zyczeniom. Zjawisko o ktorym mowitem swoich

rozwazaniach lepiej byloby nazwa¢ chyba maniera.

Simmel twierdzi, ze moda najszybciej rozprzestrzenia si¢ posrod klasy sredniej — to jej
przedstawiciele przejawiaja najwieksza ruchliwos¢ spoteczng, nie sg tak konserwatywni
jak klasa wyzsza, majac jednoczesnie bardziej ,,otwarty” na wszelkie nowosci umyst,
niz klasy nizsze. Ponadto, klas¢ $rednio charakteryzuje pewna podwdjno$¢ — w tym
sensie, ze klasa ta najbardziej boi si¢ degradacji, jednoczesnie widzac szanse na awans.
Stad wynika¢ moze silnie pragnienie odrdznienia si¢ od tych, ktorzy sg ,,na dole” i
przyblizenia si¢ do tych znajdujacych si¢ ,,na gorze”. W pozostatych dwodch klasach
zjawisko takie nie wystepuje. Ciekawe jak w tym wzgledzie wypadaja przedstawiciele
klasy $redniej wyzszej, ktorzy na drabinie spotecznej znajduja si¢ wysoko. Z jednej
strony, moga by¢ na wzdr klasy wyzszej bardziej konserwatywni i umiarkowani, z
drugiej jednak, jako ciagle aspirujacy, poprzez ,,bycie modny” walcza o swoj akces do

wyzszych sfer.

Rozwazania autora zwigzane z moda jako zjawiskiem spotecznym sa ciekawe z co
najmniej trzech przyczyn, ktore przedstawi¢ mozna na za pomocg kontrastow, czy tez

pewnych pozornych sprzecznosci:
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1) szybkie rozprzestrzenianie si¢ vs. krotkie trwanie — cho¢ moda jest zjawiskiem
bardzo szybko rozprzestrzeniajacym si¢ (co mogltoby by¢ zwigzane z ,przetrwaniem”

przez dluzszy okres czasu), to trwa bardzo kroétko;

2) spajanie vs. oddzielanie — moda $cisle spaja dang grupe jednoczesnie bardzo

wyraznie oddzielajac ja od innych grup;

3) unifikacja vs. indywidualizacja — moda daje poczucie oparcia w kregu spotecznym,
pozwalajac jednak na (cho¢ w okreslonym zakresie) indywidualizacje. Dzigki swojej
nieustannej zmiennosci pozwala szuka¢ jednostkom odpowiednich dla siebie wzorcow.
Opierajac si¢ na nasladownictwie zwalnia z odpowiedzialnosci estetycznej oraz

etycznej.

Podsumowujac, wydaj¢ mi si¢, ze moda zwigzana jest ze stylem zycia w sposob
dwojaki. Po pierwsze, moda jest czynnikiem, ktory uruchamia zmiennos$¢ stylow zycia,
powoduje konieczno$¢ przebudowywania tego, co si¢ na nie sktada, bo podmienia to, co
jest przedmiotem wyboru. Ze wzgledu na czgsta zmienno$¢ modd, o ktérej mowili
zarowno Simmel jak 1 Czerwinski, cztowiek o stylu Zycia zorientowanym na bycie ,,na
czasie”, musi czgsto wymieniaé jego elementy. R6zne mody sg zjawiskiem wezszym od

stylu zycia i stanowig jego mniejsza lub wigksza czgsé.

Po drugie, moda jest mechanizmem, ktory nobilituje pewne wybory life stylowe jako
wlasciwe, godne nasladowania, a tym samym nobilituje pewne style Zycia, ktorych sa
one integralng czescig. Aspirujac do tego, co powszechnie pozadane ludzie zyjacy wg
danego stylu zycia uzyskuja poczucie wyjatkowosci, zaliczania si¢ do nielicznych, a
dzieki oparciu spotecznemu, pozostaja w komfortowym prze§wiadczeniu stusznosci

swoich dziatan.

1.6. Styl zycia a kultura

Ze stylem zycia wigze si¢ niecodtacznie pojecie kultury, ktore dotyczy wyborow niejako
na wyzszym szczeblu. Rozumie¢ to nalezy w ten sposéb, ze dana kultura to wybodr z
og6lnego repertuaru catej kultury ludzkiej, a wigc znakow, wzordow, symboli, warto$ci
itd. Styl Zycia natomiast, to wybory na nieco ,,nizszym pigtrze” — zwigzane na ogot z

jednym tylko segmentem kultury jakim sa obyczaje. Okreslona w danym miejscu i
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czasie kultura stanowi wiec raz jeszcze pewien wybor z ogolnego zasobu mozliwosci
gatunku ludzkiego. Jest to teza niezwykle istotna w socjologii, ale takze np. w
antropologii spotecznej. Sicinski okresla kulture nie poprzez jej definicjg, ale raczej
wskazanie do jakiego typu zjawisk mozna ja zaliczy¢. Uwaza on, ze jest swojego
rodzaju ,sfera posrednia” (badz ,,posredniczaca”), gdyz posredniczy ona pomig¢dzy
cztowiekiem jako organizmem biologicznym a jego fizycznym otoczeniem. Inna sferg
posrednig jest osobowo$¢ 1 to wlasnie przez te sfery odbywa si¢ wszelki kontakt
czlowieka ze §wiatem — t0 one strukturalizujq postrzeganie ludzkie, myslenie, reakcje
emocjonalne, one ksztattujg normy, wzorce i wzory ludzkich zachowan (Sicinski, 2002,
str. 25) .W konteks$cie tematu mojej pracy istotna wydaj¢ si¢ jeszcze rozstrzygnigcie
miejsca przedmiotoéw materialnych w kulturze. Wg autora, one same nie sg sktadnikami
kultury, lecz naleza niej znaczenia 1 warto$§ci im przypisywane, ich zdolnos¢
wywolywania okreslonych emocji. Sktadnikiem kultury jest wigc nie sam przedmiot,
ale wiedza jakag o nim posiadamy — know how we wspoiczesnej terminologii; nie
hardware, ale software w terminologii komputerowej (Sicinski, 2002, str. 27). Wydaje
si¢ jednak, ze chyba nie do konca tak jest. Trudno jednoznacznie rozstrzygnac¢, czy
przedmioty nie naleza do porzadku kulturowego. Poza tym zrodtem réznych uczué, np.
przyjemnosci czy bezpieczenstwa, sg rowniez przedmioty, a nie tylko znaczenia jakie
im si¢ powszechnie przypisuje i emocje, jakie budza. Kultura, jak pewien ,,worek” z
ktérego mozemy wybiera¢, zawiera w sobie wg mnie takze przedmioty jakimi si¢
postugujemy, jakie nas interesuja. Wybor tych przedmiotow, jest natomiast ograniczony
przez nasz habitus, 0 czym powiem jeszcze przy wyborze koncepcji teoretycznej do

niniejszej pracy.

Sicinski porusza jeszcze problem jezyka, ktory jako jeden z najistotniejszych
elementow kultury, moze by¢ tez czasem zaliczony do czesci sktadowej stylu zycia.
Chodzi tutaj o sytuacje, gdy uznawany bywa on za charakterystyczny wyrdznik danej
grupy spotecznej, np. slang gangéw. Jezyk nie stanowi natomiast istotnego wyroznika,
gdy analizowany jest wylacznie ze wzgledu na swe funkcje komunikacyjne, cho¢ takie

rozwazania nalezg do rzadkich (Sicinski, 1976).
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1.7. Wybor koncepcji teoretycznej stylu zZycia obowiazujacej w niniejszej pracy

Trudno wybra¢ jedng tylko perspektywe teoretyczng by badaé zjawisko tak ztozone jak
styl zycia. Sam Sicinski mowit przy omawianiu swojej koncepcji homo eligens, ze nie
ma ona wcale charakteru konkurencyjnego wobec pozostatych, ale nalezy ja traktowac
raczej jako pewnego rodzaju uzupelnienie. Ogot koncepcji sktada si¢ na pewna siatke,
ktéra przy odpowiednim przylozeniu, pozwala nam lepiej zrozumie¢ poszczegdlne
aspekty. Nie ulega jednak watpliwos$ci, ze na potrzeby pracy wybraé nalezy konkretng
koncepcje 1 nie sposob przyjac¢ ich wszystkich jednoczesnie. Dlatego, ze wzgledu na
temat moich badan, najbardziej odpowiednie wydaje mi si¢ podej$cie reprezentowane
przez Pierre’a Bourdieu. Pozwole sobie teraz uzasadni¢ moj wybor. Zaczne od
krotkiego omdwienia tego, do czego wilasciwie zmierza samo badanie. Po pierwsze,
jego celem byloby uchwycenie charakterystycznych dla interesujacej mnie kategorii
spotecznej codziennych praktyk, zachowan, naocznych przejawow danej (wysokiej)
pozycji spotecznej, ktore razem sktadajg si¢ na styl zycia. Interesowatlo by mnie zatem
odtworzenie uchwytnych empirycznie aktywnos$ci, takich jak kwestie zwigzane ze
spozywaniem positkow, charakterem pracy, sposobow spedzania czasu wolnego,
bywania w okreslonych miejscach, itd. Z drugiej strony, niezwykle ciekawe wydaja si¢
deklaracje badanych (czy to dotyczace ich codziennego funkcjonowania, ale takze
autodefinicje, wyznawane wartosci), a wigec to, co myslag oni o swojej pozycji
spotecznej, czy maja jej Swiadomos$¢, czy sg zadowoleni z tego co majg i kim sg. Co
wiecej, te dwa poziomy chcialbym ze soba skonfrontowaé, czyli sprawdzié, czy to co
wybrani przedstawiciele klasy $redniej wyzszej] moéwia, ze robig, zazgbia si¢ w jaki$
sposoOb z tym, co czynig rzeczywiscie. Takie zalozenia zmierzajga do uchwycenia pewne;j
relacyjnosci stylow zycia, a wiec do ulokowania interesujgcej mnie kategorii spoteczne;j
jaka sa przedstawiciele klasy S$redniej wyzszej w sieci spolecznych relacji oraz
wskazanie na obowigzujace tam charakterystyczne reguly organizujace stosunek wobec
tego, co tworzy przestrzen wybordéw. Dla przypomnienia, wedtug Bourdieu, przestrzen
spoteczna zbudowana jest w obrebie dwoch osi zréznicowania — nasycenia,
intensywnos$ci kapitalu ekonomicznego oraz kapitatu kulturowego, z teoretyczna
mozliwos$cig zupelnego braku jednego z nich (badz obu) 1 przy nieokreslonej wartosci
maksymalnej. Kapitaty ekonomiczny oraz kulturowy mogg by¢ zatem u danego
cztowieka bardzo niskie, bliskie zera, lub bardzo wysokie. Nie ma natomiast zadnej

Scistej skali stuzacej mierzeniu intensywnos$ci danego kapitatu. Wszelkie aktywnosci,
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wybory jednostek pozostajg w relacji homologii wobec posiadanych kapitatow, a co za
tym idzie w relacji homologii wzglgdem siebie. Relacje wystgpujace pomigdzy
poszczegdlnymi pozycjami, przektadajg si¢ na wszelkie pozostale relacjie w zyciu
spotecznym. Bourdieu twierdzi, ze struktura spoteczna, a wezej habitus, daje nam
pewne pole dzialania, ale zawsze dzialamy w obrgbie niego. Mozna zatem
przypuszczaé, ze ogranicza on repertuar mozliwych zachowan. Mysle jednak, habitus
dziata podobnie do kultury u Andrzeja Sicinskiego, przy czym chyba nieco bardziej
restrykcyjnie — przeciez tylko czasami zakres wyborow, badz dziatan dopuszczanych
przez habitus bgdzie si¢ pokrywat z repertuarem wszystkich zachowan akceptowanych
w danej kulturze. Chodzi o to, ze niektore praktyki, pozostajac przy jezyku Bourdieu,
moga by¢ ogolnie akceptowane przez spoteczenstwo, jednak przez nas samych, ze
wzgledu na okreslone warunki zyciowe, ktdre nas uksztaltowaty, postrzegane sa jako
niedopuszczalne, nie bierzemy ich tez pod uwage jako jedng z mozliwych alternatyw.
Podsumowujac ludzie o podobnej pozycji spotecznej, a co za tym idzie o podobnych
habitusach (a wigc wedlug Bourdieu ci nalezacy do tej samej klasy), postrzegaja
repertuar mozliwych wyboréw podobnie 1 w zalezno$ci od nasycenia obu kapitatow
podobnie si¢ zachowuja we wszystkich aspektach codziennego funkcjonowania.
Mowigc jeszcze precyzyjniej, cho¢ jednoczesnie ogdlniej, bo odwotujac sie do ,,worka”
petnego alternatyw réznych zachowan, czyli kultury, chodzi o to, Zze wszyscy zyjemy w
tej samej kulturze i, o ile jesteSmy dobrze przystosowani do zycia w spoteczenstwie,
wiemy, jakie mozliwos$ci dzialania ona dla nas oraz innych stwarza. Jednocze$nie czes$¢
z nich odrzucamy jako nicodpowiednie dla 0sOb ze spotecznej kategorii, ktorg sami
reprezentujemy. Mamy przy tym czesto $wiadomos¢, ze np. nasz sasiad, czlowiek
nalezacy do tej samej kultury, cho¢ mocno si¢ od nas réznigcy, w danej sytuacji
postapilby pewnie inaczej. Wedlug Bourdieu zachowalby si¢ inaczej, poniewaz posiada

odrgbny habitus.

Niezwykle interesujaca jest jednak takze koncepcja homo eligens Andrzeja Sicinskiego.
Traktujac ja zgodnie z intencjg jej autora, a wiec jako pewne uzupetnienie, chciatbym
wykorzysta¢ przynajmniej jedno z jej zatozen. Mianowicie, niezwykle ciekawe wydaje
mi si¢ ,,rozumiejgce” spojrzenie na wybory dotyczace codziennego funkcjonowania
podmiotow spotecznych. W ujeciu tym, uznajac wszelkie mozliwe uwarunkowania, czy
to zewnetrzne, czy to wewnetrzne, wobec jednostki lub grupy spotecznej, nie zapomina

si¢ 0 ,,ludzkim” charakterze wszelkich wyboréw jakich dokonuja podmioty spoteczne.
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Determinanty te sg po czesci czym$ danym, zastanym przez cztowieka, a po czesci na
biezaco przez niego wytwarzanym. Implikuje to oczywiscie ich zmienno$¢ i nieco
bardziej ,,mi¢kki” charakter. Ponadto, tak samo jak uwarunkowania, spontanicznej
zmianie ulega¢ moga wybory, motywacje oraz cele, ktore sobie stawiamy.
Postepowanie wedtug tego zatozenia w pracy widziatlbym w ten sposob, ze zanim
stwierdze, czym powodowane jest dane zachowanie respondenta, begde si¢ staral
spojrze¢ na te kwestie z réznych perspektyw, a w szczegdlnosci z tej, z ktorej widzi ja
sam badany. Poza tym, wszgdzie tam gdzie wystgpuje zmiennos¢ trudno mowic jest o
prawach, czy zaleznosciach, ktore zawsze bgda mialy takg samg postac. Dlatego trzeba
mie¢ §wiadomos$¢, ze moje spostrzezenia dotyczace funkcjonowania respondentdow i ich
stylow zycia beda z pewnoscig prawdziwe w momencie pisania pracy, trudno natomiast

stwierdzié, czy beda one rdwnie aktualne np. za 10 lat.

1.8 Po co bada si¢ style zycia?

Podazajac za Sicinskim — jesli sposob zycia to prawdziwy, empiryczny byt, a styl zycia
to tylko kategoria teoretyczna stworzona przez badaczy, to trzeba odpowiedzie¢ na
pytanie, w jakim celu ten ostatni termin w ogole powstal. Tyszka wskazywal na
hierarchizujacy i wyrozniajagcy charakter stylow zycia (Tyszka, 1976). Ich opis
dopetnial charakterystyke struktury spotecznej, lepiej obrazowal jej poszczegdlne
elementy i pozwalat na tatwiejsza alokacje poszczegélnych grup czy jednostek. Tyszka
w swoich rozwazaniach powotuje si¢ na Stanistawa Ossowskiego (Ossowski, 1957),
ktory twierdzi, ze po pierwsze , ten styl zZycia jest wyzszy, ktory swiadczy o wigkszej
zamoznosci”, a po drugie ,ten styl Zycia jest wyzszy, ktory jest zwigzany z tradycjami
wyzszego stanu.” Mysle, ze twierdzenia te sg aktualne po dzien dzisiejszy, cho¢ z
pewnoscig nie bylo tak w socjalistycznej Polsce, jaka zajmowat si¢ Tyszka. Z powodu
braku mozliwosci wydatkowania pienigdzy na towary czy ustugi, ktorych zwyczajnie
nie bylo, nie sposdb mowi¢ o wysokich kosztach danego stylu zycia. Innymi slowy
chyba trudno, a przynajmniej o wiele trudniej niz dzisiaj, bylo wies¢ taki styl zycia,
ktory §wiadczylby o naszej nieprzeci¢tnej zamoznosci. Wydaje si¢, ze rdéznice, a tym
bardziej przywileje wynikajace z ,,wysokiego urodzenia” oraz maniery, zasady czy
praktyki uwazane niegdy$ za ekskluzywne, rowniez ulegly zatarciu czy dyfuzji. W

gospodarce kapitalistycznej natomiast, okreslenia Ossowskiego wydaja si¢ jak
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najbardziej wlasciwe, cho¢ nalezy uczyni¢ tutaj dwie uwagi. Po pierwsze, czasem styl
zycia danej osoby wskazywa¢ moze na jej duzg zamozno$¢, gdy w rzeczywistosci nie
do konca tak jest. Po drugie, trudno oprze¢ si¢ wrazeniu, ze wzajemne przenikanie si¢

tradycji zwigzanych z wyzszymi i nizszymi stanami nadal zachodzi.

Badania nad stylem zycia prowadzono w krajach socjalistycznych, w tym oczywiscie w
Polsce. Cho¢ spoleczenstwo podzielone zostato sztucznie na odrgbne klasy na chlopow,
robotnikéw 1 inteligencje, to bardzo szybko dostrzezono, ze podzialy te nie sa do konca
trafne. Trafne w tym sensie, ze przedstawiciele poszczegdlnych klas nie byli identyczni,
1 cho¢ wszyscy zyli w ,,duchu nadrzednej ideologii socjalistycznej”, jak to ujmowaty
wladze, ich sposoby zycia roznity si¢ znacznie. Wiadze socjalistyczne, chcac odkry¢ i
poznac specyfike poszczegoélnych klas, zatroszczyly si¢ o odpowiednie badania. Warto
zwroci¢ tutaj uwage, ze styl zycia obejmuje zarowno czas wolny jak 1 prace. Jego
poznanie 1 analiza dawala do$¢ catosciowy wglad w zycie interesujacych wiladze
kategorii spotecznych. Dzi§ oczywiscie, z powodu wickszej ,,otwarto$ci” struktury
spotecznej, style zycia poszczegdlnych klas nie sg juz od siebie tak bardzo odrgbne. Nie

ma mig¢dzy nimi nieprzekraczalnych progow, a granice stajg si¢ coraz bardziej ptynne.

Niewatpliwe wszelkie badania nad stylami zycia pozwalajg lepiej opisa¢ spoteczenstwo
1 jego poszczegdlne segmenty czy grupy. Jak wspomniano, ich charakterystyka jest
proba catosciowej analizy pewnej sfery zycia jakg sa codzienne zachowania i zmierza
do uchwycenia wyjatkowosci tych aktywnosci. Z tego wzgledu badania takie maja
czgsto ztozony 1 interdyscyplinarny charakter. Oprocz socjologii, antropologii czy
psychologii spotecznej, chetnie korzystaja z nich dziedziny takie jak reklama czy
marketingu. Dzieje si¢ tak dlatego, gdyz po pierwsze, badajac style zycia specjalisci od
rynku moga zorientowac si¢ jakie nowe produkty najlepiej zaproponowac klientom, a
jakie nalezy wycofa¢, czy zmodyfikowaé. Po drugie, gdy juz dany produkt powstanie,
trzeba zareklamowac¢ go tak, by trafit do jak najszerszej grupy odbiorcow 1 stal si¢
elementem ich codziennego funkcjonowania, a wigc stylu zycia wiasnie. Ponadto, coraz
czgscie] powstajg produkty kierowane do waskich grup, np. fanow skuterow. Wiedza
dotyczaca ich stylow zycia, a wigc np. ubioru czy sposobu spedzania czasu wolnego,
jest z pewnoscig bardzo pomocna przy planowaniu strategii marketingowych. W koncu
niektorzy badacze uwazaja, ze w dobie nowoczesnosci fundamentem budowy stylu
zycia jest konsumpcja, ktora za pomoca niezliczonych dobr i ustlug, umozliwia

kreowanie i indywidualizacje wtasnej tozsamosci.
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Na styl zycia sktadajg si¢ codzienne zachowania, ale takze motywacje, potrzeby,
wartosci. Ksztaltowany jest m.in. przez czynniki takie jak kultura, rodzina, grupy
odniesienia, klasa spoteczna, ale takze czynniki pozaspoleczne, takie jak np. klimat.
Analiza poszczegolnych styli daje posrednie informacje na temat tych determinant i ich
stanu czy kondycji w danym momencie. Byloby to zatem niejako wnioskowanie wstecz,
dochodzenie przyczyn po ich rezultatach. Mozna w ten sposob uzyskaé informacje

dotyczace uwarunkowan zarowno w skali mikro, jak 1 makro.

Styl zycia jest takze bardzo popularng kategoria w dziedzinie zdrowia publicznego i
oznacza tam na ogot wzoér okreslonych praktyk i indywidualnych wyborow, ktore
zwigzane s3 z podwyzszonym lub obnizonym zagrozeniem dla zdrowia. Analizie
poddaje si¢ codzienne zachowania ludzi biorac pod uwage przede wszystkim ich wplyw
na zdrowie. Wg specjalistow, od lat *70 okreslony styl zycia (a wigc korzystanie z
uzywek, uprawianie sportow, nawyki zywieniowe, stres, itp.), maja coraz wiekszy
wplyw na nasze zdrowie. Odmienne style zycia prowadzone przez roézne grupy
spoteczne przyczyniajg si¢ do powstania nieréwnosci spotecznych na tle zdrowotnym

miedzy poszczegdlnymi czgsciami spoteczenstwa.

Badania nad stylem zycia dotykaja takze problemu wolnej woli, ktory cho¢ kiedys
niezwykle popularny w filozofii, dzi§ prawie zniknat z nauki. Sicinski wskazywal, ze
zachowania wchodzace w sklad stylu zycia musza by¢ zachowaniami niewymuszonymi
oraz posiadajacymi cho¢ jedng alternatywe. Poprzestajac na tym, ze zadne z naszych
wyborow dotyczacych stylow zycia nie sg do konca wolne, warto zwrdci¢ uwage, ze
wszelkie refleksje powigzane z wolng wola 1 wolnoscia codziennych ludzkich
aktywnos$ci, beda si¢ w wigkszym lub mniejszym stopniu dotykaly problemow

zwigzanych ze stylem zycia.
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2. Uwarstwienie spoleczne

2.1. Klasy i warstwy — rozmaito$¢ znaczen

Pojecia klasy i warstwy sg powszechnie uzywane w socjologii w celu opisu podziatow i
zrdznicowan wystepujacych w spoleczefistwie. Terminy te s3 jednak czgsto rdznie
rozumiane w poszczegdlnych perspektywach badawczych i warto im si¢ przyjrze¢ nieco
blizej. Barbara Szacka we ,,Wprowadzeniu do socjologii” wyroznia 5 podstawowych
znaczen pojecia klasy oraz trzy znaczenia kategorii warstwy spolecznej najczesciej
wystepujacych w literaturze. Nalezy jeszcze zaznaczyC, ze wszystkie te rozumienia
majg raczej charakter historyczny, a wigc dotycza opisu struktury spotecznej

nowoczesnych spoteczenstw przemystowych. (Szacka, 2003).
Autorka wyrdznia trzy klasyczne oraz dwa wspotczesne ujecia klasy.

Klasa w rozumieniu Karola Marksa. Wszelkie podzialy w spoteczenstwie zwigzane
sg z r6znicg stosunku do srodkéw produkeji — jedni sg w ich posiadaniu, a inni sg ich
pozbawieni. Doprowadzito to do powstania dwoch podstawowych klas — burzuazji oraz
proletariatu. Spowodowane tym nieréwnosci spoleczne nie opieraja si¢ jednak tylko i
wytacznie na pozycji ekonomicznej, ale implikujg rozne sposoby zycia, style myslenia,
dostep do wiadzy, itp. Wszelkie podzialy spoteczne zwigzane sg z konfliktem
klasowym, ktory ma miejsce w trzech plaszczyznach (ekonomicznej, ideologicznej,
politycznej) i jest nieodtagcznym elementem procesu dziejowego. Konflikt nie jest
destrukcyjna silg, ale naturalnym sktadnikiem zycia spotecznego powodujacym jego
zmienno$¢. Zgodnie z tym rozumieniem, klasy to nie tylko kategorie statystyczne, ale
realne zbiorowos$ci zdolne wytworzy¢ swoja wlasng swiadomos¢ (przejscie od ,,klasy w
sobie” do ,,klasy dla siebie”’). W koncepcji Marksa istotne jest to, ze klasy postrzega si¢
zawsze w kontekscie struktury spoteczenstwa, ktora ma dynamiczny charakter. Klasy
nie maja charakteru klasyfikacyjnego i1 nie stuzg wyodrebnieniu réznigcych sie
pomiegdzy soba grup w spoteczenstwie, ale maja shuzy¢ raczej maja wythumaczeniu
zmienno$ci procesu dziejowego. Oznacza to, ze Marks nie zajmowal si¢
»dopasowywaniem” poszczegolnych grup do odpowiedniej klasy (co zapewne szybko
pokazaloby, ze dychotomiczny podzial na proletariat 1 burzuazj¢ okazatby sie

niewyczerpujacy dla wielu kategorii). Skupil on swoja uwage wlasnie na tym
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dwubiegunowym podziale i walce klas, jako najwazniejszymi z jego punktu widzenia
czynniku rozwoju oraz ewolucji spoteczenstw. Istnienie jednostek nie mieszczacych sie
w zadnej z klas wyroznionych wedle jego kryteriow, nie byto dla Marksa problemem

wartym uwagi.

Klasa w rozumieniu Maxa Webera. Zgodnie z ta koncepcja uszeregowanie wszelkich
nierownosci w spoteczenstwie wg jednej hierarchii nie jest mozliwe. Nierownos$ci
spoleczne to rezultat walki o rézne dobra, nie tylko te o charakterze materialnym.
Dlatego Weber wyroznia w zasadzie trzy plaszczyzny zroéznicowania spotecznego —
plaszczyzng ekonomiczng (interesujacy nas tutaj podzial na klasy), plaszczyzne prestizu
(podziat na stany) oraz plaszczyzne polityczna (podziat na partie). Zrédel powstania
klas dopatruje sie Weber w gospodarce rynkowej, jednak dla niego, a w
przeciwienstwie do Marksa, wazniejsze od posiadania srodkow produkcji sg szanse
jednostki na rynku. Szanse te zalezne s3 od posiadania odpowiednich dobr, kwalifikacji,
czy umiejetnosci, pozwalajacych na osigganie dochodow. Poszczegdlne zawody
wymagaja odmiennych kwalifikacji, ktore roznie ,.cenione” sg przez spoleczenstwo.
Dzigki takiemu spojrzeniu, Weber oddalit si¢ od ujecia marksowskiego, pozostawiajac
pole do zapehienia przez najrozmaitsze zawody, ktore powstawaty wraz z rozwojem
gospodarki kapitalistycznej. Dla Webera klasy nie byly realnym zbiorowosciami
posiadajagcymi  $wiadomos$¢  swojej  odrgbnosci, lecz raczej kategoriami
klasyfikacyjnymi, pozwalajacymi opisa¢ zrdéznicowanie spoteczne pod wzgledem
ekonomicznym. Ludzie nalezacy do tej samej klasy posiadaja réwne, badz zblizone

szanse na rynku.

Klasa w rozumieniu Williama L. Warnera. Zgodnie z tym ujeciem klasa to tyle, co
poziom w hierarchicznej budowie spoteczenstwa, ktory okreslany jest przez wysokosé¢
dochodoéw oraz posiadany szacunek spoteczny. Im wyzsze dochody 1 wigkszy szacunek

spoteczny, tym wyzej dana jednostka znajduje si¢ na drabinie spoleczne;.

Bardziej wspotczesne ujecia klasy to jej rozumienie w perspektywie stratyfikacyjnej
oraz w perspektywie strukturalnej. Pierwsze z nich charakterystyczne jest przede
wszystkim dla socjologii amerykanskiej 1 jest bardzo bliskie ujeciu Warnera. Klasy
rozumiane s3 to jako poziomy zroznicowania spotecznego w plaszczyznie
ekonomicznej, a wigc sa blizej powszechnego w Europie, rozumienia warstw 1 stanowig

czes$¢ uktadu stratyfikacyjnego spoteczenstwa.
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Perspektywa strukturalna z kolei korzenie swe ma w teorii K. Marksa. Klasy tu
traktowane sg jako czesci spofeczenstwa postrzeganego w postaci strukturalnie
powigzanej catosci (Szacka, 2003, str. 288). Tak rozumiane klasy tworza wiec
$wiadome swojej odrgbnosci grupy spoleczne i1 s3 podstawowymi elementami
okreslajacymi ksztalt struktury spolecznej. Stosunek do $rodkéw produkeji jako
podstawowy wskaznik przynaleznosci klasowej wzbogacony zostaje w tej perspektywie
0 dodatkowe kryteria, takie jak kontrola nad pracg innych czy podzial na prace fizyczna

1 umystowa.

Autorka wyrdznia tez dwa podstawowe rozumienia terminu warstwa, a wigc drugiej

poza pojeciem klasy kategorii opisujacej podzialy i nierownos$ci spoleczne.

Pierwsze z nich to ujecie strukturalne, ktoére nawigzuje oczywiscie do perspektywy
marksowskiej. Pojecie warstwy uzywane jest wowczas, gdy prosty podziat na klasy nie
jest w stanie w sposob wiasciwy oddaé rzeczywistej budowy spoteczenstwa. Jako
»warstwa” okre§la si¢ zatem pewna cze$¢ klasy, bgdz istotne spotecznie kategorie nie
dajgce sie jednoznaczmie zaliczy¢ do zadnej z klas wyroznionych na podstawie
stosunkow do Srodkoéw produkcji. (Ibidem, str. 290). Mowi¢ zatem mozna o warstwie

proletariatu wielkoprzemystowego, ale takze o inteligenciji.

Drugie ujecie kategorii warstwy - stratyfikacyjne - dzieli autorka dodatkowo na dwa
warianty. Warstwy w ujeciu stratyfikacyjnym jako kategoria empiryczna wyrdznia
si¢ na podstawie cech mierzalnych. Dzieki temu, warstwy te tworzg skalg porzadkowa,
a wigc pozwalaja na klasyfikacje oparte o kryterium ,,wyzszy — nizszy”. Za cechy te
uwaza si¢ ilo§¢ zarabianych pienigdzy, wyksztalcenie mierzone liczbg lat nauki w
szkole oraz prestiz zawodu. Jak wykazato wicle badan, zwigzki pomigdzy tymi trzema
elementami stratyfikacji jednostek w spoteczenstwie przedstawiaja si¢ bardzo podobnie
w wielu krajach. Pozwala to traktowa¢ je jako uniwersalne wskazniki zréznicowan

spotecznych.

Warstwa w ujeciu stratyfikacyjnym jako ogélna kategoria teoretyczna jest jednym
z poziomow stratyfikacji i jako uktad grup tworzqcych hierarchie ze wzgledu na zakres
wladzy, prestizu i bogactwa ich cztonkow (Ibidem, str. 290). Jesli warstwy rozumie¢ w
ten sposob, to ich czlonkowie majg Swiadomos$¢ swojej odrgbnosci, poczucie grupowej
tozsamos$ci, wspolnych interesOw oraz podobny styl zycia, ktéory to wilasnie w

mniejszym lub wiekszym stopniu odréznia ich od pozostatych warstw w
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spoteczenstwie. ,,Warstwa” przypomina tutaj zatem bardziej ,,stan” u Webera 1 staje si¢
pojeciem niezwykle szerokim. W jego sktad wchodzi¢ mogliby przedstawiciele klasy

wyzszej sredniej jak 1 indyjskie kasty.

Podsumowujac, koncepcja klas K. Marksa, koncepcja trzech wymiarow podziatow
Webera oraz koncepcje stratyfikacji to trzy podstawowe podej$cia w rozwazaniach
teoretycznych jak i w badaniach empirycznych nad nieréwnos$ciami spotecznymi.
Wszelkie pozniejsze perspektywy to albo ich wierne kontynuacje, nieraz reinterpretacje

1 modyfikacje, ale takze proby ich taczenia.

2.2. Klasa Srednia wyzsza w literaturze

W literaturze polskiej bardzo trudno znalez¢ definicje klasy sredniej wyzszej, poniewaz
sytuacja samej klasy $redniej w naszym kraju jest do$¢ niejasna. Wszyscy badacze
zgodni s3 co do tego, Zze po okresie transformacji, owa formacja spoleczna w naszym
kraju dopiero si¢ wytwarza (przede wszystkim z tzw. inteligencji). Niewielu jednak
uwaza, ze proces tworzenia si¢ owej klasy w Polsce mozna juz uzna¢ za zakonczony.
Wskazuje si¢ raczej na procesualny charakter zmian w ukladzie hierarchicznym

spoleczenstwa i na powoli zachodzace w nim zmiany.

Sprébujemy zatem okresli¢, czym jest klasa $rednia wyzsza wedlug nastgpujacych

autorow:

1) Wedlug Hamiltona i Hirszowicz ustalenie granicy pomi¢dzy klasa wyzsza i
$rednig nie jest trudne. Klasa wyzsza to przede wszystkim posiadacze (ze wzgledu na
posiadanie aktywow, majatku) oraz zarzadcey (z wzgledu na odpowiedzialno$¢ i1 stopien
kontroli). Ci, ktorzy reprezentujq stanowiska zawodowe okreslane jako dyrektorskie i
menedzerskie bedq nalezec¢ raczej do klasy wyzszej niz Sredniej, jesli posiadajq znaczng
wlasnos¢ i osiggajq z tego tytutu znaczng czes¢ swojego dochodu lub — jak w przypadku
menedzerow — ktorych wlasnosc jest relatywnie niewielka, a stopien ich kontroli nad
przedsigbiorstwami jest tak duzy, ze umozliwia im wyplacanie Sobie wysokich
wynagrodzen, bedqcych ukrytymi korzysciami raczej z tytutu kontroli niz wlasnosci, tzn.
raczej rzeczywistej wiasnosci ekonomicznej niz z tytulu prawnego posiadania.

(Hamilton, Hirszowicz, 1995, str. 117-118).
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Wystepuje tutaj jednak pewna niescisto$¢, gdyz nieco pdzniej klasa Srednia
wyzsza charakteryzowana jest przez autoréw tak, jak ja ja rozumiem, a wigc jako
niezwykle nieliczng i elitarng grupe¢ ludzi, posiadajgcg ogromne majatki, czgsto zresztg
odziedziczone 1 majaca mniej lub bardziej arystokratyczne korzenie, albo chociaz do
arystokracji aspirujaca. Elity te cho¢ ilosciowo niewielki, skupiaja w swoim posiadaniu
stosunkowo duze zasoby pieni¢zne. Klasy $rednie wyzsze, a klasy $rednie tym bardziej,
to natomiast konstelacje zdecydowanie liczniejsze. Zatem tych, ktorzy (wedle definicji
przytoczonej na poczatku) zajmuja stanowiska dyrektorskie i menedzerskie, nawet o
duzym stopniu kontroli czy wlasnosci, zaliczalbym raczej wiasnie do klasy $redniej
WYZSz€], NiZ WYZSZ€].

Przywotywani tu autorzy wskazuja, ze znacznie trudniej zdefiniowaé podziat
mi¢dzy klasa $rednia, a nizsza, czyli pracujaca, badz inaczej robotnicza. Klopot polega
tu przede wszystkim na tym, jak jasno oddzieli¢ tzw. prace umystowa od pracy
fizycznej odpowiedzie¢ jak odpowiedzie¢ na pytanie czy zawsze jest tak, ze praca
umystowa wymaga wigcej kwalifikacji 1 samodzielnego myslenia, niz ta o fizycznym
charakterze. Odpowiedz wydaje si¢ tu by¢ jasna, prosty pracownik biura zajmujacy si¢
tzw. ,,papierkowg robotg”, czesto dziala w sposob bardziej automatyczny i obarczony
jest mniejszg odpowiedzialnoscig, niz np. robotnicy budujacy linie wysokiego napigcia
czy obstugujacy skomplikowane urzadzenia. Ponadto ich praca moze by¢ czasem
znacznie lepiej optacana, co wplywac bedzie z kolei na pozycje¢ ekonomiczng. Wynika z
tego, ze prosty podzial na prace fizyczng i umystowa niekoniecznie pokrywaé musi si¢ z
pozycja zajmowang na drabinie spolecznej. Badacze od dhluzszego czasu obserwujg
kurczenie si¢ kategorii klasy nizszej, ktére spowodowane jest rozcigganiem si¢ kategorii
klasy $redniej. Dolna granica tej drugiej wydaje si¢ zatem nie by¢ do konca przejrzysta,
a wspomniane kryterium podzialu nie do konca trafne, zwlaszcza, gdy jako prace
umystowa rozumie¢ takze takie czynnos$ci jak np. sprzedaz w sklepie.

Przy okazji rozwazan na temat podzialu pomiedzy trzema klasami, warto
zwréci¢ uwage na pewng podwojnos¢ charakteryzujaca klase $rednia, o ktorej mowitem
takze przy okazji omawiania mody jako skladniku stylow zycia. Ot6z klasa srednia z
jednej strony bardzo zagrozona jest degradacja do klasy nizszej, z drugiej (a moze
wlasnie dlatego) ciagle aspiruje do klasy wyzszej. Pozostale dwie klasy nie
doswiadczaja tego zjawiska. Klasa wyzsza zagrozona jest tylko degradacja — dlatego jej
przedstawiciele m.in. za pomoca mody, staraja si¢ jasno zarysowac granice wlasnej

kategorii. Klasa nizsza, nie majac juz tak wiele do stracenia, raczej aspiruje, cho¢
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mozna przypuszczac, ze nie jest to tak silne, jak w przypadku klasy $redniej, ktorej

przedstawicielom czasem wydaje sie, ze juz ,,widzg” szczyt.

Klasg $rednig byliby wigc szeroko rozumiani pracownicy umystowi, a wiec urzednicy,
pracownicy biur, ale takze sprzedawcy oraz tzw. klasa ustugowa, czyli lekarze,
prawnicy, wykwalifikowany personel kierowniczy, administracyjny oraz techniczny.
Mimo, iz definicja klasy S$redniej nie pojawia si¢ u Hirszowicz i Malcolma
bezposrednio, wskazuja oni na wyrazne uprzywilejowanie przedstawicieli klasy $redniej
w stosunku do klas nizszych. Chodzi tu przede wszystkim o posiadanie specyficznych
kwalifikacji 1 wiedzy zdobytej w procesie ksztalcenia, ktore nie sg tak tatwo dostgpne
dla np. dzieci z rodzin robotniczych. Dochodzi w ten sposéb do monopolizacji
mozliwosci rynkowych poprzez odgraniczanie si¢ specjalnymi kwalifikacjami 1
dyplomami, niezwykle trudno dost¢gpnymi dla nizszych warstw spotecznych. Zjawisko
to opisane jest przez J. Parkin’a w Marxsism and Class Theory: A Bourgeois Critique,

Londyn 1979, i dotyczy¢ ma przede wszystkim klas $rednich wyzszych.

2) Jerzy Leszkowicz-Baczynski podkresla z kolei brak specyfiki klasy $redniej w
Polsce. Jednak samg grupe mnie interesujaca — klas¢ S$rednig wyzsza, jest jednak
stosunkowo najlatwiej ,,wylowi¢”. Dzieje si¢ tak dlatego, iz warstwa to posiada
najbardziej identyfikowalne cechy, takie jak przynaleznos¢ do elit finansowych,
zwigzany z tym styl zycia, dazenia, miejsce zamieszkania, itp. Autor méwi, ze daje si¢
zauwazyC wzgledna krystalizacje stylu zZycia, dgzen i konsumpcji najbardziej zasobnych
przedstawicieli elit finansowych, wilascicieli duzych firm oraz najbardziej cenionych
menedzerow, czyli tych, ktorych zalicza sie do wyzszej klasy sredniej (upper middle
class). Cechuje ich stabilnos¢ ekonomiczna oraz znaczmy stopien ekskluzywnosci
(zamieszkiwanie w modnych podmiejskich miejscowosciach bqgdz strzezonych
osiedlach), wysoki poziom dochodow i adekwatny do stanu posiadania styl Zycia.
Odgrywajq wyrazna wzorotworczq role wsrod pozostatych srodowisk klasy sredniej, a
takze innych klas.

O wiele wigkszy problem stanowi natomiast wyodr¢bnienie pozostatych warstw w
obrebie klasy $redniej, gdyz nie tworzg one tak ,,wyrazistych” konstelacji. Tymczasem
nizsze sektory klasy Ssredniej (wlasciciele matych firm oraz pracownicy najemni
zajmujgcy centralne i nizsze pozycje w strukturach organizacyjnych, wykonujgcy prace

koncepcyjne o niewielkiej zloZonosci i sprawujgcy ograniczone funkcje kierownicze) sq
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zdecydowanie trudniejsi do identyfikacji, poniewaz nie stanowig grup w scistym sensie.
Nie posiadajq bowiem wlasnej ideologii w postaci konkretnych przekonan politycznych,
nie dysponujg rowniez wlasnymi (to znaczy specyficznymi) wzorami dziatan czy swoistq
etykq zawodowq (Leszczkowicz-Baczynski, 2007, str. 20).

Bardzo zadowalajacy jest dla mnie fakt, to wtasnie przedstawicieli klasy $redniej
wyzszej powinno by¢ stosunkowo latwo zidentyfikowaé posrod wszystkich warstw
klasy s$redniej, a potem znalez¢ zalezno$ci czy podobienstwa pomiedzy ich stylem
zycia, zachowaniem, systemem wartos$ci, itd. Oddzielenie tej grupy od klasy wyzszej, a
wigc tych, ktorzy znajduja si¢ na samym szczycie drabiny spotecznej nie powinno by¢
trudne, wigkszym klopotem moze okaza¢ si¢ zdefiniowanie tego, kiedy zaliczam si¢ do
klasy s$redniej wyzszej, a kiedy juz do klasy $redniej. Przynaleznos¢ do elit
finansowych, okreslony etos i pewna ekskluzywnos¢, o ktorych mowil Leszkowicz-
Baczynski wydaja si¢ by¢ dobrymi wskaznikami.

Autor ten wspomina tez o problemach z oddzieleniem klasy wyzszej od $redniej
(np. poprzez czgste ukrywanie rzeczywistych dochodow przez tych pierwszych) oraz
klasy $redniej od nizszej (wyrazne przesuni¢cie granicy middle class w dot). Ponadto,
badacz niejako przestrzega przed kryterium zamoznosci, jako $rodkiem dzieki ktoremu
jesteSmy w stanie, oddzieli¢ przedstawicieli réznych klas. Powoduje to niejako
wrzucenie do jednego worka ludzi zupehie si¢ od siebie réznigcych, a posiadajacych
podobne dochody. Nalezy jednak przy tym pamictaé, ze to wlasnie sytuacja materialna,
ktéra w ekonomii decyduje o sile nabywczej, w socjologii jest istotng determinantg

stylu zycia (Leszkowicz-Baczynski, 2007).

Pozostajac przy tematyce wyodrebniania poszczegolnych klas, autor wspomina dalej o
wielosci samych klas §rednich. Ze wzgledu na wyraznie zréznicowanie w ich obrebie,
znacznie chetniej uzywa liczby mnogiej do okreslenia tej konstelacji spotecznej. Jako
gtéwne kryterium podziatu przyjety zostat tutaj podziat zawodowy, tworzacy niejako
automatycznie grupy o podobnej sytuacji zawodowej, ktore implikujg z kolei pewne
zbieznosci w dochodzie 1 zwigzanym z nim stylem zycia. Glowng osig jest tutaj podziat
Zawodowy, pozwalajgcy wyodrebni¢ grupy cechujgce sie podobienstwem sytuacji
zawodowej, a co za tym idzie, empirycznie uchwytne zbieznosci dochodu i stylu Zycia.
(Leszkowicz-Baczynski, 2007, str. 84). Wydaje si¢ zatem, ze to charakterystyka klasy
$redniej dokonywana przez pryzmat rol zawodowych 1 funkcji, jakie petlniag jej

przedstawiciele w gospodarce, wydaje si¢ mie¢ dzi$ najwigksza doniostos¢. Pozwala to
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takze w sposoOb przejrzysty pokazaé, co rdzni poszczegdlne klasy i traktowac¢ dochod

jako istotng, cho¢ nie bezposrednig determinantg tych podziatow.

W ksiazce ,,Klasa $rednia w Polsce? Sytuacja pracy, mentalno$¢ wartosci”, przytoczone
zostaja roéwniez koncepcje klasy sredniej innych autoréw, takich jak Anthony Giddens,
czy Pierre Bourdieu. Ten pierwszy zaznacza, ze klasa $rednia jest w stanie ciaglego
rozwoju 1 w zwigzku z tym dokonuje on podzialu na starg klas¢ $rednig (wlasciciele
drobnego biznesu, rolnicy), wyzsza klas¢ $rednig (pracownicy najemni zajmujacy
kierownicze i profesjonalne pozycje), wreszcie silnie zréznicowang nizsza klase $rednia
(personel biurowy, agenci handlowi, sprzedawcy, kadra nauczycielska). Bourdieu z
kolei twierdzi, Zze o naszym miejscu w strukturze spotecznej decyduje posiadanie, badz
kapitalow, takich jak kapital ekonomiczny (dysponowanie wlasno$cia), kapitat
kulturowy (wyksztatcenie), kapital spoteczny (sie¢ powigzan) oraz kapitat symboliczny
(przejawia si¢ w mozliwosci przeksztatcenia kapitalu spotecznego lub kulturowego na

zasoby materialne).

Leszkowicz-Baczynski wyréznia w zasadzie 3 kategorie klasy $redniej: inteligenci,

menedzerowie oraz przedsigbiorcy.

Kategoria inteligentow jest typowym produktem cywilizacyjnym Europy Srodkowej i
Wschodniej. Do jej ,,szeregdéw” =zaliczy¢ mozna m.in. elity wladzy 1 polityki,
niezaleznych tworcow kultury, wyktadowcow uniwersyteckich, wyzszego szczebla
pracownikow ,.stuzb mundurowych”, czy tez duchownych. W swoich badaniach
natomiast, autor ogranicza t¢ kategori¢ w zasadzie do jednej, waskiej grupy — ludzi
pracujacych w sektorze budzetowym, posiadajacych wysokie kwalifikacje i

wykonujacych prace umystowe polegajace na zarzadzaniu.

Aktywnos¢ zawodowa w sferze budzetowej jest podstawowym czynnikiem
odrézniajacym inteligentow od menedzerow, cho¢ nie jest to jedyna roéznica. Pomiedzy
tymi dwoma kategoriami istnieje wedtug Leszkowicza-Baczynskiego swojego rodzaju
generacyjna przepas¢. Ich funkcjonowanie we wspotczesnych swiecie zdaje opierac si¢
na pewnych przeciwienstwach. O ile inteligentow mozna uznaé za przedstawicieli
dawnego Swiata, w ktorym obowigzywaly reguly gospodarki planowej, a praca
zawodowa wiqzata sie ze stabilnosciq warunkow i gwarancjqg zatrudnienia, to
wspolczesni menedzerowie prezentujg cechy odmienne. Podstawq ich funkcjonowania

Jjest sektor prywatny, praca nie zapewnia na 0got stabilnosci zatrudnienia, a 0 szansach
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zawodowych decydujq w gltownej mierze indywidualnie mierzone kwalifikacje i zdobyty
kapital  umiejetnosci  zawodowych.  (Leszkowicz-Baczynski, 2007, str. 44).
Menedzerowie to najemni specjaliSci, posiadajacy wysokie kwalifikacje oraz
wyksztaltcenie i1 zarzadzajacy, badz sprawujacy kontrole, w roznych sektorach prywatne;j
gospodarki. Razem z kategori¢ zwang professions (profesjonalisci), a wigc tych, ktorych
wysoka pozycja rynkowa wyznaczona jest adekwatnym do niej poziomem kwalifikaciji,
wiedzy i umiejetnosci zawodowych (ich jakos¢ podlega procedurom weryfikacji),
stowarzyszonych w organizacjach zawodowych i dziatajgcych na podstawie standardow
etyki zawodowej, stanowig najliczniejszy segment ,,nowej klasy $redniej” (Ibidem).
Dobrym przyktadem tego typu lokalizacji w strukturze zawodowej s3 lekarze,
architekci, prawnicy. Menedzeréw oraz profesjonalistow laczy zatem wysoki poziom
kwalifikacji, realizacja skomplikowanych zadan, dzialalno$¢ w gospodarce rynkowe;j

oraz samosterownos¢ zawodowa.

Mowiac o podziale na sfer¢ gospodarki prywatnej 1 panstwowej, warto zwrdci¢ uwage
na odmienno$¢ potozenia i1 funkcjonowania np. lekarza pracujacego w szpitalu
panstwowym, a tego, ktory znalazt zatrudnienie w prywatnej klinice. W swoim
codziennej pracy, chociazby w trakcie podstawowych badan, lekarze ci przestrzegac
muszg réznych regut. Rutynowe badania w szpitalu panstwowym ograniczone sg
stopniem finansowania dziatalno$ci placowki przez NFZ, tymczasem w szpitalu
prywatnym, raczej zasobnoscig portfela pacjenta. Podobnie moze by¢ z nauczycielami

akademickim na uczelniach panstwowych oraz prywatnych.

Jesli chodzi natomiast o menedzerow, zwtaszcza tych wysokiego szczebla, to trudno nie
wspomnie¢ o coraz bardziej popularnych, takze w Polsce, tzw. fringe benefits. Termin
ten okresla wszelkiego rodzaju ,,dodatki” do standardowego wynagrodzenia, ktorej
firma oferuje swoim pracownikom. Sg to najczg¢$ciej samochdd firmowy, ktoéry
pracownik wykorzystuje takze na co dzien, dodatkowe ubezpieczenia zdrowotne,
fundusz reprezentacyjny itd. Co ciekawe, gratyfikacje te tylko czasami s3
opodatkowane, mimo, ze stanowi¢ mogg sporg cze$¢ ogdlnie rozumianych korzysci

finansowym uzyskiwanych przed danego pracownika.

Wreszcie ostatnia cze$¢ klasy $redniej - przedsiebiorcy, ktorych czesto okresla si¢ jako
tzw. ,,starg klase §rednig”. W Polsce s3 to najczesciej wiasciciele lub zatozyciele matych

i $rednich przedsi¢biorstw. Cho¢ osoby te uzyskiwa¢ moga znaczne korzysSci
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materialne, w przeciwienstwie do dwoch wczesniej omowionych kategorii, wcale nie
muszg posiada¢ wyzszego wyksztalcenia oraz specjalnych kwalifikacji. Duzo
wazniejsze wydaja si¢ by¢ aktywno$¢ ekonomiczna stuzaca maksymalizacji zysku oraz
wysoki poziom niezaleznosci zawodowej osiagnigtej dzigki innowacyjnosci.
Przedsigbiorcy zdaja si¢ najbardziej ze wszystkich 3 kategorii opisujacych klase $rednig
podlega¢ prawom gospodarki rynkowej, a ich sukces zalezy w duzej mierze od

umiejetnosci funkcjonowania w niej i reagowania na jej wahania.

Wszystkie te kategorie wymienitem w zasadzie po to, by sprawdzi¢, z ktérej z nich
wywodzi¢ si¢ beda przedstawiciele klasy sredniej wyzszej. Zaczynajac od konca,
wydaje mi si¢, ze z pewno$cig mozna ich znalez¢ wsrdd wiascicieli czy akcjonariuszy
duzych i1 dobrze prosperujacych przedsiebiorstw. Jesli posiadaja wyzsze wyksztalcenie
oraz osiggaja z tytutu wiasnosci znaczne korzys$ci ekonomiczne, to uwazam, ze mozna
zaliczy¢ ich do tej interesujacej mnie kategorii spolecznej. Podobnie ma si¢ sytuacja z
menedzerami, jednak tutaj takze mam na mysli tylko tych najwyzszego szczebla. Byliby
to wigc zarzadzajacy duzymi przedsigbiorstwami 1 mig¢dzynarodowymi korporacjami.
Tutaj szczegdlnie widoczne sg wspomniane wczesniej fringe benefits. Takze tylko
nieliczni professions mogg zosta¢ zaliczeni do klasy $redniej wyzszej, cho¢ z pewnosci
znajda si¢ tacy lekarze, czy prawnicy, ktorych standard zycia i pozycja spoteczna
znaczgca odbiegaja na plus od tego, jaki osiggneli ich ,,koledzy po fachu”. Stosunkowo
najtrudniej orzeka¢ o kategorii inteligentow, ktora cho¢ cieszy si¢ duzym uznaniem i
szacunkiem spotecznym, uzyskuje czesto nieadekwatne do tego wynagrodzenie
finansowe. Funkcjonujac bardziej na zasadzie gospodarki scentralizowanej, niz
wolnorynkowej, kategoria ta ma czgsto ograniczone mozliwosci awansu
ekonomicznego. Jestem jednak =zdania, ze takze w tej grupie mozna znalezé
przedstawicieli klasy $redniej wyzszej. Dobrym przyktadem wydaja si¢ by¢ wysokie

szczebla urzednicy panstwowi.

Na koniec warto zaznaczy¢, ze zaproponowany przez Leszkowicza-Baczynskiego
podzial na 3 segmenty, wydaje si¢ w praktyce nie by¢ tak przejrzystym. Kategorie te nie
sg od siebie idealnie oddzielone, a niektére jednostki moga by¢ aktywne w kilku z nich
jednoczesnie. Dobrym przyktadem jest wyktadowca akademicki, ktory posiada np.
wlasng firme¢ badawcza czy konsultingowa. Czlowiek ten z pewnoS$cig reprezentuje

inteligentéw, jednak prowadzac wtasng dziatalno$¢ wymagajaca wysokich kwalifikacji,
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mocno zbliza si¢ do klasy menedzerskiej, ale 1 w zalezno$ci od rodzaju aktywnosci

zawodowej, czasem takze do przedsigbiorcow.

3) Specjalista w dziedzinie badan dotyczacych klasy sredniej w Polsce, Henryk
Domanski, twierdzi, ze ,klasa $rednia” to kategoria o tak duzej réznorodnosci, ze
trudno mowic tutaj o klasie spotecznej. Rzeczywiscie, drobni sklepikarze, sprzedawcy,
czy kelnerzy, ktorzy identyfikuja si¢ z klasa s$rednia, niewiele majg wspdlnego z

adwokatami, czy profesorami akademickimi. (Domanski, 2002)

Cho¢ (wedhug Domanskiego) klasa $rednia nie jest klasg spoleczng, gdyz mieszczg si¢
w niej jednostki 0 réznym poziomie wyksztatcenia, niejednakowym standardzie
materialnym, uzyskujgcych niejednakowe dochody, majgcych rozne preferencje w
zakresie konsumpcji i obdarzanych niejednakowq estymq, wg tego autora nalezy ona do
najwazniejszych elementow spoteczenstw rynkowych i jest ich sitg napedowa (Ibidem,
str. 11). Przynalezno$¢ do grupy nazywanej klasg $rednig daje poczucie pewnej
wyzszosci, symbolizuje powodzenie zyciowe, ale 1 nieustannie zmusza do
udowadniania sobie i1 innym swojej pozycji. Sprzyja to wzrostowi efektywnosci,
mobilizuje do dalszego rozwoju, pracy, co wprawia mechanizm wzrostu

ekonomicznego w ruch.

Klasy $rednie w spoteczenstwach wysokorozwinietych stanowig okoto 2/3
spoteczenstwa. Wszelkie sady, opinie czy prognozy dotyczace tych spoteczenstw
dotycza przede wszystkim tej wilasnie grupy. O wiele wezszg zbiorowos$ciag beda
natomiast przedstawiciele klasy s$redniej wyzszej, plasujacy si¢ w gornej granicy tej
konstelacji. Henryk Domanski wyréznia w cztery zasadnicze cechy, bedace
fundamentem spoleczenstwa klasy $redniej. Sa to wlasno$¢ prywatna, zamoznos¢ i
wysoka stopa zyciowa, pozycja zawodowa oraz to, co identyfikuje czlonkow klasy
sredniej na co dzien — wyglad oraz styl zycia. Posiadajac sporg wtasnos¢, badz tez
sprawujac kontrole nad duzg wlasnoscia, ludzie nalezacy do tej klasy zyskujg pewnosc
siebie, stabilizacje, a jednocze$nie mobilizuje ich to do dalszego pomnazania
posiadanych dobr. Zamozno$¢ i1 wysoka stopa zyciowa pozostaja w bezposrednim
zwigzku z wlasno$cig, czy duzym stopniem kontroli nad nig. Jesli klasy spoteczne
rozumie¢ za Domanskim jako zbiory pozycji, a pozycje jako byty, ktore flatwiej

uchwyci¢ w porownaniu z wlasnoscig czy stanem konta w banku, , klasa spoteczna’

daje si¢ najlepiej zdefiniowac przez pozycje zajmowane przez jej cztonkow w hierarchii
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zawodowe] — wykonywany zawdd jest najbardziej czytelnym atrybutem middle class
(Domanski, 2002, str. 24). Pozycja zawodowa pozostaje zatem dobrym wyroznikiem
przedstawicieli klasy $redniej. Wreszcie ostatnia cecha, a wiec to, co jest celem aspiracji
dla klas nizszych, czyli dominujgce, nowoczesne i najbardziej dominujgce wzory

zwigzane z wygladem, stylem ubierania sig¢, po krotce stylem zycia (Ibidem).

Jak wida¢ okre$lenie tego, czym jest klasa Srednia wyzsza jest rzecza do$¢ trudna.
Wielos¢ koncepcji dotyczacych uwarstwienia, a przez to i traktujacych o samej klasy
sredniej, wprowadzi¢ moze niematy zamet. Takze sytuacja klasy $redniej w Polsce,
ktora, jak pisatem na poczatku tej czgsci, nie jest jeszcze ,,aktem dokonanym”, réwniez
nie ulatwia zadania. Ponadto, nalezy zauwazy¢, ze kategoria spoteczna, ktorg si¢
zajatem, jest raczej skromnie opisywana w literaturze, zaro6wno polskiej 1 jak
zagranicznej. O wiele cze$ciej autorzy wspominajg o niej niejako przy okazji, zajmujac

si¢ klasg $rednig w ogdle.

Trudno oprze¢ si¢ wrazeniu, ze przedstawicieli klasy $redniej wyzszej o wiele tatwiej
zdefiniowaé¢ ex exemplum, niz opisywaé ich atrybuty. W tym momencie pomocne
wydaje si¢ kryterium zawodowe, ktore pozwala wyodrebni¢ grupy o zblizonej pozycji
zawodowej - a co za tym idzie - spotecznej. Majgc swiadomos¢, ze definiowanie klasy
sredniej wyzsze] ma nadal mimo wszystko nieco intuicyjny charakter, postaram si¢

teraz przyja¢ obowigzujace dla tej pracy rozumienie owej kategorii spoleczne;j.

2.3. Rozumienie klasy Sredniej wyzszej w niniejszej pracy

Mozna przypuszczaé, ze klase S$rednia wyzsza réwniez konstytuuja owe cztery
wymieniane przez Domanskiego cechy, ktore przytoczone zostalty przed chwila.
Ponadto, wykazywac¢ one powinny najwi¢ksze natezenie. Jesli chodzi o wiasnos¢, bylby
to zatem luksusowy dom potozony w odpowiednim miejscu czy samochdd prestizowe;j
marki. Zamozno$¢ i stopa zyciowa plasowalyby si¢ tutaj znacznie wyzej od $redniej
krajowej 1 - pomijajac przedstawicieli klasy wyzszej obracajagcych ogromnymi
majatkami - bytyby bardzo wysokie. W gre wchodzg zatem wszelkie zawody zwigzane
z wysoka pozycja spoteczng, takie jak lekarz, prawnik, prezes lub menedzer duzej

firmy, elity polityczne. Styl Zycia odpowiadatby dochodom i stanowi posiadania.
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Mysle, ze wspomniane wyzej ujecie warstwy jako ogolnej kategorii teoretycznej
najlepiej opisuje to, czym jest w zasadzie klasa $rednia wyzsza. Zgodnie z tym
podejéciem, bylaby to zatem pewna cze$¢ klasy $redniej, plasujaca si¢ w jej gérnych
granicach, posiadajaca mniejsza lub wieksza swiadomos¢ swojej odrgbnosci, poczucie
grupowej tozsamosci, wspolnych intereséw oraz podobny styl zycia. Te cechy witasnie,
a wiegc jeszcze raz za Leszkowiczem-Baczynskim - wzgledna krystalizacje stylu Zycia,
dgzen i konsumpcji, stabilnos¢ ekonomiczna oraz znaczmy stopien ekskluzywnosci
(zamieszkiwanie w modnych podmiejskich miejscowosciach bgdz strzezonych
osiedlach), wysoki poziom dochodow i adekwatny do stanu posiadania styl zycia — t0
cechy konstytutywne — dla tej warstwy spotecznej (Leszczkowicz-Baczynski, 2007, str.
20). Warstwa ta opiera si¢ na hierarchii powstalej ze wzgledu na zakres wladzy, prestizu
1 bogactwa jej cztonkow, ktére stoja oczywiscie na bardzo wysokim poziomie -

znacznie wyzszym niz w wiekszosci istniejacych warstw spotecznych.

Wsréd wymienionych wczesniej cech, jakie charakteryzuja klase Sredniag wyzsza,
szczegOlnie wazny wydaje si¢ podzial zawodowy. Podziat ten generuje grupy o
podobnej sytuacji zawodowej, ktore implikujg z kolei pewne zbieznosci w dochodzie 1
zwigzanym z nim stylem zycia. OczywiScie nie kazdy lekarz czy prawnik, bedzie
przynaleze¢ do klasy sredniej wyzszej. Jednak wsréd tych grup zawodowych, szansa na
osiggniecie wysokiej pozycji spotecznej jest statystycznie wysoka. Dochdd bedzie
zatem istotng, cho¢ nie bezposrednig determinantg przynaleznosci do omawianej

warstwy.
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3. Metodologia badan

3.1. Problem gléwny, problemy szczegotowe.

Termin problem badawczy odr6zni¢ nalezy od problemu spotecznego. Ten drugi jest
pojeciem znacznie szerszym i odwoluje si¢ do tego, co jest przedmiotem ogodlnej
refleksji socjologicznej. Problemem spotecznym moze by¢ zatem bezrobocie,
wyludnianie si¢ wsi, czy bogacenie si¢ okreslonej warstwy spotecznej. Jednak
pojedynczy badacz, czy nawet zespol badawczy, z reguly nie jest w stanie zbadac
danego problemu spotecznego w catosSci (chyba, ze jest on niewielki i wowczas
praktycznie tozsamy z problemem badawczym), lecz musi on skonkretyzowac i zawgzié
tematyke swoich badan. W ten wilasnie sposdb powstaje problem badawczy.
(Silverman, 2007; Sztumski, 1999). Problemem badawczym nazywamy to, co jest
przedmiotem wysitkow badawczych, czyli po prostu to, co orientuje nasze
przedsiewziecie poznawcze (Sztumski, 1999, str. 41). Trafne okreslenie problemu
badawczego jest zatem poczatkiem samych badan, gdyz to on wyznacza¢ bedzie ich
przedmiot. Silverman przestrzega przed wyborem zbyt ogdlnych problemow, ktore
mogg stac si¢ zbyt duzym przedsiewzieciem dla badaczy. Autor thumaczy, ze lepiej jest
powiedzie¢ ,,duzo o matym”, niz ,,mato o wielkim” (lbidem, str. 33). Zbyt szeroko
okreslony problem badawczy moze prowadzi¢ do sptycenia analizy zebranego

materiatu, gdyz bedzie go po prostu zbyt duzo (o ile uda si¢ go zebrac).

Po drugie, jesli wiemy juz czym jest problem badawczy, warto odrozni¢ go od
przedmiotu samych badan. O ile gtownym problemem badawczym sg w tym przypadku
pytania o style zycie praktykowane przez klas¢ srednia wyzszg oraz relacje taczace jg ze
Swiatem spolecznym, to samym przedmiotem badan jest oczywiscie klasa srednia
wyzsza. Jak wspomniano powyzej, problem badawczy wyznacza przedmiot badan.
Wyczerpujacemu zbadaniu problemu badawczego pomodc mialy wymienione ponizej
problemy szczegotowe, ktore w duzej mierze pokrywaja si¢ z pytaniami, na jakie badani
udzielili odpowiedzi za pomocg fotografii oraz w trakcie wywiadow na temat tych

ostatnich:

1) Kim jestem? — zbadanie autodefinicji badanych, sprawdzenie jak widzg siebie

samych w obecnym momencie zycia;

48



2) Kim bytem kiedys? — odtworzenie drég awansu oraz historii stawania si¢ cztonkiem

klasy $redniej wyzszej; porownanie sytuacji dzisiejszej z ta sprzed lat;
3) Kim chciatbym by¢? — opis aspiracji, celow i dgzen badanych;

4) Jak widza mnie inni? — odtworzenie relacji z otoczeniem i tego, jak klasa $rednia

wyzsza mysli, ze jest postrzegana,

5) Czym si¢ zajmuje, jak duzo pracuje, czy lubie swoja prace? — zbadanie istotnosci
sfery zawodowej dla klasy S$redniej wyzszej w stosunku do innych obszarow
aktywnos$ci; pytanie o zadowolenia z zycia zawodowego, odkrycie rodzajow

wykonywanych czynnosci, itp.;

6) Gdzie najchgtniej podrozuje, jak czgsto udaje mi si¢ wyjecha¢? — opis typowych

destynacji wakacyjnych, charakterystyka podrozowania w klasie sredniej wyzszej;

7) Jaki sport uprawiam najchetniej, jak czesto udaje mi si¢ trenowac? — okreslenie
istotnosci sportu i aktywnosci ruchowej dla badanej kategorii spotecznej; rodzaje

motywacji do uprawiania sportu; preferowane dyscypliny sportowe;

8) Co robie najchetniej w czasie wolnym? — sposoby spedzania czasu wolnego, rodzaje

aktywnosci,

9) Jaka role odgrywaja w moim zyciu rézne przedmioty? — opis relacji z przedmiotami,

stosunku badanych do przedmiotéw materialnych;

10) Jak ubieram si¢ na co dzien, czy przywiazuje uwage do stroju? — zbadanie istotno$ci

1 charakterystyka mody panujacej posrdod klasy $redniej wyzszej;

11) Czy lubi¢ robi¢ zakupy, jak czesto kupuje i czy ceny majg dla mnie znaczenie? —
stosunek badanych do zakupéw, podejmowanie decyzji konsumenckich, nastawienie

wobec pienigdzy i ich wydawania;

12) W jakim miejscu w domu czuje¢ si¢ najlepiej? — odtworzenie sposobow spedzania

Czasu w miejscu zamieszkania, role przyjmowane w konteks$cie nieformalnym,;

13) Jakim $rodkiem transportu poruszam si¢ najczesciej? — odtworzenie czym, w jakich
celach i jak czgsto badani si¢ przemieszczajg oraz czy przywiazujg wage do tego, czym

si¢ poruszaja;
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14) Co przeszkadza mi w sgsiedztwie? — odtworzenie relacji z pobliskim otoczeniem,
oraz szerzej, ogbdlnego nastawienia do rzeczywistosci spolecznej, w jakiej badani

funkcjonuja;

15) Czy jest co$, co chcialbym zmienié, a nie moge? - rekonstrukcja zakresu kontroli
sprawowane] przez przedstawicieli klasy $redniej wyzszej oraz identyfikacja tych sfer

zycia, ktore znajduja si¢ poza nia;

3.2. Uzasadnienie wyboru tematyki badan.

Na polskim gruncie istnieje bardzo niewiele badan, ktére mialyby na celu opis
najzamozniejszych warstw spotecznych. O ile stosunkowo tatwo natkngé si¢ na te
dotyczace underclass, to znacznie trudniej o takie traktujgce o tematyce ,,przeciwnej”.
Wynika to z pewnos$cig z mocno ograniczonej dostepnosci do populacji badawczej, jaka
jest klasa srednia wyzsza. Ludziom zamoznym czgsto nie zalezy na rozglosie, a jak
wspominat Leszkowicz-Baczynski, pewnym problemem na etapie pozyskiwania proby

badawczej moze by¢ tez ukrywanie rzeczywistych dochodow.

W polskiej socjologii (m.in. za sprawag H. Domanskiego) stosunkowo duzo uwagi
zostalo tez poswiecone klasie §redniej. Brakuje jednak opiséw jej najzamozniejszych
warstw, co z jednej strony zaleta, a z drugiej wada. Brak tego rodzaju badan daje
mozliwo$¢ eksplorowania zupetnie nowych obszaréw, ale i uniemozliwia poréwnania i

odnoszenie wynikéw wtasnych do innych badan.

Tematyka badan jest tez cieckawa, gdyz probuje odkry¢ cos$, co na co dzien dostepne jest
tylko dla nielicznych. Badajac style zycia poznanskich elit staram si¢ wnikngé¢ w
czasem mocno prywatne sfery, jakimi sg np. dom rodzinny, aby nastepnie poddac je
refleksji 1 podzieli¢ si¢ nig z szersza publiczno$cig. Tym samym chce przyblizy¢
specyfike zycia jakie wiodg najbogatsze warstwy spoteczne, ktore raczej niechgtnie

dzielg si¢ nim z innymi.
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3.3. Przedstawienie technik badawczych

Dla doktadnego zbadania interesujacej mnie w tej pracy tematyki, postuzytem si¢
formuta wywiadu wspomaganego fotografia oraz specjalnie przygotowanymi
dzienniczkami. Ponizej =znajduje si¢ charakterystyka zastosowanych technik

badawczych.

3.3.1. Wywiad wspomagany fotografia

Banks twierdzi, ze wywiad wspomagany fotografig, pozostaje caty czas wywiadem, a
wprowadzenie zdje¢ ma na celu poszerzenie standardowych socjologicznych metod.
(Banks, 2009). W trakcie pototwartego wywiadu wykorzystuje si¢ zdjecia, aby wywotaé
komentarze, wspomnienia i dyskusje. Konkretne przykiady relacji spotecznych lub form
kulturowych przedstawionych na zdjeciach mogq stanowi¢ punkt odniesienia do
wymiany zdan na temat szerszych i bardziej abstrakcyjnych zagadnien [...]. (Ibidem,
str. 116). Wzbogacenie wywiadu standardowego o materialty wizualne rodzi¢ moze
wiele wymiernych korzysci. Fotografie sg doskonatym punktem odniesienia w trakcie
prowadzonej rozmowy, co po pierwsze, pozwala przywola¢ interesujaca tematyke i
stanowi punkt wyjscia do dalszych rozwazah. Po drugie, pokazywanie zdje¢ pomaga
badaczowi lepiej moderowaé przebieg wywiadu i utrzymywaé go na wlasciwym torze.
Banks wspomina takze, ze fotografie daja nieco wigkszy komfort prowadzenia wywiadu
— sam badany nie odczuwa tak silnie, ze jest jedynym przedmiotem badania oraz nie
musi on stale utrzymywa¢ kontaktu wzrokowego z badaczem - ich uwaga bowiem
czesto moze skupiaé si¢ na ,trzeciej stronie”, jaka sa obrazy. Jest to takze przydatne w
sytuacjach, gdy pomig¢dzy respondentem, a badaczem zachodzi duza roznica statusow —
fotografie stanowi¢ moga zawsze dobry temat do rozmowy oraz pozwalaja uniknaé
krepujacej ciszy. Materialy wizualne dostarczaja czesto informacji, ktore nie sposéb
uzyska¢ w inny sposob. Dzieje si¢ tak np. w sytuacjach, gdy tematyka badan skupia si¢
na dalekiej przesztosci. Pokazanie respondentom fotografii z okresu, o ktorym chce si¢
rozmawia¢ pozwala przywotaé fale skojarzen 1 wspomnien; /... niejasne wspomnienia
mogq dzieki zdjeciom przybraé na ostrosci i precyzji, przeksztatcajqc si¢ w rzeke

szczegotow (Ibidem).
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Nalezy jeszcze zwroci¢ uwage na mozliwosé zréznicowania zdjeé, czy innego materialu
wizualnego biorgcego udzial w badaniu. Moze by¢ on arbitralnie wybrany przez
badacza i pokazywany badanym — wowczas ma on na nie najwickszy wplyw; zdjecia
moga takze pochodzi¢ z prywatnych kolekcji badanych — wowczas jest to materiat
»zastany”; wreszcie takze sami respondenci moga sami wykonywaé zdjecia wedlug
wczesniej otrzymanych dyspozycji. Wybor sposobu generowania tego rodzaju materiatu
wizualnego zalezny jest zatem od tematu badania, dostepnosci interesujacych nas
obrazow, czy zdje¢¢ (w przypadku badan odwotujacych si¢ do przesztosci), a takze tego,

co spodziewamy si¢ za pomoc fotografii osiagnaé czy wydoby¢.

Decyzja o wykorzystaniu tej wlasnie techniki podczas badan angazujacych
przedstawicieli klasy $redniej wyzszej wydaje si¢ zatem jak najbardziej stuszna. O ile
opisany ponizej dzienniczek skupia si¢ mocno na aspekcie temporalnym, to wiele
fotografii zwiazane byto bardziej ze sfera materialng w zyciu badanych. Zastosowanie
okreslonych dyspozycji do fotografii pozwolito zatem unikna¢ pytania wprost. Zamiast
tego, umozliwito wnioskowanie na podstawie zdje¢ lub odwotywanie si¢ do nich w celu
uzyskania dalszych odpowiedzi juz w trakcie wywiadu. Co wigcej, niektore z
dyspozycji miaty nieco projekcyjny charakter i rozumie¢ mozna je bylo metaforycznie,
co zresztg nierzadko czynili badani. Nalezy jeszcze wspomnie¢, iz material wizualny
czyni prac¢ znacznie bogatszg 1 cieckawsza, a badanie majace na celu opis tak szerokiego
pojecia jak styl zycia powinno opiera¢ si¢ na mozliwie wielu zrodlach i technikach
badawczych. Ponadto, zdjecia sa pelnig forme¢ pewnej dokumentacji, uwieczniajacej

specyfike funkcjonowania poznanskich elit w spoteczenstwie.

Sam przebieg wywiadu opisany zostal w cze$ci dotyczacej organizacji 1 przebiegu
badan, w tym momencie chcialbym jednak tylko zaznaczy¢, ze wywiad opierat si¢ na
uprzednio przygotowanym scenariuszu. Nie mial on za zadanie $cistej strukturyzacji
wywiadu, ale jedynie utrzymanie go na okre§lonym torze. Scenariusz ten
podporzadkowany zostal fotografiom w tym sensie, ze to one wyznaczaly z reguty
kolejnos¢ zadawanych pytan. Scenariusz podzielony zostat na dwie gidéwne kolumny —
lewa, w ktorej zdefiniowany zostatl ogolny cel badawczy oraz prawg — ktora za pomocg
szczegblowych pytan nazwanych instrukcjami jezykowymi ten cel realizowala. Pytania
te miaty na celu doktadne dopytanie badanego na tematy, ktérych dotyczace fotografie,

natomiast lewa kolumna przypominata o ogélnym celu tychze. W scenariuszu pojawily
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si¢ roOwniez pytania bez bezposredniego zwigzku z fotografiami, a ktére jednak byty

interesujgce w punktu widzenia przyjetej problematyki badawcze;.

3.3.2. Dzienniczek.

Przypomnijmy, w znakomitej wiekszosci koncepcji dotyczacych stylu zycia, okreslany
jest on jako zespo6t codziennych zachowan, ktore charakterystyczne sa dla danego
podmiotu. Codzienne aktywnosci nalezy rozumie¢ jako takie, ktére maja rutynowy
charakter, s3 powtarzalne, a dzigki temu daja si¢ w pewien sposob usystematyzowac.
Dlatego Sicinski niejednokrotnie zaznacza, ze jednym z podstawowych wymiardéw, na
jaki nalezy zwroci¢ uwage badajac style zycie jest ich aspekt temporalny (2002).
Chodzi o to, by moc uchwyci¢ ile czasu badania pos§wigcaja jakim czynno$ciom oraz

jak czesto owe dziatania si¢ powtarzajg.

Dzienniczek w formie matej, kilkustronicowej ksigzeczki, przewidziany zostal na
okragly tydzien i stanowi technike pozwalajacg na zbadanie aktywnos$ci badanych oraz
ich aspektu czasowego. W trakcie jego wypetniania, respondenci poproszeni zostali o
szczegdlowe odnotowywanie wszelkich aktywnos$ci. Na osobnych stronach zaznaczone
zostaly poszczegolne dni, ktorych przebieg podzielony zostal na zasadzie tabeli na
odpowiednie rubryki. W nagtowku tabeli wyrdznione zostaty 3 kolumny: czas — kazdy
wiersz co godzing, a wigc 8.00-9.00, potem 9.00- 10.00 i tak od 5.00 nad ranem do 3.00
w nocy. Kolejna kolumna nazwana zostata ,,aktywnos$¢” 1 tutaj respondent wpisywat
wykonywane w danych godzinach czynnosci. Ostatnia kolumna z kolei, okreslata

miejsce danej aktywnosci, a wiec ,,dom”, ,,biuro”, czy ,,restauracja”.

3.4. Dobor préby badawczej

W badaniu wzig¢to udzial dziewigciu respondentdw, a ich rekrutacja nie byta zadaniem
tatwym. Przedstawiciele klasy S$redniej wyzszej pilnie strzega swojej prywatnosci i
raczej nie maja ochoty odkrywac¢ przed obcymi swojego zycia. Jak pokazuja wyniki
badan, jest to grupa do$¢ zamknigta, do ktdrej trudno dostaé si¢ z ,,zewnatrz”. Dlatego
dobor proby badawczej opierat sie przede wszystkim na systemie polecen. Polegato to
na tym, ze po zakonczeniu badania prositem respondenta o podanie osoby ,,z jego

kregdéw towarzyskich”, ktora by¢ moze zgodzitaby si¢ na udzial w badaniu. Zwykle
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takze sam badany uprzedzat znajomego/znajoma, ze by¢ moze kto$ si¢ do nich zgtosi.
W ten sposob udato mi si¢ zdoby¢ zaufanie kilku osob, ktére zdecydowaty sie¢ udziat w
procesie badawczym. Cho¢ z poczatku rekrutacja respondentoéw przebiegata dos¢
wolno, to pod koniec badania miatem wrazenie, Ze zaangazowanie wigkszej ilosci osob
nie byloby juz problemem. Wystarczylo zatem pozna¢ kilka przedstawicieli
okreslonych krgegéw zawodowych czy towarzyskich, by uzyska¢ ,,dostep” do
pozostatych. Oczywiscie nie kazdy, do ktérego zwrdcitem si¢ z prosba o udziat w

badaniu wyrazit na to zgode.

Kryteriami doboru proby badawczej oproécz wspomnianej przynaleznosci do
okreslonych kregow zawodowych czy towarzyskich, byly wyzsze wyksztatcenie,
zajmowanie odpowiedzialnego stanowiska wymagajacego wysokich kwalifikaciji,
cieszenie si¢ wysokim prestizem oraz szacunkiem spoteczny, a takze wysokie dochody.
Przyznam, ze przed samym badaniem nie weryfikowatem, czy przyszty respondent
spetnia wszystkie wyzej wymienione wymagania, lecz opieralem si¢ w tej kwestii na
opinii 0soby go polecajgcej. Badania zaczatem z kolei od dwoch oséb, o ktorych
wiedzialem, ze doskonale wpisujg w przyjete zatozenia. Mysle, ze ten system sprawdzit
si¢ bardzo dobrze i byt wlasciwa metoda dziatania w badaniu jako$ciowym, na jakim
opiera si¢ ta praca. Nigdy takze nie pytatem badanych o osiggane dochody, jednak ich
styl zycia zdradzal, ze mieszczg si¢ one znacznie wyzej od $Sredniej krajowej 1 siggaja

dziesiatek tysiecy ztotych miesiecznie, badz wigce;.

3.5. Organizacja i przebieg badan.

Badania trwaly od paZzdziernika 2010 do marca 2011 1 skladaly si¢ z trzech
zasadniczych etapéw. Podczas pierwszego spotkania tlumaczylem przyszlym
respondentom na czym polega samo badanie, zachg¢calem ich do udzialu oraz
wregczatem przygotowany wcezesniej dzienniczek oraz dyspozycje do fotografii.
Pierwszy kontakt z respondentem miat zwykle forme¢ luznej rozmowy przy kawie,
najczesciej w miejscu pracy badanego, rzadziej w jego domu, czy kawiarni. Podczas
tego spotkania ustalaliSmy takze wstepny termin odbioru wypetionego dzienniczka
oraz fotografii w formie cyfrowej. Na tym polega¢ miat drugi etap badania. Nalezy tutaj
zaznaczy¢, i1z termin ten z reguty znacznie si¢ wydtuzat. O ile sam dzienniczek nie

stanowit wedlug badanych wigkszego problemu i jego uzupetianie zajmowato niewiele
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czasu, to jednak wykonanie, badz wyszukanie zdje¢ wymagalo znacznie wigcej pracy.
Respondenci narzekali czasem, ze na niektére dyspozycje trudno byto odpowiedzie¢ w
formie fotografii, co zmuszato do glebszej refleksji 1 niematych wysitkow
intelektualnych. Dlatego, poczatkowy entuzjazm badanych zdawat si¢ stabnac¢ przy co
tygodniowych telefonach z moimi prosbami o zakonczenie tego etapu badan. Jako
osoby aktywne na wielu obszarach jednoczesnie, a przez to z reguty bardzo zajete,
czgsto nie mogli oni znalez¢ czasu lub zapominali o powierzonym im zadaniu.
Wspoélpraca z tego rodzaju respondentami wymaga od badacza maksymalne;j
elastycznosci. Czeste przektadanie godziny spotkan, pospiech, czy konieczno$é
dopasowania si¢ do planéw badanego stanowily w zasadzie regule. Zdarzaly sie
przypadki, gdy badany np. nie odzywajac si¢ przez 3 tygodnie dzwonit, ze najlepiej
byloby, gdybym zjawil si¢ u niego za 2 godziny, bo akurat ma troch¢ czasu. W innym
przypadku wywiad cze$ciowo prowadzony byt w uméwionym miejscu, jednak jego
kontynuacja miata juz miejsce w samochodzie badanego, gdyz musial on juz gdzies$
jechaé, a czas ,,w drodze” rowniez mozna bylo wykorzysta¢. Chcialbym jeszcze
zaznaczyC, ze cho¢ odebranie dzienniczkow 1 zdje¢ przed wywiadem wigzalo si¢ z
koniecznosciag dodatkowego spotkania, to okazato si¢ krokiem jak najbardziej
wlasciwym. Dokladna znajomo$¢ dzienniczkéw oraz fotografii, ktore przygotowali
badani pozwalata mi bowiem na ptynne prowadzenie wywiadu, wyswietlanie obrazow
na ekranie komputera wedtug okreslonej kolejnosci oraz czynienie czgstych odwotan do
tych materiatlow. Dzigki znajomosci dzienniczkdéw i zdje¢ przed wywiadem, wiedziatem
o badanych stosunkowo duzo i tak np. godziny wykonywania aktywnosci zwigzanych
ze sfera zawodowa w polaczeniu ze zdjgciem typowego miejsca pracy, byly punktem
wyjécia do dluzszych rozwazan na temat zycia zawodowego badanych. O ile
dzienniczki skupiaty si¢ na aspekcie temporalnym, o tyle fotografie, poprzez nieco
tendencyjne sformutowanie dyspozycji, odnosity si¢ raczej do sfery materialnej w zyciu
badanych. Catosci dopetial oczywiscie wywiad wspomagany fotografia i byl to ostatni,
trzeci etap badania. Wywiad polegal on na luzno prowadzonej rozmowie, ktérej ramy
wyznaczal jednak okres$lony scenariusz. W odpowiednim moderowaniu przebiegu
wywiadu bardzo pomocne okazaty si¢ tez zdjecia, poprzez ktdorych wyswietlanie przy
okazji omawiania konkretnego problemu badawczego, udawato si¢ utrzymywaé
rozmowe w wilasciwym torze. Kazdy wywiad nagrywany byl za pomoca cyfrowego

dyktafonu, by pdzniej zosta¢ poddanym szczegdtowej transkrypcji.
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Jak wida¢, badanie mial do$¢ ztozony charakter 1 wymagalo sporo poswiecenia i
zaangazowania takze od samych badanych. Duza ilo§¢ zebranych materiatow — okoto
20 zdje¢ od kazdego respondenta, dzienniczki oraz wywiady, umozliwily gleboka

analize stylow zycia poznanskiej klasy sredniej wyzszej.

3.6. Przedstawienie respondentéw.

W celu zachowania anonimowosci respondentéw, kazdemu z nich nadane zostaly
odpowiednie kody. Ponizej znajduje opisano tylko po krétce, czym zajmuja si¢ osoby,
ktore wzigty udzial w badaniu. ,,K” oznacza kobiety, ,,M” oznacza me¢zczyzn. Jak widac

w badaniu wzigly udzial trzy kobiety oraz sze§ciu mezczyzn.

-K1 -

Wspotwiascicielka kilku firm dziatajacych w branzy nieruchomosci.

-K2 -

Notariusz, wspotwiascicielka biura notarialnego.

-K3-

Dyrektor zarzadzajacy w firmie dziatajacej w branzy medyczne;.

- M1 -

Biznesmen dzialajacy na rynku nieruchomosci.

-M2 -

Wspotwiasciciel kilku firm zwigzanych z reklamg 1 marketingiem.

-MS3 -
Wspotwlasciciel firmy specjalizujacej si¢ w zarzadzaniu funduszami inwestycyjnymi

angazujacymi si¢ na wstepnych etapach rozwoju przedsigbiorstw.

- M4 -
Dyrektor w jednej z wiodacych na polskim rynku firmi dziatajacych w branzy funduszy

venture capital oraz private equity.

- M5 -

Prezes zarzadu przedsigbiorstwa o ugruntowanej pozycji w branzy handlowej.
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- M6 -
Cztonek zarzadu kilku firm dziatajacych w branzy nieruchomos$ciowej oraz rynku

ubezpieczen.

4. Analiza wynikow badan
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Rozdziat czwarty poswigcony =zostal analizie zebranego materialu badawczego.
Informacje w nim zawarte podzielono na 17 podrozdziatow, ktore skupiajg si¢ na
poszczegolnych aspektach stylow zycia klasy $redniej wyzszej. Przedstawione wnioski
opieraja si¢ czegsto na Kilku zrodlach jednoczesnie, a wigc na dzienniczkach,
fotografiach oraz  wywiadach  wspomaganych  fotografiag. = Zapewnia to
wielowymiarowo$¢ analizy 1 uatrakcyjnia narracje. Jako ilustracje opisywanych
zjawisk, zachowan, pogladow i wszystkiego tego, o czym traktuje niniejsza praca,
postuza fragmenty wywiadow oraz fotografie. Nalezy zaznaczy¢, Zze z uwagi na
koniecznos$ci zachowania anonimowos$ci badanych, ponizej pojawi¢ mogly si¢ tylko

niektore z zebranych zdjec.

4.1. Kim jestem - autodefinicje klasy Sredniej wyzszej

W czgsci metodologicznej oraz we wstepie teoretycznym zdefiniowania zostata
centralna dla niniejszej pracy kategoria spoleczna, a wigc najwyzsza warstwa w klasie
$redniej. Osoby do niej nalezace posiadaja wyzsze wyksztalcenie, petnig
odpowiedzialne funkcje spoteczne czy zawodowe, wymagajace wysokich kwalifikacji.
Ponadto, ciesza si¢ one duzym szacunkiem oraz prestizem spolecznym i
przynaleznoscig do elitarnych kregéw towarzyskich czy zawodowych. Sg to wreszcie
takze ludzie majetni, jednak warto po raz kolejny zaznaczy¢, ze, cho¢ jest to niezwykle
wazne kryterium, nie ma ono charakteru podstawowego. Niezwykle ciekawe wydaje si¢
natomiast, jak te ,,zewnetrzne” definicje, tworzone niejako z pozycji obserwatora, maja

si¢ do tego, jak przedstawiciele klasy $redniej widzg samych siebie.

Kazdemu z badanych, zarowno w formie dyspozycji do fotografii jak 1 podczas
wywiadu, zadane zostalo chyba proste, ale jednocze$nie do$¢ klopotliwe pytanie.
Brzmiato ono ,kim jestem?”. Klopotliwe dlatego, ze nawet je§li czasami je sobie
zadajemy, to raczej nie zupelnie wprost i nikt nie oczekuje od nas jasnej, zwiezlej
odpowiedzi. O ile nieco tatwiej zdefiniowa¢ samego siebie w sposdb opisowy, np.
wymieniajac rdzne role spoleczne, ktore si¢ petni lub opisujac swoje odczucia zwigzane
z obecng sytuacja zyciowa, to znacznie bardziej skomplikowane jest wyrazenie tego
poprzez jedno zdjecie. Zwlaszcza, gdy uwazamy si¢ za osoby nietuzinkowe, jesteSmy
aktywni w wielu wymiarach zycia spotecznego i mamy $wiadomos$¢ zmian, jakie z

biegiem czasu i roznych wydarzen w nas zachodza. Mozna zatem przyjaé, ze rola, czy
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kontekst spoteczny w jakim kazdy badany si¢ przedstawit, uzna¢ mozna za
najwazniejszy dla potrzeb niniejszej pracy, gdyz to wlasnie w taki sposob respondent
widzi siebie samego przede wszystkim. Z drugiej strony istnieje pewne
niebezpieczenstwo, iz respondent zastanawiajac sie, jakiej odpowiedzi udzielid,
zdecydowat si¢ na rozwigzanie najlatwiejsze. Nie zapominajmy jednak, Zze nie musimy
uzyskaé pelnego obrazu przedstawiciela klasy $redniej juz na podstawie pierwszego
problemu badawczego — opisu dopelnig przeciez pozostate podrozdzialy. Dosé

rozwazan wstgpnych, pora spojrze¢ na wyniki.

Juz podczas wstgpnej analizy zebranego materiatu badawczego stalo si¢ wyraznie
widoczne, ze wielu przedstawicieli klasy sredniej wyzszej postrzega siebie samych w
silnym zwiazku z praca zawodowa. Nawet, jesli nie do konca wypowiedziane zostalo to
podczas wywiadu, to taki charakter majg przedstawione fotografie. Odpowiedz taka nie
powinna w zasadzie dziwi¢, gdyz praca jest wysoko ceniong wartoscig posrod osob,
ktore wzigty udziat w badaniu i czgsto zajmuje ona ich znaczng czg$¢ czasu. To wlasnie
przede wszystkim poprzez role zawodowe respondenci wyrazili to, kim s3. Warto
zaznaczy¢, ze niektore z otrzymanych przeze mnie zdje¢ zrobione zostaly badanym
przez profesjonalnych fotograféw i pochodza np., ze strony internetowej firmy, w ktorej
pracuja. To wlasnie na nich kontekst biznesowy jest najbardziej widoczny. Odczucie to

wzmacnia profesjonalizm i perfekcjonizm widoczny w wykonaniu samych zdjec.

A: Dobrze, no to kim jestes?

M1: Jestem przedsiebiorcq. Prowadze firme. W branzy nieruchomosciowej w gruncie
rzeczy, gtownie, tzn. kupuje i sprzedaje nieruchomosci.

A: Hmm.

M1: I buduje tez. Potem sprzedaje zabudowane nieruchomosci. Czyli jestem w gruncie

rzeczy jakims tam deweloperem.

A: Kim, kim, jakby si¢ Pan zdefiniowal. To jest dos¢ trudne pytanie.

MS5: Ale zawodowo, czy...?

A: No wiasnie jak Pan siebie bardziej widzi — czy przez pryzmat zawodowy, czy tak, jak
jest Pan w Zyciu poza pracq?

M5: Chyba bardziej zawodowo, bo jednak wigkszos¢ czasu spedzam w pracy. Jestem,

Jjestem, zawodowo jest czlonkiem zarzgdu A plus cztonkiem zarzgdu B plus prezesem
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zarzqdu dwoch moich spotek brokerskich, tak? No, to jak chodzi o mnie, co ja jestem.
Mam 37 lat, zmeczony ostatnio za duzq iloscig pracy, tak? Ale, nie wiem w jakim
zakresie mam powiedzie¢ kim jestem?

A: Nie no, tak ogdélnie. Czyli raczej zawodowo si¢ Pan okresla?

MS5: Tak jak mowig raczej zawodowo, bo ostatnio tak jak Pan popatrzy w ten
dzienniczek, to jednak wiekszos¢ mojego zZycia to jest praca, no... Tak to na dzisiejszy
dzien... Dopoki rodzina jest w jakichs tam powijakach, to moze zte stowo, ale poki jej

nie ma, to wiekszos¢ zycia to jednak zycie zawodowe, tak? No wiec, tyle.

Wydaje sig, ze trudno osiagna¢ sukces nie lubigc tego, czym si¢ zajmujemy. Z badan
wynika, ze badana grupa jest zdecydowanie zadowolona ze swojej pracy. Cho¢ zycie
zawodowe wymaga od klasy $redniej pewnych poswigcen, to w ogdlnym rozrachunku
sprawia jej czlonkom przyjemnos$¢. By¢ moze wiasnie dlatego, sfera zawodowa jest
jednym z tych kontekstow, do ktérych badani chetnie si¢ odnosza, gdy zapyta¢ ich kim
sg. Praca oraz role zawodowe petione przez badanych zostang doktadniej oméwione w
osobnym podrozdziale dotyczacym tych wlasnie kwestii, jednak nie sposodb chociazby
zasygnalizowac jej duzego znaczenia w zyciu badanych. Tak jak wspomniano, czasem
bardziej niz wypowiedzi podczas wywiadu, na wymiar zawodowy zwracajag uwage
fotografie wyrazajace to, jak widza siebie sami respondenci. Tak naprawde 2/3
fotografii wigze si¢ bezposrednio lub w sposob posredni w zyciem zawodowym. Mam
tu na mysli np. zdjecie przestawiajace usmiechnigtego cztowieka w garniturze. Cho¢ tlo
jest rozmazane i tak naprawd¢ nie wiadomo, gdzie 6w mezczyzna si¢ znajduje i
kontekst nie jest znany, to przekaz jest prosty: profesjonalista. Dobrze ubrany, a zatem
odnoszacy sukcesy. Lekki usmiech zdradza ukontentowanie 1 pewnos$¢ siebie. Albo inne
zdjecie. Zadowolony cztowiek w biatej, rozpietej pod szyja koszuli, bez krawata.
Elegancki, ale na luzie. Btysk w oku, silne spojrzenie. Kolejny cztowiek sukcesu. I cho¢
respondenci Ci nie odnoszg si¢ do swych rol zawodowych przy definiowaniu samego

siebie, to kontekst biznesowy jest fotografiach jest mocno widoczny.

Nie jest jednak prawda, ze kazdy z respondentow nawigzat w swojej fotografii do zycia
zawodowego. Kolejng niezwykle wazng sferg zycia cztowieka jest rodzina i to wlasnie
poprzez role w niej pelnione, badani chceieli pokaza¢ jak widza samych siebie. Mozemy
wiec obejrze¢ zdjecie ojca z corkami (ktory jednak w czasie wywiadu samookresla si¢

przede wszystkim poprzez wykonywang prace), czy matke z matym dzieckiem. Role,
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jakie pelnimy w zyciu ulegaja zmianom, czesto zmienia si¢ takze ich znaczenie.

Najlepiej wyraza to jeden z badanych.

A: Nie, a ok., na zdjeciu ,, kim jestem” przedstawiles jako siebie, siebie 7 corkami.
Coyli widzisz siebie tez jako ojca, tez jakby sie identyfikujesz w ten sposob?

M1: Tak, tak, to wlasnie, ale to chyba wynika z tego, ze wlasnie znowu jestem ojcem i to
teraz jest taki okres, gdzie cata rodzina jest, wydaje sie by¢ najwazniejsza. Zawsze byta
wazna jakos tam... Ale w tej chwili, mi si¢ wydaje... Ale to jest chyba taki okres, jakbys
mnie spytat za 5 lat, albo 7 lat temu to nie wiem, czy bym znalazt w ogdle zdjecie z

corkami, a teraz, teraz tak wtasnie to jest dla mnie wazne.

Mozna pokusi¢ si¢ o stwierdzenie, ze wS$rod badanej grupy wraz z wiekiem i
osiggnigciem stabilizacji finansowej, zyciowe priorytety ulegaja zmianie. Gdy ,,gtod
sukcesu” zostaje zaspokojony, na pierwszy plan wychodza wtasnie takie wartosci, jak
rodzina, rozwoj itd. Teze ta wydaja si¢ potwierdza¢ pewne aspiracje badanych, ktére

omdwione zostana w nastgpnym podrozdziale.

Pracujemy jednak nie tylko po to, by zarabia¢ pienigdze. O idealnym uktadzie mozemy
méwi¢ wtedy, gdy praca pozwala nam si¢ spetniac i jest dla nas zrodlem satysfakcji.
Nie samg pracg jednak cztowiek zyje, jak zauwaza jeden z respondentéw. Istotne jest
takze szczeScie i zadowolenie na innych polach. Wielu z badanych, zapytanych o to,

kim sa, odpowiadato, ze szczgsliwymi ludzmi.

M3: Wie Pan co, ja jestem trzydziestodziewie..., cholera, trzydziestodziewiecioletnim
cztowiekiem, chyba spetnionym gdzies tam jesli chodzi o kwestie rodzinne, bo mam
dwoch synow i wspaniatq zoneg. Chyba spetnionym jesli chodzi o kwestie zawodowe, bo
robig to co lubie i chyba jakis sukces w tym odnosze. Chyba spetnionym jesli chodzi o
kwestie osobiste, bo na tyle na ile moge, staram sie przynajmniej, moze nie za wiele, ale
Jjakgs tam czes¢ wolnego czasu dla siebie znalezé i przynajmniej te kilka dni w roku
tylko i wylqcznie dla siebie znalez¢é. Powiem szczerze, ze gdzies staram sig znalezc te
rownowage w zZyciu i chyba mi si¢ udaje! Wiec w zwiqzku z tym, jestem jakims tam
spetnionym cztowiekiem, no w wieku srednio dojrzatym, tak? Tak bym to powiedzial, do

najmtodszych 0sob juz pewnie nie naleze.
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K2: Jestem zadowolonym z Zycia cztowiekiem.

A: Zadowolonym.

K2: Zadowolonym. Nawet mysle, Ze mogtabym si¢ pokusic o to, Ze jestem szczesliwa w
swoim zyciu. Szczesliwa z posiadanej rodziny, szczesliwa jak chodzi o wykonywang

prace... Yyy, co bys jeszcze chcial wiedzie¢, no nie wiem?

A: Zacznijmy od tego kim Pan jest [...].

M6: Z jednej strony bardzo trudne pytanie, ale z drugiej chyba bardzo tatwe. Yyy,
zwyktym cztowiekiem, ktory ma bardzo wielu znajomych, chyba nie ma zbyt wielu
wrogow. Ktory lubi Zycie, ktory osiggnagl jakqs niezaleznosc¢, jakqs pozycje, ktory ma
fantastyczng rodzing, czworke dzieci, wspanialq zZone. Ktory lubi biesiadowad,
podrozowac i strasznie wydawac pienigdze na innych. Koniec odpowiedzi.

A: Ok., a zdjecie przedstawiajgce to, kim jest Pan teraz, przedstawia mniej wigcej to,
co Pan powiedzial? Jest Pan tutaj w jakiejs podrozy pewnie, w kapeluszu.

MG6: Tak, to jest takie zdjecie, ktore mysle, ze wyraza to, co powiedziatem w tej chwili.
Tam nie ma oczywiscie rodziny, ale to jest takie zdjecie jak ja widze siebie dzisiaj. Nie
widze siebie w garniturze raczej, chociaz inni mnie pewnie widzq raczej w garniturze.
Ja siebie nie widze w garniturze. Ok., to chyba tak, to jest to zdjecie wlasnie. Byto

zrobione podczas wycieczki do Wioch, na Wezuwiuszu koto, Neapolu.

W powyzsze] wypowiedzi doskonale wida¢ nawigzanie do kultury wioskiej, ktore
przewijato si¢ bedzie nieustannie podczas analizy zebranego materiatu. Rado$¢ z zycia,
mitos¢ do rodziny, celebrowanie positkow 1 biesiadowanie, to wszystko to co
charakteryzowa¢ powinno kazdego Wtocha i... przedstawiciela poznanskiej klasy
$redniej wyzszej. Warto zaznaczy¢, ze fotografia, o ktérej mowi wykonana zostata
podczas jednej z wycieczek do Italii. Jak czytelnik bedzie miat si¢ okazje jeszcze
przekona¢, wioski styl zycia, z jakimi respondenci zetkneli si¢ podczas licznych
podrozy, wyznacza pewien standard, ktory pozostanie dla nich czgstym punktem
odniesienia. Chodzi tutaj przede wszystkim o wysoka jako$¢ zycia, cieszenie si¢
matymi przyjemno$ciami, brak pospiechu, bliskos¢ natury. Wiasnie dlatego jedng z
ulubionych destynacji wakacyjnych klasy $redniej wyzszej jest Toskania, w ktorej
zazna¢ mozna tego wszystkiego, o czym mowa powyzej. Nalezy oczywiscie mieé

swiadomos$¢, ze krotkie impresje wakacyjne pewnoscia roznig si¢ od funkcjonowacé we
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Witoszech na co dzien, jednak badani wyrazne tesknig za tamtg rzeczywistoscig i bardzo

cenig sobie jej uroki.

Przechodzac powoli do kolejnej czgéci analizy zebranego materialu, mozna zatem
powiedzie¢, ze pienigdze szcze$cia nie dajg, ale z pewnoscig pomagajg byc
szczgSliwym. O poczuciu szczgécia, radoSci ze swojej obecnej sytuacji moéwito wielu
respondentow. Wydaje sie, ze bardzo wazne jest tutaj poczucie bezpieczenstwa,

stabilizacji, jakie badanym udato si¢ w duzym stopniu osiagnac.

Odwotujac si¢ do koncepcji Ronalda Ingleharta, stabilizacja zwigzana jest przede
wszystkim z warto$ciami materialistycznymi, gdyz to one wiaza si¢ z zapewnieniem
sobie 1 bliskim poczucia fizycznego, jak i1 ekonomicznego bezpieczenstwa. Wartosci
takie to =zatem praca, pieniadze, rozwdj technologiczny, itd. Wartosci
postmaterialistyczne to z kolei takie, ktére staja si¢ wazne dopiero wowczas, gdy te
pierwsze zostang juz zaspokojone i wlasnie to stanowi warunek ich zaistnienia. Sg to dla
przyktadu niezalezno$¢, samorealizacja, czy satysfakcja z zycia. Jednak analizujac style
zycia poznanskich elit, widoczny staje si¢ tutaj pewien paradoks. Otéz jak wiemy,
badani zdotali juz zapewni¢ sobie bezpieczenstwo finansowe na bardzo dobrym
poziomie, a zatem zgodnie z teorig Ingleharta, skupi¢ si¢ moga na realizowaniu wartosci
postmaterialistycznych. Z drugiej jednak strony, o czym bedzie szerzej we fragmencie
dotyczacym aspiracji badanych, moment poczucia pelnej stabilizacji i bezpieczenstwa
wydaje si¢ nieustannie oddala¢. Innymi stowy, im wigcej cztowiek ma, tym bardziej
widzi, ze moéglby mie jeszcze wiecej. Wystepuje tutaj zatem pewne zjawisko,
polegajace na tym, Ze respondenci majac zapewnione wszystkie podstawowe potrzeby,
koncentrujg si¢ juz na tych ,,wyzszych”, ale jednoczes$nie caly czas starajg si¢ podnies¢
poziom tych pierwszych. Ponadto, pozorne zorientowanie na realizowanie wartosci
postmaterialistycznych, a wigc tych ukierunkowanych przede wszystkim na wiasny
rozwdj, burzy w pewien sposob tradycyjne podejscie do rodziny i jej bardzo duze
znaczenie w zyciu badanych. Petnienie rol rodzinnych i czerpanie satysfakcji na tym
polu ma zdecydowanie bardziej konserwatywny charakter, niz np. dgzenie do szczescia

poprzez r6znego rodzaju dziatania skierowane na jednostke.

Jednak mimo pewnego niepokoju przed utrata obecnie zajmowanej pozycji, uczucie
rado$ci czy spelnienia wypehiajace badanych, w zasadzie nie powinno dziwic.

Zapewnili sobie oni godne Zycie na wysokim poziomie oraz majg poczucie, ze sta¢ ich
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to, by w razie potrzeby pomoc takze bliskim. Rodzina oraz praca zawodowa, tak

naprawde dwa podstawowe wymiary czerpania rados$ci oraz satysfakcji.

4.2. Kim bylem kiedys$ - geneza klasy $redniej wyzszej

W poprzednim podrozdziale opisane zostalo, jak respondenci widza samych siebie. Sa
to ludzie zadowoleni, spetlnieni zarowno w zyciu zawodowym jak 1 prywatnym. Maja
dobre, dajace wiele satysfakcji (i dochodu) posady lub witasne firmy, posiadajg
szczgsliwe rodziny. W tej czesci skupi¢ cheiatbym si¢ na genezie owej klasy, a zatem
sprobowac odtworzy¢ ich pochodzenie, drogi awansu spolecznego i kulturalnego oraz
ewentualne inne koleje losu, ktore sprawity, ze respondenci zajmujg dzi$ takie, a nie
inne miejsce w spoteczenstwie. Aby cofng¢ si¢ nieco do przesziosci i stworzy¢ pewien
punkt odniesienia podczas wywiadu, badani poproszeni zostali o wyszukanie w albumie
zdjecia przedstawiajacego kim byli kiedys. W dyspozycji nie zostato doprecyzowane z
jakiego okresu pochodzi¢ ma fotografia — decyzja ta naleze¢ miata do samego
respondenta. Najbardziej charakterystycznym typem zaprezentowanych obrazéw byty te
odnoszace si¢ do dziecinstwa, badz czaséw studenckich, ktéore badani wspominajg z
wyrazng nostalgia. Zdjecia, cho¢ niezwykle ciekawe, raczej nie sg zaskakujace.
Przedstawiaja z reguty typowe, cho¢ czasem zabawne sytuacje z lat dziecigcych, badz
mtodzienczych: dziecko bawigce si¢ klockami, chtopiec w stroju gorala czy kumple z
liceum strojacy dziwne miny. Jeden z badanych zamiescil takze zdjecie z demonstracji z
konca lat 80. Badani byli takimi dzie¢mi i p6zniej mlodymi ludzmi, jak wszyscy ich
koledzy 1 kolezanki — stuchali rocka, nosili dzwony, lubili dobra zabawe. Niektorzy
przyznaja, ze niekoniecznie byli pracowitymi uczniami, co jak si¢ okazuje, nie miato
wigkszego zwigzku z ogromng sumiennoscig i zaangazowaniem w pozniejszym zyciu
zawodowym. Wszystkie te fotografie odsytajg nas do dalszej lub blizszej przesztosci,

ktora wedhug wszystkich badanych byta szczesliwa.

M3: Yyy, no to jest zdjecie z liceum, przeszedtem liceum, dostalem si¢ na studia w jakis
sposob, udato mi sie ten okres przejs¢. Taki okres dobrej zabawy.

A: Dobrej zabawy?

M3: Tak, no ja nie naleze do tych osob, ktore nadmiernie spedzaly czas z ksigzkg. Tyle
ile musiatem, tyle si¢ nauczytem, co mnie interesowato to pogtebiatem. A to co

uwazatem, ze nie bede tego potrzebowat, to naprawde, tylko tyle zeby zda¢, zaliczy’¢,
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napisac sprawdzian, albo tam jakgs kartkowke. Podobnie na studiach byto. Tak, to jest
takie zdjecie z przesztosci. Tak, taki kiedys bytem, cos z tego zostalo pewnie, ale w

innym wymiarze, innym wymiarze...

A: Ok., teraz zdjecie wyrazajgce kim byt Pan kiedys. Dlaczego takie zdjecie?
M6: Dlaczego, hmm, ja nie bardzo wiedziatem, jakie to ma by¢ zdjecie, w jakim czasie.
Bytem takim usmiechnietym i zadowolonym dzieckiem, bo miatem szczesliwe Zycie jako

dziecko i to dziecko chyba tak przedstawia takiego fajnego chiopaka.

Osoby, ktore wziety udzial w badaniu miescity si¢ miedzy 30 a 60 rokiem zycia. Cho¢
rozpigtos¢ jest stosunkowo duza, wszystkim badanym przyszto urodzi¢ si¢ w czasach

PRL, z ktorej realiami tylko krocej, badz dtuzej przyszto im si¢ zmagac.

Cofnijmy si¢ do tamtych czaséw 1 domoéw rodzinnych badanych. Nalezy zauwazy¢, ze
az siedmioro badanych pochodzi z rodzin inteligenckich w tym sensie, ze dwoje

rodzicéw miato wyksztalcenie wyzsze.

A: Ok., a 7 jakiego domu pochodzisz? Z jakiej rodziny i jak ksztaltowala si¢ Twoja
kariera, sciezka zawodowa.

M1: Yyy, moi rodzice byli nauczycielami, z wyzszym wyksztatceniem. [...]

A: Mysle, Ze tak moZna to nazwacé.
K3: Takze taki awans spoteczny zaliczytam. Ale jakos tak dramatycznie od nich nie
odesztam, jesli chodzi o swoje osiggnigcia. Bo w mojej rodzinie, nie tylko o rodzicach

mowie, jest sporo przedsiebiorcow i generalnie ludzie wyksztalceni.

A: A czy Pana rodzice rownie mieli wyisze wyksztalcenie?

MG6: Tak, wyzsze. I matka i ojciec i siostra, wszyscy mieli wyzsze wyksztatcenie.
A: Ok.

M6: Cata rodzina.
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W zasadzie tylko jeden z badanych urodzit si¢ w rodzinie, gdzie rodzice mieli
wyksztatcenie techniczne i wylacznie w tym przypadku mozemy mowi¢ o wigkszym

awansie kulturalnym czy tez spotecznym.

A: Teraz jeszcze takie pytanie, ktore zawsze zadaje o taki awans spoleczny. Czy Pana
rodzice mieli rowniez wyisze wyksztalcenie.

M3: Nie! Ojciec pracowal w ||| . miat, byt technikiem. Mama z kolei pracowata
w -m pozniej zrobila mistrza krawieckiego, potem prowadzita zaktad
krawiecki. Ojciec pozniej do niej dolqczyt jakis okres czasu mieli zaktad prywatny. Ale

wyksztatcenie mieli techniczne. Srednie techniczne, powiedzmy sobie.

Rodzice badanego nie byli jednak ludZzmi bez Zzadnego wyksztalcenia, takze i tutaj
awans ten nie byt ogromny. Mozna zatem powiedzie¢, ze badani wywodza si¢ z rodzin
inteligenckich. O znacznie wigkszym skoku jako§ciowym mozemy mowi¢ natomiast,
gdy weZmiemy pod uwage sukces zawodowy i ekonomiczny. Zycie zawodowe
rodzicow respondentéw ksztattowato si¢ w dobie socjalizmu i nie miato specjalnych
szans na rozkwit. Z kolei kariera badanych opiera si¢ w znacznej mierze na okresie
transformacji, ktory otworzyt nowe mozliwosci zawodowe stworzyt szanse na szybki
rozwo0j. Doskonale obrazuje to ponizsza wypowiedz. Jej autor jeszcze przed poczatkiem
swojej kariery w Polsce, spedzit rok w Stanach Zjednoczonych, co réwniez w
znaczacym stopniu przyczynito si¢ do jego awansu. Podczas tego pobytu wykonywat
niekoniecznie bardzo odpowiedzialng pracg, jednak umiejetnos¢ biegltego wiladania
jezykiem angielskim oraz do$wiadczenie zdobyte za granicg robity na pracodawcach

dostateczne wrazenie.

A: Ale szybko Pan wskoczyl na ten wyiszy poziom, na ktorym Zyje Pan obecnie.

MS5: Po pottora roku, bo jak wrocitem ze Stanow, to zostalem tutaj jakis tam miodszym
menedzerem w _ Jeszcze byly te czasy, lata ’90, gdzie kazdy szybko
awansowat, wie Pan. Nie bylo nikogo nade mngq, tak de facto. Bo byt przetom, ci starzy
menedzerowie, powiedzmy z PRL-u, nikt ich w wielkich firmach nie zatrudnial, bo oni
ani jezyka nie znali ani nic. Nas wtedy mtodych ludzi, ktorzy mieli dwadziescia kilka lat
od razu robiono dyrektorami, no bo nie byto kogo innego. Dzisiaj wiadomo, zZeby Pan
dostat job w finansach, to ma Pan nad sobq jeszcze kogos, jeszcze kogos, jeszcze kogos i
tak naprawde, jakby chcial Pan dotrze¢ na stanowisko dyrektora finansowego, to ma

Pan wiele ludzi nad sobg, ktorzy majq lepsze doswiadczenie, bo jest Pan miody. Wtedy
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nie bylo nikogo takiego jak ja teraz jestem, bo to byt przetom lata '80 i ’90, ja
zaczynalem prace w '95 roku, to wie Pan, to wtedy nikogo nie byto nad nami, ludzie co
mieli 2-3 lata doswiadczenia. Czlowiek przyjechat do Polski, miatem doswiadczenie w
Nowym Yorku, takie zZe przez tydzien statem przy ksero i tak kopiowatem i bytem

., przynies, podaj, pozamiataj” przez te prawie 2 lat. Ale potem miatem ,, doswiadczenie
na Wallstreet”, wie Pan, no i angielski znatem biegle. No wigc super tak. Do Polski

przyjechalem i rewelacja, tak? Ale... tak bylo.

Respondenci zauwazaja, ze pod wzgledem finansowym oraz poziomu zycia, ich zycie w
poréwnaniu z tamtym, ktoére wida¢ na fotografiach, uleglto duzej zmianie. Jednak
wpajane w domu wartosci, czy tradycje przetrwaly w zasadzie niezmienione. Silny
awans ekonomiczny wedtug badanych nie wptynat diametralnie na ich podejscie do

zycia.

A: Ok., czy jakby standard, to co bylo kiedys, jak iyles jeszcze 7 rodzicami, albo jak
zaczynales, bardzo sig roini od tego, co jest teraz?

MI1: Bardzo, jesli chodzi o materialng strone. Bylismy bardzo niezamozni, a teraz
jestem bardzo... zamozny.

A: Czy pod tym wzgledem wiele sig rozni, ale jakies tam wartosci i inne sprawy...
M1: Wartosci sq te same. Biblioteke mam pewnie tak samo duzq jak miatem w domu i...

tak samo przeczytang.

A: No wiadomo... Ale czy tam nastqgpil jakis tam awans....

K3: Spoteczny? Czy bardzo wysoki? Mysle, ze jakis tam tak, moi rodzice na pewno sie
nie obracajg w takich kregach jak ja, jesli to sie nazywa awansem spotecznym...

A: Mysle, Ze tak mozna to nazwad.

K3: Takze taki awans spoteczny zaliczylam. Ale jakos tak dramatycznie od nich nie
odesztam, jesli chodzi o swoje osiggniecia. Bo w mojej rodzinie, nie tylko o rodzicach

mowie, jest sporo przedsiebiorcow i generalnie ludzie wyksztalceni.

MG6: Wartosci sq raczej state i tak wpajam przynajmniej wszystkim moim dzieciom i tak
staram sig, zeby cztowiek, ktorym ja jestem, byt cztowiekiem uczciwym przede

wszystkim. To jest jakby najwazniejsza rzecz. Yyy, jakby wszystkim zawsze, szczegolnie
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swoim dzieciom mowig, Ze jak spojrzq w lustro, to zeby mogli temu cztowiekowi w
lustrze spojrze¢ w oczy i powiedziec, ze to jest uczciwy cztowiek. I takim chyba jestem.

Na pewno takim jestem!

Oczywiscie zaden z badanych nie odnidst sukcesu od razu. Najpierw byly studia (dwoje
badanych dzialajacych na rynku finansowym moze poszczyci¢ si¢ dyplomem MBA
zdobytym za granica), potem réznego rodzaju zajecia, niekoniecznie przynoszace
wymierne korzys$ci. Cho¢ w niektdrych przypadkach tak jest, to warto zaznaczy¢, ze
badani niekoniecznie peinig funkcje zawodowe zwigzane z ukonczonym kierunkiem
studiow. O ile np. skomplikowany rynek finansowy, czy prawny wymaga okreslonych
kwalifikacji oraz konkretnego dyplomu, to zupelnie inaczej sprawa wyglada np. na
rynku nieruchomos$ci, czy roznych innych formach prywatnej dziatalnosci.
Wyksztatcenie kierunkowe jest oczywiscie przydatne, ale nie stanowi bezwzglednego
warunku aktywnego 1 petnego sukcesu uczestnictwa w danej branzy. Jeszcze mniej
wazne bylo ono w latach dziewig¢édziesiatych, kiedy brakowato $cisle ukierunkowanych
1 wykwalifikowanych kadr i czg$ciej mozna byto si¢ do danego zajecia czy stanowiska
nieco ,,przyuczy¢” po prostu je wykonujac. Mysle, ze kariera oraz sukces zawodowy
respondentéw opiera si¢ na kilku rzeczach. Po pierwsze, niezwykle wazne sg wszelkie
osobiste przymioty, takie jak pracowito$¢, charyzma czy wytrwalos¢. Twierdze tak
dlatego, ze istnieje w Polsce wiele ludzi o podobnych kwalifikacjach ,,na starcie”, a
tylko nieliczni zaszli tak wysoko. Nie oznacza to natomiast, ze wyksztalcenie, czy
umiejetnosci, ktore badani zdobyli w trakcie studiow nie sg wazng przyczyng awansu.
Elementy te maja najwigksze znaczenie w przypadku zawodow, do ktérych dostep
ograniczony jest réznego rodzaju dyplomami czy uprawnieniami. Trzecig kwestig jest
pewien ,kapitat domowy”, ktéry rozumiem po pierwsze, jako okreslone normy,
wartosci, zinternalizowane cele Zycie wyniesione z domu, ale takze dostownie, jako
pomoc materialng, przydatne znajomos$ci czy inteligenckie pochodzenie. Do tego
wszystkiego co wymieniono powyzej, doliczy¢ nalezy jeszcze przystowiowe szczgscie,
ktore okresli¢ mozna jako znalezienie si¢ w odpowiednim w miejscu w odpowiednim
czasie. Oczywiscie do owego zyciowego ,,farta” podchodzi¢ nalezy z pewna rezerwa.
Merton przestrzega, ze to co potocznie uznawane jest za przypadek czy szczgsliwy traf,
dla badacza winno by¢ raczej wskazowka, by szukaé tutaj pewnego wptywu struktury
spotecznej (zob. Konecki, 2005). Rozumiem to tak, ze cho¢ dziatanie przystowiowego

szczg$cia czasem trudno jest zanegowac, to gdy spojrzeé na zycie jednostki z szerszej
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perspektywy, czesto okazuje si¢, ze jej sukces ma silne podtoze spoteczne czy tez
strukturalne. Mam tu na mysli okreslone wartosci jednostki, wyksztatcenie,
przynaleznos$¢ do okreslonej klasy, a wiec wszystkie te cechy, ktére owemu ,,szczgsciu”

mniej lub bardziej pomogty.

Splot wyzej wymienionych ,,determinant sukcesu” pozwolit zbudowa¢ karierg, ktora
zapewnila badanym satysfakcj¢ oraz stabilizacj¢ finansowa na bardzo wysokim
poziomie. W ponizszej wypowiedzi, respondentka wypowiada si¢ o istotnosci wsparcia
w domu rodzinnym, pracowitosci i szczgsciu, ktére jak wierzy jej towarzyszy. W
fragmencie tym widaé, ze owo szczescie utozsamiane w duzej mierze z wysoka pozycja

ojca badanej i korzy$ciami, jakie z tego ptynety.

K2: Na pewno to cztowiek jakis tam wysitek wktadat w te nauke, w to wszystko. Ale na
pewno tez Zyciowe szczegscie pomoglo. Na pewno, wiesz, wiele 0sob, ja jak bytam
dzieckiem to bylam dzieckiem uczelnianym, tak? W zwigzku z tym zawsze mi
towarzyszyto to, zZe tata mi cos tam zatatwil. Yyy, i to bardzo bolato, ale ja drugiej
strony, teraz z perspektywy czasu ja mysle, Ze na pewno bylo jakims utatwieniem, zZe ja
wzrastatam w tym domu gdzie byl prawnik, nie tylko moj ojciec, w mojej rodzinie jest
jeszcze sedzia, adwokat, jest prokurator. Rodzing mamy prawnikow. Ja wzrastatam w
tym Swiecie prawnikow, ja si¢ dobrze czutam w tym, wiedziatam o co chodzi, co mnie
czeka. I na pewno bylo tatwiej, takze to, Ze przygotowujgc si¢ do tych egzaminow
zawsze mogtam z ojcem konsultowac, do dzisiaj sie w to bawig, zZe rozne kazusy
konsultuje sobie z nim. I to byta taka pomoc szczera, a nie taka jak mi tam wszyscy
zarzucali, Ze czltowiek jest gdzies tam popychany. Mysle, Ze teraz to co osiggnelam
pokazuje, ze gdyby by¢ popychanym, to w obecnych czasach juz by sig¢ nie egzystowato,
tak? Tak, jezeli nie masz tej wiedzy, nie jestes w stanie osiggnqc jakiegos tam, jakby to
powiedzie¢, poziomu, poziomu swojej pracy, czy opinii u ludzi. Ale... na pewno to
troche pomagalo i takie szczescie zyciowe gdzies tam, gdzies tam towarzyszyto. A ja
zawsze ktadtam na to, ze trzeba by¢ sumiennym, ze trzeba gdzies tam prace wktada¢é, na
tyle na ile si¢ potrafi. Nie dac¢ si¢ zwariowal, bo nie jestem pracoholikiem. Zawsze
uwazatam, ze praca musi mie¢ swoj czas, ale dom i dzieci muszq mie¢ tez swoj czas. No

nie wiem, nie umiem Ci bardziej wyttumaczy¢.

Na koniec warto dodaé, ze niektorzy respondenci patrza na przeszio$¢ z wyraznym

rozrzewnieniem. Bynajmniej nie chodzi tutaj o to, ze nie s3 oni zadowoleni ze swojej
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obecnej sytuacji. Jest to raczej swojego rodzaju tgsknota za tym co byto, a juz pewnie z
roznych wzgledéw nie wroci. Moga to by¢ czasy studenckich imprez, wycieczek na
Mazury i obcowania z przyroda, czy dla odmiany studenckich $§rodowisk oporu wobec
wladzy. O ile mlodo$ci nie sposdb przywroci€, to mysle, ze czg$¢ z tego, za czym
obecnie tgsknig badani, mozna by (przynajmniej sprobowac) poczu¢ raz jeszcze. Dla
przyktadu wyjazd na zaglowki, czy jazda konna, a wigc to, czego dzi$ tak brakuje jednej
z badanych, sg jak najbardziej osiagalne, jednak respondentka tego nie robi. Przyczyny
moga by¢ rdézne. Zapewne czgstym powodem bytby zwyktly brak czasu, czy zbyt wiele
obowigzkoéw uniemozliwiajacych bycie tak beztroskim jak kiedys. Mysle, ze w duzej
mierze chodzi wlasnie o t¢ wolnos$¢, czy beztroske, jaka towarzyszyla tamtym czasom.
Zbyt wiele zaj¢¢ czy obowigzkdéw uniemozliwiajg powrdt do stanu psychicznego sprzed
lat. Poza tym, badani, zajmujac dzi§ tak wysokie pozycje, moga si¢ czu¢ nawet w
pewien sposob spotecznie zobligowani do tego, by wypoczywac za granica i na coraz to
ciekawsze sposoby. Zwykty wyjazd na todki czy do domku nad jeziorem, cho¢ z jednej
strony brzmi zachecajaco, z drugiej wigza¢ by si¢ mégt z pewnym obnizeniem
standardu, czy przyslowiowym ,,spuszczeniem” z tonu, na co badani nie mogg sobie
pozwoli¢. Poza tym, cho¢ klasa $rednia wyzsza traktuje minione czasy z lekka
nostalgia, to jej cztonkowie teraz zapewne mieliby obawy przed praktykami z dawnych
lat. Cho¢ np. przyroda i spokdj w czasie zeglowania po jeziorze sga niezwykle
atrakcyjne, to juz spanie pod namiotem czy brak lazienki - kiedy$ postrzegane jak

przygoda - dzi$ raczej zniechgcajg.

K3: Do tamtego okresu na pewno nie wroce, bo to zdjecie, ktore wybratam bylo ze
studiow. To na pewno nie bylo takie biznesowe zdjecie, ono miato pokazywac takgq, yyy,

radosc¢ zycia [ ...]

K2: [...] Do tego jakby tesknie, do takiej siebie, ktora miata jakby wigcej takiego
wlasnie wolnego czasu, bo te studia nasze tez pozwalajg wlasnie na to zZeby sig tak
troche realizowaé w innych dziedzinach. I wtasnie uprawiatam sobie jakies tam

zaglowki, troche konia...

Omawiajgc karier¢ badanych odwota¢ si¢ pojecia ,,wewnatrzsterownosci” (inner-
direction) wedtug Davida Riesmana. Wedlug autora, owa ,,wewnatrzsterowno$¢”

oznacza pewien typ osobowos$ci charakterystyczny dla spoteczenstw nowozytnych,
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gdzie wzrost ludno$ci wyksztalcit potrzebe autonomii 1 samowystarczalnosci.
Jednostkom zyjacym w tych spoteczenstwach, juz we wczesnym okresie zycia wpojone
zostajg pewne zespoty cech 1 wartosci, ktore ulegajg szybkiemu uwewnetrznieniu. To
wlasnie tymi warto$ciami, postrzeganymi jako wlasne, ludzie wewnatrzsterowni kieruja
si¢ nastgpnie w zyciu. Dziatanie owych zinternalizowanych norm i1 warto$ci porownuje
Riesman do zyroskopu w tym sensie, ze umozliwiajg one jednostkom egzystencje w
spoteczenstwie bez odwotywania si¢ do Scistych nakazéw tradycji. Ludzie
wewnatrzsterowni raz jeszcze, to tacy, ktérzy maja poczucie bycia panami wlasnego

zycia, a ich zyciowa dewiza sa wysitek i praca. (Riesman, 1996, str. 17-22).

Badani zostali zatem za mlodu wyposazeni w pewien ,domowy kapital” (wzory,
wartosci, sposoby dziatania), ktére w formach jedynie dostosowanych do obecnej
rzeczywistosci, nadal realizujg 1 ktorych si¢ trzymajg. Nie boja si¢ wyzwan i czuja, ze sg
kowalami wlasnego losu. Wierza, ze odpowiedni wysitek i1 praca, przyniosg okre§lone
efekty. Jak pisze Riesman w , Samotnym Tlumie”, kazde spoleczenstwo oparte na
wewngtrzsterownosci chociaz wydaje sie stawia¢ ludziom do wyboru szeroki wachlarz
celow — takich jak pienigdze, posiadanie, wladza, wiedza, stawa, dobro¢ - to cele te sg
wzajemnie zalezne w sferze idei, a jednostka, raz dokonawszy wyboru, okresla si¢ w
pewnej mierze na cate zycie. (Ibidem, str. 20) Ponadto, wspomniany ,,domowy kapital”
rozumie¢ mozna réwniez dostownie, jako po prostu lepsze warunki materialne ku temu,
by moc si¢ ksztalci¢, czy podnosi¢ swoje kwalifikacje. Oczywiscie w dobie socjalizmu
nie miato to tak wielkiego znaczenia jak obecnie, jednak nie sposob nie zauwazy¢

zalezno$ci pomigdzy obecng sytuacja badanych, a statusem ich rodzin pochodzenia.

Pojecie wewnatrzsterownosci odwotuje si¢ przede wszystkim do spoteczenstw, gdzie
praca oraz rozwoOj s3a podstawowymi wartoSciami 1 charakterystyczne jest dla
spoteczenstw silnego wzrostu, bo zwigzane jest z szybka akumulacjg kapitatu, ktorg
umozliwiaja nowe $rodki produkcji. Doskonale opisuje zatem np. spoleczenstwa
przemystowe, w ktorych kroluja fabrykanci, kupcy oraz bankierzy. Uwazam jednak, ze
cho¢ w wielu sferach opisywana kategoria spoteczna wykazuje cechy znacznie bardziej
zewnatrzsterowne (do czego w odpowiednim momencie powroce), to jesli chodzi o
prace¢ oraz zinternalizowane cele czy wartosci, ktérymi respondenci si¢ w zyciu kieruja,

to majg one charakter mocno wewnatrzsterowny.
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Z kolei kariera zawodowa potoczyta si¢ znacznie lepiej, niz ta rodzicow respondentow.
Byto to w duzej mierze zwigzane z przej$ciem od gospodarki centralnie sterowanej do
gospodarki rynkowej. Otworzyto to nowe perspektywy i1 stworzyto silne mozliwosci
rozwoju. O ile stan posiadania badanych zdecydowanie rézni si¢ od tego czasu, do
ktorego odwotuja si¢ zaprezentowane fotografie, to niespecjalnej zmianie ulegly
wartos$ci, czy zasady, ktére badani wyniesli z domu 1 wedtug ktérych starajg si¢ zy¢ do
dzisiaj. W kolejnym podrozdziale skonfrontujmy przesztos¢ z przyszioscig i zobaczmy

jakie plany czy aspiracje posiada klasa srednia wyzsza.

4.3. Aspiracje, cele — kim chcialbym by¢.

W poprzednim podrozdzialach omdéwione zostato to, jak pewne jednostki stajg si¢
czlonkami klasy $redniej wyzszej oraz to, jak widza si¢ one obecnie. Przekonali$my sie,
ze badani to w wigkszo$ci ludzie spetnieni 1 zadowoleni z zycia. Na pewno nie oznacza
to jednak, ze nie posiadajg dalszych planéw rozwoju, czy celow, ktore chceieli by jeszcze

osiggnac.

Ponownie, na zasadzie pewnej projekcji, badani poproszeni zostali o zaprezentowanie
zdjecia przedstawiajgcego to, kim chcieliby by¢. Mogla to by¢ konkretna znana im
osoba, albo ogdlnie rozumiana postaé, tylko symbolizujaca to, do czego daza. Z analizy

fotografii oraz wywiadoéw wynikaja przedstawione ponizej wnioski.

Udzielone odpowiedzi mozna by w zasadzie podzieli¢ na dwie podstawowe grupy. Po
pierwsze, wyrozni¢ nalezy te czg$¢ badanych, ktéra patrzy nieco dalej w przysztos¢ i
wyobrazita sobie siebie za (w zalezno$ci od wieku) 10, 20 czy 30 lat. Ich aspiracje, czy
cele do ktéorych obecnie szybciej lub wolniej zmierzaja, maja zosta¢ w caloSci
osiggniete, czy spetnione wtasnie wtedy. Ta dluga perspektywa temporalna zdradza, iz
badani ci czujg si¢ juz obecnie bezpiecznie i pewnie. Teraz chciatbym przyblizy¢ na

czym owe cele polegaja.

Respondenci, o ktorych tu mowa, chcieliby w przysztosci nieco wycofaé si¢ z pracy
zawodowej, ale tez szerzej, jakkolwiek to zabrzmi, ze spoleczenstwa. Chodzi o to, by
wyhamowac¢ z intensywnoscig pracy zawodowej i iloscig zaj¢¢, ktorych si¢ podejmuyja.
Jednoczes$nie nie chcieliby rezygnowac¢ oni ze standardu zycia, do jakiego przywykli.

Celem jest wigc zy¢ zamoznie, w komfortowych warunkach, ale na uboczu, majac
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wigce] spokoju 1 czasu dla siebie, by robi¢ rzeczy, na ktore wczesniej nie udato znalez¢

si¢ czasu.

A: To moze raczej nalezaloby tak rozumied, do czego dqziysz, jaki jest Twoj cel za 30
lat...?

K2: Ja widze siebie za 30 lat jako szczesliwg posiadaczke, yyy, domku w Toskanii w
winnicq. Tak bym siebie widziata [Smiech].

A: I sobie tam siedzisz spokojnie...

K2: Czyli dgze do takiego czegos, Zeby znowu wyhamowac troche, powrocic¢ do takiego
wczesSniejszego zywota gdzies tam blizej natury, takiego wyciszonego. Tego mi troche
brakuje, moze rzeczywiscie przez ten, nie mowie, ze cztowiek nie jest szczesliwy w tym
co jest, ale to w takim wieku w jakim jestem. A za 30 lat nie chciatabym bron boze w
takim tempie pracowac. Chciatabym wiasnie tak teraz popracowac i tak zainwestowac,
zeby w przysziosci bylo sta¢ mnie na to, ze zy¢ sobie w jakims spokojnym, zacisznym,

mitym miejscu, tak widze wltasnie Toskanie. Ale czy to si¢ uda no to juz inna sprawa.

Jak wida¢ zeby moc w przysztosci ,,0s138¢ na laurach” 1 zapewnic sobie godne zycie w
dojrzalym wieku, trzeba jednak jeszcze popracowac i dobrze zainwestowac zarobione
pienigdze. Z powyzszego fragmentu wynika¢ moze, ze respondenci niekoniecznie sg w
stu procentach zadowoleni z zycia, ktore prowadza. To, co obecnie robig wiele ich
kosztuje (nerwow, wysitku, pienigdzy) i w przysztosci, gdy beda starsi, chcieliby
wprowadzi¢ kilka zmian. Przede wszystkim nieco zwolni¢ tempo pracy. Miatloby to na
celu poprawe jakosci zycia na co dzien, a nie w formie ,,dawek doraznych” typu
wakacje. To wycofanie nie musi wcale oznacza¢ zupelnej rezygnacji zycia

zawodowego, ale jedynie jego reorganizacje.

M1: Tytem tak, bo ja bym chcial... Zy¢ dobrze, zamoznie, ale i... anonimowo. Tym
chciatbym by¢ — nie chciatbym by¢ nikim, no moze odpowiadajqc tak najbardziej
precyzyjnie, to nikim o kim mozna by cokolwiek, wiele, o ktorym mozna by wiele mowic.
Ale w dobrych bardzo warunkach kims takim.

A: Jasne, czyli chcialbys sie niejako wycofac.

M1: Taak, no ja w gruncie rzeczy jestem dosy¢ mocno wycofany i jak juz nie bede juz
prowadzit firmy, czy nie... to bedzie to w sposob naturalny.

A: I jakbys chcial spedzad ten czas?

M1: Yyy, tak prowadzi¢ firme jak gdyby z daleka. Tzn. ja bym chcial by¢ nadzorcg,

73



szefem rady nadzorczej. Nie wiem czy znasz... yyy znasz na pewno jak wyglgdajg
struktury zarzgdzeniowe firmy. To ta rada nadzorcza jest takim czyms, takim cialem,

ktore zatwierdza albo wytycza... a nie na co dzien rzqdzi. I tym bym chciat byc.

Z jednej strony to zejscie na drugi plan oznacza¢ moze che¢ odpoczynku i cieszenia si¢
tym, co udato si¢ osiagng¢. Chyba zrozumiale jest, ze warto cieszy¢ si¢ zyciem i
korzysta¢ z jego dobrodziejstw, gdy wczesniej cigzko si¢ pracowalo i wiele osiggneto.
Domek w Toskanii z wlasng winnica, a wigc takie zycie, do ktorego w zasadzie daza
przedstawiciele klasy sredniej wyzszej z pewnos$ci brzmi zachecajaco. Z drugiej strony,
pewne wycofanie si¢ mozna rozumie¢ jako probe schowania sie przed ciekawoscia,
zazdroscia, czy oczekiwaniami innych ludzi, a wigc jako che¢ uniknigcia spotecznej
odpowiedzialnosci wigzacej si¢ z byciem bogatym. Cho¢ w niektorych przypadkach
moze rzeczywiscie tak by¢, to przypuszczenie to zdajg si¢ negowac plany jednego z
badanych. Wtasnie wtedy, kiedy bedzie juz mial wigcej czasu, chce on zaja¢ si¢

dziatalno$cig filantropijng, a wigc dawac innym wigcej niz dotychczas.

A: I co bys wtedy robit?

M1: To nie wiem, no mysle, ze bym... Mam caly czas, ale tego nigdy nie robitem, wigc
nie wiem, czy bym to robit, ale miatbym ochote na dziatalnos¢ charytatywngq. A teraz
caly czas poswiecam sig tej dziatalnosci stricte biznesowej. Chociaz teraz zaczynam
tworzy¢... fundacje, yyy, na poczet pomocy Polnej, dla tego szpitala na Polnej.

[...]

A: Jasne. A fundacje chcialbys zalozyc¢ dlatego, e chcialbys daé cos od siebie jakby
teraz?

M1: Od siebie, no i... czemus. Nie tylko od siebie, bo to jest tak, ze ja bym chciatl dawac
od siebie i zawsze daje, regularnie daje. Natomiast ja chciatbym, zeby to bylo tez cos co
by, wiekszq ilos¢ osob, przydatoby sie... Szpital na Polnej pomaga tak wielu, niemal w
kazdej rodzinie jest ktos, kto si¢ urodzit na Polnej.

A: Na przykiad ja.

M1: [Smiech] Niemal kazdy cos zawdziecza tej Polnej, no wlasnie.

Z jednej strony jest to niezwykle szlachetnie dziatanie, jednak nawet tutaj, przebija si¢
myslenie ekonomiczne — sptacenie dlugu wobec szpitala na ulicy Polnej w Poznaniu.

Chodzi o to, by teraz, gdy osiagneto sie juz bardzo wysoka pozycj¢, moc si¢ jakos za to
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odwdzieczyC. Dzialalnos¢ charytatywna 1 wszelkie inne pozyteczne czyny s3 ku temu

najlepszym sposobem.

Druga wyrézniona przeze grupa jesli chodzi o plany na przyszto$¢ raczej nie wybiega
myslami tak daleko i na razie nie wyobraza sobie zycia bez pracy. W najblizszych
latach widza siebie raczej jako wlascicieli dobrze zarzadzanych firm i przynoszacych z

tego tytulu ré6znego rodzaju korzysci.

A: [...] Teraz zarzqdzasz, a kim chcialabys by¢?

K3:X to pomogt mi wybrac takie zdjecie, ktore moze nie do konca oddaje. Ale
rzeczywiscie pracowac sobie spokojnie, prowadzi¢ dobrze firme na wysokim poziomie
wspolpracy z innymi, z podwitadnymi. Dobrze prosperujgcq, opartg na relacjach i
przynoszqcq okreslone zyski.

A: Czyli to jest tam jakis Twdj cel, ktory sobie realizujesz?

K3: Tak, tak.

Mowigc o korzysciach nie mam na mysli tylko tych finansowych. Jak wielokrotnie
zaznaczatem w tej pracy, dla tej kategorii spolecznej praca to rOwniez nowe wyzwania,

satysfakcja i rozwdj.

K3: [...] Ale w przysztosci, zdecydowanie nie wyobrazam sobie Zycia bez pracy, bo dla
mnie praca to nie jest jakis tam etat, czy pienigdze, tylko praca to jest cos, co ja lubie
robi¢. Cos, co mi daje satysfakcje, rozwija mnie... Nigdy nie robitam rzeczy, ktore mnie

nudzity.

Mozna nawet powiedzie¢, ze zauwazalny staje si¢ tutaj pewien etos, polegajacy na tym,
by nie robi¢ rzeczy malo istotnych, nudnych, bezsensownych. Praca ma by¢ Zrodiem
spetnienia 1 dawaé poczucie, ze to co robimy jest wartosciowe, nie tylko w

ekonomicznym sensie.

M2: [...] Jakby pogodzitem si¢ z miejscem i czasem w ktorym zyje i wydaje mi si¢
zrobitem wszystko, Zeby wykorzystac te ograniczenia do tego, zeby robic rzeczy ciekawe,
interesujqce i... Takie Zeby tez pozostaly wartosciowe nawet wtedy, kiedy mnie nie

bedzie, tak sobie mysle.

Swoistg klamra spinajaca wszelkie aspiracje klasy sredniej wyzszej i sprowadzajace je

niejako do wspolnego mianownika jest bardzo charakterystyczne dazenie do stabilizacji

75



1 bezpieczenstwa finansowego. Trudno oprze¢ si¢ wrazeniu, ze wielu jej
przedstawicielom udato si¢ juz to chyba osiggna¢. Oznacza to, ze pienigdze, sg tak dla
badanych szczegélnie wazne, gdyz to one, w ich rozumieniu, s3 zrodiem

bezpieczenstwa i zapewni¢ moga spokojny sen.

K2: Ja si¢ czuje, w pewnym sensie czuje sie jakos tam spetniona, tak, no rzeczywiscie
takie mniejsze pole, ktore sobie zakreslatam to chciatam miec takq wtasnie dobrg prace
dajqcq jakis tam tez prestiz spoteczny. To zeby mnie bylo stac, na co witasnie w tej
chwili mnie sta¢, czyli mieszkac sobie w domu, zapewniac dzieciom takq jakgs tam

stabilno$¢ zyciowq. Zeby mnie bylo staé na podroze...

Problemem jest jednak to, Ze trudno tak naprawde stwierdzi¢, kiedy posiada si¢ juz do$¢
pienigdzy, by naprawdg poczu¢ si¢ bezpiecznie i stabilnie. Dlatego wtasnie ten moment
absolutnego spokoju i pewnosci, Ze nic nie jest w stanie cztowiekowi zagrozi¢ zdaje si¢
caty czas przesuwac. Jeden z badanych opisuje t¢ petle: majac coraz wiecej, czesto
podnosi si¢ standard zycia; gdy osiagnie si¢ pewien pulap znowu dostrzega sie, ze
mogtoby by¢ troche lepiej; zatem staramy si¢ zdoby¢ jeszcze wigcej. Takie bledne koto
przedstawia ponizsza wypowiedz. Warto zaznaczyC, ze nie jest to dla respondenta w
zaden sposob przyttaczajace, gdyz ma on jednak $wiadomos$¢, ze i tak zyje na bardzo

wysokim poziomie i pewnie nic takiego nie stanie si¢, gdy nie podniesie poprzeczki. ..

A: Ma Pan jakies cele, plany, ktore Pan sobie wyznacza i potem chce je osiggac?
M3: Mam, tylko ten cel caly czas ucieka. Tak, to znaczy to jest bardzo proste, bo ja mam
jeden cel — zapewni¢ sobie takie w miare dobre zZycie, tak? Tylko Ze, im wigcej sobie
zapewniam, to podnosze tam gdzies standard. A im bardziej podnosze standard, tym to
dobre zycie wigcej kosztuje. Ale to nie jest wyscig szczurow. Bo pewien poziom jest,
pewien standard jest, tak, ale pewne ambicje, pewne aspiracje, ciggle chodzi o
bezpieczenstwo pewnie w zZyciu i tez ambicje i aspiracje zZeby by¢ szczesliwym z tym, co
sig robi zawodowo. No ja nie musze sie¢ martwic o to, co bede robit jutro i pojutrze, no
chyba, Ze to co tworze gdzies tam po drodze nie bedzie miato zastosowania, ale mowie,
nie martwig sig o to, ze ktos mnie zwolni, tak, ze nie wiem, nie bede miat gdzie pojs¢ do
pracy...

A: Czyli czuje sie Pan stabilnie?

M3: Tak, czuje sie stabilnie i komfortowo. Natomiast oczywiscie, inwestuje sporo

wlasnych pieniedzy, stqd to ryzyko biznesu jest znacznie wyzsze, ale z drugiej strony
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lubie to co robie. Wiec jezeli mnie Pan pyta czym, czy kim chciatbym by¢, w jaki sposob

wyobrazam sobie to zycie, tak, to osiggngtem pewien putap...

Wydaje si¢, ze recepte na potaczenie przyjemnosci z zycia 1 jednocze$nie
spektakularnego sukcesu zawodowego znalazt brytyjski miliarder Richard Branson.
Badani podziwiaja ogromny dystans do wszystkiego co robi, a jednoczes$nie jego
niesamowitg skuteczno$¢. Branson angazuje si¢ z wielkim zapatem w najrézniejsze
przedsiewzigcia biznesowe, czgsto nie majace ze sobg wiele wspolnego. W ten sposob
zbudowal swoja potege, a firmom jakie posiadal czesto nadawat przedrostek Virgin —
tak nazywat si¢ pierwszy jego interes — wysylkowy sklep muzyczny. Jednoczesnie
miliarder potrafi uzywaé zycia i chetnie podejmuje nowe wyzwania. Dla przyktadu w
1986 roku przemierzyl na todzi w rekordowym wowczas czasie Ocean Atlantycki, a w
1991 roku przebyt najdluzszy odcinek w historii balonem — 6700 mil. Branson
postrzegany jest zatem jako z jednej strony doskonaty biznesmen, a z drugiej strony
jako cztowiek, ktory przy ogromnym sukcesie nie dat si¢ wttoczy¢ w zadne tryby i
prowadzi zycie w zasadzie takie, na jakiec ma ochote. Warto zaznaczy¢, ze badani,
ktorzy umiescili zdjecie wlasciciela firmy Virgin jako odpowiedZ na pytanie ,kim
chcialbym by¢” wybrali doktadnie t¢ sama fotografi¢. Branson w starych dzinsach i
czarnym podkoszulku stoi usémiechnigty na plazy. Co ciekawe, zdjecie to jest o wiele
mniej biznesowe czy pozbawione wymiaru zawodowego od wigkszosci z tych, ktore

badani zaprezentowali chcac pokazaé kim sa.
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A: Tutaj jest wlasnie zdjecie, tego, ktorym chciatby Pan by¢é...

M3: Tak, tak, ja mysle, ze on jest szczesliwy, w duzej mierze, tak? Tzn. Branson juz
jakos tam od samego poczqtku byt moim idolem jesli chodzi o podejscie. To byt
czlowiek, ktory mial spore pienigdze, tak, nie wiem, ja go nie widziatem nigdy w koszuli
i krawacie, tak, gdzies tam w jakims garniturze zamknietym pod szyje, tak, i nie wiem, z
uczesanymi wlosami, ogolonego, tak, itd., itd. Robi co lubi, widac¢ cieszy sie tym, bawi
sie tym, tak? I faktycznie, to jest to o czym mowieg, do tego komfortu chciatbym dojs¢. W
duzej mierze juz to jest, tak, mam ten komfort, ale pewnie jeszcze tak, Zeby si¢ bawi¢ tym
zupetnie, to jeszcze mnie na to nie stac.

A: Rzeczywiscie, jak czytalem tam jakies jego biografie, to bawit sie...

M3: Ale on od poczqgtku byt taki! Juz na studiach tam robit fajne rzeczy i kombinowat
na prawo i na lewo, tak, i generalnie to pierwszq rzecz zaczqt od wytworni, wtasciwie
od wydawnictwa studenckiego, ale pozniej od tej wytworni, jeszcze w czasach
studenckich — no to byto crazy, tak? Ale to jest pewien tez charakter czlowieka, tak? Ja
mowig, ja nie znam polskiego odpowiednika Bransona chyba, chyba, Ze by¢ moze
Solowow, ktory sig bawi tymi rajdami, ale to... inny typ cztowieka. On ma straszny
dystans do tego co robi, straszny dystans. Do siebie, mysle, Ze do biznesu. A jest
konsekwentny, mysle, ze twardy, tak, ale tez umie motywowac ludzi — na pewno! |
pewnie tak, gdzies tam docelowo, faktycznie mowie, to zawsze byl jakis tam moj moze
nie wzor, moze nie idol, bo trudno w tej chwili o tym mowi¢, ale jakis tam benchmark,
do ktorego trzeba dqzy¢. Przez prace do zabawy, przez zabawe do pracy, jakkolwiek,
tak? Kochac to co sie robi i bawi¢ sie tym, i bawic sie tym. No on si¢ wyraznie bawi, on

sie wyraznie bawi.

A: Richard Branson. Musze powiedzied, e nie pojawil si¢ po raz pierwszy w mojej
pracy...

M4: Aha!

A: I to zdjecie akurat.

M4: No bo to jest takie zdjecie, zZe jak si¢ wpisze w Google to zaraz wyskakuje. 1
wyglgda tez ciekawie, w takich nie okolicznosciach stuzbowych bym powiedzial, tylko
takich raczej relaksowych. No i to jest jakies takie polgczenie bym powiedzial, tego

kolorytu Zycia z takq stabilnoscig finansowq. Tak to nazwijmy.
[...]
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A: Czyli do tego chciatby Pan, do tego Pan dgzy?

M4: Nie, to, to jest tylko taka mysl, ktora przyszta mi do glowy. Bo tak jak
powiedziatem, cztowiek w moim wieku mysli jednak bardziej o... yyy, mniej o ideach,
bardziej o realiach — w przeciwienstwie do czasow studenckich. No i to jest tak wlasnie
akurat, ze mam niedosyt tych idei w moim codziennym Zyciu. Takie realia trochg meczq.
1 to jest taki sposob, Zeby jakos to polgczyc, bycie cztowiekiem, ktory nie musi sig
martwic co bedzie jadt jutro, a z drugiej strony nie porzucajgcym zupetnie jakichs tam
idei z mtodosci. W jakims tam stopniu chciatbym by¢ takq osobq. Jest paru innych

takich wariatow |[...].

W powyzszym fragmencie, badany odkryl, ze jego odpowiedz nie byla unikalna. Cho¢
wywolalo to lekkie zaskoczenie, to jednak jak widaé, szybko przestaje dziwic¢. W
dalszych cze$ciach niniejszej analizy czytelnik przekona si¢ jeszcze, ze klasa $rednia
wyzsza jest stosunkowo powtarzalna w swoich zachowaniach, a jej przedstawiciele
zdaja sobie z tego sprawe. Ubieraja si¢ w podobnych sklepach, odwiedzaja podobne
miejsca, do ktorych docierajg podobnymi samochodami. Dlaczego zatem nie miataby

mie¢ takiego samego ,,idola”?

Nalezy mie¢ jednak $wiadomo$¢, ze cho¢ tak jest powszechnie postrzegany, to Branson
nie jest do konca wolny 1 sprosta¢ musi wielu oczekiwaniom spotecznym — chociazby
temu, by prowadzi¢ wlasnie takie kolorowe zycie. Egzystencja brytyjskiego miliardera
taka, jak widza ja badani to pewien mit, ktory mowi o tym, ze mozna by¢ bogatym i
zupelie wolnym jednocze$nie. Mit ten podobny jest do tego, ktory glosi, ze mozna by¢
biednym i w pelni si¢ realizowa¢. Wiadomo niestety, ze w obu przypadkach nie do
konca tak jest. Funkcja mitu pozostaje jednak niezmienna — dawanie nadziei tym, ktorzy
jej potrzebuja. Respondenci chca wierzy¢, ze pracujac ciezko i1 gromadzac coraz
wickszy majatek, pozostang tymi samymi ludzmi, jakimi byli w milodosci, gdy

zaczynali karierg.

Podsumowujac, wszyscy cztonkowie klasy $redniej wyzszej daza przede wszystkim do
bezpieczenstwa finansowego 1 stabilizacji. Mimo, ze wielu z nich udato si¢ osiaggnac
bardzo wysoki poziom dochodu, moment, w ktérym poczuja, ze majg juz w zupetnosci
wystarczajaco pieniedzy zdaje si¢ caty czas przesuwac. Czuja si¢ juz jednak pewnie i
nie martwiag si¢ ewentualng utrata pracy. Z wywiadéw wynika, ze tak naprawde

respondenci nie wybiegaja daleko w przyszios¢ swoimi myslami, a wigc grupe te
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cechuje pewien prezentyzm. Oczywiscie udzielili oni odpowiedzi na pytanie, jak widza
siebie za kilkanascie lat i maja co do tego pewne zamierzenia. Przede wszystkim
chcieliby mniej pracowaé, nieco wycofa¢ si¢ z zycia spolecznego i cieszy¢ si¢
wigkszym spokojem oraz zarobionymi pienigdzmi. Dla czgséci, zwlaszcza mlodszych
spos$rod badanych, mysl ta jest jednak jeszcze bardzo odlegla i na dzien dzisiejszy nie
wyobrazajg sobie swojego zycia pozbawionego wymiaru zawodowego. Praca jest
bowiem dla klasy sredniej wyzszej wysoko ceniong wartoscig i bynajmniej nie chodzi w
niej tylko o zarabianie pieniedzy. Jest to zrodto nowych wyzwan i satysfakcji, kiedy juz
stawi im si¢ czota. Widoczny jest pewien etos mowiacy o tym, by robi¢ w zyciu rzeczy

istotne, wazne, a nie tylko przynoszace dochod.

Na uwage zastuguje fakt, ze jesli chodzi o aspiracje badanych, to specyficzne miejsce
zajmuja w nich inni ludzi. Dotyczy to zarowno tych respondentow, ktorzy mysla juz o
pewnym ,,wyhamowaniu” jak i tych, dla ktéorych praca zawodowa jest na razie
priorytetem. Ot6z wszelkie ich dazenia skupiaja si¢ bardziej na nich samych, niz na
pozostatych aktorach zycia spolecznego, czy nawet rodzinie. Cele te zwigzane sg z
pewnym wycofaniem, oddaleniem si¢ od spoteczenstwa i posiadaniem wiecej czasu dla
samego siebie. Nawet w przypadku domku w Toskanii, gtownym argumentem jest
zycie w spokoju i posiadanie wiecej czasu dla siebie. Wille w tym regionie Wioch
posiadaja na ogdt duzy teren w okolo i1 nie sgsiadujg bezposrednio z innymi, co z
pewnoscig rowniez postrzegane jest jako korzystne. O ile trudno moéwi¢ o tym, by
badani chcieli w przysztosci zmniejszy¢, czy ostabi¢ kontakt z rodzing lub najblizszymi
znajomymi, to jesli chodzi o pozostalych cztonkéw spoteczenstwa, takie plany wydaja

si¢ jak najbardziej prawdziwe.

Idolem klasy $redniej wyzszej jest brytyjski miliarder Richard Branson. Cztowiek ten
potrafi jak nikt inny polaczy¢ ciekawe, pelne przygod zycie z niespotykanym zmystem
biznesowym. Dzigki wykreowaniu wizerunku cztowieka zupelnie wolnego i
niezaleznego w tym co robi, stat si¢ ideatem wielu zamoznych ludzi, ktorym nie udaje
do konca zy¢ tak, jak ich bohater. Branson to bowiem pewien mit — mit, ktoéry cho¢

nieprawdziwy, to daje nadziej¢, ze mozna by¢ jednoczesnie wolnym i bogatym.
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4.4. Relacje z otoczeniem, wlasny obraz w oczach innych — jak widza mnie inni

Przypomnijmy, w poprzednich podrozdziatach analizie poddane zostaly nast¢pujace
zagadnienia: autodefinicje badanych, geneza przynaleznosci do klasy $redniej wyzszej
oraz jej aspiracje. Innymi stowy, szukaliSmy odpowiedzi na pytania, kim byli
respondenci, kim sg teraz oraz kim chcieliby by¢ w przyszto$¢ - przesziose,
terazniejszo$¢, przysztos¢. Mysle, zZe interesujacym dopelnieniem coraz bardziej
doktadnego opisu interesujacej nas kategorii spotecznej bedzie to, jak badanych widza
inni, ale w ich wlasnym mniemaniu. Wlasnie takie pytanie zadane zostalo
respondentom i odpowiedzi na nie udzieli¢ mieli rdwniez za pomoca fotografii. Celem
tej dyspozycji bylo zmuszenie badanych do refleksji nad wilasnym obrazem czy
wizerunkiem w oczach innych ludzi, przez co uzyska¢ chcialem co najmniej dwie

informacje. Po pierwsze, czy badani w ogble zastanawiajg si¢ nad tym, jak widzg ich

.....

Na samym poczatku, chcialbym zaznaczy¢, Ze samo zadanie okazalo by¢ nietatwym, na
co wskazywatl niejeden respondent. Oznaczaé¢ to moze, ze badani tak naprawde nie
zastanawiajg si¢ nad tym, jak sg postrzegani. Nie twierdz¢ tym samym, Ze oboj¢tne sg
im wszelkie reguty spoleczne i zupehlie nie obchodzi ich to, co kto sobie o nich
pomysli. Wowczas mogliby w zasadzie robi¢ wszystko to, na co maja ochote
(oczywiscie w obregbie prawa), nie zwazajac na reakcj¢ innych ludzi. A przeciez wiemy,
ze tak nie jest. Chodzi raczej o to, ze na co dzien po prostu nie poddaja refleks;ji
swojego ogolnego wizerunku z punktu widzenia ich najblizszego otoczenia
spotecznego. Druga mozliwoscia jest tez to, ze s3 na tyle pewni swojego obrazu w

oczach innych, ze nikt nie jest w stanie go zmienic.

A: Czyli tak naprawde nie zastanawiasz si¢ nad tym, jak inni Ciebie widzg i...
M1:Mhmm
A: ... nie masz za bardzo pojecia na ten temat.

M1: Nie mam absolutnie Zadnego pojecia.

Wyrézni€ udato si¢ 3 podstawowe typy obszardow, do ktorych odsylajg zaprezentowane
fotografie. Pierwsza grupa odpowiedzi zwigzana jest z kontekstem zawodowym. Badani
ci mowigc o sobie samych widzianych oczami innych ludzi, maja przede wszystkim na
mysli siebie jako osobe pracujaca. Bardzo trafnie 1 nieco metaforycznie ujat to jeden z

badanych.
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A: Ok. A zdjecie przedstawiajgce jak widzq Ciebie inni, jako kapitana?

M1: To ja sobie porozmawiatem, powiedziatem dlaczego o tym rozmawiam i... Tak mi
jeden podat to jako, yyy, po prostu konkretny przyktad. No bo widzqg mnie nie wiem,
Jjako jakiegos tam kierownika czegos, co z jednej strony jest, ma wartos¢ materialng, a z
drugiej strony przywodczq.

A: Ok.

M1: Ja na statku o jakiejs tam wartosci materialnej, a jednoczesnie szefa jakichs tam

ludzi. Dlatego wybratem to zdjecie. Nie widziatem zupetnie co.

Jesli praca zajmuje wigkszo$¢ czg$¢ czasu jednostki, to jej wyobrazenie o wlasnym
wizerunku kontek$cie zawodowym wcale nie powinno dziwi¢. To jest wlasnie ta sfera,
w ktorej najczesciej spotyka si¢ z innymi ludzmi i ktorzy pdzniej buduja w swoich
gtowach mniej lub bardziej spdjny obraz danej osoby. Praca jest zatem niezwykle
waznym wymiarem, takze w sensie budowania tozsamo$ci przedstawicieli klasy

$redniej wyzszej.

M?2: Natomiast nie myslatem o tym, tzn. w ogole nie pomyslatem sobie, ze inni mogliby
mnie widziec jako ojca. Mysle sobie, ze jednak wiekszos¢ widzi mnie jako cztowieka nie
majgcego czasu, zabieganego, raczej, chyba jednak mato oddajgcego sie rodzinie,
takze, chyba... tak mi si¢ wydaje. To zdjecie nie oddaje zupetnie tego, o co Panu, o co

Tobie chodzito.

Kolejny typ wyobrazen o sobie samym w oczach innych powstal przez pryzmat
drugiego niezwykle waznego dla respondentow obszaru, a wigc rodziny. Nalezy
zaznaczyc¢, ze tego typu odpowiedzi dotyczg raczej zenskiej czesci sposrod badanych i
zwigzane s3 z macierzynstwem. Istotny jest tutaj fakt, iz role rodzinne jako
najwazniejszy wymiar egzystencji, widziane sg raczej jako okres przejsciowy, a wigc o

najwigkszym znaczeniu w tym konkretnym momencie zycia.

A: Teraz widzi Pani siebie jako mame [to samo zdjecie dopasowane do dyspozycji ,,jak
widzg mnie inni’”|

K3: No tak, no bo tak zycie w pewnym sensie wymusilo. Trudno jest, jak juz sie ma
dzieci, trudno jest ich nie wychowywac. Trzeba je wychowywac i zycie ustawia kobiete
w roli mamy niestety. Tez niestety, moze raczej na szczescie.

[...] Ale w przysziosci, zdecydowanie nie wyobrazam sobie Zycia bez pracy, bo dla mnie

praca to nie jest jakis tam etat, czy pienigdze, tylko praca to jest cos, co ja lubie robié.
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Na razie badana widzi siebie 1 mysli, ze jest postrzegana jako matka, ale w przysztosci
chce koniecznie wroci¢ do pracy. Kolejna respondentka, cho¢ juz aktywna zawodowa,
dazy do zbudowania swojego mniej ,,domowego”, nieformalnego, a bardziej

biznesowego, profesjonalnego, ,,twardego” wizerunku.

A: [...] Dobrze, a jak widzg Ciebie inni?

K3: Postrzegajq mnie jako cieptg matke, Zone i kochanke [smiech].

A: Ciepla matke, zone i kochanke naraz?

K3: Tak [smiech]. I tego wizerunku, tego wizerunku nie moge zmienic...

A: A chcesz go zmienié? To chyba dobry...

K3: Nie, nie chce go zmieni¢, ale przede wszystkim tak mnie widzg. Jako osobe, ze
wzgledu na to, ze staram si¢ by¢ dla wszystkich mila, to niestety pokutuje to tym, zZe to
nie buduje dystansu u ludzi. Czesto. To ze jestes mily, powoduje skraca sie dystans na
przyklad.

A: | to przeszkadza w firmie?

K3: 1 to czasami moze przeszkadzac. W relacjach miedzyludzkich, generalnie.

A: Ok.

K3: Probujg Cie i mogg Cie wykorzystywac. Ludzie probujq, taka jest prawda. Musisz
czasami tupngc nogq i pokazac, zZe nie jestes zawsze mita i serdeczna, ale tez masz
Jjakies prawa i czegos oczekujesz od ludzi.

A: Jasne. Czyli uwazasz, Ze inni Cie tak widzq, a Ty chcesz by¢ troche twardsza,
jakby?

K3: Tak.

Jak wida¢ w powyzszej wypowiedzi, otoczenie wydaje si¢ by¢ do owej osoby dos¢
wrogo nastawione 1 musi ona czasem ,zawalczy¢” o swoje miejsce, cho¢ zajmuje
stanowisko kierownicze. Wtasnie dlatego chciataby wzmocni¢ swoja pozycje i sprawic,
by inni widzieli w niej wigkszy autorytet. By¢ moze, wysoka pozycje, na ktorej si¢
obecnie znajduje osiggneta nie do konca w oparciu o swoje kompetencje, co skutkuje
pewnym brakiem legitymizacji wtadzy jaka posiada w oczach innych osob. Wyrazne sg

tutaj pewne deficyty kontroli nad wtasnym zyciem.

Trzeci typ odpowiedzi na pytanie ,,jak widza mnie inni”, zwigzany jest z rozwojem
nowoczesnych technologii. Mozna w skrocie powiedzie¢, ze obraz w oczach innych jest

roOwnoznaczny z tym, co zobaczymy wpisujac imi¢ i nazwisko danej osoby do
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wyszukiwarki internetowej. Niezaleznie od tego, czy bedzie to zdjecie na Facebooku,
innym portalu spoteczno$ciowym, czy np. na stronie internetowej firmy, w ktorej

pracujemy, to wlasnie tam spotkamy si¢ z publicznym wizerunkiem danej osoby.

A: Ok., dobrze, a teraz jak widzq Pana inni? Jak ja spojrze na to zdjecie, to widze
profesjonaliste w garniturze.

M4: No to jest zdjecie z naszej strony internetowej, tak jak ktos mnie wygoogluje pod
hastem pictures, to pewnie si¢ to zdjecie pojawia... I pewnie tak mnie widzq, to bedzie
to.

A: To jest prawda.

M4: No i tak mnie pewnie wigkszos¢ widzi, nie widzi mnie inaczej. Zwtaszcza jesli

czlowiek sie spotyka zawodowo, no to tak to wyglgda.

Pewien respondent zartuje nawet, ze jesli nie ma Cig¢ na Facebooku (co mozna rozumieé

szerzej - w Internecie) to nie ma ci¢ weale.

A: Jak Pana widzq inni? Szczesliwy czlowiek, ojciec?

M3: Nie, tzn. ja poszedlem na uproszczenie, powiem wprost, widzq mnie tak, jak widzq
mnie na Facebooku. Tzn. tam, gdzie mnie mogq widzie¢. Jezeli uwazamy, ze Facebook
jest w tej chwili, tzn. ja si¢ spotkatem z takim zdaniem, zZe albo jestes ta Facebooku, albo
cie w ogole nie ma [smiech], to to jest uproszczenie. Ale to jest bardziej znak czasow
niz, niz faktycznie, Ze tak mnie widzq. Ale pewnie tak, mowie, tak mnie widzq, bo jak
ktos wpisuje w przeglgdarke to Facebook jest z reguly wysoko pozycjonowany, wchodzq
na Facebooka i widzq to zdjecie. A wiec tak mnie widzg.

A: Ok.

M3: Spore uproszczenie, ale tak jest. No to jest odpowiedz na znak czasow.

W ogoéle wydaje si¢, ze nasz obraz w sieci staje si¢ coraz bardziej istotnym elementem
naszego wizerunku i nalezy mie¢ tego $wiadomos¢. Praktyka sprawdzania przez
pracodawce profili swoich pracownikow na réznego rodzaju portalach
spotecznosciowych jest coraz bardziej powszechnym dziataniem. I odwrotnie,
pracownicy rowniez chetnie dowiadujg sie czegos z Internetu o swoich pracodawcach.
Respondenci nie moga sobie zatem pozwoli¢ na o$mieszajace ich osobe zdjecia w
Internecie. Na koniec warto zwroci¢ uwagg na portale typu GoldenLine lub LinkedIn, w
ktorych np. poprzez przynalezno$¢ do grup tematycznych, ale tez system rekomendacji i

powigzan z innymi uzytkownikami, budowa¢ mozna swo¢j wizerunek w kontekscie
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zawodowym. O ile badani raczej nie musza skrzgtnie aktualizowa¢ swoich profili, by
znalez¢ lepszg prace, to jednak ich znaczna czg$¢ posiada konta w serwisach
zawodowo-spoteczno$ciowych. Plusem tego rodzaju portali jest tez to, Ze sg one na ogét
dobrze upozycjonowane w sieci, a zatem kto§ wpisujac nasze nazwisko w
wyszukiwarce, natknie si¢ pewnie w pierwszej kolejnosci na nasz profil. Ma to t¢ zaletg,
ze autorami informacji w nim zawartych jesteSmy my sami, a nie kto$ inny. Ponadto,
dobre miejsce w wirtualnym $wiecie, a wiec obecno$¢ naszego nazwiska na wielu
stronach internetowych, moze zaswiadcza¢ o naszej wysokie] pozycji takze w
rzeczywistym S$wiecie. Stowo ,moze” =zostalo tutaj uzyte celowe, gdyz jak
wspominatem, niektoérzy badani preferuja zycie na ,,uboczu” spoteczenstwa i dbajg o

wlasng anonimowos¢.

Podsumowujac, wyrdzni¢ mozna zasadniczo 3 typy wyobrazen badanych na temat
wlasnej osoby widzianej oczami innych ludzi. Sg to ja - osoba pracujaca, ja - cztonek
rodziny (w tym przypadku matka) oraz ja - w sieci. Badani nie zastanawiajg si¢ na co
dzien nad tym, jak postrzegani sg przez innych ludzi. Dlatego pokazanie zdjgcia
prezentujacego odpowiedz na to pytanie, byto dla nich trudnym zadaniem. Daleki
jestem jednak o stwierdzenia, ze wizerunek badanych jest im zupelnie obojetny.
Odwotujac si¢ do teorii grup odniesienia R.K.Mertona, je$li grupa odniesienia
porownawczego dla cztonkow klasy Sredniej wyzszej jest po prostu klasa $rednia, to
jako jej najwyzsza warstwa, moga czu¢ si¢ wzglednie uprzywilejowani. A skoro
zajmuja tak wysokie pozycje, to nie za bardzo muszg si¢ przejmowac opiniami innych,
czesto nizej sytuowanych jednostek. Innymi stowy, s oni na tyle silni, posiadaja na tyle
wysokie 1 ugruntowane pozycje, Ze nie muszg si¢ juz przejmowac, co pomyslg inni. By¢
moze tutaj mozna upatrywac si¢ pozornej obojetnosci, czy bezrefleksyjnosci badanych

w tej kwestii.

4.5. Praca, zycie zawodowe

Praca jest bardzo waznym elementem w Zyciu, interesujacej mnie w tej pracy kategorii
spoteczne;j. Jest dla niej Zrodlem korzysci zardwno psychicznych, jak i materialnych. To
wlasnie w duzej mierze praca zapewnila przedstawicielom klasy S$redniej wyzszej
obecnie zajmowang pozycje¢ spoleczng. Kazdy z badanych spedza w pracy znaczng

cze$¢ swojego dnia i na pewno nie uwaza tego czasu za Stracony.
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Jesli chodzi o 1lo$¢ czasu, ktorg badani poswigcajg na aktywnos$¢ zawodowa, wyrdznic¢
mozna w zasadzie dwa podstawowe typy. Pierwszy reprezentuja ci, ktérych godziny
pracy uzna¢ mozna za stosunkowo komfortowe, poniewaz pracuja oni od okoto szesciu
do o$miu godzin dziennie. Starajg si¢ oni zachowac zdrowe i korzystne dla jako$ci
swojego zycia proporcje pomiedzy sferg zawodowa, a innymi obszarami w zyciu

cztowieka.

A: Tak od 9.00i o 17.00 jestes mniej wigcej w domu?
MI1: Mhmm...

A: I tak to raczej wyglgda?

M1: Tak.

A: W tym dzienniczku, czasami troche dluzej, czasami troche krocej, ale tak widze,
czasami pigtnasta, czasami siedemnasta, czasami diuZej.

K2: No to mniej wiecej od 10 do 15, czasem do 17, a sporadycznie to si¢ zdarza, ze
musze siedzie¢ tam wiesz, do wieczora.

A: Tu jest np. dluzej, nie, tu jest do 19-tej.

K2: No, bo to sie zdarza, jak jest taka umowa ciezsza, to si¢ zdarza. Ale ja bym
powiedziala, ze standardowo to ja przyjezdzam do pracy na 10-tq i wychodze stqd okoto

16-tej. Tak, zeby na 17-tq do domu dojechac.

A: Jak juz jestesmy przy pracy, to g dzienniczka wynika, e na ogol przychodzisz do
pracy kolo 9.00 i jestes tutaj mniej wiecej do 15.00, tak?

K3: Tak.

A: I udaje Ci si¢ wszystko jakos tak polgczyé, e raczej nie pracujesz dtuzej?

K3: Raczej nie.

M3: [...] Ale wie Pan co, cenimy sobie jakqgs tam higieng pracy, tak bym powiedziaf,
tak? Wrocié wezesniej, is¢ na lunch sobie tez ze znajomymi, jakkolwiek, 17, 18 wyjs¢ z

biura...
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Cho¢ ta grupa badanych obecnie bardzo ceni sobie wspomniang wyzej higien¢ pracy 1
dzi§ moze pozwoli¢ sobie na to, by pracowac troche mniej, to jej przedstawiciele
przyznaja zgodnie, ze nie zawsze tak bylo. Gdy byli mtodsi, a ich firmy dopiero si¢
rozwijaty, konieczne bylo wigksze po$wigcenie. Oczywiscie zaden z badanych nie
narzeka na tamten czas, ale teraz zauwaza, ze proporcje pomig¢dzy czescig dnia
przeznaczong na prace a ta, w ktorej zajac si¢ mozna byto innym aktywnosciom, ulegly

pewnej zmianie.

MI: . [...] Chodzitem wczesniej do pracy, co prawda chodzitem na osmq, dawniej i
bywalo, ze wracalem pozniej. No duzo jezdzitem. Wtedy, kiedy jezdzitem, to wiesz,

znikasz z domu na tydzien.

A: Czy zawsze tak to wyglgdalo, czy kiedys pracowat Pan mniej, albo wiecej?
M6: Mysle, ze jest to standard, aczkolwiek kiedy firma tworzyta sie i jqg budowalismy,
duzo wigcej jezdzitem po Polsce, starajqc sie o klientow. Jezeli nie jest to praca

wyjazdowa tylko tu, na miejscu, to mniej wiecej tak to wyglgda.

M3: [...] No to w ubieglym roku kompletnie nie gratem, kompletnie [w golfa]. No to
wynika z faktu, Ze no troszke trzeba bylo przesiedziec, ale 22.00 nie, to nie. To mowig,
pracoholikami juz nie jestesmy raczej...

A: A byliscie?

M3: Bylismy. Bylismy... znaczy, wie Pan co, no trudno powiedzie¢ co to jest
pracoholizm, tak? No robilismy to, ale to tez takie jest pasjonujqce, no mowig, to nawet
poswiecic troche wolnego czasu zeby zrobic¢ cos fajnego, cos co nas krecito, cos, co nas
posuwato do przodu. To bylo fajne. Teraz tez zmienily si¢ pryncypia troszke, tak, czy
hierarchia, tych potrzeb, tych wartosci. Juz pewien poziom si¢ gdzies tam osiggneto i to
jest w tej chwili najwazniejsze. To co jest tutaj jest wazne, ale sq rzeczy wazne i

wazniejsze, no na tej zasadzie.

Drugi typ, jesli chodzi o ilo$¢ czasu po$wiecang pracy, to ta grupa badanych, ktorej
wickszo$¢ dnia przeznaczona jest wiasnie aktywnosci zawodowej. Praca jest dla jej
cztonkow na tyle wazna 1 absorbujaca, ze np. 12 godzin pracy dziennie postrzegaja oni,

jako nic nadzwyczajnego. Nalezy zauwazy¢, ze tylko jeden z badanych, wérdd tych,
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ktorzy tak wiele pracujg prowadzi wlasng dzialalnos¢. Pozostatych dwodch
respondentow zatrudnionych jest w firmach nienalezacych do nich i wtasnie tym dwoém
przypadkom chciatbym poswiecic¢ nieco wiecej uwagi. Badani ci sg do siebie w gruncie
rzeczy mocno podobni. Dziatajg na rynku finansowym, obaj ukonczyli tez studia MBA
za granicg. Zajmuja wysokie stanowiska menedzerskie w migdzynarodowym
korporacjach. Pracujag w trybie wahadtowym, kursujac co tydzien z Poznania do
Warszawy i z powrotem na weekend. Wreszcie, po$wiecajg pracy rzeczywiscie

Znaczaca czg¢s¢ swojego czasu.

A: A jak duzo Pan pracuje? Z tego co widze po dzienniczku, to dosé duZo.

M4: No duzo, duzo. To byt taki tydzien moze nieco bardziej intensywny niz normalnie,
ale nie duzo bardziej.

A: Dziewigta do dwudziestej? Dziesigta do dwudziestej?

M4: No, dziesigta do dwudzie... ale jak jestem w Poznaniu to tak do 18.30, az Zona nie
wroci z pracy. A jak jestem w Warszawie to diuzej, bo tam ok. szostej ide do domu i tam
jest jeszcze troche czasu zeby nadrobic zaleglosci, takze pewnie do dwudziestej.

A: Raczej intensywnie.

M4: Tak.

A: I tak Pan spedza wieczory w Warszawie?

M5: Jak jestem w Warszawie to mi fajnie, bo ja sobie popracuje w tym czasie, ale wie
Pan, jest, jest fajnie, bo troche oglgdam CNBC albo TVN24.

A: A jak duio Pan pracuje?

M5: Bardzo duzo.

A: ldzie Pan rano do pracy, potem wraca do domu i tam jeszcze pracuje?

M35: Ide rano, jestem w pracy koto 9, czasem 8. Siedze do 18, 19, przyjezdzam do domu,
jak nie mam spotkan to zjem cos.

A: Ale spotkan jest raczej duzo, 7 tego co widze.

MS5: Ale moja praca polega na spotykaniu sie. Ja nie pracuje pod takim kqtem jak moje
ksiegowe gdzies tam, ja sie spotvkam z ludzmi. Ale pracuje dziennie Srednio 12 godzin. 1

w weekend trzeba dodac dwie, trzy godziny na dzien. Nie jest to idealnie, ale tak jest.

Mozna zatem przypuszczaé, ze jednak praca ,,na swoim” zapewnia nieco wigkszy

komfort i pozwala bardziej dostosowywaé godziny przeznaczone na zarabianie
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pienigdzy do swoich potrzeb. Niekoniecznie wigze si¢ jednak z mniejsza iloscig
wysitku, jaki wklada¢ trzeba w pracg. Potwierdzaja to badania, ktére w swojej ksigzce o
klasie $redniej opisuje Leszkowicz-Baczynski. Posrod 3 trzech wyroznionych przez
siebie grup w klasie $redniej, a wiec inteligentdw, menedzeréw i przedsiebiorcow, autor
wskazuje, ze wlasnie ci ostatni poswigcaja sferze zawodowej najwigcej czasu. Praca w
trybie 8-12 godzin dziennie charakteryzuje 65,6% wtascicieli firm, podczas gdy w
kategorii menedzerow jest to 62,6%, a posrdd inteligentow pracujacych w sferze
budzetowej 46,8%. Leszkowicz-Baczynski opisuje przypadki skrajnych zachowan, w
ktérych ankietowani pracowali znacznie ponad 12 godzin dziennie i rozpoczynali dzien
0 4 nad ranem. Powyzej 12 godzin na dobg pracuje az 18% przedsigbiorcéw. Tak
obcigzonych pracg jest z kolei tylko 5,0% inteligentow 1 9,6% menedzerow.

((Leszkowicz-Baczynski, 2007, str. 144-146).

Warto zastanowi¢ si¢ w tym momencie nad konsekwencjami spotecznymi taki silnej
aktywnos$ci zawodowej. To wlasnie ,,wysScig szczurow”, z ktérym Polska zetkneta sie
po upadku gospodarki centralnie sterowanej stat si¢ przyczyng wielu nerwic i1 depresji.
W psychologii i medycynie pracy pojawit si¢ tez termin ,syndrom wypalenia
zawodowego”, ktore staje si¢ coraz czgstszym problemem spotecznym, takze u mtodych
ludzi. Ponadto, mozna przypuszczaé, ze z powodu nieréwnych proporcji pomiedzy
praca, a innymi sferami funkcjonowaniu cztowieka, cierpi rowniez rodzina czy zycie

towarzyskie badanych.

Z kolei praca na etacie na najwyzszych stanowiskach daje wigkszy komfort psychiczny,
staly dochdd oraz pakiet najrozniejszych przywilejow nazywanych fringe benefits.
Przywileje te pelnig funkcje podwojna. Z jednej strony sa formg premii i dodatkow
(czesto nieopodatkowanych), ktore znacznie podnosza atrakcyjno$¢ danego stanowiska.
Z drugiej jednak strony, mi¢dzynarodowe korporacje dobrze wiedza, jak utrzymac
swoich pracownikéw. Gdy dany menedzer przywyknie do standardu, ktory zapewni mu
firma (np. luksusowego samochodu firmowego, funduszu reprezentacyjnego czy opieka
zdrowotnej na najwyzszym poziomie), to potem trudno jest mu z tego zrezygnowac.
Stanowi to wigc takze pewien sposob na wymuszenie lojalnosci i wytworzenie uczucia

przywiazania wobec pracodawcy posrod zatrudnionych.

Jak wspominalem juz w poprzedniej czgsci aspiracji 1 celow zyciowych badanych, w

klasie $redniej wyzszej zauwazalny jest pewien etos polegajacy na tym, aby praca nie

89



byla tylko 1 wylacznie etatem, czy sposobem na zarabianie pieniedzy, ale takze pewng
droga rozwoju osobistego, zrodlem satysfakcji i nowych wyzwan. Tylko taka praca w
perspektywie dlugofalowej] moze przynosi¢ ogolnie rozumiang rado$¢ z zycia

odczuwang na wielu ptaszczyznach.

K3: [...] Ale w przyszitosci, zdecydowanie nie wyobrazam sobie zZycia bez pracy, bo dla
mnie praca to nie jest jakis tam etat, czy pienigdze, tylko praca to jest cos, co ja lubie
robi¢. Cos, co mi daje satysfakcje, rozwija mnie... Nigdy nie robitam rzeczy, ktore mnie

nudzity.

M2: [...] wydaje mi sie zrobitem wszystko, zeby wykorzystac te ograniczenia do tego,
zeby robic rzeczy ciekawe, interesujgce i... Takie zeby tez pozostaly wartosciowe nawet

wtedy, kiedy mnie nie bedzie, tak sobie mysle.

Jeden z badanych, ktory jako pracownik osiggnal bardzo wiele i1 jak sam twierdzi, w
zasadzie wiele wyzej nie moze juz zaj$¢, zaczyna powoli mysle¢ o odejsciu. Ma
zagwarantowang statg prace 1 ponadprzeci¢tne dochody, jednak zaczyna mu juz czego$
brakowaé¢. Twierdzi, ze na pewnym etapie pienigdze przestajg by¢ juz motywacja.
Oczywiscie, trzeba by¢ dobrze oplacanym i1 ma si¢ tego swiadomo$¢, jednak znacznie
wazniejsze sg wyzwania i jak to ujat ,,Sciganie”. Cho¢ za miar¢ sukcesu zawodowego
badany uznaje pienigdze, o czym méwi dos¢ dobitnie, to w ,,sciganiu”, o ktorym tutaj
mowa nie chodzi o ilo$¢ zarabianych pieni¢dzy. Stawka tej rywalizacji jest osiggnigcie
okreslonej pozycji rynkowej i caty szereg wydarzen czy waznych decyzji, ktore si¢ z
tym wigza. Postugujac si¢ terminologig badanego - cash to niejako efekt uboczny tych
dziatan. Jest on jednak z pewnos$cig rowniez brany pod uwage przez ,,zawodnikdéw”.
Myslg, ze mimo tego, co moéwi badany, bez pienigdzy wcale nie doszioby do
,wyscigu”. Natomiast kiedy ma si¢ juz $swiadomo$¢, ze sa one zapewnione na
odpowiednim poziomie, wOwczas na znaczeniu zyskuja inne aspekty aktywnosci

zawodowej.

M5: [...] jako pracownik tak, jakkolwiek znowu to nie zabrzmi zarozumiale, ale
doszedtem gdzie si¢ da. Zapewne o wiele wigcej sie nie da, bo nie wiem, gdzies tam
ostatnio w jakims tam rankingu jestem w pierwszej 50-tce najlepiej optacanych

menedzerow. Wiec nie dojde wyzej i nie bede zarabiat wiecej. Moge dostac nie wiem, 10
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tys. wiecej, ale nie dostaneg wiecej. No bo tak, bo w Polsce sq juz te place na poziomie
bardzo europejskim, gdzie zarabiamy wiecej niz Niemcy na przyktad. No wiec, to juz
jest zrealizowany cel i moge po prostu robic¢ dobrze to, co robie. Prywatnie, ale
biznesowo chciatbym mojq firme brokerskq, ktora dzisiaj jest dziadowska, nie Srednia,
tam ledwo co dziata na plus, albo na zero sie domyka i ja ciggle co miesigc daje
pienigdze, chciatbym Zeby z tego wyszedt biznes. To jest duzy moj cel. Kiedys zatozylem
jedng firmgq, ktora byta fuck up’em, tak, musiatem jg zamkng¢, bo stracitem na tym kupe
pieniedzy. [...] chcialbym, zeby z firmy mojej brokerskiej to byt biznes powiedzmy
numer 4-5 na pewno W Polsce i Europie Wschodniej, tak to wyglgda.

A: Taki jest cel.

MS5: [...] Bo cel jako pracownik tak jak mowie, przepraszam, to brzmi idiotycznie, ale co
wiecej moge, co moge? Nie wiem, kolega z Orlenu zarabia z 20 tys. wiecej ode mnie, no
ok., 20 tys. wiecej. Ludzie z WBKu zarabiajg mniej caly zarzqd, nie mam o co sig¢ Sciga¢
jesli chodzi o cash... No bo to miarg zawodowgq jest cash, no, nie powiem, Ze jakos tam
nadzwyczaj realizuje wielkie idee w pracy, no bo nie realizuje. Zarabiamy pienigdze.
Koniec koncow, jak sig, od tej gtupoty, ktorq si¢ gada, Ze tam chcemy by¢ taki siaki,
misje, wizje firmy, itd., itd., no to chodzi o cash, zarabiamy pieniqdze, tak? Mamy dobry
wynik netto albo kiepski wynik netto, do tego to si¢ sprowadza, tak? I bardziej chyba
jestem wie Pan na etapie takim, tak jak mowie, z jednej strony rodzina, ktora jest
priorytetem, a na drugim miejscu biznes, ale nie pod kqtem kasy. Mnie dzisiaj kasy
jakby mnie, nie motywuje, w ogole mnie nie motywuje kompletnie do niczego. Tzn.
wiem, musze by¢ dobrze optacany, ale to nie motywuje, tak? Zrealizowanie fajnego
biznesu, tak? Sciganie sie, bardziej motywuje sciganie wie Pan? To jest fajniejsze.

[...]

Jezeli odejde, a odejde za jakis czas z miejsca, gdzie teraz pracuje, to wtedy zajme si¢
swoim biznesem i to bedzie na pewno bardziej efektywne i wiecej czasu dla rodziny, a

mnie dla pracy. Ale to jest perspektywa jakichs dwoch lat, nie wczesniej.

Poniewaz czasu nie da si¢ rozciggna¢, a wielu badanych nie chce spedza¢ wigkszosci
dnia pracujac, konieczna jest dobra organizacja. Mam tutaj na mys$li maksymalne
wykorzystanie czasu przeznaczonego na prace po to, by moc potem odpoczac, zajaé si¢
rodzing, sportem, czy spotka¢ ze znajomymi. Dobra organizacja to wykorzystanie

kazdej chwili tak, aby nie byla stracona. Po co np. i8¢ ulica i po prostu patrze¢ przed
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siebie, gdy mozna w tym czasie wykonac kilka telefonéw? Mistrzostwo w tej dziedzinie

osiggneta jedna z respondentek.

K2: Poza tym, ze jakis nadmiar pracy w tej naszej grupie... W tej naszej grupie jak
zZyjemy, no to wiadomo, jak ktos prywatnie jakgs prace wykonuje, to zajmuje sie tym
troche wiecej, niz bycie samym urzednikiem. Odbiera to wiecej czasu i ten czas sig jakby
tak... trzeba samemu dobrze organizowac, zeby znalez¢ ten czas dla domu, dla
znajomych i dobrze wykonywacé swojg prace. I to jest troszke stresujqce, jak to wszystko
potgczyc. I Zeby by¢é zadowolonym w kazdej dziedzinie, tak? Ale wydaje mi sie, Ze jakos
udaje mi sie dosyc¢ dobrze to potgczyc.

[...]

K2: No, to jest chyba wymog obecnych czasow, czyli bez telefonu rzeczywiscie nie
wyobrazam sobie Zycia.

A: Nie wyobrazasz sobie?

K2:[...] Wnaszych warunkach, gdzie my ten czas musimy tak dobrze organizowaé, to
bez telefonu wydtuzatoby mi sie wszystko strasznie. [...] Jak nie mam tego telefonu to
Jjak bez reki, jak jestem w pracy no to skorzystam, ale jak przemieszczam si¢ gdzies tam
po ulicy, gdzie ten czas nawet przemieszczania miedzy pracg a samochodem jest dla
mnie czasem znowu do wykorzystania. Juz musze wykonac telefon, jeden, drugi, nie ma
tego telefonu, no to jestem nieszczesliwym czlowiekiem...

[...]

A: Wszystko dopiete na ostatni guzik.

K2: No staram sie, a czy dopigte to nie wiem, ale staram si¢ rzeczywiscie, Zeby to

wszystko jakos tam poplanowac. No bo jak tego czasu malo jest, to trzeba organizowac.

[..]

Podsumowujgc, praca stanowi niezwykle istotny obszar w zyciu badanej kategorii
spotecznej. Jest ona nie tylko Zrodlem utrzymania, ale w duzej mierze powodem do
satysfakcji czy motorem wielu podejmowanych dziatan. Praca ma wsrod klasy $redniej
wyzszej duza warto$¢, gdyz to wilasnie za jej sprawg jej przedstawiciele zajmujg takie, a
nie inne miejsce w hierarchii spotecznej. Wydaje si¢ jednak, ze badanym udato si¢
znalez¢ ,,zloty $rodek” pomiedzy czasem jaki poswigcaja sferze zawodowej, a innymi
obszarami aktywnos$ci. Cho¢ pracujg wiele, to np. w podrozdziatach dotyczacych
wakacji czy sportu wida¢, ze udaje im si¢ wygospodarowac czas takze na inne zajecia.

W badaniach jakosciowych, na ktérych oparta jest niniejsza praca, trudno o wielkie
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uogoélnienia, ale mozna przypuszcza¢, iz prowadzenie wilasnej firmy pozwala w
pozniejszym czasie (gdy osiggnie ona juz stabilng pozycj¢ rynkowa) na nieco bardziej
komfortowe godziny pracy, niz pracujac na etacie w duzych korporacjach, nawet, gdy
zajmuje si¢ najwyzsze stanowiska. Jednocze$nie badani, ktorzy dzi§ moga sobie
pozwoli¢ na wigkszy komfort pracy i spedzanie w niej ok. 8h przyznaje, ze kiedys, gdy
budowali swoja pozycje na rynku, zmuszeni byli pracowa¢ znacznie wigcej. Badania
Leszkowicza-Baczynskiego dowodzg, ze to wiasnie biznesmeni prowadzacy wlasng
dziatalno$¢, poswigcaja sferze zawodowe] najwigksza ilo$¢ czasu (Leszkowicz
Baczynski, 2004). W niniejszej pracy natomiast, to menedzerowie, a wigc osoby

zatrudnione w firmach nie nalezacych do siebie, pracuja najwiecej, bo ok. 12h na dobe.

Na koniec tego podrozdziatu chcialbym przedstawiac¢ kilka fotografii przedstawiajacych
typowe miejsca pracy respondentow. Staty sie one pretekstem do dalszych rozmoéw i
rozwazan, jednak same w sobie rowniez sg bardzo ciekawe. Jak wida¢ sg to dobrze
wyposazone, obszerne biura. Na niektorych z nich widnieje przystowiowy ,,fotel
prezesa”, ktory wigze si¢ z wysokimi pozycjami zawodowymi zajmowanymi przez
badanych. Pomieszczenia te oprocz roli stricte uzytkowej (a wigc biurko, krzesto i
komputer), stuza nierzadko celom reprezentacyjnym. Eleganckie, dobrze
zaprojektowane biuro z dodatkowym stotem i krzestami stuzacymi do narad w szerszym
gronie, pelia funkcje wizytowek badanych skierowanych do przysztych i obecnych

partnerow biznesowych.

4.6. Wakacje, podroéze
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Jesli podroze ksztatcg, to respondenci wiedzg o S$wiecie naprawde duzo. Dzigki
osigganiu odpowiednich dochodow i ciekawos$ci $wiata, podrézowanie stato si¢ jednym
z ulubionych sposoboéw spedzania czasu wolnego wsrod klasy Sredniej wyzszej.
Wielkim powodzeniem cieszy si¢ Europa, ale takze bardziej odlegte kraje. Sprawdzmy

dokad najchetniej wybieraja si¢ badani oraz jak czesto udaje im si¢ wyjechac.

Pierwszy wyodrgbniony przeze mnie typ preferencji wakacyjnych zwigzany jest z
Toskanig, okreslang nawet jako miejsce ,,magiczne”. Jest to destynacja, ktory daje
respondentom wszystko to, czego potrzebuja — pigkng pogode, stonce, zdrowe, smaczne

jedzenie, doskonate wino oraz niepowtarzalny wloski klimat.

Zycie we wloskim stylu, a raczej pewne wyobrazenie o nim, to jak juz wspomniatem -
pewien ideat, do ktérego badani daza. Polega ono na cieszeniu si¢ chwila, celebrowaniu
matych przyjemno$ci i na zwolnieniu tempa. Jest to zycie o wysokiej jakosci, w ktorym
spotkania z przyjaciotmi, dobre jedzenie 1 wino, sg tak samo wazne jak praca, jesli nie
wazniejsze. Badani odwiedzaja pigkne miejsca, wypoczywaja, smakuja wloskich
potraw. Podczas tych krotkich pobytdow moga odnies¢ wrazenie, ze zycie w tamtym
regionie rzeczywiscie ptynie zupetnie inaczej. I cho¢ rzeczywiscie tak jest 1 wloskie
podejécie do codzienno$ci z pewnoscig diametralnie rézni si¢ od polskiego, to nie
wolno zapominaé, ze impresje wakacyjne pozostaja jednak tylko pewnym idealem.
Idealem mowigcym o tym, ze mozna by¢é w zyciu szczesliwym nie poswigcajac si¢ tak

mocno pracy i zarabianiu pieniedzy.

A: Bo miejscem, w ktorym sie¢ najlepiej czujesz poza domem, to byla Toskania?
M1: Tak, ale to nie jest az tak, to wiesz, trudno jest wybrac jedno miejsce, ktore...
Mogtbym réwniez napisacé poludniowa Szwajcaria, o Francji wiem niewiele, ale raz
bytem i tez mi si¢ bardzo podobato. Jakbym musial wybra¢ to Toskania, ale...

A: A co tam jest tak wyjgtkowego w Toskanii?

M1: Dla mnie? Och... Ja mysle, Ze to polgczenie, yyy, tej bardzo urokliwej
codziennosci, czyli fajne jedzenie, dobre wino, swietna kawa w kazdej najmniejsze
knajpce z tg bijgcq na kazdym kroku historig i kulturq. Gdziekolwiek wejdziesz, w
najmniejszej miejscowosci zobaczysz...

M: Historie.

R1: Niezwykle rzeczy i... pigkno. A oprocz tego ten widok, zawsze tam lubig ten

Widoczek, widok samych pofalowanych wzgorz, bo o tej Toskanii mysle. Toskania jest
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rozna, sq gory i morze i... Moja ulubiona to jest witasnie ta, ktorq pokazatem.

Pagorkowata, tagodna, z cyprysami

Ponizej fotografia wykonana przez badanego podczas jednej z wycieczek.

A: Powiedz, a masz takie jakies ulubione miejsce, w Polsce, albo w Europie, ktore
najchetniej odwiedzasz? Jakies takie ,,destination”? [Smiech]
K2: [smiech]. To znaczy tak, jak chodzi o Europe no to Toskania, to jest magiczna dla

mnie rzeczywiscie.

M. Chianti. Toskania.

M2: W ogole Toskania jako miejsce odpoczynku, spedzania czasu bardzo mi
odpowiada, a szczegolnie, ze bywam tak zawsze w wakacje, wiec wtedy w ogole
wszystkie miejsce wydajq si¢ wspanialte i wlasnie takie, w ktorych chciatoby si¢ by¢.

A: Toskania jest bardzo popularna, yyy, wsrod moich respondentow. Jakos tak
wszyscy lubig i wina toskanskie, i sposob Zycia w Toskanii i w ogdle...

M?2: No, pewnie jest spowodowane tym, ze jest bardzo dobre jedzenie, bardzo dobre
wina, super pogoda zawsze, najczesciej bywa sie tam w jakims domu z basenem, gdzie
dzieci po prostu tez sq super zadowolone, wigc... Nie jest to wcale daleko tak od Polski,
tak, wiec no, jakby tez Wiosi sami nie sprawiajg trudnosci ani nie budujq zadnych
barier. Wiec to jest tez sympatyczne, ze Zadne czynniki, jesli oczywiscie ma sig
pieniqgdze, to sq tam spetnione. Bo pewnie jednak do najtanszych te wyjazdy nie nalezq.
A: Ok., a jak czesto Pan tam jeZdzi?

M?2: Bardzo czesto.

A: Raz w roku, czy czesciej?

M2: Do Wloch czesciej niz raz w roku, natomiast do Toskanii jade zawsze na dwa
tygodnie w czasie wakacji, dlatego, ze to jest czas kiedy jak kupuje na caty rok wina do

domu. Takze przywoze, probuje je na miejscu i przywoze je do Polski.

Jak wida¢ Toskania to miejsce, ktore naprawde odpowiada badanym i chetnie do niej

wracaja. Wielu z nich jezdzi tam regularnie co roku. Cho¢ odwiedzili bardzo wiele
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miejsc, to jednak Wtochy urzekty ich tym wszystkim, o czym mowa w powyzszych
wypowiedziach. Oczywiscie dla kazdego liczy si¢ bardziej co$ innego — jedni
rozkoszuja si¢ smakiem wina i oliwy z oliwek, a wiec nastawieni sg na doswiadczenia
kulinarne, innym odpowiada klimat doméw z basenem polozonych na lagodnych
pagorkach, jeszcze innym historia 1 stare budynki, ktore przeplataja si¢ tam na co dzien

Z terazniejszoscig.

W ostatnim przytoczonym fragmencie wywiadu jeden z badanych wspomina, ze
wakacje w Toskanii nie nalezg do najtanszych. Inny z kolei twierdzi, ze niekonieczne

tak jest.

A: Czy myslisz, Ze kazdy moze pojechaé do Toskanii, czy jest to jednak, wymaga
jakichs tam srodkow?

M1: Nie, ja mysle, ze kazdy.

A: Kazdy?

M1: Oczywiscie. To jest wielkie, masz tak samo schroniska mtodziezowe, my sie
zatrzymujemy od jakiegos czasu wynajmujgc domy, ktore jak jest wiecej 0sob tez sq
stosunkowo tanie. Nie Spimy w hotelach prawie nigdy. Ale wszystko tam jest, on

stabych, do bardzo drogich rzeczy.

Mysle, ze taka forma wakacji, jaka najchetniej wybierajg badani — a wigc mieszkanie w
komfortowej willi z basenem, odwiedzanie lokalnych restauracji czy winnic i
korzystanie z tego wszystkiego, co Toskania oferuje przyjezdnym, to z pewnoscia
niemaly wydatek. To mial wtasnie na mysli badany, mowiac, ze ,,najczesciej bywa sie
tam w jakims domu z basenem...”. Owo ,bywanie” $wiadczy o tym, ze respondent
dobrze wie, jak wygladaja tego rodzaju wakacje w wykonaniu os6b o podobnym
statusie spotecznym i pewnie mozna je sprowadzi¢ do mniej lub bardziej spdjnego
modelu. Jednak, na co zwraca uwage drugi badany, istniejg rdwniez znacznie tansze
opcje wycieczek w to miejsce. Mate hotele, hostele, kempingu sg takze popularnymi

bazami noclegowymi w tym regionie.

Poza Toskanig, mozna oczywiscie wyrdzni¢ takze inne miejsca, ktdre przedstawiciele
klasy $redniej wyzszej chetnie odwiedzaja. Znajduja sie one na najrozniejszych
kontynentach, cho¢ badani przyznaja, ze w momencie, gdy pojawiaja si¢ dzieci, staraja
si¢ raczej wybiera¢ kraje nie tak bardzo odlegle. Zatem dopoki dzieci nie podrosnag, pula

mozliwych wybordéw dotyczacych celow podrozy, zostaje nieco ograniczona.
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A: A gdzie Pani lubi najbardziej jeZdzié?
K3: Nie mam jednego miejsca, ulubionego, ale chyba lubie wschod, w takim znaczeniu

jak Tajlandia, Malezja. Tamte regiony lubig, w marcu si¢ wybieramy wlasnie bez dzieci.

M3: [...] Zawsze jezdzilismy na narty, czy ja na desce, yyy, jak dzieci byty miodsze to
Jjezdzilismy w cieplejsze miejsca, typu na Teneryfe zimg, w tym roku jedziemy pierwszy
raz z dzieciakami na narty do Wtoch w przyszlym tygodniu. Yyy, takze tak, aktywnie,
aktywnie, a letnie wakacje gdzies Grecja, Portugalia... Jak bylismy sami to jezdzilismy
z zong duzo wigcej, no nie wiem gdzies Tajlandia, Meksyk... Teraz z dzieciakami w
Jjakims tam zasiegu 3-4 godzin samolotem, Zeby nie dostac¢ na glowe.

A: Jasne.

M3: A weekend majowy tez jakas Grecja, Portugalia, Turcja, Cypr, Malta, w kazdym

razie basen Morza Srodziemnego.

M4: Podroze. To jest tez zdjecie wlasnie z Afryki. To jest zwiqzek tej przesztosci z
terazniejszoscig. Ostatnio staram sie witasnie do tej Afryki jezdzic, jak juz mnie na to
sta¢. Ja wyjezdzajgc wtedy, nie miatem... obawiatem sig, zZe to juz ostatni raz w zZyciu

tam jestem. A si¢ okazalo, ze nie. To moze nie jest Nigeria, tylko akurat Niger, ale

Afryka...

Fakt, iz badani chetnie wybierajg si¢ w podrdzne do dalekich krajow nie jest specjalnie
zadziwiajacy, biorgc pod uwage ich zamozno$¢. Znacznie ciekawsze wydaje si¢
natomiast to, ze coraz wickszym zainteresowaniem po$rod badanej kategorii spoleczne;j
cieszy si¢ Polska. Respondenci doceniaja pickno wilasnego kraju, a przede wszystkim

jego przyrodg.

M3: [...] Dwa lata temu ich zabratem na wycieczke po polskich gorach i byto tez
niesamowicie przyjemnie, fantastycznie. ZjechaliSmy w zasadzie wszystko od Bieszczad
przez Tatry, przez Beskidy do Kotliny Ktodzkiej. Skonczylismy w Kotlinie Klodzkiej. Tez
fantastyczna wyprawa, Polska tez jest piekna.
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A: Ale nad polskie morze?

MG6: Tzn. to sq zdjecia znad polskiego. Bardzo lubig tam jezdzi¢, to zdjecie jest chyba z
Juraty. Natomiast jedyny bol nad tym morzem, to jest zimna woda, ale w Zadnej Turcji
czy Grecji nie ma takich plaz, jak sq u nas nad polskim morzem. Natomiast u nas nie
mozna sie kgpa¢, zdarza si¢ nawet, ze trzeba w swetrach chodzic¢, bo jest tak zimno jak
jasna cholera. Natomiast, gdyby u nas byto cieplte moze, nie wyjezdzatbym w ogole za
granice na urlop. Poznawczo to tak, ale zeby spedzi¢ czas zostatbym tylko na Potwyspie
Helskim, kocham to miejsce. Jezdzitem tam od zawsze od malenkiego, kiedy jeszcze o
Potwyspie sie nie mowito w ogole i nikt tego Potwyspu nie odkrywatl. Nawet na
Potwysep pojechatem w podroz poslubng. Takze lubie to, morze lubig bardzo.

Jak wida¢ niezaleznie od preferowanej formy wypoczynku, wakacje w Polsce sa w
stanie dogodzi¢ wielu respondentom. Jedyna rzecza, jaka moze tu dokuczac jest pogoda,
ale to raczej trudno zmieni¢. Pozostanie w czasie urlopu w obrebie granic Polski jako
zamierzony wybor, to jakby nieco wyzszy poziom dystynkcji. Badani, ktérzy mogliby
sobie pozwoli¢ na podréz do najbardziej odleglych zakatkow $wiata, $wiadomie
rezygnuja z marzen wielu ludzi, by niejako wroci¢ do korzeni. Do tego co bliskie,
kiedy$ dobrze im znane, a teraz jakby zapomniane... Badani maja okazj¢ odwiedzi¢
miejsca, w ktore wybierali si¢ jako dzieci pod opieka rodzicow, czy jako mtodziez, a z
ktorych pozostato tak wiele dobrych wspomnien. Rodzinne, sielskie wakacje w Polsce

to niejako powtoérka z dawnych czasow.

A: Ok., ale chcialabys troche wigcej w Polsce?

K2: Chciatabym troche wigcej w Polsce w takim... troche wroci¢ do tego, co ja

robitam. Taki, taki, takie bardziej wyluzowane zycie, blizej natury, Zzebym nie musiata
sig przejmowac, zZe moge sobie wstac o 11-tej, jak chce, a nie o 9, bo w hotelu sniadanie
podajq do 10 i sie nie zatapiemy... Tylko chce sobie wstac o 11-tej, zrobic sobie
najwyzej butke z dzemem, posiedzie¢ nad tym jeziorem i popatrze¢ na stoneczko i nie
myslec¢, ze mnie tutaj ktos gna, bo tu jest jakas wycieczka, bo tu to, bo tu tamto. Bo to tez
jest to, Ze my bardzo duzo spedzamy ze znajomymi. A brakuje mi tego, Zeby rodzinnie
wyjechac sami nad jeziorko i ten czas spedzic tak bardzo spokojnie, bez Zadnego

nacisku.

Wakacje w obrgbie granic naszego kraju podobne sa np. do wyjazdéw do Motdawii, czy

do Rumunii. Chodzi w nich o przede o to, by nie robi¢ tego co wszyscy, a wiec
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zdystansowa¢ si¢ wobec popularnych destynacji wakacyjnych wiekszosci Polakow,
takich jak Egipt, Turcja, czy Grecja. Cho¢ urlop w Polsce zmuszeni sg wybrac¢ takze ci,
ktorych po prostu nie sta¢ na wyjazdy za granice, to jednak mozna si¢ domysla¢, ze
przebiegaja one w nieco innym standardzie, niz te wybierane przez respondentow.
Klasa srednig wyzsza nie lubi rozrywek masowych, chce odréznia¢ si¢ od nizszych
warstw spotecznych. Dotyczy to nie tylko planow wakacyjnych, ale takze mody, chetnie

odwiedzanych miejsc, sportu, jak i innych obszarow zycia.

Wakacje za granicg wymagajg takze nieco wigcej planowania. Czesto rowniez, gdy juz
gdzie$ daleko dojedziemy, chcemy maksymalnie wykorzysta¢ czas. Niestety prowadzi
to moze do tego, ze wypoczynek — z definicji osadzony w innej rzeczywistosci niz
codzienne zycie - staje réwnie zorganizowany, co normalny dzien pracy. Ten

wakacyjny rygor moze by¢ naprawdg¢ uprzykrzajacy.

A: To samo. A co Pana bardziej pocigga, Polska, czy zagranica jesli chodzi o
spedzanie wolnego czasu?

M4: Hmmm... To i to. Na weekendy to wole jechac tutaj, bo jest to bardziej relaksujgce.
Jak w pigtek tam wyjade, to do niedzieli wieczor zyje w zasadzie zupelnie inaczej.
Spokojnie, nie musze sie niczym przejmowac. A za granicq weekend to trzeba
zorganizowac bilety, hotele poorganizowac, to jest bardziej stresujqce. Wiec na krotkie

wyjazdy raczej Polska, ale tez si¢ zdarza czasem gdzies wyjecha¢ dalej.

K2: A my nawet na wakacjach mamy nacisk czasowy, niestety.

A: Macie plan...

K2: Mamy plan, i caly czas mamy, tu juz trzeba na stok wjechaé, tu trzeba pojezdzic,
caly czas taki... Ja teraz powiedziatam schluss, jedzZcie sobie gdzie chcecie, ja wstane o
ktorej chce, poczytam sobie ksigzke, pojde sobie starowkq, pojde sobie na basen, znajde
kogos, kto mnie wymasuje. I tak dzien jest potrzebny. Taki sobie zrobitam. I wtedy byto
lepiej.

Mysle, ze badani s3 w mocno uprzywilejowanym potozeniu w stosunku do wigkszosci
spoteczenstwa polskiego, jesli chodzi o ilo§¢ i1 zrdznicowanie mozliwych celow
wakacyjnych. Nie do$¢, ze odwiedzaja niezwykte miejsca, to trudno oprzeé sig

wrazeniu, ze robig to do$¢ czesto. Jak wynika z deklaracji badanych, co najmniej jeden
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wyjazd zimowy i okoto dwdch wyjazdéw w pozostatym okresie to absolutne minimum.
Mam tutaj oczywiscie na mysli wyjazdy tygodniowe, badz dluzsze, gdyz tych
weekendowych, czy kilkudniowych wypadéw jest w ciggu roku znacznie wiecej. Dla
poréwnania, warto przytoczy¢ dane GUS dotyczace turystyki i1 rekreacji ruchowej
naszych rodakéw. Z badan wynika, ze w 2009 roku, osoby, ktére wyjechaty na dtuzej
niz dwa dni za granic¢ stanowig tylko 12,2% 1 $rednio odbyly w ciggu ostatniego roku
1,3 takiego wyjazdu. Nieco wigkszg popularnoscia cieszg si¢ takie wyjazdy w obrgbie
kraju — na 5 dniowy i dluzej wypoczynek poza miejscem zamieszkania pozwolito sobie
33,8% ankietowanych. Oznacza to 1,4 wyjazdu na jednego urlopowicza. Respondenci
wigc podrozujg kilkakrotnie razy czesciej od przecietnego Polaka. (Raport 1, 2010, str.
38-40)

Oprocz wysokich dochodow, mozliwosci czestych wyjazdow sprzyja takze forma
zatrudnienia, jakiej podlegaja badani. Oznacza to, ze najczgs$ciej sa oni sami sobie
szefami 1 nie musza nikogo pyta¢ o to, kiedy moga wyjecha¢. Takze ci respondenci,
ktorzy pracuja w przedsiebiorstwach nie bedacych ich wilasnoscia, zaymujag w nich
najwyzsze stanowiska 1 majg mozliwo$s¢ pewnego regulowania czasu pracy.
Podstawowa przeszkoda, jesli chodzi o czgstsze wyjazdy, jest zatem brak czasu. Wydaje

si¢ jednak, ze badanym udaje si¢ z nim mimo wszystko uporac.

A: Ok., jak mowilismy o sposobie spedzania wolnego czasu, 7 tego tez co widzialem w
dzienniczku, to byla ksigzka, telewizor, pewnie te; podroZe.
M1: Mhmm. Podroze bedq na pewno, teraz jest troche mniej przez X. Do tej pory

jezdzitem 3-4 razy w roku na wakacje. Tak chciatem.

A: Ok., a powiedz jak czesto wyjeidiacie na wakacje? Tak w roku?

K2: Duzo, duzo jezdzimy, chociaz mato w te miejsca, gdzie ja si¢ najlepiej czuje.

A: Czyli najczesciej poza Polske?

K2: Najczesciej poza Polske, aczkolwiek my tez nie jestesmy tymi podroznikami, zeby
zalicza¢ Afryke, Nowq Zelandie, Australie i takie rzeczy. Tam w te rejony w ogole nie.
Natomiast duzo tutaj po Europie krqzymy, zima to sq zawsze narty 2-3 razy. Potem
latem to sq zawsze jakies Wlochy, Francjq, Turcja, te greckie wyspy, czy zaglowkami tez

plynelismy po morzu juz tam trzykrotnie. Tego typu.
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Warto zatrzymac¢ si¢ chwile przy temacie nart, czy tez snowboardu. Ta aktywna forma
wypoczynku jest uprawiana przez wszystkie osoby, ktore zdecydowaty si¢ na udziat w
badaniu. W okresie zimowym, co najmniej raz w roku (ale czgsto tez czesciej)
respondenci wybierajg si¢ na stoki w Alpach. Polska, czy blizsze Czechy nie sg w stanie
zapewni¢ takich warunkoéw, jakie oferuja alpejskie kurorty. Chodzi tutaj przede
wszystkim o doskonatg infrastruktur¢ narciarska, ilo$¢ 1 dtugo$¢ nartostrad, a takze
wysoki standard zakwaterowania. Ponadto, ogromnym atutem bardziej potudniowych
czgsci Alp jest stoneczna pogoda, na ktdrg znacznie trudniej trafi¢ w np. w Tatrach, czy
Karkonoszach. Wyjazdy na narty s na tyle regularne, ze w trakcie zbierania materiatow
do pracy 1 umawiania si¢ na wywiady, trzeba byto przeczeka¢ dwa tygodnie, podczas
ktorych respondenci wyjechali w gory. Owe zimowe wyjazdy staly si¢ w badanej klasie
spotecznej pewnym standardem. W dobrym tonie jest pojecha¢ w gory i aktywnie
wypoczywaé. Po powrocie, podczas spotkan towarzyskich mozna powymieniaé si¢

wrazeniami 1 poleci¢ sobie miejsca, ktore warto wyprobowac nastepnym razem.

Narty to zresztg nie jedyny sposob na aktywny wypoczynek. W zasadzie kazde miejsce,
ktore badani odwiedzajg definiuje w pewnym stopniu pule mozliwych, albo typowych
dla niego aktywnosci. Dla przyktadu Toskania to zapewne z jednej strony zwiedzanie,
odkrywanie nowych miejsc, z drugiej strony odpoczynek na basenie. Wakacje w tym
regionie Italii pozwalajg poczu¢ badanym to, do czego wielu z nich dazy — spokojne,
dostatnie zycie na uboczu i cieszenie si¢ prostymi przyjemnosciami. Z kolei letnie
wedréowki po Alpach, to umilowanie przyrody i niczym nieograniczonej przestrzeni,
ktora odczu¢ mozna w goérach. Ponadto, z uwagi na mniejsza popularno$¢ tego typu
wypraw, niz np. plazowanie, czy piesze wycieczki po gorskich szlakach, to takze mniej
ludzi wokot i wieksza swoboda. Motocyklowy tour po Prowansji to z kolei jeszcze inny
sposob na wypoczynek, ktory implikuje warto$ci takie jak wolno$¢ (czyz nie o to chodzi
w jezdzeniu motocyklem?), a takze umitowanie przygody i cheé¢ doswiadczenia
codziennie czego$ innego. Pienigdze nie stanowig wigkszej bariery, a alternatyw jest
wiele. A skoro badani wybieraja te miejsca sami, z wlasnej nieprzymusowej woli, to

destynacje wakacyjne okreslaja mocno ich preferencje zwigzane z formg wypoczynku.

Respondenci lubig podrézowac, zatem mozna przypuszczaé, ze odwiedza jeszcze wiele
krajow. Obecnie ogromng popularnoscia cieszy si¢ Toskania. Wlasnie tamtejsze
wolniejsze tempo zycia 1 cieszenie si¢ kazda chwilg w potaczeniu z zamoznoscia, ktorej

badani doswiadczajg na co dzien, to pewien ideal, do ktorego dazy poznanska klasa
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srednia wyzsza. Badani odwiedzajg tez naturalnie inne, czasem bardzo odlegte kraje. Co
cickawe, coraz wigkszym zainteresowaniem cieszy si¢ tez Polska, w ktorej istnieje
wiele miejsc bedacych w stanie zaspokoi¢ wymagania czy gusta nawet najbardziej
wymagajacych turystow. Zreszta z wypowiedzi jednej z respondentek wynika, ze tak
naprawde standard ,,polskich” wakacji wcale nie musi odpowiada¢ temu, do ktérego
badani przywykli poza granicami naszego kraju. Chodzi tu raczej o skromne, proste
zycie, takie, jakie respondenci pamigtajg ze swojej mtodosci 1 ktore w jaki$ sposob stato
si¢ na co dzien bardzo odleglte. Zabawny jest fakt, iz dla wielu badanych, urlop
spedzony wewnatrz kraju wydaje si¢ bardziej egzotycznym przezyciem, niz wyjazd do
Witoch, czy Turcji, o czym nadal marzy i1 bedzie marzy¢ wielu Polakow. Na uwage
zastugujg takze coroczne wyjazdy w Alpy na narty, ktore posrod badanej kategorii

spotecznej staty si¢ pewna norma.

4.7. Sport - o aktywnosci ruchowej klasy Sredniej wyzszej

Niezwykle istotnym elementem stylu zycia wspotczesnego czltowieka jest sport.
Lekarze, dietetycy, media oraz najrozniejsze poradniki stanowczo utrzymuja, ze ruch
powinien by¢ nieodtagcznym elementem naszego funkcjonowania i alarmujg o fatalnych
skutkach ,,siedzacego” trybu zycia. Wysportowana, zdrowa sylwetka jest dzisiaj w
spoleczenstwach zachodnich powszechnie lansowanym idealem, do ktérego dazy¢
powinni wszyscy, niezaleznie od wyksztalcenia, stanu posiadania, czy prestizu
spotecznego. W koncu sport to zdrowie, a w zdrowym ciele zdrowy duch. Wiele badan
wskazuje na silny zwigzek pomigdzy miejscem zajmowanym w strukturze spotecznej, a
zdrowiem (Raport 2, 2006, str. 23; Raport 3, 2009, 31-32). Wynika z tego, ze w
przeciwienstwie np. do klas robotniczych, to wlasnie wyzsze klasy spoteczne starajg si¢
bardziej dba¢ o zdrowie 1 przywigzuja mu wiecej uwagi. W tej czesci cheiatbym zatem
sprawdzi¢ trzy podstawowe rzeczy. Po pierwsze, czy zapracowanym przedstawicielom
klasy $redniej wyzszej udaje si¢ znalez¢ czas na sport, po drugie, jakie ma on dla nich
znaczenie (czy traktuja go jako przyjemnos$¢, konieczno$é, czy tez co$ jeszcze innego),
wreszcie jaka dyscyplina sportu cieszy si¢ w tej warstwie spotecznej najwieksza
popularnoscig (a wigc - czy istniejg dyscypliny sportu odpowiednie dla ludzi

zamoznych?).
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Jak wynika z wywiadow, ale przede wszystkim z dzienniczkow, w ktorych respondenci
odnotowywali swoje wszelkie aktywnosci, zdecydowana wigkszos¢ badanych uprawia
sport co najmniej dwa razy w tygodniu. Nie czynigc zadnych poréwnan, wydaje si¢ to
by¢ wynikiem bardzo dobrym. Najbardziej popularng dyscypling wsréod mezczyzn
pozostaje tenis, ktory zawsze mial status, przynajmniej w pewnym stopniu, sportu
elitarnego. Mysle, ze ekskluzywnos$¢ tej dyscypliny wynika z tego, ze po pierwsze
stosunkowo duzo kosztuje sama nauka gry w tenisa (sens majg przede wszystkim lekcje
indywidualne). Pozniej (o ile nie posiadamy wlasnego kortu), do kazdej gry doliczy¢
trzeba jego wynajecie, ktore rowniez nie nalezy do najtanszych. Ceny za godzing moga

wynosi¢ nawet powyzej 100 zt za kort.

Ponadto tenis jest sportem estetycznym. Zblizajac si¢ mocno do Goffmanowskiej wizji
rzeczywisto$ci spotecznej, takie sg po pierwsze rekwizyty — stroje, czy sprzet sportowy.
Zauwazmy, ze ubrania sg najczes$ciej w kolorze biatym, a popularna wsrdd graczy
koszulka typu ,,polo”, jest réwniez bardziej elegancka od np. pitkarskiej. Poza tym,
podazajac za Goffmanen, estetyczna jest rOwniez sama scena przedstawienia — korty to
miejsca czyste, a dzieki swojej cenie — ekskluzywne. Wreszcie, co rowniez niezwykle
wazne, tenis jest sportem bezkontaktowym. Umozliwia szybka i zacigta gre, jednak
zawodnikow oddziela od siebie siatka. Kazdy z graczy ma do dyspozycji duza
przestrzen, po ktorej moze si¢ dowolnie poruszaé, bez obawy o zderzenie z innym
tenisistg. Dla przedstawicieli klasy $redniej wyzszej, owo zachowanie wokodt siebie
pewnej bezpiecznej sfery i brak konieczno$ci bliskich kontaktow z innymi ludzmi,
wydaje si¢ mie¢ duze znaczenie. Biorgc pod uwage wszystkie powyzej wymienione
cechy, nie bez powodu pod kortami tenisowymi w Poznaniu zobaczy¢ mozna znacznie

wieksze zageszczenie luksusowych samochodow, niz zwyczajnie, na ulicy.

MG6: Tenis, zdecydowanie tenis. Dwa razy w tygodniu, lubie bardzo, nie wyobrazam
sobie, Zebym nie grat w tego tenisa. I jak mam kontuzje, albo mnie cos boli to ide i
twardo, gorzej oczywiscie i stabiej, ale ide. Nie jestem oczywiscie tenisistq jakims
wytrawnym, ale uwazam, ze musimy ruszac sie, biegac¢. Na rowerze jezdze ale mniej,
natomiast tenis zdecydowanie mi odpowiada. TakzZe narty zima, a tenis lato, do tego

rower, podczas pobytu nad morzem duzo plywam i to jest tak mniej wigcej.
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A: A normalnie jak czesto grasz?
M1: Dwa, trzy, dwa w tygodniu. [...]

Tenis jest sportem szybkim, petnym wysitku, jednocze$nie nie wymaga ogromnych
przygotowan, a przez to nie jest specjalnie czasochtonny. Godzina gry zapewnia
dostatecznie wiele emocji 1 pozwala dobrze si¢ zmeczy¢. Dzigki temu, Zze mecze sg
intensywne, ale z reguty nie trwaja dluzej niz 60 minut, badani znajduja na nie czas
takze przed praca. Jest to z pewnoscig bardzo duzy atut, gdyz pozwala wréci¢ do

codziennych zajec¢ 1 nie zaktoca
w zaden sposéb organizacji dnia. Problemem, moze by¢ tylko po6zniejsze zmeczenie.

M3: To tenis jest chyba tatwiejszy. W tenisa tez gram ze dwa razy w tygodniu, raz z
trenerem pocwiczy<¢, raz z kims pograc, ale to od rana. A golfa, mowie, to raczej po

pracy, ale przed pracq tez fajnie isc...

Mysle, ze kolejnym waznym aspektem gry w tenisa, o ktdrym nie mowig wprost sami
badani, jest mozliwos$¢ rywalizacji, a wigc sprawdzenia swoich sit w sferach innych, niz
np. biznesowa. A dzigki temu, ze sport ten jest w pewnym sensie elitarny 1
charakterystyczny dla klasy $redniej wyzszej, dyscyplina ta pozwala zmierzy¢ si¢ z
rownymi sobie. W ten sposob dwoje ludzi, ktérzy odnosza podobne sukcesy zawodowe,
moga podjac¢ rywalizacje na innymi polu. Jak méwi jeden z respondentdéw, to wiasnie
,Sciganie si¢”, a nie pienigdze, bardzo czegsto nape¢dza respondentow w ich zyciu
zawodowym 1 nie bez znaczenia pozostaje takze w jego innych obszarach. Poprzez
wygrang utrwala¢ moga swoja wysoka pozycje. Z kolei ewentualna przegrana staje si¢
impulsem do tego, by trenowac jeszcze mocniej. W tenisa gra¢ mozna z dobrymi
znajomymi, ale takze z partnerami biznesowymi, co podobnie jak np. wspolny lunch,
pozwala budowac¢ i nieco rozluzni¢ relacje stricte formalne. Wspodlna gra buduje wigzi i

moze okazac si¢ w przyszlosci dobrg inwestycja.

Pora przej$¢ do drugiego pytania, a zatem tego dotyczacego motywacji uczestnictwa w
sporcie. Wedtug raportu GUS dotyczacego uczestnictwa Polakéw w sporcie 1 rekreacji
ruchowej, istnieje zalezno$¢ pomiedzy poziomem wyksztatcenia, a sposobem okreslania
powodu swojego uczestnictwa w sporcie. W badaniu wyrdézniono 3 podstawowe
powody uprawiania sportu przez Polakow — sg nimi po pierwsze przyjemnos¢, jaka daje

sport, po drugie korzystny wptyw na zdrowie, po trzecie utrzymanie wtasciwej sylwetki.
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Z analizy wynikéw badan wynika, ze poziom wyksztalcenia skorelowany jest z
motywem zdrowia i sprawnosci. Wérdd Polakow z wyzszym wyksztalcenie, ten sposob
argumentacji uczestnictwa w sporcie wymieniany jako wazniejszy. Dla 0sob o nizszym
wyksztatceniu, wigksze znaczenie posiada z kolei motyw ludyczny (Raport 3, 2009, str.
32). Wydaje sie, tym bardziej, gdy jeszcze na jaki§ czas pozostaniemy przy meskiej
czesci badanych, ze sport to nie tylko zdrowie, ale takze pewien sposob na zycie. Cho¢
respondenci majg $wiadomo$¢ jego zbawiennego wplywu na sprawnos¢ ruchowg
czlowieka, to nie jest to dla nich najwazniejsze. Mozna pokusi¢ si¢ o stwierdzenie, ze
wiekszosci badanych jest on po prostu potrzebny do codziennego funkcjonowania, gdyz
pozwala zapomnie¢ o problemach 1 oderwac si¢ na jaki§ czas od rzeczywistosci.

Stanowi doskonate antidotum na stres.

MI: [...] No jeszcze potrzebuje sportu, w sumie teraz, tylko pewnie w przysztosci to juz
pewno go nie bede potrzebowal, bo bede za stary. No a teraz sport jest takim czyms, Ze
przez godzing jak grasz w tego tenisa to jest w petni wylgczony, z jakichkolwiek mysli.

Jak czytam ksigzke, to co chwila moge miec, cos mi wroci do gtowy, albo o domu, albo

o pracy. A jak sport, to tylko walcze o to, Zeby dobiec do pitki.

M6: Tenis, zdecydowanie tenis. Dwa razy w tygodniu, lubie bardzo, nie wyobrazam
sobie, Zzebym nie grat w tego tenisa. I jak mam kontuzje, albo mnie cos boli to ide i

twardo, gorzej oczywiscie i stabiej, ale ide. [ ...]

A: Jak czesto Pan gra, albo biega?

M5: Teraz ostatnio rzadziej, ale znowu do tego wroce. W normalnych czasach to byto 2
razy w tygodniu po nascie kilometrow biegu, albo raz bieg i raz intensywny tenis. Dwa
razy w tygodniu.

A: Czyli ceni Pan sobie sport.

MS5: Tak, lubie sport. Inaczej to cztowiek by nie pozyt za diugo.

Ponadto warto zwroci¢ uwage na to, iz intensywnie uprawiany sport stoi niejako w
opozycji do ,,niefizycznego” charakteru pracy badanych. To ta pierwsza sfera staje si¢
polem do wykorzystania energii, czy zrédtem fizycznego zmeczenia w pozytywnym

sensie, ktore potrzebne jest czasem kazdemu. Ciekawe jest tez to, ze dawniej
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inteligencja raczej nie uprawiata sportow wymagajacych tak duzego wysitku. Bardziej
popularna byta np. gra w karty, badz szachy. Dzi§ wydaje si¢ natomiast, ze nawet w
dobrym tonie jest co$ trenowaé, a brak aktywnos$ci sportowe]j stal si¢ bardziej
charakterystyczny dla nizszych warstw spolecznych (np. z powodu braku czasu lub zbyt

duzych kosztow partycypacji).

Nieco inaczej wyglada sprawa sportu wsrdd kobiet. Ch¢tniej uczestniczg one w réznego
rodzaju zajeciach w grupach, badz tez biegaja w samotnosci, co stato si¢ ostatnio
modne. Jesli chodzi o zajgcia sportowe to zenska cze$¢ badanych preferuje przede
wszystkim takie, ktore pomagajg zachowa¢ zdrowie i1 dobra figure, a wigc dla przyktadu

aerobik z lekkim cig¢zarkami, badz pilates.

A: Zeby jakos podzielic¢ ten czas wlasnie miedzy byciem w pracy, byciem w domu z
dzieémi...
K2: Tak jest. Troszke jeszcze dla siebie czasu, bo tam moze Ci sie w dzienniczku pojawi,

Jjakies tam wyjscie na pilates, chce sobie zafundowac raz w tygodniu...

Dzigki stosunkowo duzym domom, ktore zamieszkuja badani, zajecia ta niekoniecznie

muszg odbywac¢ si¢ w specjalnej sali.

A: Hantelki?

[...]

K3: Cwicze, 3 razy w tygodniu ¢éwicze, chodze na gimnastyke, ale nie z tymi hantlami
akurat.

A: Mhmm. Do jakiegos tam osrodka?

K3: Nie, kiedys chodzitam do osrodka, teraz co tydzien u innej kolezanki ¢wiczymy.
A: Aha! Ale 7 jakims trenerem?

K3: Tak, z trenerem, bo sie po prostu grupa rozwiqzata, w osrodku, do ktorego
chodzitysmy no z tq trenerkq, ktora tam pracowata teraz éwiczymy u nas w domu.
A: To fajne jest.

K3: No, wygodne. Co tydzien u innej.

Sport podobnie jak w przypadku mezczyzn, zapewni¢ ma przede wszystkim dobre
samopoczucie. Wydaje si¢ jednak, ze motyw utrzymania dobrej sylwetki jest wsrod

kobiet nieco wazniejszy.
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K3: Tak wiasnie, takze biegam. Naprawde sie staram te 2-3 razy w tygodniu po 5-6 km.
A: I co, dobrze si¢ potem czujesz?

K3: Swietnie sie czuje. Biegam oczywiscie nocq, chyba nie zapisatam w dzienniczku, to
Musze jeszcze dopisad, bo ja na pewno wtedy biegatam. Dopisze zaraz. Na pewno

biegatam, bo zawsze biegam 2-3 razy w tygodniu.

Wroémy raz jeszeze do starego przystowia ,,w zdrowym ciele zdrowy duch”. Mozna
interpretowac je z pozycji uprawiajgcego sport, ktory mowi, ze czuje si¢ po prostu
lepiej, kiedy ¢wiczy. Jednak bardzo wazna jest tez interpretacja niejako ,,zewnetrzna”,
dokonywana przez pozostatych aktorow zycia spotecznego. Chodzi tutaj o to, ze widzac
osobg o zgrabnej, wymodelowanej sylwetce, postrzegamy ja najczesciej jako taka, ktora
potrafi zadba¢ o swdj dobry wyglad, a zatem zapewne potrafi si¢ zatroszczy¢ takze o
inne obszary swojego zycia. Nasze ciato petni w tym rozumieniu rol¢ pewnej wizytowki
tego, co jest w jego wnetrzu. Zatem to co widoczne dla innych, staje si¢ oznaka
sprawowania kontroli nad wlasnym zyciem (badz jej braku). Niczym réwno
przystrzyzony trawnik przed domem, ciato §wiadczy o doktadnos$ci i1 porzadnosci jego
wlasciciela. O owym cielesnym rygorze, ktéremu poddajg si¢ elity w spoteczenstwach
zachodnich pisze m.in. Christopher Lasch: [...] Podczas gdy miodzi profesjonalisci
poddajq sie wymagajgcym technikom C¢wiczen fizycznych i kontrolowaniu diety,
obliczonych na poskromienie Smierci — tak aby utrzymac sie w stanie wiecznej mtodosci,
wiecznej atrakcyjnosci i zawsze nadawac sie do nowego zwigzku matzenskiego — zwykli
ludzie akceptujq starzenie sie ciata jako cos, przeciwko walczy¢ sie wilasciwie nie da
(Lasch, 1997, str. 35). Autor tlhumaczy wystepowanie tego rodzaju zachowan przede
wszystkim w najwyzszych warstwach spotecznych, tym, ze to wtasnie one, przeciwnie
do mas, nie uznajg w zasadzie granic ludzkiej mozliwosci kontrolowania biegu zdarzen,
natury i ciata, a takze elementow tragizmu w ludzkim zyciu i dziejach (Ibidem). Innymi
stowy, nawigzujac do rozumowania Ortegi y Gasseta, do ktérego Lasch rowniez
wielokrotnie si¢ odwotuje, zwykli ludzie posiadajg znacznie wyrazniejsze poczucie
ograniczen, niz ci z wyzszych warstw spolecznych. Ciato jest jednym z tych elementow,
ktére pozwala dowodzi¢ kontroli nad biegiem swojego zycia i woli pokonywania

ograniczen, jakie stawia cztowiekowi czas.

Wedhlug przytoczonego juz raportu Gltéwnego Urzedu Statystycznego dotyczacego
sportu 1 rekreacji ruchowej posroéd Polakow, najpopularniejsza dyscypling sportu wsrdd

0sOb z wyzszym wyksztatceniem jest ptywanie (Raport 3, 2009, str. 25). W niniejszej
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pracy natomiast, tylko jeden respondent wspomniat o ptywaniu, i to tylko dlatego, ze
stosunkowo niedawno nauczyt si¢ ptywa¢. Wynika¢ to moze z faktu, ze plywanie w
publicznych basenach wigze si¢ czgsto z przebywaniem w stosunkowo bliskich
odlegtosciach z innymi, obcymi sobie ludZzmi. Dalsze analizy, takze te dotyczace
zakupéw w zattoczonych centrach handlowych, pokaza, ze przedstawiciele klasy
sredniej wyzsze] niekoniecznie chetnie uczestnicza w tego rodzaju zbiorowosciach.
Thimaczy¢ to mozna pewnag niechecia do homogenizacji, a wigc bezposredniego
kontaktu z nizszym warstwami spolecznymi. Bardzo mozliwe, ze respondenci znacznie
lepiej czuja si¢ wsrod ,,swoich”, podobnych do siebie, np. grajac w tenisa. Kolejnym
argumentem moze by¢ pewien wstyd, a wigec nieche¢ do publicznego odkrywania
swojego ciala w obcym otoczeniu. Ten stosunek do ciclesnosci, jest dla badanej
kategorii  spotecznej niezwykle charakterystyczny. Zaklada on zachowanie

,bezpieczne]” odlegtosci od innych cial oraz preferowanie mato kontaktowego wysitku.

Podsumowujac, sport pozostaje bardzo waznym elementem stylu zycia klasy $redniej
wyzszej. Badani sg $wiadomi jego korzystnego wplywu na zdrowie i chetnie oddajg sie
aktywnosci ruchowej. Zapewne nalezy traktowa¢ deklaracje badanych w pewnag
rezerwa, ale zazwyczaj udaje im si¢ uprawiac jaki$§ sport dwa razy w tygodniu, co jest
dobrym wynikiem. Z pewnoscig sprzyja temu wysoka pozycja zawodowa, jaka zajmuja
respondenci. Bedac szefami w swoich firmach, badz zajmujac wysokie stanowiska,
moga pozwoli¢ sobie na regulowanie czasu pracy. Warto dodaé, ze kazdy z badanych
bez wyjatku przynajmniej raz w roku wyjezdza w gory na narty, badz snowboard i tam
réwniez aktywnie wypoczywa. W pewnym momencie wstrzymato to nawet badania w
niniejszej pracy, gdyz okazato si¢, ze wszyscy potencjalni respondenci znajdujg si¢

aktualnie na nartach (czas ferii zimowych).

Sport dla klasy sredniej wyzszej to swoisty autoteliczny wysitek, ktory prowadzi¢ ma
(przynajmniej w wymiarze symbolicznym) do silniejszego poczucia kontroli nad
wlasnym zyciem. Zgrabne, zadbane cialo komunikuje wiele o jego wlascicielu i staje si¢
jego wizytowka. Cztowiek wysportowany, postrzegany jest jako silny psychicznie,
potrafiacy podda¢ sie autodyscyplinie. Lasch dowodzi, iz ten cielesny rygory
charakteryzuje przede wszystkim wyzsze warstwy spoleczne, gdyz one, w
przeciwienstwie do prostych ludzi, zdaja si¢ nie widzie¢ ograniczen ludzkiej
mozliwosci kontrolowania ciata, natury, czy zycia spotecznego. Zakladajac, ze

przedstawiciele klasy $redniej wyzszej daza do sprawowania kontroli we wszystkich

108



dziedzinach, wiele wysitku wktadaja oni tez w swdj wizerunek. Co ciekawe, sport jako
przyjemnos¢ uzasadniany jest instrumentalnie — jako dajacy zdrowie czy zapewniajacy
lepsze samopoczucie. Wszystko to po, by komus nie przyszto do glowy, ze ¢wiczenie

jest zbyteczne i1 marnuje tylko czas.

Jesli chodzi o najbardziej popularng dyscypling sportu w omawianej klasie spotecznej,
to bezdyskusyjnym faworytem jest wsrod mezczyzn tenis, co zdaje si¢ potwierdzaé

elitarny status tej gry. Stosunkowo egzotyczng dyscypling pozostaje w Polsce golf.

A: Ok., aw golfa, gra Pan tez...

M3: Tak, golf'to jest taki sport... [...] A golf, tak, to jest takie moje zajecie, ktore staram
sig w tym okresie letnim dwa, trzy razy w tygodniu, tzn. staralem sie, bo ubiegty rok byt
taki specyficzny... Ale staratem sie to robi¢ w miarg mozliwosci. Nie zawsze petne
przejscie pola, ale gdzies tam jakis trening, no ¢wiczenie, tak...

A: Kiedy gra Pan najczesciej?

M3: Kiedy mam czas, no najlepiej bytoby grac caly dzien, nie chodzi¢ do pracy. To jest
strasznie zajmujqce, strasznie wciggajgce, narkotyczne. Albo sie gra, albo nie ma sensu
w ogole grac. Dlatego w zeszlym roku odpuscitem kompletnie, bo mozna cos osiggngc
bedgc naprawde konsekwentnym. [...] A golfa, mowie, to raczej po pracy, ale przed

pracq tez fajnie isc...

Choc¢ jest to niewatpliwie sport opanowany przez najzamozniejsze warstwy spoteczne,
wsrod badanych nie cieszy si¢ jednak (jeszcze?) specjalng popularnosciag. Tylko jeden z
respondentéw uwazat si¢ za zagorzatego fana tej dyscypliny. Mozna prognozowac, iz

sport ten ulegnie w najblizszych latach popularyzacji wérod najbogatszych Polakow.

4.8. Czas wolny — sposoby spedzania czasu wolnego, preferowane aktywnosci

Na peten obraz stylu zycia badanej kategorii spolecznej, duzy wplyw maja sposoby
spedzania czasu wolnego. W tym podrozdziale dowiemy si¢ jakim aktywnosciom
oddaja si¢ najchetniej badani w godzinach wolnych od pracy i co sprawia im wowczas
najwigksza przyjemno$¢. Punktem odniesienia beda fotografie przedmiotu

przedstawiajacego preferowany sposob spedzania wolnego czasu oraz miejsca, ktore
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badani chetnie odwiedzaja w czasie wolnym. Niektore z aktywnosci, jakim respondenci
poswigcajg si¢ w czasie wolnym zostang w tej czesci bardziej zasygnalizowane, a ich

doktadne omoéwienie znajdzie czytelnik w osobnych podrozdziatach.

Jak si¢ okazuje, niezwykle popularng rozrywka wsérod opisywanej kategorii spotecznej
jest czytanie. Zdjecie ksigzki, czy sterty czasopism to jeden z typéw odpowiedzi, ktory
pojawit si¢ kilkakrotnie. Z pewnoscig badani rzeczywiscie lubig spgdzac czas czytajac,
jednak warto zwroci¢ uwage na fakt, ze czytanie to tez swego rodzaju inteligenckie
zobowigzanie, ktore bardzo mozliwe, ze bylo badanym wpajane juz od najmtodszych
lat. W koncu jak powszechnie si¢ uwaza, cztowiek inteligentny, to takze w duzej mierze
cztowiek oczytany. Ciekawe, gdy skonfrontowac to z ostatnimi badaniami TNS OBOP
oraz Biblioteki Narodowej dotyczacymi czytelnictwa wsrod Polakéw — jak si¢ okazuje,
56% Polakow nie zajrzato w ciggu minionego roku do ani jednej ksigzki — wliczajac w
to albumy, czy poradniki. Niepokojacy jest rowniez fakt, ze w ubieglym roku z

literaturg nie miato stycznosci 20% 0s6b z wyzszym wyksztatceniem (Raport 4, 2011).

A: Przedmiot przedstawiajgcy preferowany sposob spedzania wolnego czasu?
Czytanie?

K2: Mam strasznie mato czasu na to, tzn. tesknie za mozliwoscig poczytania, wracania
sobie do jakichs tam roznych ksigzek, np. ta nalezy do takich, do ktorych lubie sobie
czasami wrocié, Zeby wlasnie podnies¢ humor.

A: Czy ksigzka, tzn. jak masz ksigzke i troche czasu, to wystarczy Ci to, Zeby
wypoczqc¢? Jakby pomaga Ci to wypoczgé?

K2: Tak, to znaczy tak, na pewno ksigzka daje to, Ze mozesz wejs¢ w jakis inny swiat, ze
mozesz na chwile odklei¢ sig jakby od swoich problemow, od swiata, w ktorym sie Zyje.
| fajnie jest wybieraé wiasnie takie ksigzki, gdzie ten swiat, w ktory Cie przenoszq jest
Swiatem przyjemnym. Zdarza mi si¢ oczywiscie takie cigzsze ksiqzki przeczytac, tez to
daje jakqs tam przyjemnosc, ale najczesciej takie, ktore sq, jakby to powiedziec, nie
takie zwykte czytadta, nie zadne romansidta. Ja lubi¢ kryminatly rowniez, czytuje
kryminaty, albo wlasnie takie wysublimowane, wiasnie taki jezyk, takie wlasnie
poczucie humoru. Ale wypoczywam, tylko, ze rzadko mi si¢ to zdarza ostatnio, dlatego

pewnie uwazam to za najlepszq forme, bo nie moge z tego za duzo korzystac.

Ksiagzki moga by¢ pewnego rodzaju prostym sposobem na oderwanie si¢ od

codzienno$ci i przeniesienia si¢ w §wiat wykreowany przez autora i naszg wyobraznie.

110



Cho¢ badani deklaruja ogdélne zadowolenie z zycia, to oczywiscie nie sg wolni od
problemow. Nie dotyczy to zreszta wytacznie tej klasy spolecznej i podobnie jak np.
film, dziata¢ moze na kazdego. Znacznie istotniejszy jest jednak tutaj fakt, ze badani
wlasnie tak chetnie siegaja po ksiazki. Po raz kolejny dowodzi to tego, iz respondenci
preferuja tego rodzaju rozrywki, ktére nie sg popularne wérdd mas. Ksigzka, czy samo
czytanie ma z definicji wyzszy status, niz ogladanie telewizji, czy innego rodzaju
powszechne sposoby spedzania wolnego czasu. Poprzez znajomos¢ literatury 1 czeste z
niej korzystanie, badani odgradzaja si¢ od reszty nieoczytanego spoteczenstwa i

podkreslaja swoja dystynkcje.

A: Ok., zdjecie przedstawiajgce preferowany sposob spedzania wolnego czasu. To sq
gazety, ksigzki...?

K3: Czytanie.

A: Czytanie. | przy tym Pani wypoczywa?

K3: Tak, najbardziej. I w samotnosci wypoczywam najlepiej.

A: Czyli tak reasumujgc, wystarczy Pani Zeby wypoczqé ksigzka i chwila samotnosci?
K3: Tak, zdecydowanie.

[...] Nawet nie spacery, to szczerze mowiqc bardziej ze wzgledu na dzieci. To jest mite,
gdybym miata wybor, to tylko bym chyba czytata.

A: A podroze?

K3: Podroze? Tez lubie podroze, ale szczerze mowigc w czasie podrozy tez niewiele
zwiedzam, tylko wiasnie leze i czytam. Takze to tez nie sq jakies bardzo intensywne
wyjazdy, takie polegajgce na zwiedzaniu. Moze cos tam zobacze, ale wolg raczej jakos
klimat wiasnie tak odczué, niz zobaczyc¢ takie wszystkie obowigzkowe punkty

turystyczne.

Autorke powyzszej wypowiedzi mozna by chyba nazwaé¢ ,,molem ksigzkowym”.
Czytanie sprawia jej ogromng przyjemno$¢ i nawet na wakacjach w odlegtych krajach,

preferuje odpoczynek z literaturg przed zwiedzaniem.

A: Ok., przedmiot przedstawiajgcy preferowany sposob spedzania wolnego czasu.
Rozumiem, e chodzi w ogdle o ksigzki?

M1: Tak.

A: Lubisz spedzaé czas czytajgc ksigiki, bardziej niz np. oglgdajgc telewizje, czy...?
MI1: Yyy, jakbym musiat wybierac, to bym wybrat ksigzke, ale nie musze, wigc troszke
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oglgdam tez telewizje... A tak ksigzka jest specjalna z dwoch powodow. Po pierwsze,
Popiak jest, zna te ksigzke, co wzbudzito we mnie duzy, zna autora, wzbudzito we mnie
duzy podziw, bo ja nie znatem zanim nie przeczytatem, a on znal. A po drugie jest to
ksigzka rowniez w jakies tam czesci i podrozy, rowerem, przez potudniowg Francje.

A: Tak, wiem.

MI: ...wigc to jest troszke... jakas tam symbolika, bo troszke po tym potudniu i Europy
lubie jezdzic.

A: Lubisz?

M1: Lubie! Nie troszke, mocno lubie jezdzi¢ po potudniu Europy.

Takze symbolika miejsc, do ktérych odwotuja si¢ ksigzki ma dla badanych duze
znaczenie. Czytanie o podrozy rowerem przez potudniowa Francje pozwala badanemu
powrdci¢ myslach do miejsc, ktore odwiedzat 1 np. skonfrontowaé opisy autora z
wlasnymi wspomnieniami. Czytanie polaczone zostalo w tym przypadku z druga pasja

respondenta, jaka sa podroze.

To wilasnie réznego rodzaju wyjazdy stanowig kolejny sposob na spedzanie czasu

wolnego, ktéry chetnie wybieraja przedstawiciele klasy sredniej wyzszej.

A: Ok., jak mowilismy o sposobie spedzania wolnego czasu, z tego tez co widzialem w
dzienniczku, to byla ksigZka, telewizor, pewnie te; podroZe.

M1: Mhmm. Podréze bedg na pewno, teraz jest troche mniej przez S. Do tej pory
jezdzitem 3-4 razy w roku na wakacje. Tak chciatem.

A: I to daje Ci jakis tam odpoczynek?

M]1: Petny. Petny. Jestem catkowicie wylgczony.

Miejsce, ktore chetnie odwiedzasz w czasie wolnym. Co to za miejsce?
K3: To sq dolomity wioskie. O kazdej porze roku.

A: O kazdej porze roku. A jak czesto tam jeidzicie?

K3: Dwa, trzy razy w roku.

A: | zawsze w to samo miejsce?

K3: Zawsze.

A: I te7 do tego samego hotelu?
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K3: Do tego samego hotelu.

A: Po co jeZdzi¢ gdzie indziej, skoro tam jest fajnie? [Smiech]

K3: [smiech] Po prostu. Uwielbiamy te gory o kazdej porze roku. Zimq jezdzimy tam na
narty, latem chodzimy po gorach, jezdzimy na wycieczki wokot, wyjezdzamy z gor,
jezdzimy w tereny nizinne, ale wracamy zawsze w swoje gory. Na noc na przyktad. Jest
to dla nas baza noclegowa na wiele roznych... do zwiedzenia wielu wspaniatych

regionow w potnocnych Wioszech

A: Tam bylo jeszcze takie zdjecie przedstawiajgce Pana na jakiejs todzi. To tez dotyczy
spedzania wolnego czasu.

M4: Aha tak, to byto jako drugie. Bo to sq jakies tam wyjazdy.

A: Podroze.

M4: Podroze. To jest tez zdjecie wlasnie z Afryki [...].

Podréze to doskonaty sposdb na oderwanie si¢ od dnia codziennego 1 spedzenie kilku
czy kilkunastu dni w innej rzeczywistosci. Chcialbym tutaj zaznaczy¢, ze nie uwazam,
ze badani sg nieszczesliwi 1 musza przenosi¢ si¢ do innego $wiata, bo ten w ktorym
funkcjonuja jest trudny do =zniesienia. Chodzi raczej to, ze duzo pracuja, sa
zaangazowani w wiele obszarow jednocze$nie, co naturalnie prowadzi¢ musi do
zmeczenia, czy pewnego przyttoczenia. Podroze natomiast, pozwalaja na krotkie
oderwanie si¢ od powszednich zaje¢ i1 ,,naladowanie akumulatorow”. Przerwy daja
wytchnienie i nowa energi¢, by pozniej moc dziata¢ efektywniej. Przy odpowiedniej
ilosci pieniedzy 1 oczywiscie czasu wolnego (co niekoniecznie musi i8¢ w parze) mozna
sobie pozwoli¢ na wyjazdy kilka razy w roku i traktowanie podrozy jako pewnego
rodzaju regularnej rozrywki. Poprzez czgste odwiedzanie najrézniejszych miejsc w
$wiecie, badani zdajg si¢ potwierdza¢ swdj wysoki status spoteczny i1 tym bardziej
podnosi¢ swoja atrakcyjnos¢ w oczach innych ludzi. Temat podrézy oraz wakacji

oméwiony zostal szerzej w osobnym podrozdziale.

Kolejng chetnie wybierang formg wypoczynku jest sport. Oznacza to, ze zdrowie i
dobry wyglad maja dla badanych bardzo duze znaczenie i chetnie poswiecaja sie

aktywnosci ruchowe;j.
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A: A czego potrzebujesz eby odpoczqc tak naprawde, czy wystarczy Tobie ksigzka,
jakies mile towarzystwo [...]?

MI: [... No jeszcze potrzebuje sportu, w sumie teraz, tylko pewnie w przysztosci to juz
pewno go nie bede potrzebowal, bo bede za stary. No a teraz sport jest takim czyms, Ze
przez godzine jak grasz w tego tenisa to jest w petni wylgczony, z jakichkolwiek mysli.
Jak czytam ksigzke, to co chwila moge miec, cos mi wroci do gtowy, albo o domu, albo

o pracy. A jak sport, to tylko walcze o to, Zeby dobiec do pitki.

A: Ok, dobra, teraz zdjecie przedstawiajgce preferowany sposob spedzania wolnego
czasu. Bieganie?

K3: Tak, biegam. Staram si¢ biegac¢ 2-3 razy w tygodniu po 5-6 km.

A: Zimgq tez?

K3: Zimq tez. Juz nawet mam zakupiong odziez odpowiednig

A: Termoaktywnq?

K3: Tak wiasnie, takze biegam. Naprawde sie staram te 2-3 razy w tygodniu po 5-6 km.
A: I co, dobrze si¢ potem czujesz?

K3: Swietnie sie czuje. Biegam oczywiscie nocq, chyba nie zapisatam w dzienniczku, to
musze jeszcze dopisac, bo ja na pewno wtedy biegatam. Dopisze zaraz. Na pewno

biegatam, bo zawsze biegam 2-3 razy w tygodniu.

Sport i motywacje jego uprawianie omodwione zostaly doktadnie w osobnym
podrozdziale. W tej czedci wazne jest natomiast, ze podobnie jak podréze, czy czytanie
ksigzek, aktywnos$¢ ruchowa stuzy¢ ma niejako oderwaniu si¢ od codziennosci,

problemow i funkcjonowaniu przez jaki$ czas w z dala od nich.

Oproécz czytania, podrozy czy sportu, pojawily si¢ tez bardziej nietypowe odpowiedzi
zwigzane preferowanym sposobem spedzania wolnego czasu. Dobrym przyktadem

bedzie tutaj zdjecie potgznego motocykla turystycznego, marki BMW (!).

Warto doda¢ na marginesie, ze autor fotografii porusza si¢ takze na co dzien
samochodem tej niemieckiej firmy. Wraz z grupg przyjacidt organizuje on raz do roku
tour motocyklowy. W czasie tego aktywnego 1 petnego przygodd wypoczynku, udato im

si¢ juz zjecha¢ niejeden kraj. Najchetniej jezdza po terenach gorzystych, gdyz wiaze si¢
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z fadnymi widokami, wigkszg przyjemnoscig z jazdy oraz mniejszym natgzeniem ruchu
na drodze. Motocykl i gory kojarzag si¢ z wolno$cig i najwidoczniej tego potrzebuje
przede wszystkim badany w czasie wolnym. Moze to oznaczaé, iz na co dzien,
funkcjonujac w oparciu o najrozniejsze zaleznosci nie ma jej tyle, ile potrzebuje. Mozna
odnies¢ wrazenie, ze czlonkowie klasy $redniej sa na co dzien skr¢powani
najrozniejszymi konwenansami i obowigzkami. Prowadzenie firmy, zarzadzanie ludZzmi,
paradoksalnie réwniez oznacza w pewnym stopniu ograniczenie wolnosci, gdyz
zyskujemy przekonanie, ze ,,machina” ta nie moze funkcjonowa¢ bez naszej ciaglej
ingerencji. Z drugiej strony badany wspomina takze, ze w tego wyjazdach chodzi
bardziej o spgdzanie czasu razem z kolegami, niz samg jazde. Dzigki motocyklowym
wyjazdom respondent ma szans¢ spotkac si¢ z dawnymi znajomymi, ktorych nie widuje
na co dzien 1 z ktérym lacza go relacje stricte towarzyskie, a nie biznesowe. Wszelkie
interesy schodza wowczas na dalszy plan i liczy sie przede wszystkim przezywanie

mitych chwil w towarzystwie bliskich sobie ludzi.

M3: [...] A motor tak, on jest od kilku lat mojq pasjq. I tak jak mowilem, Ze staram sie
znalez¢ zawsze jakis czas dla siebie [...]. W zeszlym roku tez miatem przerwe, ale w tym
roku juz planujemy wyjazd. I od 6 lat jedziemy zawsze na tydzien na tour motocyklowy.
A: Po Europie, czy...?

M3: Polska, Czechy, Dolomity, bylismy w Alpach, Prowansja, Austrie zjechalismy w
zasadzie calg. Tak, po gorach.

A: Jedziecie Panowie motocyklami stqd, czy na pocigg i gdzies tam...

M3: Ja jade stgd, mamy 3 osoby, i moj szwagier, Austriak, mqgz mojej Zony siostry i jego
kolega. Roznica wieku jest miedzy nami z 15 lat, bo oni sq znacznie starsi, ale jakos si¢
tak rozumiemy i jest fajnie. Ja zawsze dojezdzam do Berlina, z Berlina biore pocigg do
Monachium, albo do Villach, albo do Insbrucku, w zaleznosci gdzie sie tam
umawiamy... Oni dojezdzajq z Wiednia, albo dojezdzajq z pociggiem, jesli gdzies dalej.
O np. w Chorwacji tez bylismy. Pare takich mielismy z rzedu, no a w zesztym roku nie
bylismy, bo tam nikomu nie pasowato. Dwa lata temu ich zabratem na wycieczke po
polskich gorach i byto tez niesamowicie przyjemnie, fantastycznie. Zjechalismy w
zasadzie wszystko, od Bieszczad przez Tatry, przez Beskidy do Kotliny Klodzkiej.
Skonczylismy w Kotlinie Klodzkiej. Tez fantastyczna wyprawa, Polska tez jest pigkna.
A: Tak.

M3: Bardziej chodzi o spedzanie wolnego czasu razem...
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A: Czyli sakwy zaladowane...

M3: Tak, tak, ale raczej jakies moteliki niz camping. Raczej motel niz camping. 300 km
dziennie, czasem 250, zalezy jaka trudnosc, jak nam sie chce.. W miedzyczasie gdzies
Jjakis lunch, po przyjezdzie na miejsce szukamy moteliku, siadamy, butelka wina, albo
Jjakis taki alkohol regionalny, ze tak powiem. Pozniej prysznic, jakas kolacja, znowu
prysznic, kolacja, znowu przy kolacji, pozniej znowu nastgpnego dnia pakowanie i
jechanie. Kazdego dnia gdzie indziej. Fajny, taki, mowie, bardzo czyszczqgcy wyjazd,

taki meski i bez Zadnych takich zobowiqgzan... Bez komputera, bez niczego. Super, tak.

Tego rodzaju wyprawy s3 doskonatym sposobem na wypoczynek dla tych, ktérzy duzo
pracuja - pod warunkiem oczywiscie, ze ich na to sta¢. Abstrahujac od kupna i
utrzymania samego motocykla, réwniez pociagi, noclegi czy positki na trasie, zapewne
nie nalezag do najtanszych. Ciggla aktywno$¢ oraz brak komputera sprawiaja, ze
zapomina si¢ o codziennych problemach, gdyz w zasadzie nie bardzo jest czas o nich
mys$le¢. Cho¢ badany ten deklaruje jak pozostali respondenci, ze jest szczesliwy i
spelniony w swoim zyciu, to jednak czasem potrzebuje uciec od rzeczywistosci.
Oznacza to, ze przedstawiciele klasy $redniej wyzszej cho¢ szczesliwi, niekiedy chca
jednak oderwaé si¢ od zycia, jakie wioda - wysokich pozycji, narad, spotkan i
wszystkiego tego, z czym majg do czynienia na co dzien. Najwyrazniej zycie na bardzo
wysokim poziomie jest zrodlem satysfakcji, ale potrafi tez meczy¢ 1 przytlaczaé.
Dlatego respondenci pragng poczu¢ cho¢ przez krotki czas urok prostego zycia, jakie
daje np. tour motocyklowy. Widoczny jest tutaj pewien rodzaj tgsknoty za czasami,
kiedy badani byli mlodzi i bardziej beztroscy. Bo wielkie pienigdze 1 duze
przedsiewziecia, to nie tylko profity 1 zadowolenie — czasem to takze jeszcze wigksze
problemy do rozwigzania. Czy zachwyt Toskanig nie ucielesnia w pewien sposob

tesknoty za prostota zycia?

Kolejna fotografia pokazujaca preferowany sposdb spedzania wolnego czasu laczy
lubiane przez badanych czytanie z dostownym oderwaniem si¢ od pracy. Zdjecie
przedstawia stary, zniszczony dom na wsi, ktory posiada jeden z badanych 1 chetnie

spedza w nim czas.

Chociaz budynek ten ma wymieniony dach, to jednak robi wrazenie raczej obskurnego.

Jest wigc w pewien sposOb zaprzeczeniem tego estetycznego $wiata, w ktorym
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respondenci zwykli funkcjonowaé. Z drugiej strony wydaje si¢ by¢ tez tym, do czego
wielu badanych tak naprawde tgskni, a wigc mozliwoscia przybywania blisko przyrody i

z dala od zgietku miasta. Wtasnie troche tak, jak za czaséw mtodosci.

A: Zdjecie przedmiotu przedstawiajgcego preferowany sposob spedzania wolnego
Czasu.

M4: To jest nam dom na wsi, piekne miejsce. Tam sobie siedze akurat w cieniu i prosze,
o0, ksigzke czytam, na podworku.

A: I to jest dom gdzie sobie Panstwo czesto wyjeidzacie?

M4: Tak, na weekendy, zwlaszcza latem, bo zimq to tak nie bardzo, jak trzeba spuscic
wode. Ale latem sobie jezdzimy.

A: A jak czesto?

M4: Jak czesto? Praktycznie co tydzien, co weekend.

A: A co Pan tak lubi w tym miejscu?

M4: Co lubie? Zycie inaczej biegnie niz Poznaniu, a w szczegélnosci w Warszawie.
Problemy sq zupetnie inne i cztowiek sie¢ moze zrelaksowac. Nie musi chodzi¢ do pracy
i... robi¢ sobie rzeczy, na ktore normalnie nie ma czasu. Tam nie ma telewizora, telefon
jest, ale nikt nie dzwoni najczesciej. Mozna miec¢ wiecej czasu na inne rzeczy.

A: Jest tzw. swiety spokdj.

M4: No wiasnie, swiety spokoj tam jest. Mozna sie zajg¢ czym innym.

Mozna przypuszczaé, ze jesli cztowiek ten nie wyjedzie 1 nie zostawi calej pracy w
Poznaniu, czy Warszawie, to nie potrafi on znalez¢ czasu na odpoczynek. Dopiero z
dala od miasta, niejako wyrwany z codzienno$ci, moze poswigci¢ si¢ mniej istotnym z
punktu widzenia zawodowego zajeciom. Ponadto, 6w domek na wsi jest miejscem
pozwalajacym na ograniczenie interakcji z otoczeniem do absolutnego minimum.
Potozenie na uboczu oraz brak telewizora sprzyjaja poczuciu prywatnosci oraz
odgraniczeniu si¢ od innych ludzi. By¢ moze jest tak, ze praca wymagajaca licznych
kontaktéw interpersonalnych to dla badanego na tyle duze obcigzenie, ze podczas
weekendow poszukuje on miejsca pozwalajacego na odizolowanie si¢. Preferencje te

przypisuje zatem raczej czynnikom osobowosciowym, a nie przynaleznosci klasowe;.

Podsumowujac, przedstawiciele klasy sredniej wyzszej w czasie wolnym angazujg si¢ w
takie czynnosci jak czytanie ksigzek, podrozowanie, uprawianie sportu oraz inne zajg¢cia

bedace odzwierciedleniem ich indywidualnych preferencji. Przykladem sa tutaj
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wyprawy motocyklem czy tez spedzanie weekendow na wsi. Aktywnosci te z jednej
strony wydaja si¢ by¢ zobowigzaniem wynikajacym z zajmowania wysokiej pozycji
spotecznej. Dajg mozliwos¢ odgraniczenia si¢ od praktyk popularnych wsréd mas, a
jednoczesnie zblizenia si¢ do réwnych sobie poprzez uwspoélnianie do$wiadczen. Z
drugiej strony, respondenci wybieraja przede wszystkim formy wypoczynku
pozwalajace na doswiadczenie wolnosci poprzez oderwanie si¢ od codziennych
zobowigzan czy zaj¢¢, ktore pomimo bycia zrédtem satysfakcji, bywaja rowniez

meczace.

4.9. O roli przedmiotéow w zyciu badanych

Ludzie otaczajg si¢ w zyciu najrdzniejszymi przedmiotami i mogg one pelni¢ w ich
zyciu rozmaite funkcje. Czasem nabywamy okreslone przedmioty ze wzglgdu na ich
uzytkowe walory, innym razem wrgcz przeciwnie — wystarczy ze stoja i cieszg nasze
oko. Zdarzajg si¢ réwniez przypadki, gdy nie do konca wiadomo czemu dana rzecz ma
stuzy¢, a jednak nie potrafimy si¢ jej pozby¢. Przedmioty sa w pewnym sensie
magiczne. Jest tak dlatego, ze cho¢ martwe, nie potrafigce moéwi¢, wywolywaé moga
najrézniejsze emocje. Od smutku gdy je tracimy, poprzez chciwo$é do cheieliby$my cos

posias¢, do dumy, czy nawet... wielkiego przywigzania.

Ponadto, co dobrze wiedzg badani, przedmioty mogg wysyta¢ bardzo silne komunikaty
o ich posiadaczu, badz uzytkowniku. Swiadomi tego specjalisci od reklamy z firmy
BMW uktuli wiasnie nowe hasto, ktorym przekonywaé¢ chca do zakupu aut tej marki.
Brzmi ono ,,Kto powiedzial, ze wizytdéwka musi by¢ w portfelu?”. Nie bedziemy w tej
pracy rozstrzyga¢ na ile udany jest 6w slogan, jednak wyraznie zwraca on uwage, ze
rzecz - samochod BMW wysyla otoczeniu okreslone komunikaty. Przedmioty pehnig
czesto funkcje reprezentacji tozsamosci, czy statusu jednostki. Wydaje sig, ze
najwigkszg uwage na ten aspekt zwracaja wszyscy Ci, ktorzy aspirujg do ,,wyzszych”
warstw spolecznych. Na przyklad poprzez ubrania opatrzone wyraznymi logotypami,
czy motywami charakterystycznymi dla ekskluzywnych firm, chcg sobie wywalczy¢
akces do elit. Tymczasem, o czym powiem jeszcze dokladniej w czesSci dotyczacej
mody, przedstawiciele klasy $redniej wyraznie unikaja przedmiotow ostentacyjnych i

wybierajg takie, ktorych prawdziwa warto$¢ odczyta¢ moga tylko ,,wtajemniczeni”.
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Co ciekawe, przedmioty moga takze budowaé¢ wigzi i to nie tylko pomiedzy ich
wlascicielem a samym przedmiotem, ale takze pomiedzy poszczegdlnymi ludzmi.
Przyktadem tego pierwszego moze byC sportowiec, oraz sprzet, ktorym na co dzien
trenuje. Dobrg ilustracjag do drugiego przypadku bytby z kolei prosty stot i krzesta
ustawione na podwoérku kamienicy i w pewien sposob jednoczace odpoczywajacych w

tym miejscu mieszkancow.

Na ogromne znaczenie przedmiotéw w zyciu cztowieka zwraca rowniez J. C. Kaufman.
Twierdzi on, ze otaczajace nas przedmioty, a zwlaszcza te, ktorych czesto uzywamy,
stajg si¢ niejako cze$cig nas samych, pewnym przedluzeniem naszego ciala. Ciato
uspotecznione, a wigc to powstale w skutek powigzan pomiedzy jednostka a
przedmiotami, ktérymi si¢ ona postuguje, odroznione zostato od ciata w sensie stricte
biologicznym (Kaufman, 2004, s. 167). To pierwsze uksztalttowane zostaje spotecznie 1
jako pewna hybryda ulega w trakcie naszego zycia ciaglej zmiennosci, dostosowujac si¢
do naszych potrzeb. Natomiast to drugie jest ograniczone i samo si¢ reguluje. Innymi
stowy, przedmioty jako pewne punkty odniesienia zostajg wcielone ,,w nas” 1 stajg si¢
niejako integralng czescig czlowieka. Dzigki temu nasz prywatny S$wiat, a zatem
najblizsze otoczenie i przedmioty wsrdd ktérych zyjemy zostaja niejako oswojone, co
po prostu ulatwia nam codzienne funkcjonowanie. Przedmioty powigzane sg zatem
mocno z przyzwyczajeniami czlowieka. Kaufman opowiada si¢ tez za ideg
Gibsonowskich afordancji, a zatem pogladem , ktéry glosi, ze pewne przedmioty cho¢
martwe, to potrafig sklania¢ nas do pewnych dzialan, czy podpowiada¢ sposob ich

uzycia.

Z pewnos$cig najrozniejsze relacje z przedmiotami lacza takze przedstawicieli klasy
sredniej wyzszej. Aby si¢ o tym przekonaé, zostali oni poproszeni o wykonanie 4
fotografii na nast¢pujgce tematy: rzecz, bez ktorej nic wyobrazam sobie zycia; rzecz, z
ktorej jestem szczegolnie dumny, rzecz, ktéorg mam ja, a ktoérej na pewno nie majg inni,

oraz rzecz, ktora jest dla mnie szczegolnie wazna. Przyjrzyjmy si¢ blizej wynikom.

4.9.1. Rzecz, bez ktorej nie wyobrazam sobie Zycia

W  pierwszej kolejnosci respondenci zostali poproszeni o wykonanie zdjecia

przedstawiajacego rzecz, bez ktdrej nie wyobrazaja sobie zycia. Badana grupa okazata
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mocno homogeniczna. Przedmioty przedstawione w tej czgsci to przede wszystkim
zdobycze nowych technologii, ktére, cho¢ towarzysza nam wcale nie od tak dawna,
staly si¢ nieodlagcznym elementem funkcjonowania wielu ludzi. Nie sg one zreszta
popularne tylko w klasie S$redniej wyzszej, gdyz mam tutaj na mysli telefon
komoérkowy, oraz w mniejszy stopniu komputer przeno$ny. Wyrdézni¢ mozna jednak
wielorakie typy argumentacji wyjasniajace zaprezentowanie takich, a nie innych

przedmiotow.

Zacznijmy od popularnej ,.,komorki”. Po pierwsze, znowu poprzez odwotanie si¢ do
obszaru zawodowego, telefon komoérkowy jest dla czgsci badanych jednym z

podstawowych narzedzi pracy.

A: Jasne. Tu jest przedmiot, bez ktorego nie wyobraza Pan sobie ycia. Chodzi o
iPhone’a, czy chodzi o telefon?

M?2: Chodzi o telefon, w ogole o telefon, jakby wiekszos¢ rzeczy, ktore ja robig opiera
sie na telefonie. Przekazywanie informacji, mowienie to jest cos takiego, Ze... Wiasnie
uswiadomitem sobie cos takiego, kiedy jeden z kolegow namowit mnie, Zeby
zaktualizowat sobie iPhone’a. W ten sposob wycigtem sobie jakies 600 numerow, ktore

miatem w telefonie. I wtedy uswiadomitem sobie jaka to jest tragedia dla mnie.

Telefon to przede wszystkim szybszy niz kiedykolwiek wcze$niej kontakt z innymi
ludZmi. Skraca dystans, umozliwia rozmowy, ustalenia pomi¢dzy ludZzmi znajdujacymi
si¢ w najrozniejszych miejscach. Ulatwia prowadzenie firmy, wydawanie polecen,
konsultacje z ekspertami bez koniecznosci odwiedzania kazdego z tych miejsc z osobna.
Telefon pozwala zatem doskonale zracjonalizowa¢ czas badanych. Po pierwsze,
umozliwia szybki kontakt pomiedzy osobami, po drugie, jako urzadzenie przeno$ne
moze by¢ uzywane w trakcie wykonywania innych czynnosci, np. jazdy samochodem.
Minimalizuje zatem ,,wolne przebiegi” 1 pozwala maksymalnie wykorzysta¢ kazda

wolng chwilg w czasie przeznaczonym na prace, a zatem nieco wydluzy¢ czas wolny.

A: Nie wyobrazZasz sobie?

K2: [...] Ale powiem szczerze jest to cudowny wynalazek w gruncie rzeczy. Mysle, ze
pozwala na takg, na tak szybki przeptyw komunikacji. W naszych warunkach, gdzie my
ten czas musimy tak dobrze organizowacd, to bez telefonu wydtuzatoby mi sie wszystko
strasznie. W tej chwili rzeczywiscie cigzko jest mi sobie wyobrazic zZycie bez telefonu.

A: Ok.
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K2: Zdarza mi sie, dosy¢ rzadko, ale zdarza mi sig, Ze do pracy nie wezme telefonu. |
musze powiedziec, ze to sq katusze. Juz mysle o tym ile mam tam telefonow
nieodebranych. Wielokrotnie si¢ tapie na tym, zZe, aha dobra, zadzwonie¢ do X i to mu
powiem... Jak nie mam tego telefonu to jak bez reki, jak jestem w pracy no to
skorzystam, ale jak przemieszczam si¢ gdzies tam po ulicy, gdzie ten czas nawet
przemieszczania miedzy pracg a samochodem jest dla mnie czasem znowu do
wykorzystania. Juz musze wykonac telefon, jeden, drugi, nie ma tego telefonu, no to

Jjestem nieszczesliwym cztowiekiem...

Kolejny typ wypowiedzi dotyczacych ,,komorki” zwraca uwage na inny istotny aspekt,
a wigc na kontrolg, ktérg urzadzenie to umozliwia. Kontrole t¢ mozna rozumie¢ jako
przystowiowa smycz, zmienia si¢ tylko nasze polozenie w stosunku do jej koncow —
czasem to my pociggamy 1 wtedy nasza wtadza rozcigga si¢ nad innymi, czasem to my
jestesmy ,,uwigzani” i1 kto§ sprawdza nas. Kontrola ta moze dotyczy¢ zycia prywatnego,
firmy, czy nawet znajomych. Czgsto tez to uczucie posiadania kontroli taczone jest
przewrotnie z bezpieczenstwem, jakie zapewni¢ ma telefon komorkowy w sytuacjach

awaryjnych.

A: Przedmiot bez ktorego nie wyobrazasz sobie Zycia to jest...

K3: Telefon komorkowy.

A: Dosé czesta odpowied?.

K3: No wiadomo, Zycie to wymusza. Wymusza potrzebe kontroli, potrzebe

komunikowania si¢ z innymi. Zwigksza bezpieczenstwo.

O ile trudno si¢ nie zgodzi¢, ze posiadanie telefonu moze czasami uratowac zycie, to
jednak gdy sytuacja si¢ odwroéci 1 to do nas kto§ probuje si¢ dodzwoni¢ w sytuacjach
btahych, gdy niekoniecznie mamy czas lub ochot¢ odebra¢, prowadzi¢ to moze do
irytacji.

K2: Nie! Bylo tak kiedys, bo rzeczywiscie zastanawiatam sig¢ jak to jest, zZe kiedys
chodzilismy bez telefonu, a teraz cztowiek jest jakby na tej smyczy, wiecznie uwigzany.
Ze musze powiedzie¢ doktadnie kiedy jestem, a nie daj Boze jestem w miejscy intymnym,

w toalecie i ktos dzwoni i ma do mnie pretensje, ze nie odbiore, to mnie to denerwuje.

[.]
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Telefon komorkowy bywa wreszcie traktowany jako Zrodto przyjemnosci czy rozrywki.
Nowoczesne smartfony to co$ wigcej, niz urzadzenia stluzace prowadzeniu rozméw i
pisaniu sms-ow. Dzisiaj telefon, to takze staly dostep do Internetu, skrzynki mailowej
oraz miliony mniej lub bardziej powaznych aplikacji do pobrania. W ponizszej
wypowiedzi respondent opowiada 0 swoim iPhonie, bez ktorego, jak widac,

rzeczywiscie trudno bytoby mu funkcjonowac.

A: Ok., przedmiot, bez ktorego nie wyobraza Pan sobie Zycia.

M3: Tak i to jest chore, nie? To jest chore, bo to jest niestety mowi o moim
uzaleznieniu, tak? Nie, zastanawiatem sig¢ co zrobié, czy zrobic¢ laptopa, czy zrobic¢
telefon. Natomiast powiem Panu, Ze nie zawsze tego laptopa udaje mi si¢ zabraé, tak,
ale mam to zboczenie, zZe nieraz nawet jak siedze na spotkaniu, to sprawdzam, czy nie
mam maila, sprawdzam na aplikacji z newsami co sie dzieje, prognoze pogody... Tu

mam wszystko, tak? To samo mam w komputerze, tak, a tu mam wszystko przenosne.

Ciekawe jest takze to, ze cho¢ niewiele czasu mingto od premiery, to w trakcie badan,
wielu respondentéw posiadato juz najnowszy telefon marki Apple. Najwyrazniej
elegancja 1 funkcjonalno$¢ produktow oferowanych przez te firme trafiajg w gusta klasy
sredniej wyzszej, ktora ceni sobie produkty dobrej jakosci. Dodatkowym atutem jest to,

ze ze wzgledu na wysoka ceng, aparat ten nie jest jeszcze tak szeroko dostepny.

Drugim popularnym typem odpowiedzi na pytanie o przedmiot, bez ktorego
respondenci nie wyobrazaja sobie zycia jest komputer przenosny. Laptop to narzedzie
pracy, ktore umozliwia liczenie, pisanie, sprawdzanie informacji, czyli wszystko to, co
jest potrzebne do pracy. Twardy dysk umozliwia zapisanie plikow oraz pobieranie ich z

zewngtrznych serwerow.

A: Przedmiot, bez ktorego nie wyobraZam sobie Zycia?

M4: Laptop, no bo jest w nim wszystko, no niestety czy stety...

A: A czy Pana praca jest tez zwigzana 7 komputerem?

M4: No tak, no komputer jest narzedziem, ktore stuzy do tego, zeby cos robic, no nie?
Napisad, przeczytac, policzyc, cate moje Zycie zawodowe jest zwigzane z komputerem, a
prywatne coraz bardziej tez. Jako zZrodlo informacji, nie wiem, narzedzie komunikacji,

itd. Wiele godzin przed tym komputerem spedzam.
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A: Przedmiot bez ktorego nie wyobraZa Pan sobie Zycia.

MS5: Laptop albo komorka, czy tam jakies Blackberry, ktore mam. O takie rzeczy, znaczy
mam taki problem, Ze nawet jak gdzies tam jedziemy na wakacje, to mam laptopa, X spi,
a ja schodze sobie w hotelu do baru i tam sprawdzam maile, kto mi co napisal. Tak, z
tym mam problem. Ze ciggle jest nerwowe sprawdzanie komérki i maili kto co zrobit i
wystal. Ale wie Pan, to wynika nie z jakiejs mojej choroby czy tam pracoholizmu, tylko
Ze troszke ciggne dzisiaj dwie sroki za ogon, tak? I ciggle mam niedoczas, ciggle jestem
spozniony z czyms. To nie jest problem, Ze jestem pracoholikiem tylko chciatbym, tzn.
pracuje, gdzie pracuje, do tego mam witasng firme, ktora jakos tam kuleje. Wiec zawsze

wieczorami musze pracowac. Ale komorka i laptop to dwie takie rzeczy niezbedne.

W powyzszej wypowiedzi wida¢ wyraznie pewien rodzaj uzaleznienia. Badany ten ma
potrzebe sprawowania cigglej kontroli nad przeptywem informacji. Tylko wowczas, gdy

ma §wiadomos$¢, ze o wszystkim wie, moze spokojnie egzystowac.

Ostatnim typem odpowiedzi jest samochdd. Jest to réwniez zdobycz techniki, ktora
jednak duzo wcze$niej niz komputer czy telefon przenosny, stata si¢ nieodlacznym
elementem zycia wielu ludzi. Auto traktowa¢ mozna po pierwsze, jako Srodek

transportu, a po drugie jako przedmiot umozliwiajacy mite spedzanie czasu.

A: Zdjecie przedstawiajgce przedmiot, bez ktorego nie wyobraZam sobie Zycia?

MG6: Samochod. Obawiam, sie, Ze bez samochodu nie wyobrazam sobie zycia.
Oczywiscie to nie jest ten samochod, ktorym ja jezdze, to jest tylko samochod, jak
samochod, prawda? Ale nie wyobrazam sobie funkcjonowaniu, jezdze samochodem od
bardzo wielu lat i praktycznie, zaraz policzmy, w 74 roku zrobitem prawo jazdy, wtedy
jezdzitem ojca samochodem troszke, ale chyba takie gdzies od ‘78, °79 jezdze. To jest 33
lata samochodem, caly czas, wigc to jest w zasadzie, trudno by mi byto bez niego sie
poruszac.

A: Ok., lubi widze, e lubi Pan jeidzi¢ samochodem.

MG6: Bardzo. Bardzo. Sprawia mi straszng przyjemnos¢

K2: Mozna powiedziec, ze bez tego tez sobie nie wyobrazam Zycia.
A: Bez auta?

K2: Bez auta. To jest taka kolejna rzecz, no ze wzgledu na zamieszkiwanie nasze i to ze
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tam nie ma za bardzo innego polgczenia. No to jak nie moge samochodem sie poruszyc,
teraz tez miatam taki przypadek, ze po dwoch tygodniach wysiadt akumulator, to bytam
strasznie nieszczesliwa. Ja nie mogtam do kosciota podjecha¢, juz sie denerwowatam
Jjak to bedzie na drugi dzien do pracy, szybko za telefon ten podreczny, bez ktorego nie
zyjemy zeby wezwac¢ pana, w niedziele, ktory mi zataduje akumulator... Bez tego nie

wyobrazam sobie tez.

Samochod daje badanym przede wszystkim wolno$¢, a wiec to, ze niezaleznie np.
godzin funkcjonowania autobuséw, moga w kazdej chwili do niego wsigs$¢ i1 pojechac
gdzie maja ochote. Pozwala na szybkie i komfortowe pokonywanie zaréwno krétszych,
jak 1 dluzszych odlegtosci. W powyzszych wypowiedziach wida¢ tez jednak pewne
proby usprawiedliwiania si¢  (chociazby poprzez brak innych polaczen

komunikacyjnych), ze to akurat ten przedmiot jest respondentom niezbedny.

Przechodzac juz powoli do analizy przedmiotu, z ktorego badani sa szczeg6lnie dumni,
podsumujmy po krotce wyzej opisane wyniki. Podstawowym wnioskiem, ktéry nasuwa
si¢ po analizie udzielonych odpowiedzi jest to, ze wspolczesny cztowiek bardzo mocno
uzaleznit si¢ od zdobyczy techniki, bez ktorych kiedyS potrafit normalnie
funkcjonowa¢. Dzi§ niewielu badanych wyobraza sobie zycie bez telefonu
komoérkowego, czy komputera. Mysle, ze zjawisko to nie dotyczy tylko klasy sredniej
wyzszej. A przeciez kiedy$ nie byto ani komputeréw, ani telefonow komorkowych, a
ludzie i1 tak pracowali 1 zarabiali pienigdze. O ile laptop sluzy respondentom przede
wszystkim jako narzedzie pracy, to telefon jest przydatny takze jako zrédto rozrywki 1

urzadzenie zwigkszajace bezpieczenstwo.

Wydaje si¢ zatem, ze w tym przypadku klasa $rednia wyzsza nie rdzni si¢ bardzo o
innych klas. Najprawdopodobniej wielu ludzi pochodzacych z zupelnie innych
srodowisk udzielitoby zblizonych odpowiedzi. Rozbieznosci dopatrywalbym si¢ raczej
w jakosci 1 cenie owych przedmiotéow (prosty laptop niezbyt znanej marki vs.
MacBookAir), oraz sposobie czy celu ich uzytkowania. Dla klasy $§redniej wyzszej
telefon jest bardzo istotnym narzedziem pracy umozliwiajacym kontrolg i zarzadzanie
wieloma dziataniami wielu os6b w czasie rzeczywistym, a dla kogo$ innego stanowi

zaledwie proste narzedzie komunikacji.
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4.9.2. Rzecz, z ktorej jestem szczegolnie dumny

W tej czgsci badani poproszeni zostali o sfotografowanie rzeczy, z ktorej sa szczegdlnie
dumni. Wsrod niektorych respondentéw dyspozycja ta wywolala lekkie oburzenie, czy
tez zdziwienie. Twierdzili oni, ze tak naprawdg nie s3 dumni z zadnej rzeczy. Wtasnie z
tym pogladem wigze si¢ pierwszy wyrdzniony przeze mnie typ postaw. Respondenci go
reprezentujacy argumentowali, ze dumni moga by¢ z rodziny, wlasnych dzieci,
najblizszych, ale nie z zadnej rzeczy rozumianej w sensie stricte materialnym. Oznacza
to, ze przynajmniej na poziomie deklaracji, nie przywigzujg oni do przedmiotow
wigkszej warto$ci. A nawet jesli przywiazuja, to nie tak duza, zeby by¢ z nich dumnym,
a wiec innymi stowy szczyci¢ si¢ nimi. Dlatego, albo troche ,,wbrew” poleceniu
umieszczano zdjecie najblizszych, albo wykonywano inne fotografi¢ troche na ,,sile”,
albo wreszcie rezygnowano z udzielenia odpowiedzi na powyzsze pytanie w formie

fotografii.

A: Ok., no to zdjecie rzeczy, z ktorej jestes szczegolnie dumna. Nie ma takiej rzeczy?
K2: Ja jakos, do mnie nie trafig pojecie bycia dumnym z rzeczy. Bo moge by¢ dumna i
jestem bardzo dumna ze swoich dzieci. Mysle, Ze to wiele matek ma takie odczucie. Ja
akurat twierdze, Ze to bardzo stuszne, Ze matki to majq, ja tez jestem dumna ze swoich.
Ale z rzeczy? Kitocg mi sie te dwa pojecia. Trudno powiedziec, Zebym byta z czegos
dumna. Ok., urzqdzilismy kancelarig, moge powiedzie¢ w takim tam cudzystowie, ze
jestem dumna, ze mamy takie ladne pomieszczenie, ze Zesmy je tak tadnie urzqdzity.
Tylko... nie pasuje mi stowo bycia dumnym. To mi si¢ wydaje, Ze raczej z takich
osiggniec osobistych, albo z ludzi, wlasnie tam dzieci, Ze moj mqz takq pozycje osiggngt,

czy... cos w ten desen.

M3: No jestem z tego dumny, Ze mam fantastyczng rodzine, tak? Mam to, czego nie
majq inni, bo nikt nie ma takiej akurat rodziny. Tez potem sobie pomyslatem, ze moglem
sobie zrobi¢ zdjecie jednego obrazu, ktory miatem namalowany akurat dla mnie, jest

fajny, podoba mi, no ale juz datem to zdjecie.

Rzeczywiscie dumny z pewnego przedmiotu jest respondent, ktory jeszcze w czasach
studiow podjal si¢ samodzielnego ttumaczenia ksigzki z jezyka niemieckiego na jezyk

polski i to wlasnie ja pokazal na zdjeciu. Badany szczyci si¢, ze w liceum ledwo zdat
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niemiecki, gdy juz po krotkim czasie podjat sie translacji. Jak sie pdzniej okazato,
pozycja ta jest obecnie jedna z najczesciej cytowanych ksigzek traktujacych i sztuce

starozytnej 1 historii jednoczes$nie.

A: Przedmiot, rzecz, 7 ktorej jest Pan szczegolnie dumny. Jest Pan ttumaczem tej
ksigzki.

M2: Przettumaczytem te ksigzke Paula Zankera, to jest jakby drugi, druga niesamowita
osobowos¢ z tego swiata sztuki starozytnej, ktory... No co by o nim nie powiedziec,
generalnie bylo tak, ze ja przettumaczyltem te ksigzke juz na studiach, a to cztowiek nie
traktuje tego z tego powodu, ze to jest Zanker i Ze go poznatem i ze mnie zaprosit do
tego Rzymu i jakby czesto sie z nim widywalem... Natomiast to, ze ja jq przettumaczylem
z jezyka niemieckiego na studiach, yyy, jednym z najgorszych, tj. przedmiotow, z ktorych
bytem najgorszy w liceum, to byt wiasnie niemiecki, ktory dostatem warunkowo...

A: To jak Pan si¢ potem tak szybko nauczyl niemieckiego?

M2: No nauczytem sig¢ w ten sposob, ze po pierwsze, jakby, jak zaczgtem studiowac
historie, to nie bylo takiego wymagania i uczylem sig jeszcze rosyjskiego, ktory zresztq
zdawalem na maturze. Natomiast na historii sztuki wazny byt angielski i niemiecki —
wiekszosc¢ tekstow byly po niemiecku, bgdz tez po angielsku. To spowodowato, Ze w
bardzo przyspieszonym tempie musiatem sie tych jezykow nauczyé i to bylo bardzo
dobre, dlatego, ze to pozwalalo tez czytac jakies ciekawe teksty. I tak trafitem na te
ksigzke Zankera [...]. Potem okazalo sie, ze chyba do dzisiaj jest to najbardziej znana,
najczesciej cytowana ksigzka starozytna, czy dotyczqca starozytnego Rzymu poswiecona

historii i jednoczesnie sztuce. [...]

Kwestig sporng byloby natomiast, czy autor ttumaczenia jest bardziej dumny z samego
przedmiotu, czy raczej z dokonania, ktorego przedmiot 6w — gotowy produkt, jest tylko

zwienczeniem.

Kolejny badany, cho¢ jak sam mowi, troche na wyrost, umiescit jedng z rzezb ze swojej

kolekgji.

M1: Wiesz co ,yyy, ja Ci mowitem, nie jestem dumny z rzeczy, wiec zrobilem zdjecie tej
rzezby, ktora mi sie podoba, to symbolizuje byka, czyli, czyli... W biznesowej symbolice

to jest taki potencjat, wielkos¢ i tak dalej.
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A: To jest, ta rzeiba jest skqds przywieziona?
M1: Tak, to jest francuska rzezba, droga, najdrozsza z moich rzezb, ale oczywiscie nie,
nie jakies tam miliony... Ale to jest zdjecie jakby na site troche zrobione. To jest jedno z

tych zdjec robionych na site, bo, bo... Bo nie ma rzeczy, z ktorej jestem dumny.

Powyzszag wypowiedZz przytaczam w zasadzie z dwoch powodow. Po pierwsze,
respondent ciekawie opowiada o symbolice, ktora owa rzezba przedstawiajaca byka za
sobag niesie. Najwyrazniej badany, jako czlowiek sukcesu i doskonale prosperujacy
biznesmen, ch¢tnie otacza si¢ przedmiotami podkreslajagcymi jego status. Druga wazng
kwestia w tym krétkim fragmencie jest to, ze badany porusza temat ceny rzezby, cho¢
wcale nie zostatl o to zapytany. By¢ moze w ten sposéb z jednej chciatl on podkresli¢
wyjatkowos¢ tego akurat dzieta, a z drugiej strony niejako mimochodem wspomnie¢, ze

to nie jedyna cenna rzezba w jego kolekcji.

Kolejnym typem odpowiedzi byto wskazanie jako przedmiotu do dumy swojego domu.
Okazate budynki, w ktérych mieszkaja z reguty respondenci z pewnos$cia wyrdzniajg si¢
w sasiedztwie. Jednak wydaje sig, ze nie tylko ich wielko$¢, uroda czy funkcjonalnosé
sg3 powodem do dumy. Najwazniejsze jest to, ze zostaly one przez badanych od
poczatku zbudowane, wedtug indywidualnych projektow, a teraz mieszkaja w nich wraz
z rodzing i sg z tego powodu szczgsliwi. Dom to rzecz unikalna, w ktdrg badani wiozyli

czesto nie tylko sporo pienigdzy, ale takze wiele wlasnej energii 1 wysitku.

A: Kolejne zdjecie numer 8, rzecz, 7 ktorej jestem szczegdlnie dumny. To jest dom.
M6.: Tak, bardzo mi si¢ podoba ten dom, bardzo lubie w nim spedzac czas, mam takie
swoje zakamarki. Jest on bardzo funkcjonalny, wielu osobom si¢ on podoba i jestem z
niego dumny, tak.

A: 1 to jest teg rzecz, ktdrej nie majg inni.

MG6: Tak, no bo takiego drugiego domu nie, jesli dobrze sie orientuje. Chyba, ze
architekt sprzedat komus ten sam projekt.

A: Miejmy nadzieje, Ze nie.

MG6: No bo innych rzeczy to nie wiem, co mam ja, a nie majq inni. Garnitur taki ja mam,
albo krawat, albo koszule, to sq robione masowo. A mysle, ze domu nikt takiego nie ma,

na pewno, na pewno.

Jak wida¢ powodow do radosci jest wiele. Respondent ,,na poczekaniu” wymienia, ze

dom jest jedyny w swoim rodzaju (indywidualny projekt), jest funkcjonalny i badany
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ma w nim swoje ulubione miejsca oraz budzi podziw innych ludzi. Zapraszajac do

siebie gosci, badany dodatkowo podkresla swoj wysoki status.

Ponizej z kolei wida¢, iz respondentka ma §wiadomos$¢, ze wigkszos¢ ludzi zyjacych w
polskim spoteczenstwie nigdy nie bedzie moglo sobie pozwoli¢ na wybudowanie

takiego domu. To dodatkowo wzmacnia poczucie dumy, ze akurat jej si¢ udato.

A: Jasne, rzecz, z ktorej jestem szczegolnie dumna.

K3: Z naszego domu. Z naszego domu, ktory zbudowalismy od podstaw.
A: Jest to powod do dumy?

K3: Jest to powdd do dumy.

A: Wiele 0sob tak mowi, ktore juz postawiq ten dom. Tez sq dumni.

K3: [smiech]. W polskich realiach bardzo.

Mozna odnie$¢ wrazenie, ze wartosci, ktore sa cenne dla badanych — a wigc posiadac
dom, samochdd, zong i dzieci — maja nieco drobnomieszczanski charakter. Mysle, ze
przedstawiciele klasy $redniej wyzszej nie kontestujg zastanego porzadku, poniewaz w
gruncie rzeczy zyje im si¢ dobrze. Wregcz przeciwnie, udato im si¢ wen dobrze w
integrowaé, a wszelkie wspomniane wyzej wartosci realizuja w podobny sposob do
reszty klasy $redniej. Réznica jest natomiast widoczna w poziomie, na ktorym sg one
spelnienie, a wiec ma czysto ekonomiczny charakter. Respondenci moga sobie po

prostu pozwoli¢ na zakup wigkszego domu czy bardziej luksusowego samochodu.

Odpowiedzi na pytanie o przedmiot szczegolnej dumy byly mocno heterogeniczne.
Wsrod zaprezentowanych fotografii pojawita si¢ tez kolekcja staroci (ostrza, mtynki do
kawy, kufle, dziwne naczynia i wiele innych blizej nie zidentyfikowanych przedmiotow
powieszonych na S$cianie lub stojacych na drewniej poélce), rysunek dziecka

przedstawiajacy ojca, czy wezwanie na milicj¢ z 84 roku.

Ta zréznicowanie przedstawionych przedmiotow wskazuje na istnienie pewnych
rozbiezno$ci w obrebie klasy $redniej wyzszej. Wynikaja one z najprawdopodobniej z
nieco odmiennych warto$ci wyniesionych z domu, czy tez innych kregéw, z ktérych
pochodzg, lub w ktorych obecnie funkcjonujg badani. Nie moge jednak oprzeé si¢
wrazeniu — by¢ moze wynika to z impresji podczas wywiadow — ze pytanie to bylo

nieco tendencyjne 1 poprzez stowo ,,rzecz” zmuszalo w jakis sposob do skupienia si¢ na
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czym$ namacalnym, materialnym, ale martwym. Tymczasem, chyba jednak najwigksza
warto$¢ ma dla badanych rodzina. Gdyby pojawita si¢ dyspozycja, w ktorej prositbym o
pokazanie tego, co jest dla respondenta najwazniejsze, to wtasnie fotografie bliskich
pojawilyby si¢ najczeséciej. Napisatem najczesciej, bo duma ze zbudowania wlasnego

domu byta jak najbardziej prawdziwa.

Omawiajac przedmioty, nie sposoéb zwrdci¢ uwagi na pewng zaleznos$¢, ktora istnieje
pomiedzy cigzka pracg badanych, a rzeczami. To wlasnie aktywnos$¢ zawodowa
generuje ponadprzecigtne dochody uzyskiwane przez respondentow, ktore z kolei
umozliwiaja nabywanie najrozniejszych przedmiotow. Zatem nawet, jesli badani nie sg
szczegblnie dumni z rzeczy, to jednak musza mie¢ one dla nich, podobnie zreszta jak
pieniadze, duze znaczenie. Deklarowany antymaterializm w zestawieniu z ci¢zka praca,
w ktorej w gruncie rzeczy chodzi o zdobywanie rzeczy, rodzi zatem pewng sprzecznos¢
pomiegdzy tym co mOwig, a co rzeczywiscie robig badani. Mozna si¢ domyslaé, iz owa
antymaterialistyczna ,,poza” wynika¢ moze z pewnego przeswiadczenia, ze wlasnie tak
nalezy odpowiada¢. Nikt nie chce mysle¢ o sobie samym, ani tez by inni tak sadzili, ze
pracuje si¢ od rana do wieczora, tylko po, by mie¢ wigcej 1 wigcej. Znacznie lepiej
brzmi zdanie, Ze praca jest przyjemnoscia, realizacjag wlasnych celéw i1 rozwojem, a

pieniadze to tylko pewien efekty uboczny tych dziatan.

4.9.3. Rzecz, ktéra mam ja, a ktorej na pewno nie maja inni

Kolejnym zadaniem, jakie otrzymali respondenci bylo wykonanie fotografii
przedstawiajacej rzecz, ktorg oni posiadaja, a ktorej na pewno nie ma nikt inny. W ten
sposOb chcialem sprawdzi¢ po pierwsze, czy badani posiadajg jakie$ unikatowe
przedmioty 1 jakie to przedmioty, po drugie, nieco szerzej, zbada¢ og6lny stosunek

badanych do dobr materialnych. Wyniki prezentuja si¢ interesujaco.

Pierwszym najbardziej charakterystycznym typem odpowiedzi jest ogodlnie rozumiane
dzieto sztuki. To wlasnie sztuka jest tym czyms$, co pozostaje unikatowe i jak si¢
okazuje ma dla badanych warto§¢. Mowiac sztuka, mam na mysli przede wszystkim

obrazy, co jest samo w sobie ciekawe.
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A: Ok., przedmiot, ktory Pan ma, a na pewno nie ma nikt inny?
% |

Z jednej strony chodzi¢ moze o wartos¢ utylitarng obrazu — jest dobrg 1 fatwo dajaca si¢
,»zainstalowa¢” ozdoba $ciany, czy domu. Gdy zostanie powieszony cieszy oko
domownikow 1 ich go$ci. Z drugiej strony obraz moze by¢ takze czyms, co na pewnym
poziomie towarzyskim, w pewnych sferach po prostu wypada mie¢. Mozna
przypuszczaé, ze w domach klasy $redniej wyzszej bytoby wrecz nie na miejscu
wiesza¢ tanie reprodukcje. Wskazane jest natomiast posiada¢ autentyczne dzieta
réznych artystow. Nie musi to by¢ jednak zawsze obraz. Jedna z respondentek pokazata
zdjecie ciekawej rzezby wykonanej przez ukrainskiego rzezbiarza. Przedstawia ona

kobiete siedzaca tytem na krowie 1 wykonana jest z brazu.

A: Bardzo tadna rzeiba. Co to za rzeiba, skqd sie tutaj wzieta?

K3: To jest rzezba takiego ukrainskiego artysty i ona ma dla mnie o tyle duze znaczenie,
ze ta kobieta na niej, mam takie wrazenie, bo to nie jest interpretacja artysty, ale to jest
taka osoba bardzo doswiadczona ciezko przez Zycie, ale jednoczesnie ktora sig¢ nie
poddaje, i ktora z godnosciq to Zycie przyjmuje i sobie dobrze z nim radzi. Tak tq rzezbe

widze i w pewnym sensie nawet siebie w tej rzezbie widze.

Nalezy zauwazy¢, ze badanych 1 artystow tacza w wielu przypadkach relacje
towarzyskie, czasem takze rozne wspdlne przedsigwzigcia. Zatem wejscie w posiadanie
danego obrazu czy rzezby rzadko polega na tym, ze oto respondent zapragnie mieé
dzieto danego artysty i1 niejako ,,bezosobowo” kupuje je w galerii. Mysle, ze
zdecydowanie bardziej preferowana jest sytuacja, lub cenione sg przede wszystkim te
obrazy, ktore zakupione zostaly w mniej formalnych okoliczno$ciach. Zdarza si¢ takze,
ze badani posiadaja wigcej niz tylko jedno dzieto danego artysty i petlnia funkcje

swojego rodzaju mecenasow.

A: Czasami jak zadaje to pytanie to pojawiajq sie jakies dziela sztuki.
K2: Aha, no to tak, moge powiedziec, ze mam kilka dziet sztuki stynnego poznanskiego

malarza [Smiech] ...
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Z kolei Ci respondenci, ktoérzy na poprzednie pytanie odpowiedzieli, ze sg dumni ze
swojego domu, to samo zdjecie zaprezentowali pokazujac rzecz, ktérag maja oni, a na

pewno nie ma nikt inny.

A: I to jest te? rzecz, ktorej nie majg inni.

MG6: Tak, no bo takiego drugiego domu nie, jesli dobrze si¢ orientuje. Chyba, Ze
architekt sprzedat komus ten sam projekt.

A: Miejmy nadzieje, Ze nie.

MG6: No bo innych rzeczy to nie wiem, co mam ja, a nie majq inni. Garnitur taki ja mam,
albo krawat, albo koszule, to sq robione masowo. A mysle, ze domu nikt takiego nie ma,

na pewno, na pewno.

W drugim przypadku respondentka chcac pokaza¢ co$ namacalnego, dajacego si¢
uchwyci¢ obiektywem aparatu fotograficznego, wskazata czes¢ domu, ktora jest wedhug

niej najbardziej wyjatkowa — ogrdd zimowy.

K3: [...] mozesz dyskutowac o wielu roznych rzeczach, mozesz rozpatrywac to w
charakterze, materialnie i niematerialnie, tak. Natomiast tak, zeby namacalnie, to
stwierdzilismy, Ze najprostszy, najprostszq rzeczq jest cos, czym si¢ wyroznia nasz dom,

a wiec ogrod zimowy rzeczywiscie.

Na koniec tej czgsci koniecznie trzeba dodaé, ze w tym przypadku rowniez cigzko
oprze¢ si¢ wrazeniu, ze respondenci starali si¢ udzieli¢ odpowiedzi na to pytanie troche

,,na site”.

A: Ok., rzecz ktorej nie majq inni?

M1: [Sugestywny Smiech].

A: Tez troche na sile?

M1: Na site, tak. Bo tak jak Ci mowitem, to jest przedmiot, ktorego nie majq inni. Nie
ma kopii |G o< c0 jest na site. Jak ktos ma jakies rzeczy, czy nie wiem...

Oznacza to, ze badani przedstawiciele klasy §redniej wyzszej nie przywiagzuja specjalnej
wagi do rzeczy materialnych i uwazaja, ze bardzo trudno jest mie¢ co$ wyjatkowego,
gdyz tak naprawdg¢ kazdy moze kupi¢ co$ podobnego. Wynika to najprawdopodobniej z

bardzo duzej sily nabywczej, ktéora zdecydowanie ogranicza pulg przedmiotow
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nieosiggalnych dla normalnych $miertelnikow. A gdy co$ przestaje by¢ odleglym

marzeniem, to automatycznie traci swoj wyjatkowy status.

A: I pewnie podobnie jest 7 rzeczq, ktorq mam ja, a na pewno nie majq inni?

K2: No bo trudno jest mi sobie wyobrazi¢ cos takiego, Zeby ktos mial cos, jakgs rzecz, a
inni jej nie mieli.

A: Czasami jak zadaje to pytanie to pojawiajq sie jakies dziela sztuki.

K2: [...] Mi sie zawsze wydawalto, zZe rzeczy materialne sq jak najbardziej do... Ze sq

powtarzalne.

Jak wida¢ czyms, co jest dla respondentéw posiada znamiona niepowtarzalno$ci moze
by¢ zatem tylko rzecz wykonana recznie, w jednym egzemplarzu. Jednak tak naprawde,
przedstawiciele klasy $rednie wyzszej nie przywiazuja do tej unikatowosci wigkszej
uwagi. Trudno oprze¢ si¢ wrazeniu, ze wcale nie zalezy im na tym, zeby posiada¢ co$
czego nie ma nikt inny. Maja $wiadomos¢, ze przedmioty, ktorymi si¢ otaczajg sg w
znakomitej wigkszo$ci powtarzalne 1 w zwigzku nie majg si¢ zamiaru tym przejmowac.
Tak naprawdg liczy si¢ to, ze dany przedmiot im si¢ podoba i spetnia ich oczekiwania.
To, ze sgsiad moze sobie kupi¢ w kazdej chwili co§ podobnego nie stanowi specjalnego

problemu.

Moze troch¢ wczesnie by o tym mowié, ale czytelnik przekona si¢, ze klasa $rednia
wyzsza w ogble wydaje si¢ by¢ dos¢ homogeniczna w wielu swoich wyborach.
Wszyscy jej cztonkowie zyja na wysokim poziomie, odwiedzaja ciekawe miejsca,
jadaja w dobrych restauracjach i poruszajg si¢ ekskluzywnymi pojazdami. Aktywnos$ci
te, czy przedmioty, ktorymi si¢ postuguja sg jednak do siebie bardzo podobne i trudno

tutaj mowic o wielkiej ekstrawagancji.

A: A cgy jest taka rzecz, ktorqg ma Pan, a na pewno nie majg inni. Myslal Pan o takim
czyms?

M5: Myslatem i nie mam. Bo co ja moge mie¢. No mam jakies tam obrazy, konkretnego
obrazu zapewne ktos nie ma, ale danego tworcy juz majq ludzie obrazy. Bo wie Pan,
urzqdzone mieszkanie mam zapewne indywidualnie i nikt nie ma tak w stu procentach
tak samo. Ale podobnie, to tez nie jest tak, ze osoba, ktora urzqdzala mi mieszkanie byta
geniuszem, tak? Pewnie skopiowala jakies rzeczy. Nie mam takiej rzeczy, do ktorej

miatbym wartos¢ sentymentalng. Ja nie przywiqzuje az takiej uwagi do rzeczy, wie Pan?
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Warty uwagi jest tez deklarowany antymaterializm badanych, ktéry w zestawieniu z
ciezkg pracg nastawiong w gruncie rzeczy na pomnazanie dobr, rodzi pewne

watpliwosci.

Cho¢ badani nie wykazujg wiekszego zainteresowani przedmiotami, to by¢ moze
posiadaja chociaz kilka takich, ktore z r6znych powodow sa dla nich szczegdlnie wazne.

Odpowiedzi na to pytanie postaram si¢ udzieli¢ w kolejnym podrozdziale.

4.9.4. Rzecz, ktora jest dla mnie szczegdlnie wazna

Czytajac czgs¢ dotyczaca przedmiotow 1 relacji, z jakimi pozostaje wobec nich klasa
$rednia wyzsza, trudno oprze¢ si¢ wrazeniu, ze raczej nie mozna méwié tutaj o wielkim
przywigzaniu do dobr materialnych. Owszem, respondenci bardzo lubig tadne, dobrze
wykonane, czasem luksusowe przedmioty i1 chetnie si¢ nimi otaczajg. Sg one jednak
przez nich traktowane jako co$ naturalnego, jako staly, ale réwniez powszechny
element ich zycia. Dlatego, przynajmniej na poziomie deklaracji i rozmowy podczas
wywiadu, nie podchodzg do przedmiotow zbyt emocjonalnie. Warto jednak sprawdzi¢,

czy istnieje w ich zyciu chociaz jeden taki przedmiot, ktéry posiada wigksze znaczenie.

Jak wynika z wywiadu i analizy otrzymanych fotografii, cze$¢ badanych jest do$¢
sentymentalna. Wiele zdje¢ przedstawia przedmioty o niskiej warto$ci materialnej, ale
mimo wszystko cenione przez respondentow. Sa to z reguly rzeczy zwigzane z pewnym

okresem w zyciu, czy jakim$ szczegdlnym wydarzeniem w przesztosci.

A: Rzecz, ktora jest dla mnie szczegolnie wazna. To jest taki zbior...

K3: Tak, to sq pamiqtki, pepowiny dzieci, testy cigzowe...

A: Korek od szampana.

K3: ...korek od szampana po urodzeniu Zoji, takie bransoletki, ktore si¢ dzieciom w
szpitalu zaktada i taka skrzyneczka, w ktorej to trzymam.

A: I to wszystko sig miesci w tej skrzyneczce i jest gdzies tam odloione?

K3: Tak, i to jest wtasnie dla mnie najwazniejsze. To jest chyba tez rzecz, bez ktorej
raczej bym nie chciata zy¢.

A: Przywiqzuje Pani wage do takich rzeczy, troche sentymentalnie?

K3: Nie, bo nie mam jakiejs duzej ilosci zdje¢ w domu, nie prowadze pamiqgtek z

133



kazdego okresu zZycia, kazdego dnia, ale akurat jezeli chodzi o dzieci, to te pamigtki sq

dla mnie wazne [smiech].

A: Ok., a teraz przedmiot dla Pana szczegolnie wazny. Popiersie Jana Pawta I1.

M?2: Tak, ale nie dlatego, Ze to jest popiersie Jana Pawla 11, tylko jest to jedyna rzecz,
ktorqg mam po swoim ojcu, ktory miat to u siebie w domu. Yyy, ja nie mieszkam w tym
domu, caly czas stoi i czeka na mojego syna, az si¢ zdecyduje tam przeniesc i po prostu
wymiottem z tego mieszkania wszystko, co dato si¢ wyrzuci¢, yyy. I zostawitem sobie
dwie rzeczy: krzyzyk z domu, ktory pamietam i to wtasnie popiersie Jana Pawta. No
maksymalnie tandetne, gipsowe, bez Zadnej wartosci, natomiast ma dla mnie
sentymentalng wartos¢. Tym bardziej, ze ja nie przywiqzuje jakiejs duzej wagi do

religii... Wiec ma przede wszystkim takie znaczenie, no, sentymentalne.

A: Ok., no chyba wszyscy coraz wiecej. Dobrze, rzecz, ktora jest dla mnie szczegolnie
wazina. Stary slajd.

M4: Stary slajd. Z Afryki. No jest wiele rzeczy szczegolnie waznych, trudno powiedzied,
akurat mi si¢ wydalo, Ze to jest cos, co si¢ w moim zZyciu przewija i wraca. Takze akurat
pokazatem stary slajd z Afryki, z matkq, ja tam gdzies jako dzieciak. To byt taki wazny

czas w moim Zyciu.

Niektorzy respondenci nieco ,,urzeczowili” tez rodzing i wlasnie ja wskazali jako rzecz
W zyciu najwazniejszg. Rozumiec to nalezy oczywiscie tak, ze chcieli po prostu pokazaé
co$, co ma dla nich najwigksze znaczenie. Poniewaz bliscy licza si¢ duzo bardziej od

kazdej rzeczy, to wtasnie ich mozna bylo zobaczy¢ na fotografiach.

A: Zdjecie przedstawiajgce rzecz, ktora jest dla mnie szczegolnie waina. Rodzina.
M6: Tak, to jest rodzina. Tak jak méwitem, ja jestem bardzo dumny z tej rodziny i ona
jest dla mnie wazna i w zasadzie wszystko to co robig, az chyba za bardzo jestem
wybiegajqcy w przysztos¢ i starajgcy sie o to, zZeby dzieci mialy zapewniony w
przysztosci byt i zasadzie mogtbym wszystko poswiecic dla nich. Tak mi si¢ wydaje.

A: Ale probuje Pan jakos uktadad im Zycie, planowadé mniej wiecej co powinni robi¢?
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MG6: Nie no na to jest jeszcze za wczesnie, jedynie synowi pomagam, dla X jest jeszcze
za wcezesnie, jeszcze studiuje. Dwoch chtopcow dopiero jest w liceum, wigc to trudno juz
tutaj uktadac zZycie. No zobaczymy jakie bedq ich plany, jakie bedg ich mozliwosci, ale
jezeli bedg potrzebowaty pomocy i ja bede mogt to zrobic, to na pewno bede pomagat.

Pojawity si¢ takze odpowiedzi nietypowe, ktorych nie sposéb przyporzadkowaé do
zadnego z wyzej wymienionych podzialow. Otéz jeden z badanych jako rzecz
szczegllnie wazng przedstawit swdj obecny cel, a wigc remont i potem utrzymanie

patacyku z parkiem. Dazenie to respondent od kilku juz lat konsekwentnie realizuje.

A: Ok., yyy, rzecz, ktora jest dla Ciebie szczegdlnie wazna.

M1: Tak, no ten patac to jest jednak jakas tam rzecz i... to jest dla mnie wazne, przez to,
Ze to jest zadanie. To znaczy zadanie polega na tym, ze mam utrzymac, odnowic i
zostawic po sobie patac. Patac, ktory beze mnie, prawdopodobnie juz dawno bytoby po
nim.

A: Chcesz to zostawié po sobie, zeby...

M1: Tak, jak odnowie, a to juz niedtugo [smiech], to po sobie zostawig.

A: Czy to bedzie jakis Twoj pomnik, materialny, namacalny?

M1: Nie, nie, nie mysle tak o tym, tak naprawde nie mysle, zZe to bedzie moj pomnik,
chociaz, moze bedzie. Mysle po prostu, w okolicy, kiedy kupowatem ten patacyk byto
kilka innych, one sq juz zrujnowane, juz ich... praktycznie nie ma. A ten, N0 tam bardzo

stabo, ale... tzn., stoi pewnie, a teraz niedtugo bedzie stal juz ladnie, takze...

Trzeba przyznaé, iz jest to przedsiewzigcie tylko dla nielicznych. Ciekawa jest che¢
pozostawienia jakiego$ Sladu po sobie 1 sam proces rewitalizacji (od ruin po pigknie
wyremontowany budynek), ktory tak bardzo liczy si¢ dla badanego. Widoczne jest tutaj
mocno myslenie zadaniowe — ,,utrzymac, odnowi¢ i zostawi¢ po sobie patac”. By¢ moze
mezczyzna ten funkcjonuje podobnie takze w innych sferach, np. zawodowej. Sama
che¢ zostawienia czego$ po sobie moze wigzac si¢ z pewnym strachem, ze po osobie tak
powazanej, o tak wysokiej pozycji spotecznej, mogloby w przeciwnym razie tak
niewiele pozosta¢. Odrestaurowany patacyk zostanie jednak dtuzej i przypominat bedzie

nazwisko jego sponsora.
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Badani jako ludzie wyksztatceni cenig sobie rowniez edukacje. To wtasnie edukacja jest
dla jednej z respondentek rzecza najwazniejsza, ktora zagwarantowaé ma lepsza

pozycje w przysztosci.

A: Teraz rzecz, ktora jest dla mnie szczegdlnie wazna.

K3: Edukacja! Edukacja, edukacja, edukacja... zarowno swoja jak i dzieci i generalnie
najblizszych.

A: Mhmm. Widzialem tam w dzienniczku, Ze pojawia sie wloski jezyk — nauka,
Twoja?

K3: Tak.

A: | angielski z native speakerem.

K3: Tez. W poniedziatki mam 1,5 godziny zaje¢ normalnie w szkole jezykowej, a w
soboty 3 godziny z native speakerem.

A: Super. I do tego jeszcze wloski.

K3: I do tego jeszcze wloski. Dwie godziny w tygodniu.

A: I robisz to bo nie wiem, chcesz sie rozwijacé?

K3: Tak, dla siebie.

A: A np. czujesz, Ze potrzebujesz tego ze wigledow zawodowych, czy...

K3: Nie, nie, w tej chwili nie... Po prostu dla siebie.

Sama réwniez dalej si¢ ksztalci, cho¢ nie wymaga od niej tego jej praca. By¢ moze, ta
potrzeba edukacji wynika z potrzeby kontrolowania wielu ptaszczyzn — podnoszac
swoje kompetencje staje si¢ bardziej pewna siebie i1 jest w stanie czynnie uczestniczy¢
w coraz to nowych obszarach Zycia. Przejdzmy teraz do podsumowania podrozdziatu

zwigzanego z przedmiotami.

Podstawowym wnioskiem, ktory nasuwa si¢ po lekturze powyzszych podrozdziatow
jest fakt, ze klasa §rednia wyzsza, przynajmniej na poziomie deklaracji, nie przywigzuje
wielkiej wagi do dobr materialnych. Chetnie si¢ nimi otacza, natomiast nie posiadajg
one dla niej raczej znamion wyjatkowosci. Przeciwnie, respondenci §wiadomi sg
powtarzalno$ci 1 uniwersalno$ci wigkszosci przedmiotdw, ktére kupuja 1 nie
przeszkadza im to. Owa powtarzalno$¢ jest immanentng cechg badanej kategorii
spotecznej, o czym czytelnik begdzie mial si¢ szanse przekonac¢ takze w kolejnych

podrozdziatach. Jedynym obszarem, w ktorym doswiadczy¢é mozna wyjatkowosci
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przedmiotow jest sztuka, cho¢ jej unikalny status tez nie jest do konca pewny. Trudno
bowiem o dwa identyczne dzieta artysty, natomiast moda na dzieta konkretnego tworcy
posrod okreslonych warstw spotecznych oczywiscie wystepuje. Deklarowany przez
badanych antymaterializm, a momentami nieco nawet pogardliwe wypowiadanie si¢ o
warto$ci przedmiotow, stoi niejako w konflikcie z cigzkg praca badanych. Czyz nie
chodzi w niej bowiem takze o to, by zarabia¢ jeszcze wigcej i zdobywac coraz to nowe

dobra?

Kolejng ciekawa konkluzjg jest to, ze wspotczesny cztowiek (dokonujac ekstrapolacji
wnioskOw na reszte spoleczenstwa) w pewien sposob uzaleznil si¢ od urzadzen
technicznych, bez ktorych kiedys$ potrafit normalnie funkcjonowaé. Faktycznie, trudno
dzi$ sobie wyobrazi¢ $§wiat bez komputeréw czy telefonéw komoérkowych. Wiasnie na
te urzgdzenia wskazywali respondenci jako na przedmioty, bez ktorych nie mogliby
zy¢. Do tematu przedmiotéw oraz wydatkow z nimi zwigzanych wrdécimy jeszcze w
czeSci poswieconej zakupom oraz modzie charakterystycznej dla klasy s$redniej

WYZSZ€]j.

4.10. Moda oraz zakupy

Moda, na co zwracalem uwage w czesci teoretycznej niniejszej pracy, jest pojeciem
wezszym od stylu zycia 1 stanowi tylko pewien aspekt tego zjawiska. Badajac style
zycia nie mozna jednak o niej zapomina¢, gdyz stanowi ona bardzo czesto ich
niezwykle wyrazisty element. Warto przypomnie¢, ze wg Georga Simmela, za moda
najchetniej podaza wiasnie klasa srednia — to jej przedstawiciele przejawiaja najwigksza
ruchliwos$¢ spoteczng. Poza tym jej przedstawiciele nie sg tak konserwatywni jak klasa
wyzsza, majac jednoczesnie bardziej ,,otwarty” na wszelkie nowos$ci umysl, niz klasy
nizsze. Ponadto, klas¢ t¢ cechuje swoista ,,podwojnos¢” jesli chodzi i jej potozenie w
strukturze spotecznej. Nad sobg ma ona klas¢ wyzsza, do ktorej aspiruje i walczy o
akces do niej, z kolei nizej, ,,po pietach depcze jej” klasa nizsza, ktéra rozszerzajac si¢
doprowadza do degradacji nizszych warstw klasy $redniej (2006). Jeszcze bardziej
wyjatkowe jest tutaj potozenie samych respondentow — jako klasa Srednia wyzsza
przynaleza jeszcze do klasy $redniej, ale ,,jednga noga” znajduja si¢ juz w tej wyzsze;j.

Niezwykle interesujace jest wiec jaka strategie wobec mody przyjeli badani — czy w
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swoich wyborach z nig zwigzanych zaznaczg swoja przynalezno$¢ do klasy $redniej,

czy raczej blizej bedzie im do najwyzszych sfer?

Moda jako wytwor podziatu klasowego, petni¢ moze rolg¢ swojego rodzaju gry o
wyroznienie. Z jednej strony sygnalizuje przynalezno$¢ do danej grupy, stanu, czy
warstwy, z drugiej strony wyraznie zarysowuje jej granice wobec innych grup. Moda,
raz jeszcze, podkresla rownos¢ cztonkéw jednej kategorii spotecznej, uwydatniajgc tym
samym réznice w stosunku do nizej, czy wyzej postawionych. Simmel twierdzi, ze
kazda nowopowstajaca moda, pochodzi zawsze od stanow wyzszych. Natomiast gdy
tylko aspirujace nizsze klasy przyswoja sobie dany sposob ubierania, jedzenia, rozrywki
itp., wowczas klasa wyzsza zaczyna juz wymysla¢ nowe sposoby, by dalej moc
dystansowac si¢ wobec mas. Istota mody polega bowiem na tym, ze $cisle stosuje si¢ do
niej tylko waska grupa, reszta natomiast tylko chcialaby jej przestrzegac. Stad wlasnie,
postugujac sie terminologia lekarska, stanu mody nie sposob okresli¢ stabilny — ona
caly czas si¢ zmienia, podlega nieustannym wariacjom. W momencie gdy dana praktyka
stanie si¢ powszechna, nie mozna jej juz nazywa¢ moda. Moda jakby z definicji nie
moze by¢ pospolita, dostgpna dla wszystkich. Dlatego ludzie jej hotdujacy doswiadczaja
uczucia wyjatkowosci, lekkiej zazdrosci ze strony innych, ale takze akceptacji, gdyz

wiasnie tak chcieliby wyglada¢ inni (Ibidem).

W tej czgsci skupimy si¢ przede wszystkim na modzie rozumianej dostownie, a wigc
zwigzanej z ubiorem. Ponadto zbadamy wybory konsumpcyjne 1 podejscie do zakupow
prezentowane przez badanych. W doktadniejszej charakterystyce mody, jaka panuje w
klasie $redniej wyzszej pomoga oczywiscie fotografie wykonane przez respondentow:
te, ktore przedstawiaja ulubione ubranie, buty, badZz dodatek do ubrania oraz rzecz,
ktora respondent ostatnio z przyjemnoscig kupil. Simmel zaznacza, ze moda jest
zjawiskiem zmiennym — moda wczorajsza rozni sie¢ od dzisiejszej, a dzisiejsza od
jutrzejszej. Moda przemija, wraca, pojawiaja si¢ takze nowe trendy. Nalezy mie¢ zatem
swiadomos$¢, ze te zachowania, czy deklaracje respondentow, ktore przypisa¢ mozna
dziataniu mody, ulec moga (i pewnie ulegng) po jakim$ czasie zmianie, czy nawet

dezaktualizacji.

Jak pewnie nietrudno si¢ domysli¢, badani wybieraja z reguly ubrania firmowe,
stosunkowo drogich marek. Deklaruja oni jednoczesnie, ze w tego typu odziezy cenig

sobie przede wszystkim nie to, ze jest droga, a wigc dla wielu niedostgpna, czy tez
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posiadanie okreslonej metki. Znacznie wazniejsza jest tutaj wysoka jako$¢ oraz lepszy
design. Respondenci uwazajg, ze ubrania drozszych marek dluzej im shuza, tadnie
wygladaja 1 dobrze na nich lezg. Wida¢ tutaj wyrazng probe usprawiedliwienia
ostentacji tym, co wydaje si¢ by¢ pragmatyzmem. Badani sktonni sg zatem wydaé
pokazng sumg¢ pieni¢dzy na ubranie, ktdre im si¢ podoba, jednak istnieje w nich pewna
potrzeba racjonalizacji tego zakupu. Pozwolg sobie powrdci¢ do tego watku przy okazji
omawiania stosunku badanych do wysokich cen nabywanych przez nich dobr, co

nastapi za kilka akapitow.

K2: [...] Natomiast moze nie tyle firma, co cenig sobie jakqs tam wyzszq jakos¢ czesto
tych rzeczy i jezeli mnie na to stac to chetnie to wlasnie kupuje. A przywiqgzuje sie
roznie, bo np. miatam taki moment, Ze bardzo mi sie podobatly rzeczy Trussardi, a w
ktoryms momencie wyszto, zaczely mi sie podobac, inna firma, tez droga, MacCain. I to
nie ze wzgledu na firme, tylko na to, jakby co prezentujq, jaki rodzaj ciuchow, w jakich
sie dobrze czuje. Zaczetam sie dobrze w nich czuc, ze dobrze w nich wyglgdam i czy oni
by si¢ nazywali MacCain czy jakkolwiek inaczej, to ja bym spojrzata na ciuchy, one by
mi sig spodobaly. A kupuje z tej wyzszej potki, bo mnie na to po prostu stac i one sq
rzeczywiscie gatunkowo inne. Moja mama tak czasami mowita, Ze nie sta¢ mnie na tanie
rzeczy. I to tak troche jest. Bo jak kupujesz tanie rzeczy, to Ci si¢ szybko to zuzywa, traci
kolor, tak, masz dluzej. Ale to oczywiscie moze powiedziec¢ tylko ktos, kogo na to stac,

tak?

A: A powiedz, czy wracasz uwage na marki jak kupujesz ubrania?

K3: Staram sie kupowac w dobrym gatunku, bo sq po prostu trwalsze, lepsze i
tadniejsze. Ladniejszy design majq.

A: Mhm.

K3: Ltadny design.

A: Czyli marki majq dla Ciebie raczej znaczenie...

K3: Praktyczne. Ze wzgledu na jakosc i na design, na styl.

Czasem bywa tak, ze na okreslonym stanowisku po prostu wypada mie¢ dobre
gatunkowo ubranie, czy drogi zegarek, a wig¢c dodatki, ktore niejako podkreslajg i
uprawomocniajg wysoki status. Jednak jeden =z badanych, zgota niechetny

niepotrzebnym wydatkom, znalazl sposob, by ograniczy¢ je do minimum. Taka postawa
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moze wydawac si¢ nawet nieco zabawna, jednak jej obecnos¢ sygnalizuje, iz respondent
niejako §wiadomie rezygnuje z kanonow, czy stara si¢ spetni¢ oczekiwania spoteczne

tylko w koniecznym stopniu.

A: To zadam Ci teraz takie pytanie, ktore tu mam w kwestionariuszu, ale chyba juz
znam odpowied?. Zwracasz uwage na to, Zeby ubrania, Zeby rzeczy byly markowe, czy
ma to dla Ciebie jakies znaczenie?

M1: Jakies ma, jakies ma, tylko, Ze, yyy, to ma zwigzek tylko z biznesem, to znaczy, ze
powiedzmy, Ze na moim stanowisku uwazam, jest powszechnie przyjete, ze powinno sie
miec jakis zegarek, jakies ubranie, no to mam jeden zegarek i jedno ubranie...

A: [Smiech] Zeby nie mowili.

M1: [Smiech] Tak, zeby w nich wystqpic¢, zeby nie méwili... Ale réwnie dobrze mégtbym
tak jak teraz. [Smiech]. Tak chodzi¢ caly czas. [Respondent ubrany w czarne dzinsy i

granatowy rozpinany sweter baweltniany]

Wydaje si¢, ze w klasie $redniej wyzszej, ktorej cztonkowie $wiadomi sg swojego
wysokiego statusu spoteczny, nie ma potrzeby jego dodatkowego podkreslania
obecnoscig duzych logotypéw marek, czy znakéw firmowych ulokowanych na
ubraniach. Widoczne jest to w sklonnosci do wybierania ubran markowych, ale w
sposob dyskretny i1 zrozumialy tylko dla wtajemniczonych, czyli takich, ktére dla
nieuprzedzonego oka ukrywaja swoja prawdziwa wartos¢. Na pewno nie spotkamy w
tej warstwie spolecznej np. czarnych koszulek ze ztotym napisem Dolce&Gabbana,

zdajacymi si¢ krzyczec ,,sta¢ mnie na to!”” i majacych oniesmiela¢ otoczenie.

A: A czy zwraca Pan uwaggq na to, ;eby ubrania byly markowe? Czy liczg si¢ dla Pana
jakies tam marki? Czy ma to raczej drugorzedne znaczenie?

M2: To znaczy ma to dla mnie znaczenie. Nigdy nie kupuje markowych rzeczy, lub tez
takie tylko markowe, ktore nie wida¢, ze sq markowe.

A: Mhmm. Czyli nie chce Pan jakos epatowad...

M2: W ogdle.

A: Jasne.

M?2: To znaczy np. nigdy nie kupuje z zasady Zadnych sweterkow, ktore majq tutaj jakies

logo. [wskazujgc na lewq piers]
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M6: Muszg mi sie podobac przede wszystkim. Natomiast na marke nie, nie jest to dla
mnie, nawet nieraz wrecz szukam produktu, ktory moze by¢ dobrej jakosci, ale Zeby nie
byto widac, zZe jest markowy. Nosze koszulke jakqs, no bawetniang prawda, nosze jakies
buty, jakies spodnie, one akurat sq przyjemne dla mnie, bo sq mite, ich jakos¢ jest chyba
niezta. Ale nie jest nigdzie napisane, tylko z tytu kazde dzinsy majq jakgs tam etykiete.
Ale nie, mam wiele rzeczy niemarkowych kompletnie. Kompletnie niemarkowych. W
czasie podrozy kupuje wiele rzeczy. O, ten krawat. To nie jest krawat Versace ani Zadne
Dolce&Gabbana, to jest zwykly kupiony w sklepie z krawatami na lotnisku. Tie Rack.
Koniec. Nie musi to by¢ marka, ale musi by¢ raczej dobra jakosciowo rzecz. Marka jest
drugorzedng rzecz, aczkolwiek pewnie tak sie sktada, Ze te dobre rzeczy sq po prostu
markowe, wigc tak to wynika. Ale nie, na pewno nie kupitbym sobie z jakims wielkim

logo firmy... Nie, absolutnie nie.

Jak pisalem wczesniej, garderoba moze by¢ dobierana w naprawde ekskluzywnych
butikach, chodzi jednak o to, by¢ zachowa¢ pewien umiar i klasyczng elegancjg.
Przedstawiciele klasy S$redniej wyzszej wiedza, ze dobre, sprawdzone kroje i

uniwersalne kanony w etykiecie biznesowej rzadko si¢ zmieniaja.

A: ...wielu 7 nich wybiera ubrania dobrych firm, ale chyba rzadko ktory szyje je
sobie...

MS5: O jak dobrze, jak fajnie, to si¢ ciesze [Smiech]. To mnie Pan pocieszyt,
dowartosciowatem sie. Nie, szyje wszystko w stu procentach od 14 lat w Zegni w
Berlinie na Bleibtreustrasse.

A: Od 14 lat w Zegni?

M5: W tym samym wszystko, od tego czasu, szare i granatowe garnitury, nigdy nie inne,
ok., jakas tam marynarka od czasu do czasu. Biznesowe, bardzo klasyczne, nigdy nic
innego nie kupitem, nigdy nie kupitem jakiegos tam Armani, bardzo klasyczne. Proste,

klasyczne, bez zadnych ozdob.

Czytajac powyzsze fragmenty wypowiedzi, tatwo zauwazy¢, ze wsrdd klasy Sredniej
wyzszej istnieje pewna kategoria ubran, ktorych nie wypada nosi¢ i nie chodzi tutaj o
niska jakos¢. Mam tutaj na mysli rzeczy ostentacyjne, a wigc takie, ktore zwraca¢ majg
uwage wlasnie na to, ze sg markowe 1 wiele kosztowaty. Badani nie rezygnuja jednak z
tego typy garderoby przez skromnos$¢. Chodzi o raczej o zachowanie pewnej klasy,

umiaru, a nie epatowanie swojg zamoznos$cig, co jak wspomniano, charakterystyczne
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jest raczej dla tych aspirujacych warstw spotecznych. Cho¢ garnitur od Armaniego jest
by¢ moze bardzo dobrze skrojony i wykonany z najlepszych materiatow, to jednak brak
mu klasycznego stylu, czy dyskretnej elegancji, ktorg cenig sobie przedstawiciele klasy
$redniej wyzszej. To czego si¢ ,,nie nosi” jest zatem tak samo §wiadomym wyborem,
jak to, co badani chetnie ubierajg. Co ciekawe, kolekcje wybierane przez respondentow
moga by¢ mimo swojej niepozornosci czegsto drozsze od tych ubran, po ktorych bardzo
tatwo rozpozna¢ ich marke. Znacznie istotniejsza jest sama $wiadomos$¢ posiadania
markowych, dobrze skrojonych i w §wietnym gatunku ubran, niz to, by dowiedzieli si¢
to o0 tym inni. Z drugiej strony, tak jak wspominatem, pochodzenie noszonych rzeczy i

tak nie pozostanie dla rownych badanym tajemnica.

Mowigc o modzie, nie sposdb nie zapyta¢ badanych, jak ubierajg si¢ na co dzien.
Trzeba zaznaczy¢, ze osoby, ktore wziely udziat w niniejszym badaniu trudnig si¢ w
swoim zyciu zawodowym najrozniejszymi zajeciami. Niektore ze stanowisk
zajmowanych przez czlonkéw klasy $redniej wyzszej wymagaja oczywiscie
okreslonego stroju, np. garnituru. Jednak niektérzy respondenci, wykonujac raczej
,wolne” zawody, lub prowadzac dziatalno§¢ niewymagajacag na co dzien stroju

formalnego, moga sobie pozwoli¢ na styl okreslany jako casual.

A: A jaki jest Pana taki typowy stroj na co dzien? Taki jak teraz? [dZinsy, sweter w
serek, koszula]

M5: W stu procentach taki sam.

A: Do pracy tak samo?

MS5: Nie do pracy garnitur, to bedzie miat Pan zdjecie. Do pracy zawsze garnitur,
chusteczka...

A: Czyli tak klasycznie.

MS5: No bardzo british. Taki standard. A na co dzien sweter, dzinsy. Tez nie ubiore si¢

tam 6ty sweter czy tam czerwony. Szary, granatowy, zielony.

A: A jak sie ubierasz na co dzien? Tak jak dzisiaj? [sportowa marynarka, pod nig
czarna bluzka, dzinsy, skorzane czarne baletki]

K3: Tak jak dzisiaj, casual.

A: Casual?

K3: Casual [Smiech].
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A: A powiedz, jak ubierasz si¢ na co dzien?

K2: No na co dzien to tak jak do pracy.

A: Bo Twdj zawad troche...

K2: Tak, troszke wymusza, cho¢ przyznaje, ze to si¢ zmienilo na przestrzeni lat. Kiedys
bardziej pilnowatam, zeby to byly takie typowe gangi, spodniczka, marynarka jedno-,
dwu-rzedowa, biata bluzka, cos tam. Natomiast w tej chwili sobie rzeczywiscie
pozwolitam juz na takie bardziej luzne. Ale to zawsze musi by¢ gdzies tam elegancki,
schludny, niewyzywajqcy, bo to tez jest rodzaj urzedu, tak, ta praca, co wykonuje. Ale
Jjak moge juz sie tak nie ubrad, jak przyjezdzam do domu, to najchetniej dzinsy, bluza

wyciggnigta, kalosze na nogi, pies na smyczy i w las.

Jak wida¢ formalny stroj, ktorego wymagaja niektére urzedy jest po powrocie do domu
chetnie zamieniany na co$ wygodniejszego. Widok przedstawicieli klasy $redniej
wyzszej w dresach wydaje si¢ by¢ nieco kuriozalny, zdarzaja si¢ jednak i takie
zachowania. Zwlaszcza, gdy caly dzien spedza si¢ w domu pracujac, lub opiekujac si¢

dzieckiem.

A: A jak Pani ubiera si¢ na co dzien?
K3: Jak sie ubieram? No po domu, tak jak wida¢, dresowo.
A: Luzno.

K3: Natomiast jak wychodze poza dom, to w sukienki. Eleganckie sukienki.

A: A jak ubiera si¢ Pan na co dzien?

M4: Tak jak teraz, tak jak teraz tutaj siedze. Czyli nawet bym powiedzial jeszcze
bardziej ,,byle jak” niz teraz. [czarne sztruksy, klubowa niebieska koszula, brgzowy
sweter w serek]

A: Ok.

M4: Tak jak gdzies tutaj jest takie zdjecie. Ulubione ciuchy. W takim swetrze, dosy¢ juz
starym, ale jarym i w jakichs tam spodniach od dresu, albo... Tutaj chyba akurat nie sq
od dresu.

A: No nie sq.

M4: Jak nie sq to dobrze, to sq te, co mam teraz. Tutaj poprositem zZong, Zeby mi zrobita
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zdjecie, bo ono przedstawia dobrze jak wyglgdam na co dzien.

A: I do pracy te; si¢ Pan tak ubiera?

M4: No do pracy niestety mam, musze chodzi¢ w garniturze. Ale jak nie musze, to
staram sie nie.

A: Ok.

M4: A poniewaz pracuje czesto tez w domu, bo mam takq prace, Zze mam biuro w
Warszawie, a czes¢ pracy wykonuje z domu, to znowu tak duzo w tym garniturze nie

musze sie pojawiac.

Interesujace jest negatywne podejScie do garnituru, ktére widaé w powyzszej
wypowiedzi. Badany pracuje w warszawskim biurze w stroju formalnym, natomiast gdy
tylko wraca do Poznania, od razu zmienia ubranie na bardziej swobodne i, jak sam
mowi, ,byle jakie”. Oznacza¢ to moze pewng niech¢¢ owego cztowieka do
podporzadkowania si¢ nakazom, czy regulom panujacym w zatrudniajacej go firmie.
Garnitur jest zapewne jednym z wymogow, ktory jak wida¢, badany speitnia bez
entuzjazmu. SpotkaliSmy si¢ juz wczesniej z inng wypowiedzig, ktorej autor posiadat
jeden drogi garnitur i jeden ekskluzywny zegarek, poniewaz uwazatl, ze po prostu na
wysokim poziomie biznesowym wypada je mie¢. Jednak te zewngtrzne wymagania
stawiane przez §rodowisko, w ktérym funkcjonuje, rowniez spetial tylko na tyle, na ile
bylo to potrzebne. Uogodlniajac obie wypowiedzi mozna stwierdzi¢, ze przedstawiciele
klasy sredniej niechetnie podporzadkowuja sie¢ zewngtrznym presjom  czy
oczekiwaniom spolecznym. Wybieraja raczej technike wycofania si¢ ze spoteczenstwa,
a co za tym idzie, odpowiadania jego oczekiwaniom tylko w koniecznym stopniu.
Ponadto, w przypadku pierwszego badanego, garnitur zdaje si¢ w sposob symboliczny
oddziela¢ sfere prywatng od publicznej w jego zyciu. W kazdej z nich funkcjonuje on w

nieco innym ,,przebraniu”.

Jak wspomnialem na poczatku, w celu zbadania nawykow zakupowych klasy $redniej
wyzszej, poprositem respondentow o wykonanie fotografii rzeczy, ktora ostatnio z
przyjemnoscia kupili. Przedmiot ten miat by¢ punktem wyjscia do szerszych rozwazan
na temat regul nabywania wszelkiego rodzaju doébr. Jedna z wyrdznionych grup
respondentow pokazala réznego rodzaju ubrania — od sportowej rozpinanej bluzy,

poprzez elegancka sukienke, do wytwornego futerka zakupionego w Rzymie.
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A: Jasne, rzecz, ktorg ostatnio 7 przyjemnoscig kupitem.

M4: Taka bluza, tu jest akurat na mojej Zonie, bo mi zabrata.

A: Wlasnie nie wiedzialem, czy chodzi o bluze, czy chodzi o posciel...

M4: O bluze, bluza jest z GAPa, o tq wlasnie. Nic takiego, ale nam sie obojgu
spodobata. Jak wida¢ zona jq przejeta. [Smiech]

Badany nie zapytany o marke, sam zaznacza, ze bluza pochodzi z firmy GAP. Mozna
odnie$¢ wrazenie, iz to, ze zakupiona zostala wtasnie w sklepie tej marki, ma réwnie
duze znaczenie co fakt, ze spodobata si¢ obojgu matzonkow. Jest to kolejny dowdd na
to, ze marki maja dla klasy $redniej wyzszej pewne znaczenie, nawet, gdy jej

przedstawiciele deklaruja co innego.

A: Rzecz, ktorg ostatnio 7 przyjemnosciq kupitam?

K3: No to niech bedzie to futerko. To nie jest moje oczywiscie, ale moj mqz kupit mi
piekne futerko w Rzymie. Z przyjemnosciq, bytam bardzo dumna. Ze w Rzymie dostatam
futerko. [Smiech]

A: Ok.

K3: Bo kobiety si¢ cieszq jak rzadko dostajq prezenty [smiech].

W tym przypadku z kolei, mamy do czynienia z podwojnym zadowoleniem z
dokonanego zakupu. Po pierwsze, jest to futro, a wigc cze$¢ ubioru bardzo ekskluzywna
1 taka, o ktérej podobno marzy wiele kobiet. Po drugie, co nie jest wcale mniej wazne,
pochodzi ono z Rzymu. Ta wlasnie miejsce, w ktdrym owa rzecz zostata zakupiona,
zdaje si¢ mocno podwyzszac jej status w oczach badanej. Pomimo, iz jest ona osoba
bardzo zamozna 1 niejako przywykta juz do wysokiego standardu, to jednak mozliwos¢
dokonania tego rodzaju zakupow, pozostajacych w sferze marzen dla wiekszosci
spoteczenstwa, nadal pozostaje Zrédlem przyjemnosci i pewnej satysfakcji. Badana

zauwaza nawet zabawnos$¢ opisywanej sytuacji i $mieje si¢ z tego.

A: No ok., pewnie tak jest. A to ostatnio 7 przyjemnosciq kupione, tak?

K2: Z przyjemnosciq kupione, sukienka. I wiesz co, lubi¢ sobie czasem, sprawic¢ sobie
takq przyjemnos¢ w ciuchach. To samg mnie dziwi, bo ja nie lubi¢ chodzi¢ po sklepach,
tego nie lubie, bo jak sq kobiety, ktore chodzq po sklepach dla samego oglgdania
albumow... Ale, yyy, jest czasami tak, ze wejde do sklepu i... atmosfera sklepu,

sympatyczne panie, moj dobry dzien, sprawi, Ze kupie sobie cos i jestem z tego strasznie
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zadowo... I z tej sukienki bylam zadowolona i pewnie tez dlatego, Ze sie w niej

pojawilam na sylwestra i nazbieratam bardzo duzo komplementow.

Z ponizszej wypowiedzi wynika, Zze na udane zakupy musi si¢ czasem zlozy¢ kilka
czynnikow. Mysle jednak, ze przede wszystkim powinny by¢ spontaniczne, a nie od
dawna zaplanowane. Oznacza to oczywiscie, ze respondentka nie kupuje rzeczy takich,
ktore akurat potrzebuje, ale oddaje sie¢ zakupom po to, by sprawi¢ sobie w ten sposdb
rados¢. Praktyki takie sa przeciwienstwem pragmatycznych wyboréw konsumpcyjnych
charakterystycznych dla nizszych warstw spolecznych i majg czysto przyjemnosciowy
charakter. Warto doda¢, ze wybierana garderoba pochodzi z ekskluzywnych butikow,
ktorych ceny sa barierg tylko dla przecietnego Polaka, ale takze Niemca, czy Francuza.
Jest to tym bardziej ciekawe, gdy wniosek ten zestawi¢ z probami racjonalizacji
ostentacyjnych zakupow, o ktérych pisatem wczesniej. Wydaje sie, ze
usprawiedliwianie tego rodzaju wydatkow jest konieczne, gdyz inaczej wigzaloby si¢ to

z wyrzutami sumienia.

Wsrod zaprezentowanych fotografii, pojawily si¢ tez przedmioty nadajace si¢
niekoniecznie do noszenia, ale majace raczej wzbogaci¢ doznania estetyczne, jak nowe
kieliszki, czy zestaw mis$nienskiej porcelany. Badani jako ludzie bywajacy w wielu
miejscach oraz obracajacy si¢ w okreslonych kregach, posiadaja oczywiscie wiedzg na

temat przedmiotow, ktorymi warto si¢ otaczac.

A: No wlasnie, chyba tak wynika... A rzecz, ktora Pan ostatnio 7 przyjemnosciq
kupit?

M35: Co ja kupilem ostatnio takiego fajnego? Wie Pan kupilem jakis zestaw Misni,
pigkna rzecz, stara Misnia, stara fabryka.

A: Caly zestaw obiadowy, czy do kawy?

MS5: Do kawy, jest u nas w domu tutaj w Poznaniu. Pigkne filizanki, pigkna zastawa.
Pan w Niemczech bywa, to wie Pan, Ze to stara manufaktura pod Dreznem, cesarska.
Ale ten prosty, bialy, nie kapigcy ztotem. Cos takiego jak Rosenthala ,, Biata Dama”,
fajny zestaw. Jak szkwat na wodzie, ma takie delikatne fale, bez 0zdob, skromne, ale

genialne. Stara Misnia. Wzorowana na tej starej cesarskiej.
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W powyzsze] wypowiedzi wida¢ wyrazne zadowolenie, jakie spowodowal u badanego
ostatni zakup. Skromno$¢, delikatno$¢ i jednoczesnie najwyzsza jako$¢ misnienskiej
porcelany ewidentnie przypadta do gustu badanemu. Zestaw ten doskonale
odzwierciedla szersze gusta estetyczne opisywanej kategorii spotecznej. Odwotanie do
historii manufaktury z Saksonii, a wigc dostarczania porcelany na dwor cesarski,
dodatkowo wzmacnia ekskluzywnos$¢ tego produktu, co réwniez jest dla badanego
powodem do dumy. Jednoczesnie ma on §wiadomos¢ przepychu i duzej ilosci ,,zlota”,
ktéra ozdobiona byta z reguly porcelana w tamtym czasie 1 raczej nie opowiada si¢ za
tego rodzaju estetyka. Respondent, chcac przyblizy¢ wyglad swojego ostatniego
zakupu, porownuje go do konkretnego modelu innej znanej i1 cenionej marki
specjalizujacej si¢ w produkcji porcelany. Dowodzi to faktu, iz cztowiek ten posiada

okreslong wiedz¢ na temat przedmiotdéw, ktore w klasie $redniej wyzszej zna¢ wypada.

Kazda z wyzej wymienionych rzeczy zostala przez badanych z przyjemnoscia nabyta,
cho¢ jak wida¢, byty ku temu r6zne powody. Mozna by przypuszczaé, ze skoro badani
sg zamozni 1 na wiele ich sta¢, to chetnie oddaja si¢ zakupom spetniajagc w ten sposob
rozmaite zachcianki. Niekoniecznie jednak tak jest. Analizujac wypowiedzi
respondentdow, pozwolitem sobie wyrozni¢ dwa zasadnicze typy postaw wobec
zakupoéw. Pierwsza z nich reprezentuja Ci badani, ktorzy nie maja nic przeciwko
zakupom 1 czynig je, gdy tylko czego$ potrzebuja, albo jak opisywalem wczesniej,
poczuja spontaniczng che¢¢ sprawienia sobie przyjemnosci wiasnie w ten sposob.
Zakupy traktuja jako normalng czynnos¢, nieraz rzeczywiscie bedaca zrodtem radosci,

innym razem wykonywang bardziej z koniecznosci.

A: Ok., a jak to jest wlasnie 7 kupowaniem ubran, czy jest to dla Pana przyjemnosc,
lubi Pan to robié.

M4: Lubig, nie jakos szczegolnie, nie jest to sposob na spedzanie wolnego czasu, ale...
Nie sprawia mi to tez jakies szczegolnej przykrosci. Jak cos potrzebuje to ide i w miare

szybko to kupuje.

A: A wroémy jeszcze do tego kupowania. Lubi Pan kupowacé? Chyba tak srednio
raczej?
M5: Wie Pan co, no jak cos potrzebuje to ide i kupuje, no nie méwie...

A: Bo niektorzy lubig kupowa¢é dla kupowania.
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M35: Nie, to ja nie jestem taka osobq. No nie wiem, zniszczy mi sie koszula, to ide

Zamowic.

A: Czyli lubisz kupowacé sobie cos od czasu do czasu?

K2: Tak, ale tak na zasadzie chodzenia po sklepach, zZeby sobie pochodzi¢, tylko np.
zbliza sie wiasnie sylwester, zblizajq si¢ cos i mam wlasnie potrzebe kupienia pewnej
rzeczy, to wlasnie ide. I mam swoje konkretne sklepy, i to niekoniecznie wlasnie ze
wzgledu na marke, tylko wlasnie ze wzgledu na atmosfere, ktora panuje w sklepie, ze
wzgledu na osoby, ktore sprzedajq... Strasznie zwracam uwage na... na ludzi. I to jest
dla mnie taki jeden z wazniejszych wyznacznikow co mi sie gdzie podoba. Bo tam mnie
dobrze obstugujg, bo tam sq mili, bo tam sq kompetentni, dlatego tam ide. Nawet jak mi
sie, no np., sklep MaxMara na Paderewskiego, gdzie powiedzmy bytoby mnie stac, Zeby
cos tam sobie kupic, sq tak niesympatyczne panie, tak nie do przyjecia, takie od razu Cig
tak taksujq jak wchodzisz i sq takie, no nie zachecajq... W Zyciu tam nic nie kupie. Nie

chodze, nie kupie, bo nie podoba mi si¢ atmosfera.

A: [...] Czy lubi Pani kupowac? Takie rzeczy, tzw. ciuchy, czy to jest fajne, czy nie?
K3: Kiedys bardzo lubitam, teraz lubie gtownie rzeczy dla dzieci kupowaé, zabawki,
ciuszki. A moje potrzeby niestety zeszly na plan dalszy. Kiedys, przyznaje sie do takiej

proznosci, kiedys lubitam kupowa¢ ciuchy.

Powyzej zaprezentowane wypowiedzi wyrazaja mniej lub bardziej, ale jednak
pozytywny stosunek do zakupow. Z kolei drugi wyr6zniony przeze mnie typ postaw

wobec zakupdw wigze si¢ wreez z niechgcig do chodzenia do tej aktywnosci.

W przytoczonym ponizej fragmencie, respondentka zwraca uwagg na silng presje
spoleczna, by dobrze wygladac i ktorej zmuszona jest si¢ podda¢. Na zakupy nie chodzi,
bo lubi, tylko dlatego, ze czuje si¢ w pewien sposob zobowigzana, by¢ nosi¢ modne
rzeczy. Cho¢ jak wiemy zewnetrzne wymagania sg dla klasy $redniej wyzszej zrodiem
dyskomfortu, to jednak respondentka, by¢ moze dlatego, ze jest kobietg i to wobec

kobiet oczekiwania dotyczace wygladu zdaja si¢ by¢é w naszym spoteczenstwie
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silniejsze, nie potrafi si¢ im przeciwstawi¢. Ciato cztowieka sukcesu powinno by¢

zdrowe i zadbane, a jego ozdoba w postaci ubrania rowniez nienaganna.

A: A powiedz, w ogdle jesli chodzi o zakupy, to lubisz robié zakupy?

K3: Nie cierpie. Ale wymusza...

A: Bo zalezy, czy mowimy teraz o takich odzieZowych, czy o jakichs tam
spozywcezych...

K3: Mowimy tzw. zakupach dla przyjemnosci, bo spozywcze to jest rutyna i to trzeba
robic. To jest obowigzek. Ale mowie o zakupach zwigzanych z przyjemnosciami, co dla
wielu kobiet stanowi olbrzymiq przyjemnosc. Dla mnie to nie stanowi przyjemnosci.
Chodze, bo musze, bo wypada dobrze wyglgdaé. Jakos wyglgdac.

A: I nie lubisz kupowaé sobie ubran?

K3: Nie lubie. Nie jest to dla mnie priorytetem. Lubi¢ dobrze wyglgdac, ale robie to w
ten sposob, ze po prostu ide raz, kupuje iles tam rzeczy i juz nie chodze.

A: Hurtowo.

K3: Hurtowo. [...] Nie lubi¢ chodzenia, przymierzania, zastanawiania sie, wybierania.

Nie lubig tego, nie bawi mnie kupowanie ciuchow, nudzi mnie.

Wyrazng nieche¢ wobec zakupow mozna tez thumaczy¢ poprzez che¢ zdystansowania
si¢ wobec popularnych przyjemnosci. Omijajac sklepy, nie kupujac, badana wznosi si¢
niejako ponad tych wszystkich, dla ktéorych nabywanie doébr stalo sie wielka
przyjemnoscig i sposobem na spedzanie czasu. Ronald Inglehart w swojej hipotezie
niedostatku stwierdza, ze jednostki w spoteczenstwie przypisuja najwickszg wartos¢
tym rzeczom, ktére sg dla nich trudno dostepne. Jesli poglad ten rozwinaé takze na
pewne czynnosci, jakg sg np. zakupy, to mozna stwierdzié, ze dziatanie to, poniewaz tak

tatwo dostgpne, stracito dla badanej wigksza wartosc.

Produkty wybierane przez przedstawicieli klasy $redniej wyzszej to raczej te, ktore
przeznaczone sg dla ludzi zamoznych. Oznacza to, ze ze wzgledu na wysokie ceny tych
dobr, moga sobie na nie pozwoli¢ tylko ci, ktoérych na to sta¢. Niezwykle interesujace
jest natomiast, jaki stosunek do samych cen wykazujg badani. Chodzi zatem o to, czy
ceny maja dla nich duze znaczenie przy podejmowaniu decyzji konsumenckich 1 ile sg
w stanie zaptacic¢ za co$, co naprawde im si¢ podoba? Odpowiedzi na te pytania udzielg

po czg¢$ci ponizej przytoczone fragmenty wywiadow.

149



A: Zrozumiale. To moze teraz takie pytanie, ktorego na poczqtku nie miatem w swoim
scenariuszu wywiadu, a podpowiedzial mi je jeden 7 moich respondentow — Czy Zwraca
Pan uwage na ceny jak Pan kupuje? Bo rozmawialem z takq osobgq, ktora tego nie
robita...

M2: Nie no, zwracam uwage na ceny, nie ma jakby takiej opcji, zebym nie zwracat
uwagi na ceny. Dlatego Ze, mimo, Ze cos moze by¢ wyjgtkowo fajne, to nie kupie tego za
Jjakqs tam cene. Uwazam, ze kupienie butow, za nie wiem tam 3 tys., przekracza moje

mozliwosci takie, yyy, zaakceptowania tego.

A: A powiedz, zadaje te? zawsze takie pytanie. Jego na poczgtku nie bylo w tym
scenariuszu, ale pojawilo si¢ tak w trakcie wywiadow. Czy zwracasz uwagi na ceny jak
kupujesz rzeczy?

K2: Nie zwracam w ogole uwagi na ceny, jesli chodzi o kupowanie takich tam rzeczy
dnia codziennego. Przyznam szczerze, Ze nie wiem, ile kosztuje sok tu, a sok tam, masto
tu, a masto tam i tak dalej. Tzn. ja wchodze do sklepu i po prostu kupuje, tak? I jakis
ogolny rachunek mi mowi, mhmm, tyle wydatam. Zawsze wchodze¢ do tego sklepu i
ponad sto ztotych wydam kupujgc pare jakichs tam zwyklych rzeczy. Natomiast jak juz
kupuje te drogie rzeczy, to ja zwracam na to uwage i to ma duze znaczenie, czy ja
kupuje sama, czy ja kupuje z Pawtem. Bo jak kupuje z X, ktory jak wiesz bardzo lubi
jezdzi¢ na zakupy, yyy, to on nie zwraca na to uwagi. Jest zawsze tadnie wyglgdasz no
to kupuj! A ja na to, Pawel, zobacz to tyle kosztuje, bez przesady. Eee, stac nas na to,
kupuj. | to jest na tej zasadzie, wtedy kupuje. Sama, no to si¢ tak juz przyglgdam, juz
zaczynam kalkulowac, ze mimo, Ze mnie na to staé, to kogos porgbato zeby da¢ takq
ceng za taki ciuch. Gdzies tam zaczynam zwracac na to uwage, ze jest to tak zwana
przesada.

A: Czyli, Ze to jest nie do zaakceptowania.

K2: Nie do zaakceptowania, bo to jest juz ewidentne naciggactwo, itd. Ale gdzies tam,
Jjakby to powiedziec...? Jak nasz kwalifikujesz do tej sredniej, to ja tez tam zwracam
uwage na ciuchu takie z wyzszej potki, ale jednak srednia. Nie przesadzone, Zeby to byt

taki pienigdz, wydany nie wiadomo po co.

Jak wida¢ respondentka nie zna cen poszczegdlnych produktow spozywczych.

Wysoko$¢ rachunku jest malo istotna. Jest to sytuacja zgota inna od tej, do ktorej
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przywykto wiekszo§¢ warstw w spoleczenstwie. Mysle, ze jednak zdecydowana
wickszos¢ Polakow nie moze pozwoli¢ sobie na tego typu beztroske, co wigcej, rosnaca
popularno$¢ tanich marketéw zdaje si¢ potwierdzac, ze jest odwrotnie. Polacy znaja

ceny produktoéw spozywczych i nie lubig przeptacac.

Wroémy jednak do mody. Wydaje sie, ze wysoka cena odziezy czy obuwia, stanowi
czasem dla badanych wigksza barier¢ w sensie mentalnym, niz takim, ze nie bytoby ich
zwyczajnie sta¢ na taki zakup. Zwlaszcza, ze jak zaznacza jedna z badanych, cho¢
odwiedza sklepy drogie, to jednak ma $wiadomo$¢ tego, ze istnicjg jeszcze wyzej
cenigce si¢ marki. Mysle, Ze ma tu na mysli np. ekskluzywne butiki w Londynie, czy
Berlinie, w ktorych ubrania szyte s3 na miarg, lub wystepuja w pojedynczych
egzemplarzach, a wigc odziez dla najbogatszych tego $wiata. Respondenci dokonujac
zatem swoich decyzji konsumenckich, poddajg pewnej kalkulacji to, czy warto za dang
rzecz zaptaci¢ okreslong sume. Chodzi zatem w pewnym stopniu o to, by 1 tak bardzo
wysoka ceng dato si¢ w jaki$ sposob zracjonalizowaé — np. poprzez wysoka jakos¢ lub
doskonaty design. Gdy mimo wszystko, tak duzych kosztow kupna konkretnej rzeczy
nie da si¢ w zaden sposob usprawiedliwi¢, wowczas postrzegana jest juz ona jako

nieadekwatna, jak mowi badana - ,,naciggactwo”.

A: A czy jak Pan sobie cos kupuje, powiedzmy, e chce Pan sobie kupié¢ garnitur, to
czy cena ma dla Pana znaczenie? Czy jak juzZ jedzie Pan do Zegni, to cena nie ma dla
Pana wigkszego znaczenia?

MS5: Ja te ceny znam. To nie jest, ze ja jestem takq osoba, ktora gdzies pojdzie, znaczy
znam wartos¢ pienigdza. Jak miatbym cos kupic, jak buty zamawiam gdzies tam, to nie
wiem, nie zamowig sobie u John’a Lobb’a butéw, tylko u Jana Kielmana, ktory mi zrobi
fajne buty 1/3 ceny. Nie pojde i nie powiem ,,dobra, bior¢”, bo mi si¢ podobajg. Nie,
patrze na ceny.

A: Ok.

MS5: Biore rzeczy z gornej potki, tak jak Pan powiedzial, ale patrze na ceny. To nie jest
nigdy tak, zZe przeplace, Ze kupie nie wiem, nie bede wchodzit juz w rozne, jakies tam sq
welny w Zegni. Jest jakas tak wetna, ktora wychodzi dwa razy tyle za garnitur, co ta
moja. Nie kupie z tamtej weiny. Nie kupie, bo uwazam, Ze garnitur nie jest tyle warty.
Kupuje drogie rzeczy, ale to juz jest maksimum, dwa razy tyle nie zaptace. To musi by¢
zdroworozsqdkowe. Nie kupig tak po prostu, bo mi sie spodobato. Nie mam takiej

potrzeby. Wie Pan to mnie nauczylo, jak zamkngtem firme, i jak musiatem kazdg tam
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ztotowke dokladac, to zaczgtem miec wigkszy szacunek dla pienigdza. To byta porazka,
ale z drugiej strony tak super nauczka. Tak jak mowie, czy mam je, czy nie mam, wigcej
nie zaplace. Na takiej zasadzie. Jesli jest ekwiwalent czegos dobrego, to nie musze miec

metki.

W powyzszej wypowiedzi bardzo ciekawe jest to, ze badany postugujac sie
przedmiotami wylacznie z najwyzszej poiki, potrafi jednak sprawnie rozrdzniaé
pomiedzy nimi. Dla przykladu, ceny r¢cznie wykonywanych butow u tradycyjnego
szewca Jana Kielmana w Warszawie, ktore nosi 0w cztowiek, zaczynaja si¢ od 1900 zt.
Cho¢ cena ta moze wydawaé si¢ nawet okazyjna w pordéwnaniu z 2-3 —krotnie
drozszymi butami od John’a Lobb’a z Londynu, to jednak i tak jest horrendalnie
wysoka. Zatem jedynym ekwiwalentem czego$ niezwykle ekskluzywnego, moze by¢ ze
wzgledu na wysokie oczekiwania badanego, tylko rzecz rownej jakosci. Jej cena
pozostanie i tak zbyt wysoka dla zdecydowanej wigkszos$ci ludzi. Jest to zatem pewien
pragmatyzm, ale zaczynajacy si¢ od wysokiego poziomu, troch¢ na zasadzie — nie
musze mie¢ najdrozszego, wystarczy mi bardzo drogie. Tylko kto$, kto bardzo dobrze
orientuje si¢ w ekskluzywnych markach dostepnych na rynku moze kupowac tak, by
wiedzie¢ co jest ,,warte” w swojej ceny. Zaznaczmy tutaj, ze owa warto$¢ ma w tym

przypadku niezwykle subiektywny charakter.

Z przytoczonych fragmentow wywiadow wynikaja dwie podstawowe kwestie. Po
pierwsze, jesli chodzi o produkty, czy sklepy, ktore odwiedzajg badani, to tak naprawde
rzadko zdarza sie, ze ich na co$ nie stac. Jesli czego$ nie kupig uwazajac, ze jest to zbyt
drogie, to raczej dlatego, ze nie sg w stanie zaakceptowaé ceny sugerowanej przez
sprzedawce. Po prostu oceniaja, ze dana rzecz nie jest warta tego, zeby zaptacic¢ za nig
tyle pienigdzy. Po drugie, ciekawe jest tez to, ze badani, kupujac rzeczy czasem
naprawde drogie, wyznaczyli sobie jednak pewne granice, ktorych nie chca
przekracza¢. Pomijajac przypadki milioneréw, ktorzy nie licza si¢ wcale z pienigdzmi,
pewnie wielu ludzi, nalezacych takze do innych warstw spotecznych, wyznacza sobie
takie widetki. Oczywiscie w klasie $redniej wyzszej sg one na innym, bardzo wysokim
poziomie. Ale jednak sg 1 tylko w szczegdlnych przypadkach, si¢ je przekracza. Mysle,
ze istnienie pewnych granic raczej wyrazniejszych w glowach niz w portfelach
badanych, swiadczy o tym, ze pomimo osiggania bardzo wysokich dochodéw i duzych
zmian, jakie zaszly w ekonomicznym obszarze ich zycia, w poréwnaniu np. z okresem

dziecinstwa, to jednak wartoSci wyniesione z domu nie ulegly zmianie. Choc
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oczywiscie zamozno$¢ nieco zmienita standardy, to jednak klasa Srednia wyzsza

szanuje pienigdze i wyraza pewna nieche¢ wobec ostentacji.

A: Ok., powiedz prosze jeszcze, mam takie pytanie, ktore jest moZe nieco zabawne, ale
czy zwracasz uwage na ceny kiedy kupujesz sobie rzeczy?

K3: Yyy...

A: Czy to ma duze znaczenie?

K3: No tak, bo jesli cos jest horrendalnie drogie, sukienka za 2 tysigce, bywa zaporowq,
prawda, ceng. I zastanawiam si¢ wtedy, negocjuje rabat (Smiech). A jak mi si¢ bardzo
podoba to kupuje. Rzadko, ale to nie jestem w stanie sie¢ czasami... Znaczy, yyy, jak mi
si¢ bardzo podoba i stwierdzam, zZe bedzie to dla mnie bardzo uzyteczne, to cena wtedy
nie gra roli.

A: Ok.

K3: Pewnie dlatego, Ze robie to rzadko. Gdybym robita to czesto, to pewnie bym sie
bardziej zastawiata. Bo mowie tu o sklepach takich bardzo ekskluzywnych. Czasami
lubie sobie kupic cos bardzo eleganckiego i bardzo drogiego, ale musi to by¢, musze
miec¢ poczucie, zZe to bedzie bardzo dobrze wyglgdac i ze...

A: Jest tego warte.

K3: Tak, ze jest tego warte i ze bede z tego dtugo korzystac.

Uzytecznos¢, bardzo dobry wyglad, przekonanie, ze bedzie stuzylo przez lata,
sporadycznos¢ — to tylko niektére z usprawiedliwien duzych sum wydawanych na
odziez. To kolejny dowod na to, ze cho¢ sita nabywcza respondentdéw jest bardzo duza,
to jednak pewne wewnegtrzne obiekcje zmuszaja ich - jesli nie do rezygnacji - to

przynajmniej do zastanowienia si¢ przed kupnem kolejnej czgsci garderoby.

Podsumowujac cze$¢ o modzie i zakupach, przypomnijmy podstawowe wnioski.
Respondenci wybieraja chetnie produkty wysokiej jakosci. Cenig sobie dobry design 1
trwalo$¢ takich rzeczy. Owszem, posiadajg swoje ulubione marki, ktére nie sg dostgpne
dla kazdego, jednak nie lubig epatowac swoja zamozno$cig. Wybieraja chetniej ubrania
bez wielu znakéw firmowych, ktore jednak z pewnoS$cia rozpoznane zostang przez
rownych sobie. Klasa $rednia wyzsza kupuje produkty drogie, jednak zna warto$¢
pienigdza 1 nie zaplaci za co$, co nie jest warte swojej ceny. Owa wartos¢ jest
oczywiscie bardzo wzgledna i subiektywna. Respondenci, kupujac przedmioty z

najwyzszej polki, potrafig niejako rozréznia¢ pomigedzy nimi. Widoczny jest tu zatem
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pewien pragmatyzm, roztropno$¢, czy jakkolwiek to nazwac, ale zaczynajace si¢ od z
gory zdefiniowanego, wysokiego poziomu. Badani posiadaja jednak pewne skruputy
dotyczace zakupu bardzo drogich rzeczy. Moze by¢ to wynikiem zinternalizowanych
warto$ci z okresu dziecigcego, a takze faktu, Zze sa oni w zasadzie pierwszym
pokoleniem, ktdére funkcjonuje na tak wysokim poziomie materialnym. Jak wskazywat
Francis Fukuyama, to wtasnie posrod pierwszego pokolenia w bogatych rodach,
szacunek dla pienigdzy jest najwyzszy. Spada on natomiast w drugim, a tym bardziej
trzecim pokoleniu, od urodzenia zyjacym dostatku. Sam fakt dos§wiadczania dobrobytu
od najmtodszych lat, z ktorym jednak nie mieli do czynienia badani, wplywa na mniej
lub bardziej lekcewazacy stosunek jednostki do pracy oraz pieni¢dzy (Fukuyama,
1997). Dlatego, jesli respondenci juz zdecyduja si¢ na ostentacje, to podejmuja
najrozniejsze proby jej racjonalizacji — poprzez wysoka jakos¢, Swietny kroj, czy tez

sporadycznos$¢ tego typu zakupow.

4.11. Ulubiony posilek - kilka stow o odzywaniu si¢

Jednym z aspektow stylu zycia (trudno oprze¢ si¢ wrazeniu, ze ostatnimi czasy coraz
bardziej znaczacym) jest jedzenie. Po pierwsze jedzenie jako pokarm, a wigc to, co
konkretnie spozywamy. Chodzi tutaj przede wszystkim o to, czy jest to jedzenie
zdrowe, czy niezdrowe, europejskie, czy azjatyckie, $wieze, czy raczej instant.
Niezwykle istotny jest jednak takze sposob jedzenia — po krotce gdzie, z kim i jaki
sposob si¢ jada. Wazne jest tez, czy jemy w spokoju, czy w pospiechu, czy raczej sami,
czy czgscie] w towarzystwie, wreszcie, czy preferujemy positki w domu, przygotowane
wlasnorecznie, czy stolujemy si¢ poza domem. Obecnie, takze w Polsce, sprobowac
mozemy smakow z prawie calego $wiata. Sklepy i restauracje oferuja réznorodne

produkty, ktére sprosta¢ majg najrozniejszym gustom i wymaganiom.

Norbert Elias w swojej najglosniejsze pracy ,,Przemiany obyczajow w cywilizacji
Zachodu”, poddaje doktadnej analizie zmiany w obyczajach w Europie od czasow
sredniowiecza. Pod lupg bierze takze kwestie zwigzane z jedzeniem (Elias, 1992). Pisze
np., ze w S$redniowieczu normy zachowania czy obyczaje byly czesto bardzo
charakterystyczne dla jednej warstwy spotecznej. Prowadzilo to dla przyktadu do tego,
iz w Europie réznice w codziennych zachowaniach pomigdzy odleglymi o siebie o

tysigce kilometrow dworami, byly znacznie mniejsze, niz te, ktére wystepowaly w
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obrebie kilku warstw zamieszkujgcych ten sam region. W efekcie procesu cywilizacji,
ktérym zajmowal si¢ Elias, a wiec skomplikowanego, ciggltego ruchu i przemianom,
jakim od szesnastego stulecia podlegaja europejskie spoteczenstwa, charakterystyczne
dla poszczegdlnych warstw obyczaje ulegalty wymieszaniu oraz dyfuzji. Ze zjawiskiem
tym mamy do czynienia w zasadzie po dzien dzisiejszy. Nie oznacza to jednak, iz
normy te w zupetosci si¢ zatarty. W pracy tej nie bede zajmowatl si¢ porownywaniem
obyczajow w poszczegdlnych klasach spolecznych. W tej czgsci chcialbym raczej
sprawdzi¢, czy wsréd nawykoéw zywieniowych przedstawicieli klasy $redniej wyzszej
dostrzec mozna pewne prawidtowos$ci, czy wrecz przeciwnie, na prézno szukaé tutaj
jakichkolwiek podobienstw. ,,Powiedz mi co jesz, a powiem Ci kim jestes$”, glosi stare
przystowie. Zobaczmy, czy jest ono prawdziwe rowniez w odniesieniu do

reprezentantow klasy $redniej wyzsze;.

Na podstawie zdje¢ obrazujacych typowy dla respondenta positek oraz informacji
pochodzacych z wywiadu i1 dzienniczka, udato si¢ wyodrebni¢ w zasadzie 4
podstawowe cechy dystynktywne wyrdzniajgce sposoby spozywania positkow przez

zbadanych przedstawicieli klasy $redniej wyzszej.

Patrzac na zdjecia wykonane przez respondentdw jasne staje si¢, iz na stotach badane;j
warstwy spotecznej na prozno szuka¢ tradycyjnych polskich potraw. O wiele wigksza
popularnos$cia cieszy si¢ kuchnia srodziemnomorska, w tym przede wszystkim wtoska,

oraz kuchnia egzotyczna, a w szczegolnosci tajska.

A: [...] Tutaj mamy zdjecie typowego positku, ktory Pan Zjada.

M?2: Tak, satatka.

A: Salatka.

M2: Tylko, zZe no... jakby pokazatem orientalng, dlatego, ze uwielbiam kuchnie tajskq,
dlatego wszelkie potrawy, smaki, ktore sq... takie jak sos rybny, kolendra, one bardzo

mi odpowiadajq i tez dlatego je najczesciej jem.

Poniewaz podstawowe potrzeby respondentdw zwigzane z zaspokojeniem uczucia
glodu sa w zupelnosci spetnione, z checig szukaja oni nowych doznan kulinarnych.
Czesto eksperymentuja, sg ciekawi nieznanych smakow. Dzigki wielu podrézom po
$wiecie, a takze najrozmaitszym restauracjom i wlasnym pasjom, mieli okazje
sprobowa¢ wielu potraw oraz poznali te, ktoére najbardziej im odpowiadajg. Teraz

poruszaja si¢ w tym w obszarze bardzo swobodnie.
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M3: [...] Towyglgda w ten sposob Panie Mikotaju, no lubie kuchnie wiloskq, tak, lubie
kuchnie azjatycka, orientalng, uwielbiam kuchnie azjatyckq, lubie dobrze zjes¢, bardzo
lubie dobrze zjes¢, jestem ciekawy jezeli chodzi o sprawy kulinarne, bardzo ciekawy

swiata.

Chyba jednak najwigksza popularnosciag w posrod badanej kategorii spotecznej cieszy

si¢ kuchnia wtoska.

K3: Jedno z ulubionych dan, akurat tutaj corriere di manzo, czyli wloska potrawa

wotowa, natomiast niezaleznie od wszystkiego, kuchnia wloska, ktorq preferuje.

Po drugie, charakterystyczne jest to, ze wielu badanych jada na co dzien co najmniej
jeden positek w restauracji. W dzienniczkach odczyta¢ mozna, i1z czasami ma to
charakter biznesowy lub pot-biznesowy i1 polega na np. wspdlnym lunchu z partnerem
biznesowym. Wowczas, przy okazji positku, omoéwi¢ mozna wiele spraw. Nieuchronnie
prowadzi to do instrumentalizacji relacji z innymi. Jeden z badanych twierdzi nawet, ze

wspolne spotkania przy jedzeniu z innymi, to jeden z jego podstawowych obowigzkow.

M3: Czyli moja praca tak de facto polega na tym, Zeby chodzi¢ na kolacje, chodzi¢ na

lunch, zeby pic, jes¢ z potencjalnymi klientami.

Bardzo czgsto jednak mata przerwa w pracy i wyjscie do restauracji jest zwyczajnym

sposobem posilenia si¢ w ciggu dnia.

K2: No typowy posilek, oczywiscie, najczesciej makaron z dodatkami, bo to mozna
kupi¢ w poblizu w miescie najszybciej, najszybciej sie tym pozywic¢ przy tym naszym
systemie pracy.

[...]

A: Ale X gotuje, czy kupujecie w restauracji w tygodniu?

K2: Tzn. tak, w tygodniu zywimy sie oboje w restauracjach, no bo wracam do domu
pigta-szosta, no to sobie wymyslitam, Ze jednak o wczesniejszej godzinie powinnam cos

zjes¢, a nie jestem w stanie zjes¢ tego w domu w zwiqgzku z czym jadam na miescie [...]

Poniewaz czas pracy respondentdéw jest raczej dtugi 1 mocno wypehiony, positek w
ciaggu dnia jest czegsto konieczny. Jedzenie ,,na zewnatrz”, jak to okresla jeden z

respondentow, pozwala zaoszczgdzic czas.

156



M2: [...] po prostu zdecydowanie tatwiej i oszczedza mi to troche czas, zeby jes¢ na
zewnqtrz. Zresztq takze w zwiqzku ze swojg pracq.

A: Czyli nie gotuje Pan tak czesto?

M2: Nie.

Wydaje si¢ jednak, iz respondenci maja $wiadomo$¢ tego, ze cho¢ codzienne
stolowanie si¢ restauracjach to dla nich nic nadzwyczajnego, to jednak dla wigkszosci
spoleczenstwa polskiego bytaby to sytuacja wyjatkowa. Wskazywaé¢ moze na to
chociazby przytoczona powyzej wypowiedz, w ktorej to badany niejako usprawiedliwia
si¢ z takich praktyk (oszczednos$¢ czasu, zwiazek z pracg), cho¢ wcale nie zostat

zapytany dlaczego jada poza domem.

Ci sami badani, odbijaja sobie czgsto brak domowego jedzenia w ciagu tygodnia
podczas weekendu. W gronie rodzinnym lub przyjaciot, przyrzadzaja wowczas rozne
potrawy. Samo gotowanie traktujg jako ciekawg forme spedzania czasu. Robig to dla
przyjemnosci, nie z konieczno$ci. Nie spiesza si¢, maja czas by celebrowa¢ zar6wno
gotowe juz danie, jak i jego przygotowywanie. Znowu, najchetniej wybieraja potrawy

kuchni $rodziemnomorskiej lub egzotyczne dania azjatyckie.

M1: No tak ,bo dla mnie typowy positek to nie jest tam nie wiem, zupa i... drugie danie,
tylko dla mnie typowy positek to jest sposéb w jaki to jem. Gdzie i z kim, i to jest akurat

dla mnie typowy positek. Lunch w domu, z tymi ludzmi [ ...].

A: Ale gotuje Pan raczej w weekendy, w tygodniu nie za bardzo?
M3: Tak, uwielbiam gotowacé w weekendy, powoli zarazam dzieciaki tym, ale w

tygodniu nie mam czasu, zeby to robic.

M2: Tak, tzn. potrafie, ale generalnie przyrzqdzanie jedzenia raczej traktuje jako forme
spedzania wolnego czasu z rodzing, niz jako... yyy.

A: Codzienne zadanie do wykonania.

[...]
M?2: Tak, raczej w weekendy i jak mowie kiedy to jest jakby cos takiego, co nas lgczy w
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domu razem. I to jest wtedy, to ma sens. Ale tak, Zeby poswiecic¢ np. 3 godziny w domu

zeby cos ugotowac to tego nie robie w ogole, nigdy...

Po trzecie, w wielu domach prawie regulg staly si¢ co weekendowe wyjscia do
restauracji, co nie wyklucza si¢ ze wspolnym gotowaniem drugiego dnia
weekendowego, czy jadaniem poza domem w ciggu tygodnia. Wyjscia te majg réwniez

charakter rodzinny i s3 forma wspodlnego spedzania czasu wolnego od pracy.

MG6: [...] Natomiast w ciggu tygodnia raczej do restauracji nie chodze, tylko biznesowo.
Natomiast weekendy bardzo czesto, sobota albo niedziela, zdarza sie Ze takze, ze
umawiamy sie z powodu jakiejs uroczystosci w tygodniu rowniez. Ale generalnie w
ciggu tygodnia jemy w domu, w weekendy zawsze poza domem, zawsze. Staramy, Zona

wtedy nie gotuje i labo sobota albo niedziela, to jest wyjscie poza dom. To jest regula.

A: Czyli obiad w domu codziennie jest. A weekendy?

K3: A weekendy czasami wychodzimy na obiad do restauracji, zdarza sig, dosy¢ czesto.

K2: [...] Natomiast w soboty i w niedziele bywa roznie. Jezeli chcemy zosta¢ w domu no
to X gotuje, a czasami tez i on si¢ zbuntuje, nie chce mu sie, to wtedy jedziemy do jakiejs

restauracji wszyscy razem.

Mozliwe, zZe jest to swego rodzaju poznanska specyfika i tego rodzaju wyjscia nie sg tak
popularne wsrod zamoznych mieszkancow innych miast. Typowe dla Poznaniakow jest
jednak raczej odwiedzanie bliskich i znajomych ze ,,slodkim”, a wigc z uprzednio
zakupionym w cukierni, badZ wlasnor¢cznie upieczonym ciastem. O tym jednak badani

nie wspominali.

Positek wigkszosci z nas kojarzy si¢ z czym$ przyjemnym. Oczywiscie wizja
przygotowywania wyszukanych potraw w gronie rodziny, czy przyjaciét z lampka wina
w reku brzmi bardzo zachegcajaco, ale jak jest na co dzien, gdy trudno znalez¢ czas na
cokolwiek? Wydaje si¢, ze problem codziennego przygotowywania positkow i pracy z
tym zwigzanej zostal w zyciu badanych ograniczony do minimum, poniewaz zadanie to
powierzone jest niejako osobom trzecim. Jedzenie ,,na zewnatrz”, traktowane jako co$

naturalnego, pozwala na komfort nie myslenia o kupieniu odpowiednich sktadnikow
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potrzebnych przygotowania codziennego positku i1 uniknigcie przystowiowego ,,stania
przy garach”. Za przygotowanie positkow odpowiedzialni sa badz kucharze, badz
opiekunki dla dzieci, ktore jednoczesnie gotujg. Dzieki odpowiednim dochodom badani

pozwoli¢ sobie moga na takie rozwigzanie.

A: Czyli jest tutaj ktos, kto gotuje?
K3: Tak, jest taka gosposia. Ja sama tez czasem gotuje, ale to jak przychodzq goscie i
wtedy sig¢ staram bardziej wykwitnie gotowac. Natomiast tak codziennie, na obiady,

gotuje Pani Renia.

Jesli dorosli jadajg na co dzien w restauracjach, na domowe positki mogg przynajmniej

liczy¢ dzieci.
K2: [...] Dzieci jadajq to co przygotuje niania, czyli ona gotuje w domu W tygodniu.

Z pewnoscig wyrdznione powyzej typy zachowan nie wyczerpujg catosci ,,zachowan
kulinarnych” klasy $redniej wyzszej, pozwalaja jednak dostrzec pewne prawidtowosci.
Jadanie w restauracjach, ktore dla wielu ludzi reprezentujacych inne, nizsze kategorie
spoteczne jest czym$ rzadkim, badZ czynionym tylko przy okreslonych, specjalnych
okazjach, tutaj bardzo cz¢sto zwigzane jest po prostu z codziennym funkcjonowaniem.
Pojscie na lunch, to jakby wykwintniejsza i przyjemniejsza forma drugiego $niadania do
pracy. Ponadto, zafascynowanie Wlochami, ktore fatwo zauwazalne jest podczas badan
nad tg warstwg spoteczng, obecne jest takze bardzo mocno w kuchni. Dania wloskie, 1 w
ogole te pochodzace z innych krajoéw, czesto goszcza na stotach respondentow. Moze
warto w tym momencie zastanowi¢ si¢, czy przedkladanie potraw pochodzacych z
innych krajow nad kuchni¢ polska, to tylko przejsciowa moda, czy tez moze jest to
zjawisko nieco bardziej ugruntowane. Wydaje si¢, ze o ile na poczatku lat *90, gdy w
Polsce pojawiaé zaczely si¢ restauracje oferujace dania z rdéznych krajow i gdy
wszystko to, co ,zachodnie” nosilo znamiona atrakcyjnosci, by¢ moze, wsrod
zamozniejszych cztonkdéw spoteczenstwa polskiego mozna byto méwi¢ o modzie na
jadanie w chinskich, czy tez francuskich restauracjach. Obecnie, gdy warunkiem
korzystania z restauracji czy baréw, w ktorych sprobowa¢ mozna egzotycznych
smakow jest tylko odpowiednia ilo$¢ pienigdzy (niekoniecznie duza) i nic poza tym,
wydaje si¢, ze moda ta spowszedniata. Jednym stowem, sprobowanie np. typowego
dania hiszpanskiego jest dzi$ o wiele fatwiejsze niz 15-20 lat temu. Dobrym przykladem

moga by¢ markety, ktore w ramach promocji w danym tygodniu oferujg przysmaki z
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okreslonego regionu $wiata. A jesli moda na dang rzecz powszednieje, przestaje nig by¢
1 musi zosta¢ zastgpiona przez co$ innego. Preferowanie wtoskiej czy azjatyckiej kuchni
to chyba co$ wigcej. Witochy, Toskania, wino, uruchamiajg caty ciag skojarzen, z
ktorym respondenci chetnie si¢ identyfikuja. Sa to wysoka jako$¢ zycia (niekoniecznie
nalezy to rozumie¢ jako wysoki standard w sensie materialnym, ale bardziej jako
zadowolenie z zycia), brak poSpiechu, celebrowanie chwili, naturalne sktadniki, zdrowe
jedzenie. Nie bez powodu to wilasnic we Wloszech zrodzity si¢ pierwsze restauracje
typu slow-food bedace antytezg amerykanskich fast-foodow. Respondenci wybierajac
wloskie jedzenie, wybieraja jednoczesnie zdrowie, wysoka jako$¢ i odczuwanie
przyjemnosci z zycia, takze poprzez jedzenie. Tym samym skre$laja ze swojego
codziennego menu tluste dania kuchni staropolskiej, czy do jedzenie pochodzgce z
niezdrowych barow szybkiej obstugi. Podobnie jest z daniami azjatyckim. Tutaj moze
nieco mniejsze znaczenie ma wysoka jakos$¢ zycia czy brak pospiechu, bardzo wazna
jest natomiast egzotyka, zupetnie inne o tych europejskich smaki i doznania kulinarne.
Badani, jako ludzie ciekawi §wiata i w jego roznych zakatkach bywajacy, chcg moc
korzysta¢ z jego dobrodziejstw takze podczas pobytu w kraju. To wiasnie naprzeciw ich
wymaganiom wychodza naprzeciw rozmaici kucharze, przygotowujac egzotyczne
dania. Jadanie w poniedziatek dania wtoskiego, we wtorek azjatyckiego, a w $§rodg
argentynskiego, bez ruszania si¢ z miejsca zamieszkania, daje poczucie ,,§wiatowosci”

oraz skraca dystanse pomiedzy krajami. Przynajmniej te kulinarne.

Wreszcie, dzigki temu, iz respondenci czgsto nie s3 sami zaangazowani Ww
przygotowanie najbardziej pracochtonnego positku w ciggu dnia jakim jest obiad, nie
odczuwaja specjalnie codziennej rutyny zwigzanej z kupowaniem potrzebnych
sktadnikow, planowaniem i gotowaniem. Zobaczmy w kolejnej czesci jak beda

ksztattowaty si¢ wybory respondentdw, jesli chodzi o ulubione trunki.

4.12. Ulubiony trunek - o gustach zwiazanych z napojami alkoholowymi

Jesli gusta dotyczace spozywania positkow wykazuja wsrdd badanych pewne
zdecydowane roznice (np. wybor kuchni srodziemnomorskiej lub azjatyckiej), znacznie
subtelniejsze sg one, jesli chodzi o ulubione trunki, gdyz dotyczaca one tylko gatunkéw
sposrod jednego z nich. Zdecydowanie najwigksza popularnoscig cieszy si¢ wino (tylko

jedno wskazanie na inny alkohol). Odmienno$ci doszuka¢ si¢ mozna natomiast w
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gatunku 1 kraju pochodzenia tego napoju. Na zdjeciach wykonanych przez badanych
znalez¢ mozna rézne butelki o najrozniejszych etykietach. Probujac dojrze¢ pewne

prawidtowosci, widoczne stajg si¢ nastepujace podziaty.

Po pierwsze wyr6zni¢ nalezy zwolennikdw win wloskich oraz zwolennikow win z
innych krajow. Wsrod tych pierwszych przewaza wino czerwone, 1 nie bedzie pewnie
zaskoczeniem, gdy powiem, ze to pochodzace z Toskanii. Przewijajacy si¢ w tej pracy
model stylu zycia zwigzany z Wtochami i samg Toskanig, jest zatem mocno obecny
takze tutaj. Nie jest to zresztg nic dziwnego, gdyz wino, jego degustacja oraz uprawa sg

jego nieodtagcznymi i bardzo istotnymi elementami.

A: A jakie jest lubione wino, jak si¢ nazgywa?

M1: Wiesz co, to znaczy...

A: Albo jaki gatunek?

M1: Jakbym mial powiedzie¢ jedng nazwe, to bytaby wloska gaja i to jakis tam
specjalny, specjalny szczep z tej gaji. A tak to chyba, ale to nie bedzie toskanskie, a to w
ogole, to toskanskie wina.

A: Ok.

M1: Generalnie czerwone wina toskanskie.

Respondenci bardzo czesto probuja win podczas podrozy, wakacji 1 potem, wybierajac
te, ktore najbardziej im odpowiadaja, przywoza je do Polski. Po cze$ci wynika¢ to moze
z tego, iz niektorych gatunkow nie mozna kupi¢ w Polsce, lub maja one znacznie
wyzsze ceny. Wazniejszy wydaje si¢ by¢ jednak drugi aspekt, a wigc wlasnie
mozliwos¢ degustacji na miejscu, we Wtoszech, selekcja najbardziej odpowiadajacego
smaku i przywiezienie go do domu. To troch¢ tak, jak umieszczenie cze$ci wspomnien,
przyjemnych chwil, w tej butelce. Niezwykle wazna wydaje si¢ by¢ tutaj sama
swiadomo$¢ pochodzenia trunku. Odkorkowanie butelki, symbolicznie taczy z

ulubionym miejscem jakim jest Toskania.

A: Jasne, zrozumiale. A czy tu chodzi w ogdle o wino czy o konkretne?

M?2: Wino ogdlnie, ale wybratem akurat takie, ktore jest dos¢ charakterystyczne.
M. Chianti. Toskania.

M2: W ogdle Toskania jako miejsce odpoczynku, spedzania czasu bardzo mi
odpowiada, a szczegolnie, ze bywam tak zawsze w wakacje, wiec wtedy w ogole

wszystkie miejsce wydajq sie wspaniale i wlasnie takie, w ktorych chciatoby sie by¢.
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A: Raz w roku, czy czesciej?
M2: Do Wiloch czesciej niz raz w roku, natomiast do Toskanii jade zawsze na dwa
tygodnie w czasie wakacji, dlatego, ze to jest czas kiedy jak kupuje na caty rok wina do

domu. Takze przywoze, probuje je na miejscu i przywoze je do Polski.

Obok win wiloskich, duza popularnoscia ciesza si¢ wina pochodzace z Nowego Swiata,

chilijskie, a takze hiszpanskie.

M3: Wino biale, tak, uwielbiam, glownie wino biale kalifornijskie. Yyy, to jest
szczegolne, bo bylem w tej winnicy jak bylem w Kalifornii w zesztym roku. To
zrobilismy sobie wycieczke do Napa Valley i bylismy wlasnie u Beringera tam na takiej
gorze w tej winnicy. Bardzo dobre. Uwielbiam wloskie wina tez, glownie biate.

A: Toskanskie?

M3: Toskanskie fantastyczne jest czerwone. A biate jest bardzo dobre z Tyrolu, jest
fantastyczne z Piemontu, Toskanskie tez jest dobre biale, ale oni majq fantastyczne
barolo, chianti, brunello, one sq czerwone z Toskanii. Gdzies tam pewnie biate jest z

potnocy bardziej. Ja lubig biale [ ...].

A: Ma Pan jakies ulubione?

M6: Mam bardzo wiele marek. Hiszpanskie czerwone wino bardzo lubie, marki
oczywiscie tez znam, ale gdybym mial je tak poszeregowad, to tych naprawde dobrych
win jest naprawde bardzo wiele. Bardzo lubie wino hiszpanskie, to jest to Rioja,
produkuje to Marques de Caceres, to jest naprawde wySmienite. Jeszcze jak jest grand
reserva to jest dla mnie naprawde wysmienite wino. Ale rowniez i wloskie sq swietne,
chilijskie, Nowy Swiat. Nie, sam dla siebie nie kupuje wina francuskiego.

Przereklamowane, nie odpowiada mi i sam sobie nie kupuje wina francuskiego.

Co ciekawe, uchodzaca za jednego z czotowych producentéw win na $§wiecie Francja,
wskazana zostaje tylko raz. Jak wida¢, jeden z respondentdéw uwaza nawet, iz wina
pochodzace z tego kraju niestusznie ciesza sie powszechnie taka renoma. Swiadczy to o
tym, ze cztowiek ten zna si¢ na winach i potrafi wybiera¢ odpowiednie niekoniecznie
wybierajac te najbardziej znane. Czgsto jest tak, ze wina francuskie tej samej klasy co

np. wloskie sa od nich wyraznie drozsze. Cztowiek zamozny, lecz laik jesli chodzi o
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tego rodzaju trunki, chcac kupi¢ najlepsze, zdecydowalby si¢ pewnie na drozsze. Jak
wida¢ niekoniecznie okazatoby si¢ to wiasciwym wyborem, bo w tej samej cenie

mogliby kupi¢ lepsze wino innego pochodzenia.

Z podziatem na wina wtoskie i nie-wtoskie, nicodtgcznie przeplata si¢ podziat na wina
biale oraz czerwone. Jesli najlepsze wina toskanskie s3 czerwone, to np. z Nowego
Swiata wybierane s juz najchetniej wina biate. Jak zwraca uwage pewien badany, na
wybor okreslonego wina ma tez wptyw to, w jaki sposob je pijamy. Ci, ktorzy wino pija

czgsto samo, bez jedzenia, chetnie siegaja po 1zejsze wina biate.

M3: [...] Lubie tez czerwone, czerwone sobie wypic¢, ale jakos tam nie wiem, ja tak pije
wino bardzo casual, to znaczy niekoniecznie do positku. Lubie wypi¢ wino po prostu i
mowie, to czerwone jest takie ciezsze, ja lubie biale. Jest swiezsze. Wloskie, Nowy Swiat
tez bardzo dobre, Kalifornijskie, akurat je otwieratem, wiec stwierdzitem, ze zrobig

Panu zdjecie [Smiech].

Mozna si¢ domysla¢, iz przedstawiciele klasy $redniej wyzszej jako ludzie zamozni,
wybierali beda trunki zgodne z ich stanem posiadania. Cho¢ wielu z nich przyznaje, ze
lubig wina wykwintne, a co za tymi idzie stosunkowo drogie, to ich cena w cale nie
musi by¢ duza, by speli¢ ich oczekiwania. Powtarza si¢ tutaj to, o czym mowitem
odnosnie wyzszych cen win francuskich. To niejako wyzszy poziom dystynkcji — to nie
to nie to, ile trzeba za dany trunek zaplaci¢ staje si¢ podstawa wyboru, lecz raczej smak,
kompetencje czy znawstwo wybierajacego. Dzieki posiadaniu wysokiego kapitatu
kulturowego, cztonkowie klasy $redniej wyzszej moga sobie pozwoli¢ na konsumpcje
pozornie niezgodng ze swoim statusem. Kupujg czasem wina tansze, dlatego, ze im
smakuja, dlatego, ze uwazaja, ze sg tak samo dobre, jak trunki dwa razy drozsze.

Oczywiscie, nigdy nie schodza, powyzej pewnego poziomu, o czym za chwilg.

A: A czy kupuje Pan drogie wina? lle wlasciwie kosztujq takie wina, ktore uwaza Pan
za dobre?

M6: Tylko pytanie, czy w restauracji, czy w sklepie?

A: Nie, powiedzmy, ;e w sklepie. Ile powinno kosztowad?

M6: Mysle, ze hurtowni, ktorej kupuje, ale normalnie w sklepie to ten Marques de
Caceres kosztuje 140 zt butelka. Bardzo dobre, ale ono nie jest do codziennej
konsumpcji. Wino do codziennej konsumpcji, ktore kupuje w hurtowni z kolei, nie w

sklepie, kosztuje okoto 35 z1, gdzies tak mi sie wydaje. Ale mysle, ze mozna znalezé wina
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tansze dobre, a z kolei jest wiele win, ktore kosztujq ok., 70, czy 80 zi i jak ich nie
kupuje, bo mi nie smakujg, Wigc to jest cos, co kazdy ma swoj gust wlasny... Np. wino
do obiadu, ktore pijemy w okresie letnim jest winem portugalskim z kolei, i mamy
jeszcze jedno argentynskie, ktore sq to wina do dziennej konsumpcji, to jest w granicach
30 z{. I takie ja wina lubie, natomiast na specjalne okazje sq lepsze. Ale to mowig, nie

na co dzien.

MS5: [...] Dobre winnice francuskie ale w rozsqgdnych cenach, tak jak mowie, nie kupie

tam na pewno Chateaubriand albo Petrusa...

Jeden z badanych zwraca szczegdlng uwage na to, iz trunek nie wcale nie musi by¢

szczegolnie ekskluzywny.

A: Ulubiony alkohol. Tam jest wino czerwone.

M4: No wino, tak to jest. I nie wlasnie, tzn. celowo bez nalepki, bo to nie musi by¢ jakies
drogie wino.

A: Niekoniecznie?

M4: Nie, ale jak jest to... [Smiech].

A: Ale jakie najchetniej? Hiszpanskie, wloskie?

M4: To nie ma znaczenia. Ja lubig¢ za kazdym razem inne, jedno jest lepsze, drugie jest

gorsze...

Jako dolng granice, powyzej ktérej wedlug badanych znalezé mozna smaczne 1
przyzwoite gatunkowo wina, przyjmijmy zatem okoto 30 zt. Charakterystyczne jest
jednak, iz wino podczas obiadu wydaje si¢ pojawia¢ na stotach badanych dosy¢ czesto,
zapewne czeSciej, niz u wigkszosci przedstawicieli polskiego spoleczenstwa (jesli

wierzy¢ Wikipedii, to statystyczny Polak wypija rocznie ok. 2 litréw wina)

A: Czyli pigtek, sobota, niedziela sq raczej w domu. Ok., do pracy za chwilg wrécimy,
a teraz przejdimy moze do tego zdjecia przedstawiajqcego typowy positek. To jest juz
po positku, tak?

M4: No tak no, zdjecie do konca nie wyszto, troche juz po positku. Ale zawsze odbywa
sie tu, gdzie jestesmy teraz, czyli w kuchni, yyy, jakis kieliszek wina i tam cos na szybko

zrobione. Tutaj jakies fondue bylto jak przypuszczam akurat. Bo wrocilismy ze
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Szwajcarii i mieliSmy jakies tam jeszcze zapasy. No i tyle. I to raczej nie jest

celebrowany positek. Tylko taki...

Jesli jednak wino pija si¢ codziennie, badz prawie codziennie, zapewne wypada co$ o
nim wiedzie¢. Respondenci poruszajg si¢ bardzo swobodnie na tym gruncie, wymieniajg
nazwy winnic, regionéw, dobrze wiedza skad pochodza najlepsze szczepy danego
gatunku. Wszelkie wybory zwigzane z kupnem alkoholu sg zatem jak najbardziej
swiadome. Oczywi$cie, zdarzaja si¢ wpadki i rozczarowania, ale trudno tego uniknac,
gdy jest sie cickawym §wiata i probuje si¢ nowych rzeczy. Warto zauwazy¢, ze wina
znacznie, drozsze, a wigc te powyzej 100 zi, pijane co niecodziennie, lecz towarzysza
specjalnym okazjom. Ciekawe jest rowniez to, ze cho¢ wino jest tu wsrdd badanej
kategorii spolecznej napojem w zasadzie powszednim i oczywistym, to jednak pehic¢
moze dwie zroznicowane statusowo funkcje. Po pierwsze funkcjonuje czgsto jak zwykta
»popitka” do obiadu. Po drugie natomiast, i wtedy czasem lepsze gatunkowo, shuzy

moze celebrowaniu chwil dla siebie.

Na koniec warto zwroci¢ uwage na sam fakt, ze badani pijaja znacznie chetniej wino,
niz np. wodke, czy piwo. Te dwa ostatnie majg dosy¢ plebejskie konotacje, podobnie
zreszty jak wina stodkie. Nie oznacza to z pewnoscia, ze badani zupeknie gardzg innymi
napojami alkoholowymi i uwazaja, Ze przeznaczone sa one dla nizszych warstw
spolecznych. Zwlaszcza, ze istniejg takze inne, bardzo ekskluzywne rodzaje alkoholi,
takie jak koniak, czy whisky. Mysle, ze wino jednak znacznie lepiej wpisuje si¢ w styl
zycia, jaki najbardziej odpowiada badanym, a zatem zycie o wysokiej jakosci we

wiloskim stylu.

4.13. Miejsce w domu, w ktérym czuje si¢ najlepiej

Jedni badani pracuja wiecej, inni mniej. Niektorzy spedzaja wickszos¢ dnia poza
miejscem zamieszkania, inni przeciwnie, moga pracowac¢ z domu. Kazdy jednak predzej
czy pozniej trafia do miejsca zamieszkania. Probujac wnikna¢ w niezwykle prywatng
sfer¢ zycia badanych, jaka sa ich domy, respondenci zostali poproszeni o
sfotografowanie tego w nich miejsca, w ktorym czuja si¢ najlepiej. Nalezy pamigtac o

tym, ze dom to dla wielu ludzi nie tylko $ciany — jest to miejsce, gdzie mieszka ich
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rodzina, gdzie toczy si¢ ich prywatne zycie, ktorego strzega. Na szczescie badani

zdecydowali si¢ odstoni¢ troche prywatnosci 1 wpusci¢ nas do srodka.

Charakterystyczne jest to, ze badane kobiety zaprezentowaly na zdjgciach swoje
sypialnie, podczas gdy mezczyzni chetniej wybierali kanapy, czy fotele w bardziej
»dziennej” czgsci domu. To w tym pomieszczeniu, a wigc jednym z najbardziej
prywatnych miejsc w domu, moga one spokojnie wypoczaé, poczyta¢ ksiagzke,
zrelaksowac si¢ 1 wyciszy¢. Najwyrazniej prog sypialni symbolizuje poczatek strefy, do
ktorej wkracza si¢ po to, by si¢ odprezy¢ i zregenerowac sity. Ale czy oznacza to, ze
mezczyzni nie wypoczywaja w domu? Jak wytlumaczy¢ to zréznicowanie wyborow
dotyczacych ulubionego miejsca zwigzane z plcig? Po pierwsze, kobiety, ktére wzigty
udziat w badaniu petnia jednocze$nie bardzo wiele rol spotecznych - zwigzanych z
byciem matka, posiadaniem wiasnego biznesu czy prowadzeniem domu. Skutkowac to
moze poczuciem pewnego przecigzenia, zmg¢czenia konieczno$cig bycia aktywnym na
tak wielu obszarach jednoczesnie. Dlatego wtasnie sypialnia, jako miejsce ciche,
intymne 1 takie, gdzie mozna niejako ,,wylaczy¢” si¢ z przynajmniej z cz¢sci rol, jest
wiasnie tym ulubionym. Kobiety poszukuja w domu przede wszystkim spokoju i

odpoczynku od pracy.

A: Ok., zdjecie przedstawiajgce miejsce w domu, w ktorym czuje sie najlepiej.
Sypialnia?

K3: Tak, sypialnia. Lez¢ tam, odpoczywam, biore komputer moj maty. Jest bardzo
wygodny, bo moge go brac i pracowac w tozku.

A: Czyli tam jest takie Twoje miejsce.

K3: Tak, tam mam utozong sterte gazet, ksigzek i tam spedzam, lubie spedzac czas.

A: Ok., miejsce w domu, w ktorym czuje si¢ Pani najlepiej? To jest sypialnia. Tam jest
spokdj? Tam sq gazety i ksigzKi?

K3: Tak, to jest sypialnia, jak juz wszyscy Spiq.

A: To mozna sobie poczytaé ze spokojem.

K3: Tak.

Ponadto, wydaje si¢, ze kobiety wskazuja na to pomieszczenie w domu, gdyz czuja, ze

wlasnie ono nalezy najbardziej do nich, a przez co traktujg je jako ,,swoje miejsce”. W
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sypialni nie musi si¢ jednak znajdowac tylko t6zko 1 nic poza tym. Oprdcz stoliczkdéw 1
regalow z ksigzkami i czasopismami widocznymi na zdj¢ciach, czesto miesci si¢ tam

takze telewizor, sprzet grajacy, albo... rowerek treningowy.

A: Dlaczego sypialnia akurat? Widze, e jest tutaj wiele rzeczy, ktora pomagajq
czlowiekowi wypoczgé.

K2: Tzn. wiesz co, ja nie wiem nawet dlaczego tak bardzo lubie to pomieszczenie.
Rzeczywiscie je lubig, lubie si¢ potozyc¢ na tozeczku i tam lubie¢ poczytac te ksigzke jak
sie da, telewizorek obejrze¢. Czasami nawet, rzadko mi sie to zdarza, ale skorzystam
czasem z tego rowerka, obracam wtedy telewizor, wlqgczam sobie cos innego i na tym
rowerku tam sobie jeszcze jakis tam program oglgdajgc jade. Czasami odstaniam sobie
te firanki, bo tam jest widok akurat na nasz ogrod. I jak jest wiosna, jak wszystko
zakwita, to ja lubie odstonié sobie i poniewaz nie moge zawsze wyjs¢ z domu na

normalny rower, to chociaz taka namiastka.

Brak czasu, ktory jest jednak dos$¢ charakterystyczny w tej warstwie spolecznej,
sprawia, ze czasem trzeba zadowoli¢ si¢ tylko substytutem tego, na co tak naprawde
mielibySmy ochote. Poniewaz respondentka jest czesto zbyt zajeta, by wyjs¢ pojezdzié
na rowerze, zawsze moze chociaz wsig$¢ na jego ,,sztuczny” odpowiednik i popatrze¢
na krajobraz... przez szybe. Mysle, ze takie namiastki réznych zajg¢ czy aktywnosci,
beda si¢ stawaty w spoteczenstwach ,,ciaglego niedoczasu” coraz bardziej popularne.
Tym bardziej w warstwach spotecznych zbudowanych z jednostek, ktore z jednej strony
poswiecaja wiele swojego czasu na praceg, a z drugiej uzyskuja z tego tytulu wysokie
dochody, umozliwiajace korzystanie z rdznego rodzaju ,nieautentycznych”
przyjemnosci. Doskonatym przyktadem jest tutaj kompleks ,,Tropical Island” pod
Berlinem, majacy dawa¢ odwiedzajagcym poczucie pobytu na tropikalnej plazy, np.

przez jeden dzien.

Mezczyzni z kolei, jako ludzie aktywni i petnigcy funkcje gospodarza domu, czujg si¢
znacznie lepiej tam, gdzie moga wlasciwie wypetnia¢ wiasnie t¢ role. Salon, kuchnia,
czy pozostate ,,dzienne” czg¢sci domu to obszary, gdzie tatwo kontrolowaé¢ mozna to, co
dzieje si¢ w domu, prowadzi¢ rozmowy z domownikami, czy przyjmowaé
ewentualnych gosci. W przeciwienstwie do sypialni, te obszary w domu sprzyjaja

nawigzywaniu interakcji spotecznych. Ponadto, cz¢$¢ z respondentdéw wspomina, ze
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czasem pracuje jeszcze wieczorami siedzac na kanapie 1 zerkajac jednocze$nie na

telewizor.

A: A teraz miejsce w domu, w ktorym czuje si¢ Pan najlepiej.

M6: Jest takie miejsce przy kominku. To jest takie miejsce, gdzie czesto sobie siadamy,
albo kominek jest uruchomiony, albo nie, ale to takie moje ulubione miejsce
zdecydowanie.

A: Ok., lubi Pan tam odpoczywad?

MG6: Tak, czytam sobie gazete...

A: Ok., a miejsce w domu, w ktérym czuje si¢ Pan najlepiej?

M5: Kanapa przed telewizorem.

A: Kanapa przed telewizorem? A ten telewizor jest wlgczony, bo mowit Pan, Ze...?
MS5: Nie, wie Pan, ja sie ktade na kanapie, cos tam pracuje przy okazji i telewizor sobie
gra. Najlepiej, idealnie to jest dla mnie.

A: I tak Pan spedza wieczory w Warszawie?

M5: Jak jestem w Warszawie to mi fajnie, bo ja sobie popracuje w tym czasie, ale wie
Pan, jest, jest fajnie, bo troche oglgdam CNBC albo TVN24.

Kanapa jest dla badanego miejscem lubianym dlatego, ze pozwala niejako polaczyc
prace z odpoczynkiem. Gdy po powrocie do domu respondent siada jeszcze z
komputerem 1 musi co$ wykonac, to jednak telewizor oraz luzna pozycja daja namiastke
odpoczynku. A przy okazji mozna jeszcze skontrolowaé najnowsze wydarzenia i rynki

finansowe na $wiecie. ..

Bardzo lubianym miejscem jest tez stol kuchenny, ktory niekoniecznie shuzy¢ musi
tylko 1 wytacznie celom konsumpcyjnym. W wielu domach to wilasnie kuchni¢ uwaza
si¢ za miejsce, ktore w pewien sposob jednoczy domownikow. Przy stole w kuchni
mozna tez czgsto wygodnie czytaé, odrabiaé lekcje czy pracowac¢. To wlasnie miat na

mysli jeden z badanych.

A: Ok., miejsce w domu, w ktorym czuje si¢ najlepiej. To jest kuchnia?

M?2: Yyyy, no wilasnie, tzn., my mamy kuchnie polgczong z pokojem... ale w ogdle stol,
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bo przy tym stole, jakby dzieje sig...

A: Preferowany sposob spedzania wolnego czasu tez byl wlasnie przy stole.

M2: Yyy, ale to w ogdle jest takie fajne miejsce, bo tam nie tylko wspolnie je positki, ale
to jest czesto tak, Ze X pracuje przy tym stole i grzebie cos w komputerze, Y odrabia
lekcje, albo rysuje, ja cos czytam przy tym stole. I w gruncie rzeczy to jest takie miejsce,
ktore nas, ktore nas tqczy. I tak niby kazdy robi cos tam swojego, ale tak naprawde

robimy to wspaolnie.

Ciekawym miejscem jest tez ,,centrum dowodzenia”, ktore zaaranzowal sobie we
wlasnym domu jeden z respondentdw i to wlasnie tam najchgtniej przebywa. Jest to
miejsce wyposazone we wszystko to, co potrzebne jest, by wypoczaé: szybki komputer

z dostepem do Internetu, ksigzki, czasopisma, sprzet grajacy itd.

M3: Moj kgcik, wie Pan co, moj kqcik. Ostatnio, tzn. lubie tez siedzie¢ na dole, jak
siedzimy z Zong, to siedze na dole, lubie tez, ale ja nie ma czasu zejs¢ tam sobie gdzies
do fitness, albo is¢ na saune. Ale tak, tu spedzam wiekszq ilos¢ czasu, bo to jest takie
centrum dowodzenia [Smiech]. Centrum dowodzenia. No, wieczor wyglgda mniej wigcej
tak, ze przyjezdzam do domu, no to wiadomo z dzieciakami zabawa, pozniej ktadzenie
dzieciakow, pozniej jest chwila z Zong, ale ona z reguly kladzie sie wczesniej ode mnie,
potem spedzam czas tutaj. Tu czytam ksigzke, tutaj siedze i szukam, nie wiem, planuje
Jakies wycieczki, planuje wakacje, siedze w Internecie, stucham muzyki. Tak, to jest
takie centrum dowodzenia, faktycznie. | chyba takie ulubione miejsce, no moje miejsce.
Takie moje miejsce, to tez jest wazne, nie. Gdzies cos co jest dla mnie i dobrze si¢ tam

czuje.

Jak wida¢ ulubione miejsca w domu to przede wszystkim te, ktére sluzy¢ maja
relaksowi, kojarzg si¢ z czasem wolnym i raczej pasywnym wypoczynkiem. Badani
chetnie w nich przebywaja, bo wlasnie tam moga si¢ odprezy¢ po caltym dniu pracy czy
poprzebywa¢ z innymi domownikami. Warte uwagi jest pewne ,upifciowienie”
wyborow zwigzanych z miejscem wypoczynku — podczas gdy kobiety chetniej
przebywaja w intymnych, niedostgpnych dla gosci cze$ciach domu (sypialnia),
mezezyzni wskazujg na pomieszczenia znajdujace si¢ w bardziej ,,dziennych” czgsciach
domu. Wynika¢ moze to z faktu, iz przemeczone petlnieniem zbyt wielu rol spotecznych

kobiety szukaja w domu raczej wypoczynku i spokoju. Mezczyzni, znacznie lepiej czujg
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si¢ niejako ,,na strazy” domowego ogniska 1 wybierajg te miejsca, z ktorych lepiej sg w
stanie kontrolowa¢ otoczenie. Podczas gdy ulubione miejsca odpoczynku kobiet
nastawione sg na ograniczenie interakcji spotecznych z domownikami czy go$émi, te, w

ktérych przebywaja mezczyzni sprzyjaja nawigzywaniu wszelkich kontaktow.

4.14. NajczeSciej uzywany Srodek transportu

Przedstawiciele klasy $redniej wyzszej jako ludzie aktywni, dziatajacy nierzadko na
wielu obszarach zawodowych jednocze$nie, musza si¢ pomigdzy tymi obszarami
sprawnie porusza¢. Mozna to rozumie¢ dwojako. Po pierwsze, w przenosni, jako
umiejetnos¢ odnalezienia si¢ 1 zachowania merytorycznej kontroli na wielu
plaszczyznach. W tej czesci pracy skupimy si¢ na jednak drugim, dostownym
rozumieniu i bedziemy mie¢ na mysli po prostu fizyczne przemieszczanie si¢ pomigdzy
réznymi punktami na mapie. Miejscami tymi mogg by¢ firmy badanych, firmy ich
klientoéw, kawiarnie, restauracje, osrodki sportowe, poszczegodlne miasta, kraje oraz
wszelkie te inne miejsca, w ktorych bywaja respondenci. Aby odkry¢ to, w jaki sposdb
badani najcze$ciej pokonuja wszelkie odlegtosci, zostali oni poproszeni o
sfotografowanie najczgsciej uzywanego S$rodka transportu. Analiza zdje¢ oraz
odpowiedzi na pytania uzupeiniajace podczas wywiadu, pozwolity na wypracowanie

kilku ciekawych wnioskow.

Warto zacza¢ od tego, ze najbardziej typowag odpowiedzig na pytanie o najczgsciej
uzywany S$rodek transportu jest wskazanie na samochdod. Stanowi on wygodne
narzedzie, ktore kazdego dnia pozwala na komfortowe i szybkie, oraz co istotne zalezne
od wiasciciela, poruszanie si¢. W drugiej kolejnosci pojawia si¢ pociag, czy samolot. Z
ustug PKP chetnie korzystaja respondenci, ktorzy cze$¢ swoich interesow prowadza w
Warszawie i innych miastach. Kursujg oni w zasadzie wahadlowo w kazdym tygodniu i
pociag jest dla nich znacznie korzystniejszym rozwigzaniem. Temu ,,wahadtowemu”
systemowi pracy poswigcimy zresztg nieco wigcej uwagi w innym podrozdziale.

Pozostali badani wskazuja na samochod.

Choc¢, pojazd ten zaraz po jego stworzeniu stuzyl tylko najzamozniejszym warstwom
spotecznym, to dzi$ stat si¢ bardzo powszechnym elementem krajobrazu. Nadal jednak,

za sprawa najrozniejszych znakow, czy wartosci, ktére auto konotuje, pomaga ono
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okresli¢ status swojego uzytkownika, czy tez wlasciciela. Ponadto, jak wiele
przedmiotow stuzacych ludziom, pojazd ten jest tez czesto antropomorfizowany, np.
obdarzany pieszczotliwymi imionami, czy tez jego ,.charakter” postrzega si¢ jako
buntowniczy (Urry, 2009, str. 87). Przypatrzmy sig¢, jakimi samochodami poruszajg si¢

najchetniej badani.

Zdecydowanie najbardziej popularng marka wsrdd przedstawicieli klasy S$redniej
wyzszej jest niemieckiec BMW (4 sposrdéd 9 respondentdw porusza si¢ na co dzien
samochodem tej marki). Jeszcze kilka lat temu, jedyny woéwczas importer BMW w
Polsce otrzymat polecenie z centrali w Monachium, by zmieni¢ wizerunek tej marki w
Polsce. Producent luksusowych samochodoéw z Bawarii doskonale zdawat sobie sprawe
z negatywnych konotacji, jakie wywoluje ta marka w Polsce. Obawy te nie byty zreszta
bezpodstawne, gdyz powszechnie wiadomo, ze auta cieszyty si¢ 1 pewnie nadal cieszg
duzg popularnoscig wsrod okreslonych grup spotecznych. Innymi stowy samochody tej
marki wybieraja che¢tnie ludzie trudnigcy si¢ niekoniecznie legalng dzialalno$cia, a
swoimi gabarytami i agresywnym zachowaniem, budzacymi obawy wsrdéd pozostatych
cztonkdéw spoteczenstwa. W zaleznosci od swojej pozycji i dochodow posiadajg oni
pojazdy kilku- czy kilkunastoletnie (do czego odwoluje si¢ powszechny stereotyp), ale
takze zupelie nowe. Cho¢ wowczas zmiana wizerunku marki nie do konca si¢ udala
(co dealer 6w przyptacit utratg licencji), to obecne wyniki badan §wiadczy¢ moga o
tym, ze nieprzychylne asocjacje zwigzane z BMW sa w Polsce coraz mniej zywe.
Respondenci chetnie wybieraja samochody niemieckiego producenta i cenig sobie
wszystko to, co BMW ma na mys$li w swoim gléwnym hasle reklamowym ,, Freude am

Fahren” (Rados¢ z jazdy).

M3: [...] BMW zawsze byto mojq ulubiong markq. To trzecie moje BMW w chwili
obecnej. Gdzies tam po drodze miatem Audi, ale wrocitem do BMW. No nie powiem, Ze
nie jestem dumny.

[...] No, agresywny design, a dlaczego bialy? Bo czarnych jezdzi za duzo, bo bialy mi

Sie podobal, bo jest wesoty, bo jest tez taki nie wiem, potudniowy [...].

A: Ok., dlaczego akurat takie?

K3: Szybkie, sprawne, niezawodne, praktyczne.
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A: Ok., to Twoje pierwsze BMW?

K3: Moje pierwsze, ale juz nie ostatnie [Smiech].

Wsréd pozostatych marek duzo popularnoscia cieszy si¢ Audi oraz Volvo, Lexus i
Wwcigz jeszcze nieco egzotyczne na polskich drogach Subaru. Wszystkie pojazdy byty to
doskonale wyposazone, luksusowe modele. Mowigc o markach samochodow warto
przytoczy¢ wypowiedz jednego z badanych, ktéry poddaje szczegdtowej analizie
dostepne na rynku pojazdy. Jak widaé, ma juz spore doswiadczenie i nie podziela
entuzjazmu pozostatych wobec BMW. Warto doda¢, iz respondent 6w nigdy nie miat

wlasnego samochodu, a wszelkie te, ktorymi jezdzil nalezy do firm go zatrudniajacych.

M35: Jak zaczynatem w A to miatem starego Peugeota 405 z dziurami w siedzeniu, bo
ktos tam fajki palit wczesniej. Potem bytem w B miatem Mercedesa nowego E, potem co
ja miatem? Bytem w C to miatem Volvo S80, potem, potem w D jezdzilem Lexusem,
niefajne auto, potem jezdzilem tym, jak pracowatem razem z X, robilismy Europejski
Fundusz Hipoteczny, wtedy Range Roverem, a teraz przesiadlem sie z powrotem na
Volvo. Takie same auta, one sig juz niczym nie roznigq.

A: Ok.

M5: Dobre auta, ale nie jakies tam, nie wiem. BMW nigdy nie miatem. Jakies tam
Porsche 911 tez nie [z ironig]. Auto definiuje styl, definiuje cztowieka.

A: Nie wiem czy tak jest, nie wiem, czy mozna ludzi definiowac przez marki
samochodow, no ale...

MS5: Jakos tak, bo jakos Pan dokonuje wyborow. Jak kupuje samochod, to patrze jaki
sobie moge kupic. To nie jest tak, Ze moge jezdzi¢ kazdym samochodem. Pan moze, ale
Jja nie moge. Gdybym jezdzit BMW to by ludzie mowili, no kurde, odbito mu.

A: Ale jakby Pan jezdzit nowym BMW?

M5: Tak, nowym. Zle postrzegane.

A: Dlaczego?

MS5: No bo jest negatywna konotacja tego samochodu, kojarzy sie albo z jakims
przystowiowym burakiem, przepraszam, Ze tak... Taki burak tamany przez hurtownik ze
Smochowic czy Szczepankowa. Merc tak samo. Porsche nie, bo to nie wypada jezdzi¢
troszeczke, bo to obciach troszke, Lexus tak samo, Srednio, bo tak si¢ tez kojarzy stabo.
Zostaje Volvo albo Audi — dwa samochody, ktore kojarzq si¢ tak neutralnie. Wie Pan,
bo to jest tez tak, ze jak ma Pan firme, to oni Pana oceniajg przez pryzmat samochodu.

Jeszcze jezdzitem przez jakis czas Porsche Cayenne [...], przez kilka miesiecy. Wie Pan,
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podjezdzam do jednej firmy i tam nie dostatem jednej i drugiej transakcji, bo prezes
zobaczyl, Ze mlody gowniarz przyjezdza Cayennem, a on jezdzi Fordem. Nie dam mu, co
mam mu dac? Takze tak to wyglgda, Ze tez trzeba wybierac cos takiego, co jest
neutralne, nie rzucajqce si¢ w oczy, wie Pan? Volvo i Audi sq nijakie, nie rzucajq sie¢ w

oczy, nikt ich nie zazdrosci. I dlatego ja je zawsze wybieram.

Wydaje si¢, ze nie wszyscy respondenci uwazaja jednak, ze zajmowanie okreslonej
pozycji w hierarchii spotecznej, powinno mie¢ odzwierciedlenie takze w typie
posiadanego pojazdu. Oczywiscie zdajg sobie sprawe z mozliwych oczekiwan
spotecznych, jednak twierdza, Zze nie przejmuja si¢ nimi. To tak, jakby zna¢ reguty, ale
jednoczesnie moc je §wiadomie odrzucaé. Z drugiej strony zaden z badanych nie

porusza si¢ starym, mato wygodnym autem.

A: Ale chodzilo rzeczywiscie o ten, ktorym ty si¢ poruszasz.
M1: Ok., no to ten samochdd tak, bo jest... Pytasz o samochdd, bo jest super i... sta¢

mnie na to. Ale nie mysle, Ze, Ze trzeba si¢ nim na moim miejscu postugiwac.

Z kolei poglad o nienachalnym designie Volvo czy Audi podzielany jest przez innych
badanych. Oni takze przyznaja, ze pojazdy te cho¢ luksusowe, nie sa bardzo
pretensjonalne i nie ,,kluja” w oczy. Jest to zreszta odzwierciedleniem szerszych gustow
estetycznych respondentdéw, o ktorych mowa byla juz w podrozdziatach dotyczacych
mody, czy tez przedmiotéw, jakimi klasa Srednia wyzsza chetnie si¢ otacza. Te gusta to
przede wszystkim brak ostentacji, ale jednocze$nie docenianie wysokiej jako$¢

produktu.

K2: [...] A na co zwracatam jeszcze uwage to na to, ze on zewnetrznie wyglgda mimo
wszystko niepozornie. Mi tez zalezato, Zeby si¢ nie rzucalo, ze o, przyjechala ta co si¢
tam rozbija Bog wie jakim wozem, tylko, ze on ma bardzo duzo w Srodku, a na zewnqtrz
zeby wyglgdat jak kazdy inny nie wiem Volkswagen...

A: Audi takie jest troche bardziej skromne...

K2: Taki jest, ze sie, tak, jak spojrzysz na ulice to rozne takie samochody jezdzq,

podobne, nie podobne. Nie rzuca sie w oczy, to bylo dla mnie bardzo istotne w wyborze.

Jak wida¢, cho¢ niektorzy przedstawiciele klasy sredniej wyzszej cenig sobie luksusowe
pojazdy, to jednak starajg si¢ wybiera¢ te, ktore na pierwszy rzut oka nie zdradzaja

swojej wartosci i grubosci portfela ich wlasciciela.
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Wsrod badanych wyrdzni¢ mozna dwie grupy, jesli chodzi o podejscie do samochodu.
Przedstawicieli pierwszej z nich nazwa¢ mozna ,,mito$nikami motoryzacji” - to ci, dla
ktorych auto to co$ wigcej niz tylko srodek transportu. Posiadanie okreslonego modelu
sprawia im nieukrywana przyjemno$¢ i satysfakcje. Podobnie sama jazda potrafi by¢

niematy frajda.

A: Ok., widze, ze lubi Pan jezdzi¢ samochodem.

MG6: Bardzo. Bardzo. Sprawia mi straszng przyjemnosc.

A: Takie troche tez amerykanskie podejscie do samochodu. Wielki...

M3: Tak, troche tak. Cho¢ do tej pory miatem mniejsze, tylko jednego takiego jeepa,
Opla Frontere. I powiem Panu, Ze po tej zimie, latem tez sie nim fantastycznie jezdzi,
ale po tej zimie, stwierdzitem, zZe naprawde, ja nie kupie innego samochodu niz jakiegos
SUVa w Polsce. No jak patrze, jak sie ludzie meczq tymi malutkimi samochodzikami, a
ja tam sobie jechalem. Tak, to jest takie poczucie wolnosci. Tzn. wolnos¢, to nie jest, ze
czlowiek jest niezwigzany, wolny. Ale ma ten komfort robienia, no nie wiem, komfort,
nieposiadania problemow, o! A w tym samochodzie mam taki komfort. Pewnie, nie
moge nim wszedzie zaparkowac i tak dalej i tak dalej, ale z drugiej strony ja nie mam
takiego trybu Zycia, ze gdzies tam codzienne wychodze, staje na ulicy i sie boje, ze mi

ukradng. Na razie odpuka¢ nic sie nie wydarzylo, i ok. Ale fajne auto, mhm...

Patrzac na $wiat zza kierownicy poteznego SUVa respondent, ktorego wypowiedz
przytoczona zostala powyzej, odczuwa swego rodzaju wyzszos¢ nad innymi
uzytkownikami ruchu i ich ,,malutkimi samochodzikami”. Ciekawe jest tez, ze owe
poczucie to racjonalizuje poprzez wskazanie na praktyczng (naped na 4 kota, wielko$¢),
a nie symboliczng przewage. Warto si¢ tutaj zastanowié, czy poruszanie si¢ duzym,
luksusowym autem wptywa na poczucie wlasnej wartosci 1 ego badanych. Odpowiedzi
na to pytanie pomogg udzieli¢ dwa ponizsze fragmenty wywiadu. Warto zaznaczy¢, ze

autorami zarowno pierwszej jak i drugiej wypowiedzi sa mgzczyzni.

A: A jakie sq jego gltowne atuty?

M1: Wielki, silny, i... bardzo sie pewnie w nim czuje.

Lub bardziej wprost.
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M3: [...] bo jest tez taki nie wiem, potudniowy, yyy, jest pretensjonalny. To tak tez
faktycznie jakby mowié, ze samochdd jest jakims tam przedtuzeniem meskosci, no to

moze si¢ tak to odbierac. Ale nie, fajne auto.

John Urry w ,,Socjologii mobilno$ci” zwraca uwage na wyjatkowos¢ przestrzeni, ktéra
panuje wewnatrz wspolczesnych pojazdow. Mysle, Ze jest ona tym bardziej szczegdlna
w luksusowych, ,,naszpikowanych” elektronikg autach respondentow. Kierowca siedzi
w nich wygodnie, przypiety do migkkiego, skdrzanego siedzenia. W powietrzu unosi si¢
mily zapach skorzanej tapicerki. O wrazenie wigkszej przytulnosci dbaja obecne czesto
w tego typu pojazdach szlachetne, drewniane elementy wykonczenia wnetrza.
Najrozmaitsze kontrolki informujg o tym, co dzieje si¢ zardbwno na zewnatrz, jak i
wewnatrz pojazdu. Wiele czynnosci wykonanych podczas prowadzenia auta wspierane
jest na biezaco przez najrozmaitsze systemy elektroniczne, ktore czuwajg takze nad
bezpieczenstwem. Z glo$nikdbw rozmieszczonych w catym pojezdzie dochodza
informacje o $wiecie lub muzyka o dzwigku najwyzszej jakosci. Srodowisko wewnatrz,
to o kontrolowanej temperaturze, wygodne, dostosowane do potrzeb uzytkownika, r6zni
si¢ od tego, ktore widzi on za szyba. Obrazy, dzwigki, smaki, temperatury i zapachy
miast zredukowane sq do dwuwymiarowego widoku zza szyby [...] Srodowisko przed
przedniq szybg jest ,,obcym innym”, trzymanym na dystansza pomocq rozmaitych
technik prywatyzujgcych, inkorporowanych we wspotczesny samochod. (Urry, 2009, str.

94). Auto bedac mobilne, nabiera cech nieruchomosci i staje si¢ bastionem kierowcy.

Druga wyrdzniona przez mnie grupa badanych to taka, ktorej cztonkow nazwa¢ mozna
»pseudo-obojetnymi”. Sa to wiec tacy ludzie, ktdrzy nie przywiazuja (badz chca, zeby
tak o nich mysle¢) na co dzien wigkszej uwagi do samochodu, jakim si¢ poruszaja.
Bynajmniej nie jest im obojetne czym jezdza, bo w koncu kupuja Audi czy Lexusa.
Auto nie stanowi jednak zrédla tego rodzaju przyjemnosci i satysfakcji, o ktorej mowi
pierwsza grupa. Respondenci ci sg raczej skromni i nieche¢tnie chwalg si¢ posiadanym

pojazdem.

M1: No wiesz co, ja nie chcialem jakby, jakbym mial... Pokazatem swoj samochod, no
bo tak uwazatem, ze wypada, ale... gdybym odpowiedzial na to pytanie to mogtbym
pokazac dowolny, no bo srodek, to nie konkretny, no ale dobra...

A: Ale chodzilo rzeczywiscie o ten, ktorym ty si¢ poruszasz.
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A: Jest to tak zwana klasa premium. Jest to raczej jeden z lepszych samochodow
takich... Yyy, dlaczego akurat takie auto?

M2: Yyy, z tego powodu, Ze ja miatem takie stuzbowe auto, takze... I miatem do niego
zaufanie i sentyment. Natomiast zupetnie nie przyktadam do tego jakby wagi. W takim
sensie, ze no dzisiaj odbywatem takq rozmowe z kolegq, ktory opowiadat wiasnie o

Jjakims nowym modelu Audi. Ja nie mam zielonego pojecia o tym...

Jesli megzczyzni bardziej zwracaja uwage na parametry techniczne, to dla kobiet
niezwykle wazne jest... bezpieczenstwo. Z jednej strony wigzac si¢ to moze z tym, ze
kobiety np. czesto jezdza z dzie¢mi, lub po prostu cenig sobie (czasem zludne)
poczucie, ze s3 w aucie bezpieczne, lub Ze elektroniczne systemy automatycznie
skoryguja ich ewentualne bledy za kierownica. Z drugiej strony odebra¢ to mozna jako
wyraz pewnego pragmatyzmu, oraz co si¢ z tym wigze, probami racjonalizacji zakupu

luksusowego auta.

A: Czyli zwraca Pani uwage na samochody?

K3: No wtedy, kiedy go kupowatam, to si¢ tak naprawde mocno przytozytam do tego
zakupu.

A: No mi si¢ podoba bardzo [Smiech].

K3: [$miech] no w takim znaczeniu no nie tyle, zZe sie znam, ale parg sobie parametrow
wzigtam pod uwage. Przede wszystkim bezpieczenstwo, jakgs takq niezawodnos¢ i mi

wyszto na Subaru.

K2: Dlaczego wybratam Audi? Tzn. chciatam zeby byt samochod, ktory, poniewaz mnie
na to stac, znowu dodam to nieszczesne, zeby mial rzeczywiscie wszystkie takie rzeczy
najlepsze, ktore moze miec¢ dla bezpieczenstwa. On tam rzeczywiscie jest swietnie
wyposazony, to ze ma tam wiesz, przyczepnosc na te 4 kota, trzyma sie, jak ja to mowie
sam sie przyklejq do asfaltu. Nawet jak ostrzej wejde w zakret na sniegu to on mnie
przytrzyma jakos tak mnie ciggnie, Ze nic si¢ nie wydarzy. Bardzo wygodnie si¢ nim

jezdzi.

Urry zwraca uwage na dwa aspekty automobilizmu — uwaza on, ze samochod jest
niezmiernie ulegly, a zarazem absolutnie represyjny (Urry, 2009, str. 89). Auto daje

wolno$¢, pozwala na szybkie przemieszczanie si¢ w zasadzie kiedy tylko mamy na to
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ochote. Po drugie, automobilizm znacznie rozszerza przestrzen, w ktorej ludzie
funkcjonujg, a tym samym indywidualne mozliwosci kazdego cztowieka (Ibidem).
Warto zauwazy¢, ze znaczna czg$¢ wspolczesnego zycia spotecznego opiera si¢ na
mobilnosci 1 elastycznosci hybryd czlowiek-samochod. Dzigki istnieniu motoryzacji
badani moga takze w wolnych chwilach oddawa¢ si¢ blizszym i dalszym podrézom,
ktore tak lubig, bez konieczno$ci ich uprzedniego planowania. Ponadto, mozliwos¢
szybkiego przemieszczania si¢ pozwala kontrolowaé, czy prowadzi¢ dziatania
biznesowe rozproszone w wielu miejscach. Pamig¢tajmy, ze dla klasy $redniej wyzszej
samochdd to nie tylko przyjemnos$¢, ale takze narzedzie pracy. Luksusowy pojazd moze
peli¢ jednak takze inne role, np. podnosi¢ naszg wiarygodno$¢ w oczach partnera

biznesowego i niejako potwierdza¢ nasz wysoki status.

Kontynuujac mys$l Urry’ego, nalezy pamigtaé, ze elastycznosé¢, ktorg zapewnia¢ ma
samochod podlega mimo wszystko pewnemu przymusowi. Otz poruszajgcy sie
samochod zmusza ludzi do zgrania w skomplikowany sposob swoich mobilnosci i relacji
spotecznych na wielkich odlegtosciach (Ibidem). Automobilizm wcigga ludzi w pewng
putapke, ktorej tamci si¢ podporzadkowuja. Oddziela on bowiem miejsca zamieszkania
od miejsc pracy, oddala sklepy i punkty rozrywki od domu, wprowadza ciagle i
pozornie krotkie dojazdy, ktore koncza si¢ wyczekiwaniem w korkach. Ponadto, sktania
ludzi do wyjazdoéw, przemieszczania si¢, oddzielajac w ten sposob przyjaznie i1 rodziny.
Wreszcie, zmusza do jezdzenia po wytyczonych drogach i planowania podrézy tak, by
jak najwigcej miejsc byto ,,po drodze”. By¢ moze dlatego, wsrdd ludzi zamoznych,
ktorzy zle znosza wszelkiego rodzaju ograniczenia, coraz wigksza popularnoscia cieszg
si¢ luksusowe SUVy. Ta klasa samochodu, powstala z potaczenia auta terenowego,
vana i komfortowej limuzyny dawa¢ ma ich uzytkownikom wszystko to, co najlepsze z
kazdego typu pojazdu. Licza si¢ tu zatem wygoda, duza przestrzen i co najwazniejsze w
kontekscie tego fragmentu — wolno$¢. Wolno$¢ te rozumiem, jako mozliwos¢ zjazdu z
,utartych $ciezek™, zwyktych drog, ktoérg zapewni¢ ma naped na 4 kota 1 podwyzszone
zawieszenie. Takze dlatego respondent, ktorego wypowiedz przytoczylem powyzej,
czuje w swoim SUVie przewage nad innymi — wystarcza mu $wiadomos¢, ze w kazdej
chwili moze obra¢ inng, niedostepnag dla wiekszosci pojazddéw droge. Jest to oczywiscie
czysto hipotetyczne, gdyz w miescie, gdzie respondent przede wszystkim to auto

uzytkuje, mozliwosci jazdy terenowej sg raczej niewielkie.
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Podsumowujac te czes$¢, najczgsciej uzywanym srodkiem transportu wsrod badanej
grupy jest samochdod. Badani wybieraja modele adekwatne do ich stanu posiadania.
Najbardziej popularne marki to niemieckie BMW i Audi — pierwsze nieco
pretensjonalne, agresywne, rzucajace si¢ w oczy, drugie mniej nachalne, stonowane,
dyskretne. Obie drogie i luksusowe, ale takze bezpieczne i oferujace pojazdy o wysokiej

jakosci wykonania.

Cho¢ czes$¢ respondentéw deklaruje, ze $rodek transportu nie ma dla nich wiekszego
znaczenia, to trudno doszuka¢ si¢ tutaj przypadkowos$ci. Posiadanie potgznego
samochodu dodaje pewnos$ci siebie i zapewnia bezpieczenstwo. Pierwsza cecha ma

wigksze znaczenie dla mezczyzn, druga ceniona jest wysoko przez kobiety.

Badani korzystaja oczywiscie z innych $rodkow transportu, takich jak pociag czy
samolot, jednak nieco rzadziej. Co ciekawe, jeden z badanych bardzo chwali sobie
srodek lokomocji jakim sg taksowki. Jest to bardzo wygodne rozwigzanie w miescie.
Nie trzeba zastanawiac si¢ jaka droga jechaé, ani szuka¢ miejsca do parkowania. Przede
wszystkim jednak, nie trzeba ich samemu prowadzi¢, co daje czas na telefony lub po
prostu odpoczynek. Moze si¢ okaza¢, ze korzystanie z taksowek jest bardziej
komfortowe, niz jazda wltasnym samochodem. A biorgc pod uwage ceny luksusowych

pojazdow, oplaty za ubezpieczenie i ceny paliw, niekoniecznie drozszym.

4.15. Rzecz, ktora najbardziej przeszkadza mi w sasiedztwie - relacje z pobliskim

otoczeniem

Aby zbadac¢ relacje taczace respondentéw z najblizszym otoczeniem, poproszeni zostali
oni 0 wykonanie zdjgcia rzeczy, ktora najbardziej przeszkadza im w sasiedztwie. W ten
sposob chciatem dowiedzie¢ si¢ po pierwsze, czy istnieje w poblizu cos, co doskwiera
badanym 1 jesli tak, to jakiego typu jest to problem. Szerzej jednak, wierzytem, iz tego
typu pytanie pozwoli na wydobycie ogolnego nastawienia wobec rzeczywistosci, §wiata
czy innych ludzi, jakie wykazuja zaangazowani w badanie przedstawiciele klasy

sredniej wyzszej.

Pierwsza popularng wérdd badanych odpowiedzig byto stwierdzenie, ze w zasadzie nic
im nie przeszkadza. Respondenci, ktorzy tak twierdza, uwazajg si¢ za osoby

bezkonfliktowe lub takie, ktore nie maja zwyczaju przejmowac si¢ drobnostkami, czy
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rzeczami, na ktére nie majg specjalnego wptywu. Ich pozycja jest na tyle wysoka, ze
angazowanie si¢ w drobne zatargi, czy tez myslenie o roznych rzeczach, ktére trudno

zmieni¢, uwazajg za strat¢ czasu i niepotrzebng fatyge.

A: Ok., ucigiliwa rzecz w sgsiedztwie?

M35: Nie mam takiej rzeczy. Nie mam widzi Pan, ja jestem tak bezkonfliktowg osobq.

Cho¢ by¢ moze badanemu, ktérego wypowiedz przytoczona zostala powyzej nie do
konca odpowiada wszystko to, z czym ma do czynienia w okolicy swojego domu czy
miejsca pracy, to jednak woli on unikngé zbednych star¢, czy awantur. Zachowanie
takie nie wynika jednak ze strachu, czy obojetnosci, ale raczej z poczucia bycia
»ponad”. Proponuje zatem, by strategie, jaka wybieraja badani wobec réznego rodzaju
drobnych niedogodnosci, na ktére badz nie maja wptywu, badz ich zmiana wigzalaby
si¢ z sytuacjg niepotrzebnych konfliktow, nazwac ,,wznoszeniem si¢”. Dobrze ilustracja

bedzie ponizsza wypowiedz.

A: Ok., teraz dwie rzeczy, do ktorych nie ma zdjeé. Ucigiliwa rzecz w sqsiedztwie. ..
M3: No wlasnie nie wiem... ale teraz, jak jesteSmy po calej tej rozmowie, tak, to moze
Pan zauwazy, Ze tu nie ma tego zdjecia, bo trudno mi znalez¢ rzecz, ktora mi
przeszkadza. Ja nie szukam rzeczy, ktore by mi przeszkadzaly. No nie szukam na sile, co
mam Panu powiedzie¢, ze ten dom mi sie nie podoba [respondent wskazuje rekq za
okno]. No nie podoba mi sig. Ale czy to znaczy, ze mi przeszkadza, ze jest ucigzliwy? No
nie! Mieszkam na fajnym osiedlu, co ma mi przeszkadzac?

[...]

M3: Fajne miejsce. No co mi ma przeszkadzac, ze ktos si¢ buduje obok i mi sypie

cementem na ogrod? No po co mam sie takimi rzeczami przejmowacd, tak?

Badany odczuwa pewna wyzszo$¢ (na przyktad nad sgsiadem sypigcym cement do
ogrodu) 1 ma $wiadomo$¢, ze jego pozycja jest na tyle wysoka, ze tak naprawde
niewiele jest mu w stanie zaszkodzi¢. Dlatego tego typu drobne zdarzenia stajg si¢ mu
obojetne 1 puszcza je on mimochodem. Po prostu duzo bardziej komfortowe jest
zignorowanie pewnych incydentow czy przedmiotoéw, niz wdawanie si¢ w otwarte
spory. A gdy trawnik si¢ zniszczy, w kazdej chwili zawota¢ mozna ogrodnika, ktory

przywrédci mu dawny wyglad.
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Ciekawy stosunek do sgsiedztwa wykazuje kolejny badany. Oprocz techniki
,Wznoszenia si¢ ponad”, stosuje jeszcze taka, ktora polega na izolowaniu swojego zycia
prywatnego od tego, ktore wiodg rodziny w domach potozonych obok. Cho¢ respondent
6w mieszka tam juz kilka lat, to nie zna swoich sgsiadow 1 nie utrzymuje z nimi
kontaktow. Fakt ten jednak wcale mu nie przeszkadza. Wrgcz przeciwnie, wydaje si¢
zaktada¢, ze gdyby blizej poznat ludzi mieszkajacych obok, to mogliby oni zacza¢ go
drazni¢. Zastanawiajgce jest, skad biorg si¢ tego typu oczekiwania. Mozna by to
thumaczy¢ niechecig do bardziej zazytych kontaktow z ludZzmi nieréwnymi sobie, albo
po prostu brakiem potrzeby rozwijania sieci znajomo$ci o w zasadzie przypadkowe
osoby. Relacje towarzyskie respondentdw umiejscowione sg bowiem z reguty gdzie
indziej, a zwykta blisko$¢ zamieszkania nie jest jeszcze dostatecznym powodem, by
chcie¢ kogo§ pozna¢. Warto przy tym zaznaczy¢, ze z uwagi na wysoki status i
szacunek spoteczny, to wilasnie badani przywykli wybiera¢ z kim chcg utrzymywaé
stosunki towarzyskie, a z kim nie. Wybor sgsiadow natomiast lezy z reguty poza ich

mozliwo$ciami wplywu.

A: Jasne. Yyy, i teraz w sgsiedztwie Tobie nic przeszkadza 7 tego, co zauwazylem.
M1: Nie.

A: [Smiech] to jest bardz0 fajne.

M1: [Smiech].

A: A jacy ludzie tutaj mieszkajq, w okolicy? Czy jest to jakas w pewnym sensie...

M(1: Nie wiem, nie przeszkadzajq mi, bo ich nie znam.

Sa jednak tacy badani, ktérym w ich codziennym Zyciu doskwieraja pewne rzeczy.
Cho¢ moga si¢ one czasem wydac¢ nawet nieco blahe, to mysle, ze warto si¢ nad nimi

pochylic.

A: Ucigzliwa rzecz w sgsiedztwie.

K2: To juz chyba wiesz, nie? Dla mnie to jest w ogole karygodne, zZe na cos takiego si¢
zgodzono, ale sq. Chyba na razie nie majq tak jakichs pozwolen i nie mogq tam prgdu
puszczac... Moze sig¢ uda, ze z czasem to rozbiorg, chociaz... Wydaje mi sig, Ze to jest
walka z wiatrakami. Szpecq okrutnie.

A: A one sig gdzies tuz kolto Was?

K2: Tzn. nie wiem, moze mamy do nich z 300 metrow, do takiego stupa. Ja to tak

Zrobitam z drogi i to bardzo mocno widac. Wiesz co, ogrod mamy dosy¢ zarosniety,
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wiec jak wychodzimy na ogrod to czubek jakiegos tam widzimy. I z kuchni jak patrze, bo
tam jest jeszcze jedna dziatka do zabudowania, ale poki nie ma, to nie wiem, moze 800
metrow, widze ten stup. One nie sq w mieszkaniu przeszkadzajgce, ale wiesz, chodze z
psem, chodzimy, no szpetne, widzisz takie wielkie zelastwo nad sobq. Zupetnie to nie
pasuje i denerwuje. I pamietam to zdjecie datam do dwoch miejsc, wiasnie, cos co
chciatabym zmienié, a nie moge.

A: Trudno to zmienié.

K2: Trudno to zmienié, no bym musiata si¢ wyprowadzic¢ stqd, a to tez nie jest takie
tatwe. Czlowiek juz tyle zainwestowal, tesciowq przeprowadzilismy, wybudowalismy jej

dom, nasz chcemy teraz rozbudowacd, to juz si¢ nie wyprowadzimy stamtqd.

Jak wida¢ respondentce mocno zalezaloby na tym, by slupy wysokiego napigcia, jakie
mimo protestow mieszkancow, przeciely kilka podpoznanskich miejscowosci, nigdy nie
powstaty. Cho¢ badana bardzo chciataby doprowadzi¢ do rozbiorki ,,wielkiego

zelastwa”, to ma §wiadomos¢, ze szanse sg niewielkie.

A: Jasne, teraz zdjecie przedstawiajqce rzecz, ktora przeszkadza Panu w sqgsiedztwie i
tu jest jeszcze w miejscu pracy.

M®6: No wilasnie, w miejscu pracy to jest to nieuporzgdkowanie, ktére no, nie wiadomo
Jjak dtugo bedzie trwalo. To jest cos, co wyglgda okropnie, no, jest takie cos. Nic nie
mozemy z tym zrobi¢, na to wptyngc. Troszke burzy to te elegancje biur i miejsc, gdzie
przywyklismy funkcjonowac, ale trudno, tak to wyglgda. Gdyby to mozna

uporzgdkowad, bytbym natychmiast za tym, ale no, nie mozna...

A: Aw domu rzecz, ktorej Pan nie moZe zmienic to...

MG6: To ten cholerny kompostownik, ktory jest za moim... Juz zwracatem uwage
wilascicielowi, Ze biorgc pod uwage, Ze to jest tuz pod moim ptotem i chciatbym Zeby to
zostato przeniesione. Ale zdaje sobie sprawe z tego, ze no nie jest to na tyle ucigzliwe,
Ze to codziennie, bo to zalezy od wiatru, a wiatry sq na ogol zachodnie, wiec nie w
moim kierunku, ale zdarza sie, ze siedze na tarasie, no i czujemy, ze kompost dochodzi
do siebie. No jest to i to mi jakos przeszkadza.

A: I nie moze Pan tego zmienic?

M6: No mowie, musiatbym sie pokiocié z sgsiadem, a ja nie jestem cztowiekiem, ktory
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konflikty wywotuje. Wiec akceptuje to, aczkolwiek troche mi to przeszkadza. Bardzo mi

to przeszkadza, musze powiedziec.

Cho¢ kompostownik jest realnym problemem, ktéry moze si¢ dawaé we znaki w
cieplejsze dni, to juz nieuporzadkowanie, czy tez batagan, ktory widzi ze swojego biura,
narusza raczej zmyst estetyczny respondenta, niz namacalnie przeszkadza mu w
codziennej pracy. Przyjrzyjmy si¢ jeszcze ponizsze] wypowiedzi i postarajmy si¢

uchwyci¢ cze$¢ wspolng wszystkich problemow, jakie poruszaja badani.

A: [...]. Ucigiliwa rzecz w sqgsiedztwie?

M4: No tak, to zdjecie zrobitem w ostatniej chwili, ono nie jest zbyt wyrazne, ale zaraz
objasnie.

A: Wiasnie, o co chodzi? Pogoda, samochody...?

M4: Nie, nie, nie, chodzi o ten o malutki stupeczek tutaj. Takie sq stupeczki trzy. To jest
taka spokojna ulica, tam wyjgtkowo byly jakies imprezy na |JJifi, normalnie tu jest
pusto. Kazdy ma kawat publicznego gruntu przed swoim domem, bo to jest grunt
miejski. Rosnie sobie trawka, ludzie sobie stawiajq te samochody na tej trawce, albo
pobudowali sobie rozne podjazdy, a tu sgsiad postawit sobie takie stupki. No nie jest to
Jjakis problem, ktory mi nie pozwala spac, ale po prostu... potraktowat nas jak ztodziei,
albo naszych sgsiadow. Owszem kradng tu samochody, mi tez ukradli, cho¢ stat za
plotem, wiec Zaden stupek by go nie uratowat, ale generalnie to jest spokojna okolica...
A: Ale on to zrobil, Zeby ludzie tam mu samochodow nie stawiali?

M4: Ja nie wiem po co on to zrobit! To jest taki mato estetyczny przedmiot, generalnie
w fadnej okolicy postawil cos co... po prostu zrobit wioche na srodku ulicy. | to mnie
wkurza! Nie jest to wielki problem, ale...

A: A nawet nie jest to jego teren tak naprawde.

M4: Nie jest to jego teren, to bylo zupetnie niepotrzebne. A te stupki mi si¢ kojarzq z
takim tandetnymi parkingami nawet nie na ulicach Poznania, ale w jakichs tam
miasteczkach na wschodzie, gdzie jezdzg tuningowanymi beemkami. Zupetnie inny

klimat, niz chciatbym koto swojego domu miec.

Cho¢ respondent w powyzszej wypowiedzi twierdzi, ze postawienie owych stupkow
przez jednego z sgsiadow nie jest dla niego wielkim problemem, to jego podniecenie i
dokladne omawianie tematu z réznych stron, wydaje si¢ przeczy¢ btahosci tego

zdarzenia. Cho¢ w zasadzie czyn ten, ani nie narusza jego prywatnosci, ani nie szkodzi
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mu w zaden inny sposob, to jednak wywoluje duze emocje. Zastanowmy si¢ dlaczego.
Chcac udzieli¢ odpowiedzi w oparciu o wszystkie przedstawione powyzej wypowiedzi,
mozna, po pierwsze, stwierdzi¢, ze respondentom przeszkadzajg przede wszystkim te
rzeczy, ktére zakldcaja, czy tez burza w jaki$ sposob harmonig 1, jak to fadnie ujat jeden
z badanych, ,,elegancje biur i miejsc, gdzie przywyklismy funkcjonowac”. Okazuje sig,
ze klasa $rednia wykazuje wysoka wrazliwos¢ estetyczng i drazni jg wszystko to, co
niszczy tadny widok, czy krajobraz. Respondenci lubig pigkne przedmioty, chetnie sie
nimi otaczaja. Mieszkaja w duzych, dobrze zaprojektowanych domach i pracuja w
eleganckich, biurach o wysokim standardzie. Pomiedzy tymi miejscami przemieszczaja
si¢ luksusowymi samochodami. Funkcjonujg zatem na co dzien w nieco hermetycznych
warunkach. Wszystko na co majg wplyw i1 co niejako sami aranzujg, ma by¢ wysokiej
jakosci 1 dobrze wygladaé, tak, by mogli si¢ tam czu¢ komfortowo. Niektore rzeczy w
najblizszym otoczeniu badanych, dzieja si¢ jednak jakby poza nimi. Pewnych spraw
niestety nie da si¢ zmieni¢, lub wigze si¢ to ze zbyt duzymi kosztami (ktére rozumiem
dostownie, jako duza ilo$¢ pieniedzy, ale takze jako np. niepotrzebng kidtni¢ z
sasiadem). Zatem musza oni jako$ zy¢ z ,,nieuporzadkowaniem” czy balaganem, ktore
wida¢ z nowoczesnego biurowca, czy elementami zblizonymi do ,.klimatu miasteczek
na wschodzie” w poblizu miejsca zamieszkania, mimo tego, ze posiadaja domy w
dobrych dzielnicach Poznania. I z t3 wlasnie niemozliwo$cig wptywu wiaze sie¢ drugi,
ogoblniejszy typ odpowiedzi na pytanie, dlaczego niektorym badanym zycie uprzykrzaja
z pozoru mate sprawy. Opierajac swoja wiedzg¢ na poprzednich podrozdziatach,
mozemy zalozy¢, ze przedstawiciele klasy $redniej wyzszej daza do sprawowania
kontroli we wszystkich sferach Zycia. Stuzy¢ ma temu budowanie coraz silniejszej
pozycji zawodowej, rozwdj intelektualny, dbanie o wlasne ciato i wszystko to, o czym
wspomniano juz wczesniej. Wszelkie drobiazgi, ktore w jaki§ sposéb wymykaja sie tej

kontroli, sg po dla respondentow trudne do zniesienia.

Kolejng rzecza, jaka denerwuje jedng z respondentek sg psie odchody, ktore stanowig
dla pieszych wybierajacych si¢ spacer na poznanskg Cytadel¢ spore zagrozenie.
Problem ten rowniez w sposdb zdecydowany narusza estetyke wielu miejsc i w pewnym
stopniu takze nietykalno$¢ osobista spacerowiczow. Cickawe, ze jest to zjawisko nadal
jeszcze mocno ,,polskie”, w tym sensie, ze np. w Niemczech zostato juz w duzej mierze
wyeliminowane. Wigza¢ si¢ to moze z niewydolnoS$cig lub zbytniag tagodnoscia policji w

tej kwestii oraz przede wszystkim, koniecznos$cig zmiany mentalnosci.
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A: Ok, ucigiliwa rzecz w sgsiedztwie. Wiemy co, ale nie ma tego na zdjeciu. Nie dziwie
sie [Smiech].

K3: [Smiech] No nie chciatabym tego ogladac.

A: Troche bym si¢ pewnie zdziwil, gdybym zobaczyl takie zdjecie.

K3: [Smiech] Ale jest tego mnéstwo, trzeba bardzo uwazaé na spacerze, zeby nie
wdepngc.

A: Jeszcze jak ten snieg teraz stopnial.

K3: No strasznie, jeszcze ja po takiej gorce ide wiasnie na ¢wiczenia do kolezanek, na
gimnastyke. I to jest obarczone duzym ryzykiem, Zeby nie wdepngc w takq przyjemnosc.
A: O kurcze...

K3: No ale chyba w catej Polsce tak jest.

A: No nie wiem jak sie¢ 7 tym uporaé, sq chyba jakies przepisy wprowadzone.

K3: Sq wprowadzone, ale srednio dziatajq. Chyba gorzej z ich egzekwowaniem.

Mowigc o najblizszym sasiedztwie badanych, warto tez na koniec przyblizy¢, o jakie
rejony miasta Poznania tutaj chodzi. Duzym powodzeniem cieszy si¢ poznanska
-a, ktora jak zauwazaja zamieszkujacy to miejsce respondenci, staje si¢ coraz

bardziej ekskluzywna.

A : A jaka jest ta okolica, jakby mial Pan opowiedzied, jacy ludzie tutaj mieszkajg?
M4: Mhmm, rozni, weale nie sami zamozni. Bo to jest okolica, gdzie wiele z tych domow
budowano przed wojng, i wiele rodzin mieszka tam od tych czasow przedwojennych. To
byta klasa srednia, przede wszystkim budowata te domy tutaj. Te stare. A pozniej ludzie,
ktorzy, nie wiem jak do konica, powstato kilka tych domow z lat 60-tych, 70-tych, takich
kostek. I pomatu si¢ zmienia sktad tych mieszkancow. Te domy sq wykupowane przez
ludzi bogatszych, ktorzy to remontujq. Coraz mniej jest tych starych mieszkancow, a
coraz wiecej tych nowych. To jest dom mojej Zony. To jest taki dom z lat ’60),
przebudowany troszke, z dobudowanym dachem. Ale tes¢ go budowat w latach ‘60-"70.
Takze to roznie. Tam mieszka pan mecenas stynny, tam mieszka pani, ktora produkuje
staniki, w sumie w domu, ale jej corka jest filologiem i mieszka na Tajwanie, w zasadzie
ciekawi ludzie i zwykli ludzie... Tam dalej mieszka Pan bezrobotny, czy tam rencista i
jezdzi tq Skodq. Ale rzeczywiscie roznie, i sktad sie zmienia. Coraz wiecej ludzi

zamoznych sie tutaj wprowadza i kupuje to domy.
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A: Ok., a teraz wroémy z dalekich krajow do -i. Jacy ludzie tutaj mieszkajg? W
okolicy.

[...]

K3: Znam bardzo niewiele 0sob, ktore tutaj mieszkajq, ale...

A: Bo jest tak zabawnie, Ze 7 trzecig osobg robi¢ wywiad, ktora mieszka w tej okolicy.
K3: Bo tu jest mix takich ludzi, ktorzy niedawno nabyli tutaj nieruchomosci i sq bogaci
oraz ludzi z tzw. dawnej komuny, ktory dostali tutaj domy. Tak wlasnie pot na pot sie to
w tej chwili tutaj rozklada. Takze polowa to sq ludzie tzw. nowobogaccy [smiech], czyli
z nowymi pieniedzmi i tacy, ktorzy kiedys te domy dostali. Wsrod moich sgsiadow, jeden
byt jakims tam przewodniczgcym partii, inny dyrektorem kolei, jakis inny dyrektorem w
szpitalu. I z takiego przydziatu dostali.

A: A wstydzq sig tego?

K3: Nie, trudno mi powiedzieé, no, neutralnie tq informacje przedstawiajq.

Jak widaé ,,rodowici” mieszkancy [l i ich rodziny, a wiec ci, ktorzy mieszkali
tam jeszcze przed wojng, albo wprowadzili si¢ tam w czasach PRL-u, stopniowo
ustepuja miejsca ludziom zamozniejszym od siebic. |JJfle to atrakcyjne miejsce,
gdzie pozostajac blisko centrum miasta, znalez¢ mozna cisze, spokoj i duzo zieleni. I
cho¢ dzialki z reguty nie sg zbyt duze, ludzie chetnie kupuja stare domy i poddaja je
gruntownemu remontowi. Poniewaz ceny nieruchomos$ci w tej czgsci Poznania sg
bardzo wysokie, ludzie sprzedaja je 1 z duzym zapasem gotowki przenosza si¢ w inne,
mniej atrakcyjne dla potencjalnych inwestoréw miejsca. Trudno méwié tutaj jednak
jeszcze o marginalizacji i spychaniu ludzi ubozszych na peryferia, jednak wydaje sie, ze
proces zajmowania centrum miasta przez coraz zamozniejszych ludzi bedzie powoli
postepowat. Nietrudno zauwazy¢, ze pojawia si¢ coraz wigcej wyremontowanych
kamienic, w ktorych kupi¢ mozna komfortowe apartamenty mieszkalne lub lokale
przeznaczone na biuro. Zamieszkujacy je wezesniej ludzie zmuszeni zostali do zajgcia
roznego rodzaju lokali zastepczych. Inna sprawa, ze wiele z tych luksusowych mieszkan
stoi nadal pustych. Z pewnoscia jedng z przyczyn s tutaj wysokie ceny nieruchomosci
w S$roédmiesciu. Hatas, czesto zly stan sgsiednich budynkow, a takze ,.element”
popijajacy piwo w bramach, to kolejne czynniki skutecznie odstraszajace bogatych
inwestorOw. Boja si¢ oni lub nie majg ochoty mieszka¢ wsrod nierownych sobie, a

swo0ja zamoznos$cig wywolywaé zazdro$¢, czy zawi$¢ sasiadow. Dlatego proces
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rewitalizacji miasta w oparciu 0 remontowanie kamienic i sprzedawanie mieszkan

osobom prywatnym ma jeszcze przed sobg dluga droge.

Duza cze$¢ respondentdéw osiedlita si¢ takze w podpoznanskich miejscowosciach, ktére
czesto umozliwiajg zakup znacznie wigkszych dziatek i budowe bardziej komfortowych
domow. Oznacza to duzo wigksza przestrzen przeznaczong do wilasnego uzytku, co
pozwala unikng¢ niepreferowanego przez klase $rednig wyzsza ,,$cisku” , jaki panuje
czesto w zabudowach miejskich. Ponadto, jesli badani kupujg atrakcyjne, rozlegle
dziatki pod lasem, czy nad jeziorem, a co za tym idzie ich cena jest stosunkowo wysoka,
to mozna przypuszczaé, ze ich sgsiadami beda réwniez ludzie zamozni. Bliskos¢ lasow,
pol 1 jezior, umozliwiajacych wypoczynek wsrod przyrody i wyrazniejsze oddzielenie
sfer praca — Poznan oraz dom — pod Poznaniem, to kolejne atuty podmiejskich

rezydenciji.

Podsumowujac te czes¢, wsrdd badanej kategorii spotecznej mozna wyr6zni¢ w
zasadzie dwie formy relacji z otoczeniem. Pierwsza z nich to w zasadzie brak tych
relacji, czy tez ograniczenie ich do minimum. Respondenci ci w zasadzie nie przejmuja
si¢ specjalnie tym, co ich otacza i sg szczesliwi zyjac we wlasnej, nieco hermetycznej
rzeczywistosci, ktérg sobie stworzyli. Unikajg sporow, powodoéw do niepotrzebnych
niepokojow 1 sg przekonani, ze stoja ponad wszystkimi drobnymi problemami, ktore

martwi¢ mogg ,,zwyczajnych” ludzi.

Druga grupa badanych z kolei, cierpi, gdy naruszona zostanie elegancja, czy estetyka,
do ktorej przywykli. Funkcjonujac na co dzien w tadnych wnetrzach, podrézujac
luksusowymi samochodami, chca oni zminimalizowa¢ negatywne odczucia estetyczne.
Dlatego nawet z pozoru drobne rzeczy, ktére jednak w pewien sposob zakltocaja
harmoni¢ danego miejsca, sa przez nich zle odbierane i gdyby istniala taka mozliwos¢,
to chcieliby je zmieni¢. Oczywiscie z drugiej strony nie sg to problemy az tak powazne,
by robi¢ to za wszelkg cene. Na wniosek ten mozna by tez spojrze¢ nieco szerzej i
stwierdzi¢, ze badanym, jako jednostkom dazacym do sprawowania kontroli we

wszystkich obszarach zycia, przeszkadza wszystko to, co tej kontroli umyka.

4.16. Rzecz, ktora bardzo chcialbym zmienié, a nie moge
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Oprocz wykonania fotografii tego, co przeszkadza respondentom w sgsiedztwie, zostali
oni takze poproszeni o zrobienie zdjg¢cia czegos, co chcieliby zmienié, a nie mogg. Cho¢
oczywiscie odpowiedz na drugie pytanie moze pokrywac si¢ z zadanym w poprzednim
podrozdziale, to jednak w tym przypadku chodzito raczej o rekonstrukcje zakresu
kontroli sprawowanej przez przedstawicieli klasy $redniej wyzszej oraz identyfikacje
tych sfer zycia, ktore znajduja si¢ poza nig. Bedzie to jest zatem doskonalym
uzupehlieniem poprzedniej czesSci niniejszej analizy, w ktorej temat sprawowania

kontroli byt réwniez wyraznie obecny. Przyjrzyjmy si¢ odpowiedziom.

Czg$¢ z badanych, ktora przyjeta strategie ,,wznoszenia si¢” nad wszelkimi drobnymi
problemami, o ktérych mowa byta w poprzednim podrozdziale, konsekwentng postawe
wykazuje takze przy tym pytaniu. Twierdza oni zatem, ze tak naprawde nie zalezy im,
zeby cokolwiek zmienia¢, bo czujg si¢ dobrze w swoim zyciu. Oznacza¢ to moze
poczucie pelnej kontroli otaczajacej rzeczywistosci lub przeciwnie, prze§wiadczenie, ze

skoro nie da si¢ mie¢ wptywu na wszystko, to moze nie nalezy si¢ tym przejmowac.

A: Zdjecie wyraZajgce cos, co chcialbym zmienié, a nie moge.

M5: Nie ma takiej rzeczy.

A: Nie ma takiej rzeczy, ktorg chciatby Pan zmieni¢? Nie przejmuje si¢ Pan roZnymi
rzeczami, czy...?

M5: Nie wie Pan, ja jestem ze wszystkiego zadowolony.

A: Niektorzy umieszczajg np. politykow, ktorych by nie chcieli...

MS5: Ale no wie Pan, po to w '89 roku wybralismy demokracje, ze w demokracji sie
zdarzajq jakies wynalazki przystowiowe, jakies tam Sp. Pan Gosiewski, czy Pan
Kaczynski, Macierewicz, itd. Mamy demokracje, jest jakies 20% ludzi, ktora glosuje, ma

prawo do wyboru. Czemu ja miatbym to zmieniac?

A: A rzecz, ktorg chcialby Pan zmienié, a nie moZze?

M3: No tez wlasnie, tez, myslatem o tym. No myslatem o tym, no co, zime¢ w Polsce
miatbym zmieni¢? [Smiech]. Mialbym zmieni¢ rzqdzqcych w Polsce? No moge niby, bo
moge iS¢ na wybory, mam prawo glosowac i to zmieni¢. Ale masa jest jaka jest, ja sam
tego nie zrobig. Moze sam si¢ powinienem zabra¢ za rzqdzenie, ale do tego sie nie
nadaje, bo si¢ nie nadaje. Pogody no nie zmienie. Moglem zrobi¢ zdjecie chmury,

sniegu, tak, ale, moglem... Ale z drugiej strony ja sobie przyjgtem takq dewize w moim
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zyciu, Ze skoro czegos nie moge zmienic, to dlaczego mam si¢ tym przejmowac. No po
co? To jest poza mng. Tak, znaczy ja mam tyle powodow do zmartwienia z rzeczami,
ktore sq zalezne ode mnie, na ktore mam wplyw, zZe ten inne sq obok. Bo nie mam

wphywu.

Badani maja $wiadomo$¢ tego, ze w pojedynke nie pokonajg ,,masy”. Widza zatem
pewne niedoskonatosci (np. jesli chodzi o polityke), jednak po raz kolejny wolg si¢
nieco wycofaé i pozostaé¢ niejako poza, lub raczej ponad tym. W gruncie rzeczy chodzi
o to, co na koniec powyzsze] wypowiedzi mowi jeden z respondentow — O
nieprzejmowanie si¢ rzeczami, na ktdre nie ma si¢ wptywu. Z drugiej strony, zauwaza
on tez, ze sam moglby si¢ zabra¢ si¢ za rzadzenie, problem w tym, ze po prostu wcale
nie ma na to ochoty. Dobrze mu si¢ zyje, jest szczesliwy i dlatego nie widzi powodu, by
angazowac si¢ w rzeczy, ktére owszem, czasem go denerwuja, ale nie na tyle, by
poswigca¢ swoj czas i energi¢, na to, by je zmienia¢. Lasch opisujac wspodtczesnych
zamoznych Amerykanéw w kontek$cie pewnej obojetnosci, czy oportunizmu, zwraca
uwage na ich ,,zwigzki z miedzynarodowq kulturg pracy i wypoczynku — biznesu,
rozrywki, informacji [...] (Lasch, 1997, str. 51). Mysle, ze dotyczy to takze klasy
sredniej wyzszej, a polega to na tym, ze elity przywykty funkcjonowaé w nieco innej,
oderwanej od reszty spoteczenstwa rzeczywistosci. Opiera si¢ ona na kosmopolityzmie,
zacieraniu mi¢dzynarodowych granic i uwspodlnieniu doswiadczen ludzi o podobnym,
wysokim statusie spotecznym zyjacych w wielu krajach. Zwykle problemy spoleczne
dotykajace ,,masy”, staja si¢ dla klasy $redniej wyzszej w pewnym sensie odlegte.
Egzystuja oni bowiem w do$¢ hermetycznej, samowystarczalnej przestrzeni, ktoéra
dostosowana zostala do jej potrzeb. Przedstawiciele elit inwestujg sporo wlasnych
pienigdzy w prywatne szkoty, ochrone, opieke lekarska, czy nawet prywatne systemy
usuwania odpadow, odgradzajac si¢ w ten sposob od reszty powszechnych $wiadczen.
Zamiast wspiera¢ ustugi publiczne, a wigc po czgsci skarb panstwa, izoluja si¢ oni w
swoich elitarnych systemach ustugowych (Ibidem). To wtasnie o czym mowa powyzej

miat na mysli Lasch piszac o ,,buncie elit”.

Niektorym badanym polityka zdaje si¢ doskwiera¢ znacznie bardziej, jednak réwniez
nie na tyle, by si¢ w nig osobiscie angazowa¢. Wykazuja jednak nieco wigksze
zaangazowanie 1 znajomo$¢ aktualnych probleméw czy wydarzen politycznych. Z
drugiej strony, jeden z badanych zauwaza, ze cho¢ udato si¢ wywalczy¢ w Polsce

demokracjg, to on, kiedy§ mocno zaangazowany w opozycje, odczuwa dzi§ wlasciwie
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mniejszg mozliwos¢ wplywu na to, co dzieje si¢ w kraju. Wynika to wlasnie z
zaangazowania w okre$lone struktury w czasach mlodosci, ktore dawaly ludziom
poczucie, ze razem mozna co$ 0siggnac, a czasem i1 wywieraty realny wptyw na
owczesng wladze. Dzis$, jako cztowiek zajmujacy si¢ przede wszystkim praca, wycofat

si¢ z zycia blisko polityki.

A: Zdjecie przedstawiajgce cos, co chciatbym zmienié. Chodzi o pana ministra
konkretnie? [minister Cezary Grabarczyk]

M4: Nie, nie, raczej chodzi o sposob uprawiania polityki. To jest tez ta tesknota za
mitodymi latami, kiedy byto wazniejsze i w pewnym sensie mozna byto wiecej zrobic
bedqc takim, bym powiedzial cztowiekiem z ulicy. [ ...] Jako obywatel uwazam, ze tak
nie powinno byc, ale nie bardzo jest co z tym zrobic. Tym bardziej, ze pewnie bede
glosowal na partie, z ktorej on pochodzi, bo nie ma na kogo innego. Takze tym bardziej
jest to utrudnione.

A: Czyli chodzi ogalnie o polityke i to, jacy ludzi i w jaki sposob dostajq si¢ do wladzy?
M4: Tak, sposob w jaki to dziata. Chodzi o to, jak to si¢ dzieje, cata polityka obraca sig
wokol tego kto komu jakie stanowisko zatatwi, a ludzi, ktorzy myslq szczerze jest bardzo
niewielu i praktycznie... a na nizszych szczeblach, to juz w ogole ludzi myslg o tym co
mogq komus zatatwié i kto im moze cos zatatwié. Tak to niestety wyglgda.

A: Trudno sie nie zgodzic.

M4: [Smiech].

A: Zdjecie wyrazajqce cos, co chciatabym zmienié, a nie moge. Ustawa 0 partiach
politycznych?

K3: Tak jest! I to jest wtasnie taka moja bolgczka i taki moj konik.

A: A co jest takiego w tej ustawie?

K3: Ta ustawa dopuszcza tworzenie takich statusow partii, ze szef partii jest
Jjednowladcq. On jest nienaruszalny, on decyduje o wszystkich listach wyborczych w
catym kraju. Czyli de facto dla mnie to oznacza, zZe o losach catego kraju decyduje 2
facetow: Kaczynski i Tusk. To oni obsadzajg te swoje partie, to oni decydujg o tym, kim,
na kogo w efekcie wyborca bedzie gtosowaé. Czyli taka prawdziwa demokracja to jest
fikcja, jak dla mnie.

A: Mhmm.
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K3: 1 to sig bierze z tej ustawy o partiach. Ja doktadnie, jeszcze sie tak bardzo
dokladnie z nig nie zapoznatam, takze nie wiem, co nalezatoby w niej zmienic. Tez za
mato znam te mechanizmy partyjne, natomiast ona wtasnie za duzo, za duzg witadze daje
szefowi partii. I on nie ma takiego swiezego fermentu, on nie ma nowych mysli. Poza
tym szef partii jest skupiony na tym, zeby utrzymac swojg pozycje...

A: I swoich kolegow.

K3: Tak, kolegow i tak dobiera tych kolegow, Zeby to byli ludzie, ktorzy mu nie
zagrazajq. Czyli gtownie ten poziom debaty publicznej jest taki bardzo, bardzo, bardzo
niski, przez to, ze do polityki dochodzq tacy wiasnie stabi ludzie. To jest, co mnie
denerwuje, bo ma taki realny wplyw na zZycie kazdego obywatela. No nie czuje w sobie
sit, zeby to zmienia¢. Kiedys z moim bratem myslelismy, ze zatozymy takie
stowarzyszenie ludzi, ktorzy sq przeciwni ustawie o partii, o partiach politycznych, ale
Jjakos obydwoje w tym samym czasie mamy dzieci i nie mamy czasu.

A: Moze kiedys, jak dorosng.

K3: Moze, no zobaczymy.

A: Czyli jest Pani jakos tam zaangaZowana politycznie? Interesuje si¢ tym Pani?

K3: Interesuje sig, interesuje. Moze mato tym, z kim sie kioci Niesiolowski czy
Cymanski, ale...

A: To niewiele zmienia.

K3: Tak, ale, no, wazne jest dla mnie co si¢ dzieje w gospodarce, co ustawodawca, jakie

ustawy sq wprowadzane.

Podobnie jest z ustawg o partiach politycznych. Cho¢ respondentka chciataby sie¢
zaangazowa¢ w jej zmiang, to najprawdopodobniej, z uwagi na inne obowiazki, nie

znajdzie tyle czasu, czy wewnetrznej sity, by np. zalozy¢ z bratem stowarzyszenie.

Respondentéw charakteryzuje zatem oportunizm, czy nawet pewnego rodzaju
wygodnictwo, oraz poczucie braku zobowigzan spotecznych. Jest tutaj widoczne
dazenie do totalnego wycofania sie z zycia publicznego. Zycie na uboczu, z dala od
spoteczenstwa 1 polityki, z dala od spolecznych oczekiwan i zobowigzan, to wiasnie
preferowany przez badanych sposob egzystowania. Zycie publiczne zaczyna ich
obchodzi¢ dopiero wowczas, gdy utrudnia realizacj¢ prywatnych zamiaréw badanych.
Osoby, ktore zgodzily si¢ na udziat w badaniu nie przejawiajg zatem zadnych aspiracji

do udziatu we wladzy politycznej, a tym samym przynaleznosci do politycznych elit.

190



Kolejng rzecza, gdyby tylko mogli, ch¢tnie zmieniliby badani jest kraj zamieszkania.
Tesknota za Wlochami i zafascynowanie zyciem w tamtym kraju obecne jest mocno

takze w tym momencie.

A: Zdjecie przedstawiajgce cos, co chcialbym zmienié, a nie moge. Czy 1o jest
zwigzane te; 7 Wlochami?

M2: Tak. Tzn., no nie bede tam zyt juz nigdy no i tego nie zmienie.

A: O to chodzi, tak?

M2: Tak, no nie urodzitem sie Wtochem i to bynajmniej nie chodzi o karnacje i kolor
wlosow.

A: A nie mogtby Pan tam wyjechad i zamieszkaé sobie?

M?2: Mysle sobie, ze... gdybym mogt mie¢ takq swiadomos¢ w momencie wybierania
studiow i mogtbym w momencie wybierania studiow wybrac studia we Wloszech, to
pewnie bym to zrobil. Ale nie mialem takiej mozliwosci, ciesze sie, ze w ogole dostatem

sie na studia, mimo tego, ze pan od historii mi tego nie wrozyt [Smiech].

A: Ok., no i co chcialabys zmienié, a nie moZesz?

K3: No nie moge zmienié, nie moge zmienic, yyy, miejsca, w ktorym Zyjemy, ani
warunkow, w ktorych zZyjemy, jak na razie. Dzieci chodzq tu do szkotl. My jestesmy
zwiqzani pracq, musimy mieszkac tam gdzie mieszkamy, pracowac tam gdzie
pracujemy.

A: A jakby powiedzmy nie bylo tych wiezi, jakby nie bylo tego przywiqzania?
K3: Jakbym byla wolnym cztowiekiem?

A: Powiedzmy, Ze jestes wolnym czlowiekiem, moZesz teraz w kazdym miejscu podjgé
prace, dzieci wlasnie skonczyly szkole, to...

K3: To wyjezdzam natychmiast do Wloch. Natychmiast.

A: I tam pracujesz, tam Zyjesz?

K3: I tam pracuje, i tam zZyje, ze zgromadzonych tutaj pieniedzy. Natychmiast
wyjezdzam do Wioch.

A: Do jakiego regionu?

K3: Potnocne Wtochy.

A: Ale w gory gdzies tam, czy Toskania?

K3: Nie gory, Toskania nie. Dolomity.
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A: Coyli to jest to rzeczywiscie ukochane miejsce.

K3: Ukochane miejsce.

Najwyrazniej uczucie, jakim przez tych badanych darzone sg Wiochy jest naprawde
silne. Jednak mimo tego, twierdza, ze nie moga si¢ tam przeprowadzi¢. Zbyt wiele
powigzan trzyma ich w Polsce. Dzieci chodzg tutaj do szkoty, oni prowadza firmy, maja
tutaj rodziny. Wlochy pozostang raczej swojego rodzaju niespetnionym marzeniem,
pewnym mitem, do ktorego badani bedg si¢ chetnie odwolywac i ktéry stanowi dla nich

punkt odniesienia wyznaczajacy oczekiwany standard zycia.

Sa jednak respondenci, ktérzy na zadane im pytanie spojrzeli nieco wezej 1
sfotografowali to, co im w danym momencie przeszkadza, nie odwotujac si¢ do
szerszego kontekstu spotecznego czy politycznego. Dlatego wtasnie odpowiedzi te byty
tozsame z tymi, ktore udzielone zostaly na pytanie zwigzane z rzeczg przeszkadzajaca
im w sasiedztwie. Dla przyktadu sg to wspomniane stlupy wysokiego napigcia, czy
kompostownik sgsiada. Daleki jestem jednak od stwierdzenia, ze sprawy bardziej
wznioste, czy dotyczace wiekszej liczby ludzi sa tym badanym obojetne. Po prostu
sfotografowali to, co im obecnie doskwiera, by¢ moze za rok, byloby to juz co$§ zupetnie

innego.

Podsumowujac te czes¢, wyrdzni¢ nalezy w zasadzie 3 typy odpowiedzi. Pierwszy z
nich reprezentuja Ci badani, ktérzy nie odczuwaja potrzeby zmiany czegokolwiek.
Owszem, doskwierajg im pewne rzeczy, ale potrafig si¢ wobec nich zdystansowac, czy
poprzez poczucie pewnej wyzszosci, postawi¢ niejako ponad nimi. Postawa ta wigzac
si¢ moze z poczuciem wzglednie petnej kontroli nad rzeczywisto$cia, lub przeciwnie, z
pogodzeniem, ze tak naprawdg¢ nie da si¢ kontrolowaé wszystkiego 1 czasem nalezy

,,odpuscic”.

Jesli chodzi o brak zaangazowania w zycie publiczne, jaki wykazuja te osoby, to
widoczny jest tutaj wyrazny oportunizm oraz pewne ,,wygodnictwo”. Badani ci wolg
wycofa¢ si¢ ze spoleczenstwa i1 zy¢ z dala od wszelkich oczekiwan czy zobowigzan
spotecznych. Wygodne Zycie na uboczu to strategia, ktora jest wydaje si¢ by¢ dla
respondentdOw najatrakcyjniejsza. Ich protest, czy niech¢¢ budzi si¢ dopiero wowczas,
gdy np. ustawy czy prawa polityczne przeszkadza¢ zaczynaja w realizacji wlasnych

celow.
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Drugi typ odpowiedzi na pytanie o che¢ zmiany dotyczy zmiany miejsca zamieszkania
na Wiochy. Jak wynika jednak z drugiego cztonu pytania (chciatbym zmienié, a nie
moge), wyjazd z Polski i kontynuacja swojego zycia w Italii pozostanie raczej w sferze
marzen. Badanych trzyma w kraju ojczystym zbyt wiele powigzan, by méc po prostu
wyjechaé. Oczywiscie moze mogliby sprobowaé rzuci¢ prace, sprzeda¢ domy i firmy i
sprobowac zaczaé zy¢ we Wioszech ze zgromadzonych dotychczas pieniedzy. Jednak
jest to zbyt duze wyzwanie 1 postawienie wszystkiego, co si¢ dotychczas osiggneto na
jedna karte. Poczucie odpowiedzialno$ci za zycie swoje i bliskich jest pewnie zbyt silne,
by odwazy¢ si¢ na taki krok. Mysle, ze owa ,,zachowawczo$¢” wigze si¢ ze strachem
przed zostawieniem tego wszystkiego, na cato pracowalo si¢ przez lata. Ponadto,
przenoszac si¢ w zupelnie inne miejsce 1 zaczynajac zycie w nowym kraju, respondenci
musieliby niejako od podstaw budowac szacunek i prestiz spoleczny, ktorym cieszg si¢
w obecnym zyciu. Do tego dochodzi czgsto bariera jezykowa oraz brak perspektyw

zawodowych w innym kraju.

Trzeci typ nie szuka probleméw daleko, tylko dostrzega te dokuczajace na co dzien.
Dlatego witasnie odpowiedzi na to pytanie pokrywaty si¢ z tymi dotyczacymi rzeczy,

ktéra doskwiera badanym w sasiedztwie.

Badani sg zatem ogolnie rzecz biorac zadowoleni ze swojego zycia i wydaje si¢, ze
udaje im si¢ kontrolowaé wiele obszarow zycia, na ktorych sa aktywni. Zajmuja
wysokie pozycje spoleczne, dobrze zarabiajg, cieszg si¢ szacunkiem innych ludzi.
Patrza na §wiat nieco z gory, oraz zyja w bardzo komfortowych warunkach, a to
prowadzi¢ moze do pewnej obojetnosci wobec problemow spotecznych czy
politycznych, ktore dzieja si¢ wokot nich. Wygoda rodzi zatem oportunizm oraz
poczucie, ze wychylanie si¢ przed szereg nie jest potrzebne, gdy w gruncie rzeczy zyje
si¢ dobrze. Wycofanie pozwala unikng¢ oczekiwan, czy zobowigzan spotecznych, przed
ktoérymi respondenci wyraznie uciekajag. Dobrym komentarzem konczacym t¢ czgsé
rozwazan bedzie fragment wypowiedzi profesora Wojciecha Lukowskiego pochodzacy
z jednego z wywiadow dla ,,Polityki”: Ludzie sukcesu zajeli bezpieczng pozycje
ustawionych i nie majg zamiaru niczego zmieniac. Nie ingerujq w uktad spoteczny.
Czasem placq jakgs danine, zeby zachowa¢ status quo. Sq bardzo mato prorozwojowi.
Osiggneli swojg wyspe szczescia. Siedzq tam i mowiq: wy tutaj nie wejdziecie, a my stqd

nie wyjdziemy, bo po co [...] (Lukowski, 2011).
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4.17. Najwazniejsza rzecz w zyciu oraz zasady, wedlug ktorych warto zy¢.

Mam nadzieje, Ze majac za sobg analiz¢ wszystkich wcze$niejszych probleméw, wiedza
czytelnika na temat klasy Sredniej wyzszej 1 jej stylu zycia jest nieco bogatsza. Wiemy,
ze respondenci to raczej ludzie spelnieni, zadowoleni ze swojego zycia. Majg
szczgsliwe rodziny, dobrze platne zajecia, dajace im wiele satysfakcji, podrozuja po
swiecie. Pewnie niejeden z nas zastanawia si¢, czy istnieje jaka$ recepta na to, by
osiggna¢ tak wiele? Innymi stowy, czy badani kierowali, badz kieruja si¢ w zyciu
jakimi$ zasadami, ktore zaprowadzily ich tak wysoko? Po wtore, gdyby postawi¢ ich
pod murem i zapytaé, co jest tak naprawde wazne w zyciu, to co by powiedzieli?

Wiasnie odpowiedzi na te pytania chcialbym udzieli¢ w ostatniej czgsci tej analizy.

Wsrod badanej kategorii spolecznej odpowiedzi na pytanie, co jest w zyciu
najwazniejsze, byly dosy¢ mocno zréznicowane. Mysle, ze w tym przypadku czytelniej
bedzie, gdy najpierw przedstawie¢ kilka cytatow, a pdzniej zajmiemy si¢ ich bardziej
szczegdtowym omowieniem. Postaramy si¢ znalez¢ ich cechy wspolne, ktore postuza

nam jako podstawa do pewnych uogoélnien.

A: [...] Po prostu co jest dla Pana najwazniejsze? Co jest waine w Pana Zyciu.

M6: Juz mowig. Bezpieczenstwo. Bezpieczenstwo w sensie, oczywiscie zarowno takie
finansowe, jak i bezpieczenstwo jako brak zagrozenia. Dlatego bardzo czesto ustepuje,
zeby nie doprowadzi¢ do zadnego konfliktu, ktory mogt przeradzac sie w jakgs agresje.
Ja bardzo nie lubig¢ takiego czegos, bardzo nie lubi¢ agresji i unikam tego. To chyba jest
najwazniejsze. [...] mysle, ze tak, ta taka niezaleznosc i to, zeby patrze¢ w przysztos¢
myslgc, Ze nic si¢ nie moze wydarzyc to to, do czego zawsze dqgzytem. I mysle, ze
mogtbym tak juz powiedzie¢ teraz, ze takie bezpieczenstwo mam zapewnione. Never say

never, ale tak to wyglgda.

A: Dobra. A teraz tak podsumowujgc nasz wywiad, takie pytanie na koniec. Co jest
dla Pana najwazniejsze w Zyciu? Taka rownowaga wlasnie i poczucie
bezpieczenstwa?

M3: Mhm... Tak, chyba jasno to zdefiniowatem, wydaje mi sie. Tak, tak, rownowaga i

poczucie bezpieczenstwa.
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Jak wida¢ bezpieczenstwo, czyli tak naprawde pieniagdze, sg dla klasy sredniej wyzszej
bardzo wazne. Osiggnigcie stabilno$ci finansowej, a wigc poczucia, ze tak naprawde nic
nie jest w stanie zagrozi¢ ani im samym, ani ich bliskim i ze bedg mogli wie$¢ zycie, do
ktérego przywykli juz do konca swych dni, to mniej wigcej to, co maja na mysli
respondenci gdy zapytani zostang o istot¢ czy sens tego wszystkiego, co robig. Zatem
chodzi o to, by by¢ pewnym, zZe juz zawsze bedzie tak dobrze, jak jest teraz. Postawa ta
jest dosy¢ minimalistyczna i bardziej ukierunkowana na utrzymanie status quo niz na
dalszy rozwoj. Poza tym, wg Ronalda Ingleharta, poczucie bezpieczenstwa (zar6wno
fizycznego jak i finansowego) to podstawowe potrzeby czlowieka nazwane warto$ciami
materialistycznymi. Wydaje si¢ natomiast, ze badani, mimo, iz realizujg wartosci
postmaterialistyczne, takie jak rozwdj osobisty, poprawa jakos$ci zycia, pozostajg nadal

mocno skupieni na bezpieczenstwie.

W ostatniej wypowiedzi pojawia si¢ takze pojecie rownowagi, pod ktorym podpisuje si¢

wigcej respondentow.

A: Ale jakby mial Pan odpowiedzied, troche zastanowié, co jest tak naprawde wazne,
co jest kwintesencjq?

M4: Hmmme... To mozna by ksigzke napisac, tez nie wiadomo, czy mqdrq...

A: To si¢ pewnie zmienia tez...

M4: To sie zmienia i moze to jest wlasnie istota. Zeby, yyy, nie wiem, znalez¢ te
wiasciwg droge w odpowiednim czasie i Zeby nie robi¢ czegos co, jakby to powiedziec...
niech si¢ chwile zastanowie, to jest trudne pytanie... Ale chyba tak, znalez¢ witasciwg
droge odpowiedniq, dla swojego miejsca w Zyciu... i nie, rownowage miedzy roznymi
sprawami. O to, réwnowaga jest wazna. Zeby znalezé réwnowage miedzy Zyciem
zawodowym, rodzinnym, publicznym, cho¢ jak wida¢ mam poczucie, ze tu mato mozna
zrobié, cho¢ chciatbym wiecej. Yyy, nie popadac w skrajnosci, w jakgs przesade, nie
ekscytowac sig¢ moze za bardzo... Widzie¢ szerzej to co sie dzieje i probowac sie jakos w
tym odnalez¢, o tak.

A: Ok.

M4: Ale to jest bardzo trudne pytanie, na filozoficzng rozprawe. Ale chodzi gtéwnie o
to, zeby znalez¢ te rownowage pomiedzy roznymi rzeczami. Tych rzeczy mogg by¢ 3,

moze by¢ 30, moze by¢ 13.
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A: Ok., a teraz, tak jui podsumowujqc. Co jest dla Pani najwazniejsze w Zyciu. Ja na
przyktad moge odniesé¢ takie wraZenie 7 wywiadu, Ze wazne sq dla Pani bardzo dzieci,
Ze wazna jest praca, ktora daje satysfakcje, pozwala si¢ rozwijaé.

K3: Mhmm. Tak, takie holistyczne szczescie, taka rownowaga, miec¢ dzieci i to zdrowe
dzieci, i praca.

A: Mhmm... I to jest waine?

K3: I takie dobre relacje z rodzicami, bliskimi, przyjaciotmi.

Réwnowage te rozumie¢ nalezy jako znalezienie ztotego $rodka pomiedzy réznymi
sferami, w ktorych cztowiek funkcjonuje. Nie powinno dopusci¢ si¢ do tego, by jedna z
nich stata si¢ znacznie wazniejsza i przestonita inne. Klase $rednig wyzsza cechuje
zatem duza zachowawczo$¢, a Ow zloty S$rodek nazwaé mozna takze pewnym
lawirowaniem, czy brakiem radykalizmu. Jest to typowa drobnomieszczanska postawa,
a wigc znacznie bardziej typowa dla klasy $redniej, niz wyzszej. Z drugiej strony nalezy
mie¢ swiadomo$¢, ze pewnie réznych momentach zycia, istotno$¢ poszczegdlnych
obszarow bedzie ulegata zmianom, na co zwraca uwagg jeden z respondentow. Trzeba
potrafi¢ oddzieli¢ rozne sfery zycia i nie da¢ si¢ pochtong¢ zadnej z nich. Innymi stowy
mozna dla przykladu duzo pracowaé, nie wolno jednak zapomina¢ o rodzinie i

przyjaciotach.

W ogéle rodzina czy przyjaciele to kolejna warto$¢ akcentowana przez respondentow w

zwiazku z pytaniem o to, co jest w zyciu najwazniejsze.

A: Powiedz, to jest takie pytanie cigzkie, troche gornolotne. Ale co jest najwazniejsze
w Zyciu?

K2: No tak, mhmmm... Jest rzeczywiscie gornolotne i pewnie nikogo nie zdziwi, ja
Jestem bardzo takq osobq rodzinng, w zwigzku z czym rodzina jest dla mnie

najwazniejsza i takie szczescie na tym polu.

Jak wida¢ dla respondentki liczy si¢ przede wszystkim to, by¢ mie¢ szczgsliwg rodzing.
Wszystko inne jest mniej wazne. Oznacza, to, Ze wyznawane przez nig warto$ci maja

tradycyjny charakter, a role pelnione w zyciu rodzinnym to te najwiekszym znaczeniu.

Kontynuujac analiz¢ odpowiedzi, przypomnijmy, ze istnieje stare powiedzenie, ze
wszystko mozna sobie kupi¢, ale zdrowia nie. Jeden z badanych uwaza, Ze jest ono jak

najbardziej prawdziwe. Oprocz tego, licza si¢ dla niego ludzie, ktérym moze zaufaé.
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Najwidoczniej] w $wiecie, w ktorym badany funkcjonuje na co dzien zaufanie jest

wysoka ceniong wartoscig — by¢ moze dlatego, ze deficytowa.

A: Pytanie na koniec, gornolotne i trudne. Co jest najwazniejsze w Zyciu?

MS5: Zdrowie. Nic wigcej poza zdrowiem nie jest wazne.

A: Ale szybko Pan odpowiedzial. Na 0gél jak zadaje to pytanie, to nikt nie wie, co
powiedzied.

MS5: Zdrowie jest najwazniejsze. Zdrowie plus ludzie wokot Pana. To sq 2 najwazniejsze
rzeczy. Ludzie, ktorym moze Paz zaufad, nie chcialtbym definiowac jako rodzina, czy
przyjaciele, bo to jest takie... Ale ludzie wokot Pana, z ktorymi moze Pana rozne rzeczy
robic¢ i zdrowie. Pienigdze? Zawsze Pan zarabia, mniejsze, wigksze, jak Pan w miare
jest, przepraszam za kolokwializm, kumaty, to Pan pienigdze zarobi. Mniejsze, wigksze,
zawsze mozna mie¢ wigcej, mniej, ale to nie wazne. Ludzie, ktorym mozna zaufaé i

przezy¢ z nimi Zycie oraz zdrowie.

Bardzo interesujace jest to, jakimi zasadami lub warto$ciami kieruja si¢ w tym zyciu
badani. By¢ moze to wlasnie one s3 kluczem do ogromnego sukcesu, jaki odniosty

osoby, ktorych styl zycia opisywany jest w niniejszej pracy.

A: Czy masz jakqs takq zasade, ktorej zawsze si¢ trzymasz, albo, czy jakqs takqg rade?
M1: Wiesz co, chyba taka podstawowa rada, ktora mi si¢ zawsze nasuwa, jak takie, jak
o czyms takim mysle, to jest generalnie uczciwosé. Bo wtedy w gruncie rzeczy nie masz
lekow. Jak jestes uczciwy to niczego sie nie boisz, czy tam prywatnie, czy zawodow0. O
nic sie nie boisz. Nie, nie o nic, to przesadzam, no ale o wiele rzeczy sie nie boisz, yyy,
takich, o ktore, ktorych bojg sie¢ nieuczciwi. Yyy, i jakas tam nieustepliwos¢ jednak, to
znaczy polegajqca na tym, Ze, yyy, trzeba wiedziec, ze to sie, Ze to jest, yyy, poza
pechem, czy nie wiem, takim chaosem, ktory panuje we wszechswiecie [Smiech], to
Jjednak wigkszos¢ rzeczy jest zalezna od nas. I to nie jest tak, ze mozna, to znaczy jest
tak, Ze musisz w to wierzyc, ze to jest od Ciebie zalezne i jak cos postanowisz, to starac
sie to zrobié. Ja nie mowig, Ze nie mozesz zmienic¢ zdania. Ale poki nie zmienisz, to si¢
starasz to robi¢ pomimo tego, ze Ci mowiq inni, nie rob tak, bo Ci nie wypada, nie rob
tak, nie uda Ci sig, glupio robisz i tak dalej i tak dalej. Nie, jak postanowites i masz tq
pierwszq ceche, tej takiej uczciwosci prawdziwej ,wewnetrznej, bo czasami zewnetrznie,

to moze nawet nie by¢ pewne, Ze tak jest. Nie jestem oczywiscie w stu procentach, jestem
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chociazby z drugq Zong, ale... ale generalnie w Zyciu, bytem, yyy, trzymatem sie tej

zasady.

Zatem uczciwo$¢ jest tym, czym powinnisSmy si¢ przede wszystkim kierowac. Nie jest
to by¢ moze recepta na sukces, bo wowczas kazdy uczciwy cztowiek by go osiagnat,
jednak duzo wazniejsze jest chyba tutaj to, by po prostu postgpowac fair. Chodzi o to,
zeby nie mie¢ sobie wiele do zarzucenia, zeby mdc spac¢ spokojnie, w poczuciu, ze
wszystko co si¢ robi i co si¢ osiggneto jest nasze i zdobyte zostalo we wlasciwy sposéb.

Uczciwos¢ daje spokoj. Podobny poglad wyraza kolejny badany.

MG6: [...] To chyba jest najwazniejsze. I uczciwos¢, chyba w sumie, mimo wszystko. [...]
Tak. Nie mowie oczywiscie o zdrowiu, bo wiadomo, wszyscy chcemy by¢ zdrowi.
Wiadomo, Ze lepiej by¢ mgdrym i bogatym i zdrowym, jak gltupim, biednym i chorym.
[...]

Zastanawiajace jest tylko to, dlaczego ,,mimo wszystko”. By¢ moze jest to
spowodowane tym, ze w Polsce na wielu ludzi, ktorzy dorobili si¢ duzych majatkow 1
do tego rozpoczynali swoja dziatalno$¢ na poczatku lat ’90, patrzy si¢ nadal nieco
podejrzliwie. Najwidoczniej respondent ma tego swiadomos¢. Po okresie transformacji
tatwo byto przeciez o szybkie pienigdze, nie zawsze zwigzane z legalng dziatalnoscia.
Prawda jest, ze wielu biznesmenow, ktorzy zarobili wowczas przystowiowy pierwszy
milion, dzi§ prowadza zupetnie uczciwe interesy. Jednak na ,,wyzszy poziom” wspi¢li

si¢ nie do konca jasnymi $ciezkami.

W powyzszych wypowiedziach dobrze wida¢ jak ogromnag rol¢ odrywa w klasie
sredniej wyzszej wstyd 1 kontrola spoteczna. Klasa ta jest silnie skrgpowano
réznorodnymi konwenansami 1 mocno zewnatrzsterowna. Zatrzymajmy si¢ na chwile
przy ostatnim pojeciu, ktore trafnie opisuje relacje respondentow ze Swiatem

spotecznym.

Wedlug Riesmana, nagromadzenie kapitatu i spadek liczby urodzen zapoczatkowaty
nowg fazg w zyciu spoleczenstw zachodnich, zwigzang ze stopniowym spadkiem liczby
ludno$ci. Autor nazywa te spoleczenstwa zewnatrzsterownymi. Jesli purytanskg
mentalno$¢ cztowieka wewnatrzsterownego okresli¢ mozna ,,psychikg niedostatku”, to
te nalezaca do czlowieka zewnatrzsterownego lepiej nazwaé ,,psychika obfitosci”

(Riesman, 1996, str. 24-25). Ludzie zewnatrzsterowni, ktorzy ,,upora¢” muszg si¢ z
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nadwyzka produkcji, sktonni sg do rozrzutnej 1 luksusowej konsumpcji. Wiasnie dlatego
zewnatrzsterownos¢, cho¢ wydaje si¢ dotyczy¢ catych wspoétczesnych spoteczenstw
zachodnich, najsilniej widoczna jest pos$rod najbogatszych warstw. Co jednak
najwazniejsze w kontekS$cie niniejszego podrozdziatu, ludzie zewnatrzsterowni
wykazujga wyjatkowa wrazliwo$¢ na dziatania oraz pragnienia innych. Tymi innymi
moze by¢ np. elitarny krag towarzyski poznanskiej klasy s$redniej wyzszej, ktorego
opinie sg dla badanych bardzo istotne. Zewnatrzsterownos¢ polega zatem na wyczuleniu
na wszelkie sygnaty, ktore naptywa¢ moga do jednostki z zewnatrz i braniu ich pod
uwage w codziennych wyborach. Zyroskop ludzi wewnatrzsterownych zostalt tutaj

zastgpiony przez co$, co w dziataniu przypomina¢ mogloby radar (Ibidem, str. 35).

Czytelnik zwrdcit bez watpienia uwage, na pewna sprzecznos$¢, polegajaca na tym, ze
badanych okresli¢ mozna zaro6wno jako zewnatrz- jak i wewnatrzsterownych. Nalezy
pamieta¢, ze opisane przez Riesmana typy spoteczenstw to typy idealne. W zyciu
spolecznym natomiast, dochodzi jak wida¢ do ich wymieszania, co spowodowane moze
by¢ wieloma czynnikami, takimi jak stopien rozwoju danego kraju, jego historia,
mentalno$¢ spoteczenstwa, itd. W warunkach polskich, jesli chodzi o nastawienie do
pracy oraz posiadanie silnych, raz na zawsze wytyczonych celow 1 wartosci
(bezpieczenstwo, stabilizacja), poznanscy przedstawiciele klasy S$redniej wyzszej
wydajg si¢ by¢ bardziej wewnatrzsterowni. Jednak gdy wzia¢ pod uwage ich zwyczaje
konsumpcyjne, oraz przede wszystkim relacje z otoczeniem, to wykazuja cechy
znacznie bardziej zewnatrzsterowne. Badani sa wiec dziataja wigc na zasadzie swojego
rodzaju hybrydy, w ktérej elementy wewnatrz- i zewnatrz sterowne funkcjonuja

jednoczesnie na roznych plaszczyznach.

Wsrod omawianej kategorii spolecznej ewidentny jest takze pewien strach przed
zarzutami nie do konca uczciwych dziatan w sferze biznesowej. Ich potwierdzenie
moglo by si¢ wigza¢ z zablokowaniem akcesu do kregéw towarzyskich, do jakich
przynaleza badani. Pewna etykieta, niepisane zasady, na ktorych opierajg si¢ interakcje
w $wiecie badanych, nadajg z jednej strony jasne ramy, po ktérych wolno si¢ poruszac,

z drugiej jednak, mocno ograniczajg (a wigc kontrolujg) mozliwa pule zachowan.

Kolejnymi warto$ciami jakie wymieniajag badani s3 milosierdzie, mierzenie innych

wlasng miarg, czy pomaganie potrzebujacym.
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A: A ma Pani jakgs takq recepte, albo jakies takie zasady, ktorych sie Pani tryyma?
Ktore pozwolily Pani osiggngc to wszystko, co Pani osiggnela?

K3: Mam takq, to moze smiesznie zabrzmi, ale mam w portfelu takq modlitwe, ktorg 10
lat temu albo i dawniej wycietam z Wyborczej... I to jest taka modlitwa, nie jakas taka
oczywista, taka pewnie mato tez i znana, zresztq moge jq zaraz przynies¢. Mowi ona o
tym, zeby od innych nie oczekiwac wiecej, niz si¢ samemu daje. Nie oczekiwa¢ dla siebie
wiecej sprawiedliwosci niz si¢ jej daje, Zzeby nie oczekiwac¢ dla siebie wigcej przyjazni
niz sie jej daje. Zeby po prostu nie byé w Zyciu takim biorcg, ale tez, yyy, ...

A: Byé dawcq.

K3: By¢ dawcq. To tak najprosciej ujmujgc. Ale generalnie, zeby by¢ mitosiernym, by¢
dobrym, zanim zacznie si¢ czegos dla siebie oczekiwac.

A: Czyli stara si¢ Pani dawac innym tez...

K3: Nie mowig, ze jakos sie tam strasznie poswiecam, ale na pewno jestem wyrozumiata
dla ludzi. Cierpliwa jestem dla ludzi, w takim znaczeniu uwazna jestem na to, co do
mnie mowiq, co mogliby poprosic¢, a nie proszq, bo nie wiem, czujg, ze nie majq

prawa... Takze w takim znaczeniu staram sie cos od siebie dawac.

A: [...] Osiggnelas wiele, tutaj nie musimy by¢ skromni, a czy sq jakies takie zasady,
reguly, ktorych si¢ trzymasz? Masz moZe jakqs recepte?

K3: Recepty nie mam, bo to jest trudno miec. Ale, zasade mam takq jedng, ktora nie
wiem, czy jest dobrq zasadq, ale zawsze staram si¢ pomagac stabszym, biedniejszym.
Bardzo, zawsze to jest dla mnie taki punkt honoru. Zawsze staram sig nawet Sama
zrezygnowac nawet z wielu rzeczy, a zeby pomoc innym, ktorzy nie majq mozliwosci.
Chyba, ze jest to wynik lenistwa, to nie, jestem na to odporna. Ale jesli wiem, ze ktos si¢
stara, pracuje cigzko ale nie moze wyjs¢ z jakiejs patowej sytuacji, to zrobie wszystko,
zeby mu pomoc. To jest moja zasada.

A: To jest Twoja zasada. | to procentuje?

K3: Nie wiem, czy to procentuje, bo ja nawet na to tak nie patrze, czy to procentuje. Po
prostu staram sig, a zZeby ludzie, z ktorymi Zyje, tak, ktorzy ze mng wspotzyjqg, czy ja z
nimi wspotzyje, zeby te nasze relacje nie byly relacjami zaleznosci, takiej... No tak, Zeby
na byto mito wspotzyc. No bo wiadomo, sq zaleznosci, tego sie nie ominie, Ze ktos tam
dla Ciebie pracuje, albo z Tobg wspoipracuje. Ale zeby te nasze relacje byly relacjami

Jjak najbardziej zblizonymi do rodzinnych, tak?
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Z powyzsze] wypowiedzi wynika, ze relacje wspotzaleznosci sa przez respondentke
postrzegane jako niekorzystne. Majac swiadomos$¢, ze s3 one w zasadzie nieuniknione,
probuje je ona zminimalizowa¢, lub przeksztalci¢c w bardziej partnerskie. Wspieranie
innych, ktorym gorzej si¢ w zyciu udaje oraz dbanie o dobre stosunki pomi¢dzy ludZmi,

to dla niej dwie glowne zasady, jakimi si¢ kieruje.

Zmierzajac powoli do konca, warto jeszcze zastanowi¢ si¢ nad istotno$cig pieniedzy.
Jak zauwazyliSmy wcze$niej, s3 one w duzej mierze podstawa bezpieczenstwa, ktore
jest niezwykle cenione przez badanych. Natomiast czy licza si¢ pienigdze same w

sobie? Przyjrzyjmy si¢ odpowiedziom na tak postawione pytanie.

A: A czy pienigdze sq wazne, czy to jest tylko jakis tam srodek?

MS5: Dla mnie jak juz Panu powiedziatem pienigdze nie sq do niczego... Mnie bawi
Sciganie sie i to, ze gdzies tam w pracy jako pracownik osiggngtem to co moglem
0siqgnqc i teraz wiasna firma. Tu nic nie osiggnglem tak naprawde. Jestem ciggle na
poczqtku. Bawi mnie Sciganie si¢ i wygrywanie. Czy ja zarobie 100 tys. zI miesiecznie,
czy 200, czy 300 to nie ma tak naprawde znaczenia — i tak wydam kilka tys. zt w
miesigcu maks. Nie wydam wiecej, to juz maks... Nie kupitbym sobie jak pan
Abramowicz kolejnego jachtu, zebym miat 20 m diuzszy niz moj kolega. Pieprze jacht,
Jjak potrzebuje, to sobie wynajme. Pienigdze mnie nie interesujq tak szczerze

powiedziawszy. Nie wiem co Panu inni respondenci odpowiadali?
Oto, co odpowiadali.

A: Jeszcze mam takie jedno pytanie, moze juz ostatnie. Chodzi o pienigdze, czy sq dla
Ciebie wazne, czy sq wazne w Zyciu? [...]

K3: No tak, tak. Pienigdze sq potrzebne po to, zebys mogt realizowac rozne swoje
zamierzenia. Po to sq potrzebne.

A: Jako srodek.

K3: Jako srodek do realizacji swoich celow. Ale nie cel sam w sobie. Na pewno nie. Jak
chcesz komus innemu pomagac, komus si¢ gorzej wiedzie, to musisz mie¢ na to srodki.
Bo jak sam nie masz, to nic nie zrobisz. Masz zalozone rece. Latwo jest by¢, yyy, ze tak
powiem, yyy, prowadzic¢ jakqs dziatalnos¢ charytatywngq ,jakgkolwiek, jak masz na to.
No jak nie masz, to nic nie zrobisz. Tak sam realizujesz cele, powiedzmy, te edukacyjne.
Wszystko mozesz robi¢ wtedy, gdy masz na to srodki. Gdy nie masz pieniedzy, nie

mozesz wzig¢ lekcji, nie mozesz zapewnic¢ im dobrego startu, inwestowac w ich
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edukacje, wszechstronny rozwoj. Kazda zabawa w konie, kazda zabawa w narty, tak, to
wszystko sq pienigdze. Musisz to mie¢ niejako po to, by moc realizowac cele wiasnie o,
rozwoju wewnetrznego, osobistego, wptywac na rozwoj swoich dzieci. Ale tylko w takim
sensie. Nie ma dla mnie znaczenia to, czy, tak naprawde, czy, czy, czy... jak jest dobrze

to jest dobrze, bedzie gorzej, trudno, tez trzeba sobie jakos radzi¢

A: A pienigdze sq waine?

M4: No sq wazne, teraz moge powiedziec, Ze sq wazne, ale nie najwazniejsze. Ale
pozwalajq wiele wazniejszych rzeczy osiqgngé. Ze mozna, to mnie w tej Afiyce wlasnie
urzeka, to Ze mozna by¢ szczesliwym bez pieniedzy. Yyy, majgc drobne srodki zZyje sie
tym, co sig ma i co ludzie potrafig. Takze pienigdze, czy tam poziom zamoznosci to jest
sprawa wzgledna. I jak ktos mieszka w afrykanskiej wiosce i ma dwie krowy czy kozy, to
on sig uwaza za zamozniejszego niz ten, ktorym ma jedngq. I przez to sie czuje pewnie
szczeSliwszy i jakos tam wartosciowszy... Nie, Zle to powiedziatem, pewnie jest
szezesliwszy i lepiej siebie sam ocenia. A w Europie to tez jest, jest inny punkt
odniesienia. Majqtek jest zatem oceniany na podstawie innych, do ktorych sie

porownuje, a nie jest to kwota w dolarach, ktorg trzeba mie¢ zeby ...

Stosunek do pieniedzy, jaki wykazuje pierwszy z respondentéw jest raczej rzadko
spotykany. Mozna odnie$¢ wrazenie, ze wlasciwie ma ich tyle, ze stracity dla niego
znaczenie. Ma $wiadomos$¢, ze 1 tak zarabia bardzo duzo i w zasadzie mniejsze lub
wigksze zmiany w osigganych dochodach nie zmienityby wiele. Z drugiej strony, to
wlasnie pienigdze, czy jak mowi cash, to dla niego podstawowa miara sukcesu

zawodowego.

Postugujac si¢ znanym sloganem, mozna powiedzie¢, ze cho¢ same pienigdze nie daja
szczgscia, to jednak pozwalaja na rézne przedsiewziecia, ktére nas do niego przyblizaja.
Jedna z respondentek zauwaza, ze wszystko to, co jest naturalnym elementem zycia
klasy $redniej wyzszej, a wiec liczne wyjazdy, najrozniejsze zajecia dla dzieci itp., ma
swoja cene. I to niemaly. Bez pienigdzy klasa $rednia wyzsza nie mogla by wies¢
takiego stylu zycia, jaki opisuj¢ w tej pracy. Poza tym, nie zajmowataby w hierarchii
spolecznej tego miejsca, na ktdorym jest obecnie i z pewnos$cig nie nositaby tez takiej

nazwy.
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Na koniec rozwazan dotyczacych pieniedzy, pozwole sobie przytoczy¢ krotkg anegdote,

jaka opowiedziatl jeden z badanych.

MS5: [...] Mam kolege np., ktory ma w cholere kasy, ale on chce mie¢ ciggle wigcej,
wiecej, wiecej. Kiedys fajne stowa powiedzial, moj taki dobry kolega, bylismy na
kolacji, jewish origin, mieszkat w Nowym Yorku i siedzimy z takim polskim
biznesmenem na bogato, juz nie bede z nazwiska...

I L. mowi do niego. ,, Wiesz, ja jestem wiele bogatszy od Ciebie.”

A ten: ,,Jak to, jak jestes bogatszy, ty jestes pracownikiem, partnerem, nie wiem tam,
zarabiasz z 200-300 tys. zt miesigcznie, nie mozesz by¢ bogatszy, bo ja tam mam nie
wiem, setki milionow, miliardow”.

A L., mowi: ,, Wiesz co, ale ja mam wigcej, niz bym kiedykolwiek potrzebowat, a ty nie

masz!” Bardzo fajne stwierdzenie, to racja. Ja mam wigcej niz potrzebuje.

Myslg, ze histori¢ t¢ odnies¢ mozna do rdwnowagi w zyciu, o ktorej mowili badani.
Chodzi tutaj o to, by potrafi¢ doceni¢ to co si¢ osiaggneto 1 nie pozwoli¢, by sfera

zarobkowania stala si¢ najwazniejszg.

Zmierzajac do konca tej czesci analizy, przypomnijmy podstawowe wnioski. Wsrdd
wartosci, ktore najbardziej cenig sobie w zyciu przedstawiciele klasy $redniej wyzszej
wyr6zni¢ mozna bezpieczenstwo (przede wszystkim w sensie finansowym, ale takze
jako brak fizycznego zagrozenia), zachowanie rownowagi, pomiedzy ré6znymi sferami
funkcjonowaniu czlowieka, a takze rodzina oraz zdrowie. Zauwazmy, ze tak naprawde
zadnej z tych rzeczy nie da si¢ kupi¢, niezaleznie od ilosci posiadanych pieni¢dzy.
Pienigdze z kolei, postrzegaja badani przede wszystkim jako $rodek do tego, by
realizowa¢ swoje cele 1 wygodnie zy¢. Klase $rednia wyzsza cechuje pewna
zachowawczo$¢, brak radykalizmu i1 oportunizm. Jej przedstawiciele chcieliby mie¢
pewnos¢, ze zycie ich 1 oraz bliskich im osob bedzie pod wzgledem materialnym juz
zawsze wygladato tak jak obecnie. Sg bardziej zorientowani na utrzymanie obecnej
sytuacji, niz na dalszy rozwoj, a jesli juz to taki, ktory stuzy¢ bedzie podniesieniu
poziomu stabilizacji. Ponadto, omawiana kategoria spoteczna skrgpowana jest mocno
najrozniejszymi konwenansami 1 podlega nieustannej kontroli spolecznej. To wlasnie
wstyd przed negatywnym wartoSciowaniem przez innych oraz strach przed
wykluczeniem reguluja w duzej mierze funkcjonowanie respondentow. Myslac ,ze sa

wolni i ze to oni kontroluja, tak naprawdg¢ nieustannie kontroli podlegaja.
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Z kolei zasady, jakimi kierujg si¢ w zyciu to m. in. uczciwo$¢, wyrozumiatos¢ czy
mitosierdzie dla innych ludzi. Chodzi o to by zy¢ tak, by nie musie¢ si¢ w zyciu niczego
obawia¢, oraz nie wymagac¢ od innych wiecej, niz samemu si¢ daje. Uczciwos¢ dotyczy
przede wszystkim strachu przed zewnetrzng kontrolg i chodzi w niej bardziej o dobro
wlasne niz innych. Natomiast pozostate wartosci skupione sg raczej na dawaniu czegos

od siebie, niz dgzeniu do wtasnych korzysciom.

Trudno oprzeé si¢ wrazeniu, ze wszystko to, co jest wazne dla badanych to raczej
uniwersalne 1 mato oryginalne wartosci. Nie sa one raczej zaskakujace czy
charakterystyczne tylko 1 wylacznie dla tej kategorii spolecznej, cho¢ wystepuja tutaj w
do$¢ specyficznej kombinacji. Dla przyktadu bezpieczenstwo finansowe liczy sie
rownie mocno dla nizszych warstw klasy $redniej, a by¢ moze i klasy nizszej. Roznica
jest tez taka, ze wsrod klasy $redniej wyzszej jest ono na znacznie wyzszym poziomie.
W tym przypadku oznacza¢ to moze, iz bezpieczenstwo ma wsérdd Polakéw ogromnag
wartos¢, niezaleznie od zajmowanej pozycji spotecznej. Odwotujac si¢ do wartosci
materialistycznych 1 postmaterialistycznych Ingleharta, respondenci zdaja si¢
realizowac¢ te drugie, przy jednoczesnym ciggtym dazeniom, by podnies¢ standard tych

pierwszych.

Niestety nie ma recepty na sukces, nie ma tez recepty na bycie szczesliwym, zwlaszcza,
ze jak slusznie zauwaza jeden z badanych, dla kazdego liczy si¢ co$ innego. Wniosek
jest taki, ze nie nalezy patrze¢ na to, w jaki sposob inni ludzie stajg si¢ szczesliwi, tylko
dziata¢ w zyciu tak, by przybliza¢ si¢ jak najblizej ,,bycia dobrze” we wlasnym

odczuciu.

M]1: Najwazniejsze w zZyciu co jest? [diuga cisza] Nie mam, nie mam zdania. Wiesz co,
czytatem mnostwo ksigzek najwiekszych filozofow, i socjologow i psychologow i tych
najwazniejszych w Zyciu rzeczy wymieniano wiele i chyba nie ma takiej jednej. Bo jak
Ci jest dobrze... Mi jest dobrze tak jak mi jest, to chciatem powiedziec, ale przeciez,
wiem, Ze jest tysigc innych sposobow na bycie dobrze i jak mam odpowiedzie¢ w miare
ogolnie, co jest najwazniejsze w Zyciu no to, no to nie wiem... Dla papieza

najwazniejsze bylo zupetnie cos innego niz dla mnie...

Omowilismy warto$ci, czy zasady jakimi kierujg si¢ w zyciu badani, a takze spytalismy
o to, czy istnieje przepis na to, by osiggna¢ tak wiele. Na koniec warto zastanowic¢ si¢

jeszcze nad kosztami sukcesu zawodowego. Przede wszystkim jest to bardzo duzy
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naklad pracy, przynajmniej w poczatkowych fazach budowania kariery. Respondenci
spedzaja w pracy znaczng cze$¢ swojego czasu, cho¢ gdy ich sytuacja finansowa stanie
si¢ bardziej stabilna, zauwazalna jest pewna zmiana proporcji pomi¢dzy obszarem
zawodowym, a innymi sferami. Zorientowanie na sukces i kariere wigze si¢ z tym, ze
wielu z pos$rod badanych w wieku ok. 40 lat, ma jeszcze male dzieci, ktore urodzity sig
gdy rodzice byli juz po trzydziestym roku zycia. Oznacza to, ze zalozenie rodziny i
pehienie r6l z nig zwigzanych odtozone zostato na pdzniej, niz w innych warstwach
spotecznych 1 zdaje si¢ potwierdzaé obecny w spoteczenstwach zachodnich trend
odktadania rodzicielstwa w czasie. Ponadto, aktywno$¢ na wielu obszarach
jednoczesnie (co czesto jest przyczyng tak wysokich dochodoéw), oznacza matg ilos¢
czasu dla siebie 1 konieczno$¢ ciagglego organizowania zycia swojego oraz bliskich.
Wreszcie wysoka pozycja spoteczna, prestiz oraz pelnienie odpowiedzialnych
stanowisk, to nie tylko same wymierne korzysci i pienigdze majace dawa¢ wolnos¢.
Klasa $rednia wyzsza skrepowana jest réznego rodzaju konwenansami i regutami, a jej
cztonkowie, z uwagi na silne dziatanie kontroli spolecznej, nie zawsze mogg robi¢ to, na

co mieliby ochotg.

Zakonczenie

Cho¢ jak dowodzi np. Domanski, klasa $rednia w Polsce caty czas si¢ jeszcze ksztattuje,

to wyodrgbnienie jej najwyzszej warstwy dla celéw badawczych wydaje sie jak
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najbardziej mozliwe do wykonania. Poznanska klasa $rednia wyzsza na pewno podlegac
bedzie jeszcze wielu zmianom, jednak wykazuje ona pewne unikalne wtasciwosci, ktére
stanowi¢ moga podstawe klasyfikacji. Jej styl zycia jest wyjatkowy pod wieloma
wzgledami. Bardzo duze dochody z jednej strony prowadza do znaczacych rézni¢ w
porownaniu z innymi klasami czy warstwami spotecznymi, ktore widoczne sg np. na
poziomie nabywania dobr materialnych, czy ogolnie rozumianej turystyki. Z drugiej
jednak strony, okazuje si¢, ze klasa $rednia wyzsza pod wzgledem wartosci, czy
podstawowych celéw w zyciu, wcale nie tak bardzo inna jest od pozostatych klas w
Polsce. Warto tez zauwazy¢, ze w wymiarze konsumpcyjnym poznanska klasa $rednia
wyzsza, zblizyta si¢ mocno do zachodnich wyzszych sfer — wyglada na to, ze
odwiedzaja oni podobne miejsca w $wiecie, chodzg do podobnych restauracji, czy
jezdza podobnymi samochodami. Pewna powtarzalno$¢ zachowan jest zreszta
immanentng cechg opisywanej kategorii spotecznej, i, odwotujac si¢ do Lascha, sadzg,
ze ma ona ponadnarodowy charakter. Nie zmienia to jednak faktu, ze pewna polska
specyfika posrdd badanej kategorii spolecznej jest nadal widoczna. Mam tu na mysli
przede wszystkim ciagle starania o zapewnienie sobie i bliskim jak najwigkszej
stabilizacji finansowej. Wiaze si¢ to z realizowaniem warto$ci postmateraliastycznych,
przy jednoczesnych probach podnoszenia stopnia zaspokojenia  wartoSci
materialistycznych. Dlatego tez, respondenci nadal posiadaja wewnetrzne opory przed
ostentacyjng konsumpcja, ktora usprawiedliwiana musi by¢ wysoka jakoscia,

niepowtarzalnym designem, czy pozorng sporadycznos$cig tego typu zachowan.

Mimo pewnego niepokoju przed utratg obecnie zajmowanej pozycji, uczucie radosci
czy spetnienia wypetniajace badanych, w zasadzie nie powinno dziwi¢. Maja dobre,
dajace wiele satysfakcji zajecia, §wietnie zarabiaja, posiadaja szczesliwe rodziny,
podrézuja po Swiecie 1 moga sobie pozwoli¢ na wiele przyjemnosci dostgpnych tylko
dla nielicznych. Zapewnili sobie oni godne zycie na wysokim poziomie oraz mimo

wszystko majg poczucie, ze stac ich to, by w razie potrzeby pomoc takze bliskim.

Nalezy jednak pamigtac, ze duze pienigdze i wysoka pozycja spoteczna nie musza by¢
zrodtem samych korzys$ci. Trudno oprze¢ si¢ wrazeniu, ze cztonkowie klasy $redniej sg
na co dzien skrgpowani najrézniejszymi konwenansami i obowigzkami. Prowadzenie
firmy, zarzadzanie ludZmi, to takZze ogromna odpowiedzialno$¢, co niewatpliwie
pociaga za sobag ograniczenie wolnosci. Ponadto, kariera zawodowa implikuje czgsto

wymierne koszty w postaci bardzo duzego naktadu pracy, stresu, czy braku czasu dla
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najblizszych. Wlasnie z tego powodu idolem klasy $redniej wyzszej jest brytyjski
miliarder Richard Branson. Wykreowatl on swdj wizerunek jako cztowieka zupeinie
wolnego 1 niezaleznego. W ten sposob stat si¢ idealem wielu zamoznych ludzi, ktérym
nie udaje do konca zy¢ tak, jak ich bohater. Branson to bowiem pewien mit — mit, ktory

cho¢ nieprawdziwy, to daje nadzieje, ze mozna by¢ jednocze$nie wolnym i bogatym.

Cho¢ badani deklarujg zadowolenie z obecnej sytuacji, to czasem potrzebujg wyraznego
oderwania od rzeczywisto$ci. Wybierajg oni przede wszystkim formy wypoczynku
pozwalajace na doswiadczenie wolnosci poprzez oderwanie si¢ od codziennych
zobowigzan czy zaj¢¢, ktore pomimo bycia zrodtem satysfakcji, moga by¢ rowniez

meczace.

Postugujac si¢ znanym sloganem, mozna powiedzie¢, ze cho¢ same pienigdze nie dajg
szczg$cia, to jednak pozwalaja na rézne przedsigwzigcia, ktore nas do niego przyblizaja.
Bez pieniedzy klasa $rednia wyzsza nie mogta by wies¢ takiego stylu zycia, jaki opisuje
W tej pracy, za$ jej przedstawiciele nie zajmowaliby obecnego miejsca w hierarchii

spoleczne;.

Przedstawiciele poznanskiej klasy $redniej wyzszej odkryli przed nami trochg¢ swojej
prywatnos$ci, ktorej pilnie strzega. Respondenci unikajg wszelkiego rodzaju rozrywek,
ktore popularne sa wsrdd nizszych warstw spolecznych, oraz poruszajg si¢ czgsto w
nieco hermetycznej rzeczywisto$ci. Preferujg oni zycie na uboczu spoteczenstwa, z dala
od ludzkiej zazdro$ci, ale takze wszelkiego rodzaju oczekiwan spotecznych. Wygoda,
ktérej na co dzien doswiadczajg, rodzi pewien oportunizm oraz poczucie, ze
niepotrzebne wychylanie si¢ przed szereg nie jest potrzebne. Wycofanie pozwala
unikng¢ zobowigzan spotecznych, przed ktérymi respondenci ewidentnie uciekaja.
Najwyrazniej nie s3 oni jeszcze gotowi na przyjecie na siebie pewnej spotecznej
odpowiedzialnosci , ktéora wynika¢ moze z zajmowanej pozycji. Przyczyny takiego
zachowania upatrywatlbym si¢ fakcie, ze ich zamozno$¢ trwa jeszcze stosunkowo
krotko. Oznacza to, ze badani nadal mocno skupieni s3 mocno na jej pomnazaniu, a nie
na dzieleniu si¢ w jaki§ sposéb z innymi. Poprzez lata socjalizmu, gdzie
funkcjonowanie klas przedwojennych zostalo w zasadzie zniszczone, obecna klasa
$rednia wyzsza oraz jej etos musza si¢ tworzy¢ na nowo. Dopiero gdy jej istnienie (a
takze calej klasy $redniej), stanie si¢ juz niejako faktem w pelni dokonanym, jej

przedstawiciele - wowczas juz ludzie urodzeni w dostatku, beda mogli poswigcié si¢
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refleksji na temat swojego miejsca posrod innych klas spolecznych 1 ewentualnych
konsekwencji takiego a nie innego miejsca. To wtasnie wtedy rodza si¢ inicjatywy
dhugotrwatego wspierania, czy finansowania ubozszych ludzi, jako pewnego rodzaju
obowigzek wynikajacy z zajmowania wysokiej pozycji w strukturze spotecznej. Nie
uwazam w zadnym wypadku, ze respondenci nie po$wigcaja si¢ juz teraz dziatalnosci
charytatywnej (bo to wlasnie przez nig najlatwiej jest ,,zado§Cuczyni¢” innym), ale
wydaj¢ si¢, ze czyny te majg raczej charakter okazjonalny, i cho¢ z pewnoscia stuzg
potrzebujacym, to takze zapewniaja fundatorom poczucie bycia dobrym cztowiekiem.
To poczucie bycia ,,w porzadku” wobec innych jest przeciez dla wielu ludzi niezwykle

wazne.

Miejsce klasy $redniej w strukturze spolecznej jest niewatpliwie cieckawe. Wydaje sie,
ze pod wzgledem zamozno$ci i zachowan zwigzanych np. z moda, blizej jej do
najwyzszych sfer, niz do klasy $redniej, od ktérej wyraznie probuje si¢ odcigé. Wiele
dziatan jakie podejmujg badani, np. wybieranie z niepopularnych rozrywek czy wtasnie
sposoOb ubierania, to tylko niektére elementy pozwalajace zaznaczy¢ czy tez zachowac
dystynkcje. Przedstawiciele klasy $redniej wyzszej sa $wiadomi swojej wysokiej
pozycji i wydaje si¢, ze odczuwajg swego rodzaju wyzszos$¢, czy tez przewage, nad
resztg spoteczenstwa. Wynika ona jednak przede wszystkim z tego samego, do czego
dazag w zasadzie wszyscy, bez wzgledu na przynaleznos¢ klasowa, a wiec z
bezpieczenstwa, ktore w tym przypadku jest tylko zapewnione na znacznie wyzszym
(dla wigkszoséci nieosiggalnym) poziomie. Klasa $rednia wyzsza jednak caty czas
obawia si¢ nieco, ze mogtaby utraci¢ swoje wyjatkowe miejsce w strukturze spoteczne;.
Staje si¢ to posrednio motorem wysitkow 1 cigzkiej pracy, bo ,,wnie$¢ si¢” jeszcze

wyzej 1 nieco podnie$¢ poziom zycia.

Na koniec trzeba jeszcze wspomnie¢ o pigknej Toskanii, ktora caly czas pozostaje dla
klasa $redniej wyzszej punktem odniesienia, jesli chodzi o oczekiwany standard Zycia.
Wakacje w Toskanii statym si¢ w zasadzie nieodlagcznym elementem stylu Zzycia
badanych, a wielu z nich chcialoby tam kiedyS zamieszka¢ na state. Spokoj,
celebrowanie zycia, cieszenie si¢ matymi, prostymi przyjemnosciami w potaczeniu z
zamoznos$cig 1 wysokim standardem zycia, do ktérego przywykli, to marzenie, ktore

starajg si¢ oni spetnic.
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1. Zaznajomienie
sie z sytuacjg
respondentow,
autodefinicjami,
tym, jak widza
siebie w
stosunku do
innych.

1.Prosze opowiedziec o sobie.

- Kim Pan/i jest,

- Jak Pan/i widzi siebie samego, a jak widzq Pana/Paniq inni?

- Co Pan/i robi, czym sie zajmuje?

- Jakie ma Pan/i wyksztatcenie, jakie szkoty ukorczyt/a?

- Z jakiej rodziny Pan/i pochodzi, jaka jest Pana/Pani obecna sytuacja
Zyciowa/rodzinna?

2. Czy osiggngt/osiqgneta Pan/Pani to, co zamierzat/a?
3. Jak osiggngt/a Pan/i to co ma, czy istnieje jakas recepta?

+ wszelkie pytania zwigzane bezposrednio, bqdz posrednio z
fotografiami, a zatem:

Typowy obiad/kolacja — co na nim jest, co smakuje Panu/Pani
najbardziej?

Alkohol — co w nim Pan tak lubi, dlaczego akurat taki trunek?

Zdjecia méwiace kim bytem kiedys.

Zdjecie wyrazajace to kim jestem teraz.

Zdjecie wyrazajgce kim chciatbym by¢.

Zdjecie wyrazajgce jak widzg mnie inni.

- Jak wiele sie zmienito?

- Czy jest Pan/i zadowolony/a z tego, kim teraz jest?

- Czy to, kim Pan/i chciatby/chciataby by¢ wiele rézni sie od tego, co
teraz?

- Dlaczego inni tak Pana/Paniq widzg?

Przedmiot bez ktérego nie wyobrazam sobie zycia.
— Dlaczego jest to tak wazne?

Recz, z ktorej jestem szczegdlnie dumny.
—Dlaczego jest Pan/i z tego dumny/a, czy trudno byfo to osiggngc?

Rzecz, ktdra jest dla mnie szczegdlnie wazna (niekoniecznie musi to
tozsame z poprzednim) —j.w.

Rzecz, ktérg mam ja, a ktérej na pewno nie majg inni —j.w.

Rzecz, ktdrg ostatnio z przyjemnoscig kupitem.

- Czy byta to droga rzecz?

- Czy w ogdle lubi Pan/i kupowaé? Jakie sq to najczesciej rzeczy?
- Czy lubi Pan/i Pan ubrania i inne produkty drogich marek? Jesli
tak/nie, to dlaczego?
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- Czy zwraca Pan uwagi na ceny?
- Czy wie Pan ile Pan miesiecznie wydaje?

Ulubione ubranie, ulubione buty, ulubiony dodatek.
- Co jest w tym ubraniu takiego?

- Jak Pan/i ubiera sie na co dzien?

- Co to doktadnie za dodatek, skqd Pan/i go ma?

Zdjecie przedmiotu reprezentujgcego preferowany sposéb spedzania
wolnego czasu.
- Jak ten przedmiot pozwala Pani/u wypoczqc?

Ulubiony sprzet sportowy (jesli taki jest).
- Co to za sprzet, dlaczego go Pan/i tak lubi?
- Czy lubi Pan/i sport? Jak czesto go Pan/i uprawia?

Miejsce, ktére czesto odwiedzam w czasie wolnym.
- Co to za miejsce?

- Co w nim tak lubie?

- Jacy ludzie tu przychodzg?

Zdjecie najblizszego miejsca pracy (np. biurko)
- Co sie nam nim doktadnie znajduje?
- Jak to miejsce jest zwigzane z charakterem Pana/Pani pracy?

Miejsce w domu, w ktdrym czuje sie najlepiej.
- Co to za miejsce?
- Czy inni domownicy takze chetnie tu przebywajq?

Zdjecia miejsca, w ktérym czuje sie najlepiej (poza domem).
- Co to za miejsce, jak czesto Pan/i tu przebywa,

- Dlaczego jest tak wyjgtkowe

czy kazdy moze tu przyjechac?

Najczesciej uzywany $rodek transportu.

- Co to za pojazd?

- Czy sprawia Panu przyjemnosc¢ poruszanie sie nim?
- jakie sq jego gtowne atuty?

Ucigzliwa rzecz w sasiedztwie.

- Coto za rzecz?

- Dlaczego tak jest?

- Czy nie mozna sie z tym jakos uporac?

Zdjecie wyrazajgce cos, co chciatbym zmieni¢, a nie moge.
- Co to doktadnie jest?
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- Dlaczego nie moge tego zmienic?
- Co trzeba by zrobic, zeby maoc to zmienic?

Ukazanie
czasowosci stylu
zycia
respondenta —
ile czasu
poswieca pracy,
ile rodzinie,
rozrywce.

1. lle godzin srednio Pan/Pani pracuje?
2. Czy pracuje Pan/i tylko w dni robocze, czy takze w weekendy?

3. Jak spedza Pan/i najchetniej czas wolny?
4. Gdzie najlepiej Pan/i odpoczywa?
5. Co jest Panu/Pani potrzebne, zeby wypoczqc?

Sprawdzenie, czy
miejsce, w
ktérym mieszka
respondent jest
ekskluzywne.

1. Prosze po krotce opowiedziec o okolicy, jacy ludzie tutaj mieszkajg?

Odkrycie, co jest
dla
respondentow
wazne, a co
niewazne —
proba
odtworzenie
niektorych
wartosci.

1. Co jest wg Pana/i najwazniejsze w zyciu.

2. Czy pienigdze sq wazne?

2. Dyspozycje do fotografii — przedstawienie narzedzia
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Fotografie

W tej czesci chciatbym prosi¢ o wykonanie, badZ wyszukanie fotografii wg dyspozycji podanych
ponizej. Bedzie to kolejna obok dzienniczka czes¢, pozwalajaca lepiej opisac¢ Panstwa styl zycia. Po
wykonaniu tego zadania spotkam sie z Paristwem, by odebra¢ zdjecia w postaci cyfrowej (pen-drive,
plyta CD) i umoéwi¢ sie na jeszcze jedno spotkanie, na ktorym w formie wywiadu porozmawiamy

o tych fotografiach. Wywiad bedzie ostatnig czescig badania, w ktérg bede Parfistwa angazowat.

Zdjecia, ktére nalezy wyszuka¢ w albumie zaznaczone zostaly czcionka pogrubiona. Jedli bedziecie
Panistwo zapisywali zdjecia na komputerze, prosze najlepiej dla porzadku nada¢ im numer
odpowiadajacy danej dyspozycji. Chodzi o to, ze niektore ze zdje¢ pasowaé moga do kilku dyspozycji

i trudno bytoby mi je w przeciwnym razie dopasowac.
Lista dyspozyciji:

Zdjecie przedstawiajace typowy positek (obiad/kolacja)

Zdjecie przedstawiajgce ulubiony alkohol

Wyszukanie w albumie zdjecia wyrazajacego to, kim bytem kiedy$
Zdjecie wyrazajgce to, kim jestem teraz

Zdjecie wyrazajace to, kim chciatbym by¢

Zdjecie wyrazajace to, jak widza mnie inni

Zdjecie przedstawiajgce przedmiot, bez ktérego nie wyobrazam sobie Zycia

Zdjecie przedstawiajgce rzecz, z ktérej jestem szczegdlnie dumny

0 N S N W e

Zdjecie przedstawiajgce rzecz, ktéra jest dla mnie szczegdlnie waina (niekoniecznie musi to
tozsame z poprzednim)

10.Zdjecie przedstawiajace rzecz, ktérg mam ja, a ktérej na pewno nie majg inni

11.Zdjecie przedstawiajace rzecz, ktdra ostatnio z przyjemnosciag kupitem

12.Zdjecie przedstawiajace ulubione ubranie, ulubione buty, ulubiony dodatek do ubrania
13.Zdjecie przedmiotu reprezentujgcego preferowany sposob spedzania wolnego czasu
14.Zdjecie przedstawiajace ulubiony sprzet sportowy (moze sie pokrywac z poprzednim)
15.Zdjecie przedstawiajace miejsce, ktoére chetnie odwiedzam w czasie wolnym

16.Zdjecie najblizszego miejsca pracy (np. biurko)

17.Zdjecie przedstawiajgce miejsce w domu, w ktérym czuje sie najlepiej

18.Wyszukanie w albumie zdjecia miejsca, w ktérym czuje sie najlepiej (poza domem)
19.Zdjecie przedstawiajace srodek transportu, ktérego uzywam najczesciej

20.Zdjecie przedstawiajace to, co najbardziej przeszkadza mi w sgsiedztwie (lub miejscu pracy)

21.Zdjecie wyrazajace co$, co chciatbym zmieni¢, a nie moge

3. Dzienniczek
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Instytut Socjologii
Uniwersytet

im. Adama Mickiewicza

w Poznaniu

Dzienniczek

Mikolaj Musielak
Poznar, 2010

Praca magisterska:
P iska klasa srednia wyi:
- autodefinicje, style Zycia, wartosci, relacje z innymi.

- NIEDZIELA - SLOW KILKA O ZADANIU
czas aktywnosé miejsce Badajac style zycia duza uwage przywiazuje sie do wymiaru
05.00- 6.00 czasowego. Chodzi o to ile czasu zajmuje nam wykonywanie réznych zajeé
w ciggu dnia, tygodnia, czy miesigca oraz jak czesto sie one powtarzajg.
6.00 - 7.00 W zwigzku z powyiszym, aby uchwycic ten ,temporalny aspekt” w Panstwa
7.00-8.00 #yciu, cheiatbym uprzejmie prosi¢ o wypetnienie dzienniczka, ktéry trzymaja
Panstwo w dioni. Sprawa jest prosta. W dzienniczku znajduje sie siedem
8.00-9.00 dni tygodnia, od poniedziatku do niedzieli. Kazdy dzien podzielony zostat
9.00 - 10.00 na godziny. Panstwa zad bgdzie w odpowiednie miejsca wpisac co
robiliscie Paristwo w tym czasie. Jesli np. w pracy spedzacie Panstwo kilka
10.00-11.00 godzin, moina oczywiicie potaczyé kilka godzin w tabeli | podpisaé je razem.
11.00 - 12.00 Chcialbym prosi¢ o codzienne i szczegdlowe wypeinianie dzienniczkow
- waina jest nie tylko sama aktywnosc, ale takie jej miejsce. Dlatego
12.00-13.00 w przypadku gdy pracujecie Panstwo w biurze, prosze, by znalazla sie tam
13.00 - 14.00 taka informacja, tak samo, gdy w ramach pracy gdzies wyjezdzacie. Podobnie
wygladatoby to z obiadem w domu badi restauracji, miejscem uprawiania
14.00-15.00 sportu, itp.
15.00-16.00
16.00-17.00
17.00-18.00
18.00-19.00
19.00-20.00
20.00-21.00
21.00-22.00
22.00-23.00
23.00-00.00
00.00-1.00
1.00-2.00
2,00-3.00
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- PONIEDZIALEK -

aktywnosc

miejsce

05.00 - 6.00

6.00-7.00

7.00-8.00

8.00-9.00

9.00 - 10.00

10.00-11.00

11.00-12.00

12.00-13.00

13.00-14.00

14.00-15.00

15.00 - 16.00

16.00-17.00

17.00-18.00

18.00-19.00

19.00 - 20.00

20.00-21.00

21.00-22.00

22.00-23.00

23.00-00.00

00.00-1.00

1.00-2.00

2.00-3.00

- SOBOTA -

aktywnosc

miejsce

05.00 - 6.00

6.00-7.00

7.00-8.00

8.00-9.00

9.00 - 10.00

10.00-11.00

11.00-12.00

12.00-13.00

13.00 - 14.00

14.00 - 15.00

15.00 - 16.00

16.00-17.00

17.00 - 18.00

18.00 - 19.00

19.00 - 20.00

20.00-21.00

21.00-22.00

22.00-23.00

23.00-00.00

00.00 - 1.00

1.00-2.00

2.00-3.00

218




